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Innovativ. Geradlinig. Nachhaltig.

Schuco Focusing

Die neue Schico Kunststoff-Serie mit einer
Bautiefe von 70/76 mm wurde speziell fir
den Einsatz in Modernisierungsobjekten ent-
wickelt, eignet sich aber auch dank der kla-
ren, geradlinigen Formensprache und seiner
optimalen Leistungseigenschaften hervorra-
gend fur moderne Neubauten. Gerade dort,
wo eine umweltschonende und nachhaltige
Gebaudearchitektur gefragt ist, bieten Kunst-
stoff-Fenster der Schiico Focuslng Serie
Uberzeugende Vorteile.
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SCHUCO

Hier mehr erfahren.
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Erfolgreiches Veranstaltungsformat

Uber 400 nationale und internationale Kunden der Firmen Urban
GmbH & Co. Maschinenbau KG und Schirmer Maschinen GmbH
besuchten die Urban/Schirmer Days 2024 am Firmensitz von Ur-
ban in Memmingen. Neben den gefiihrten Werksfiihrungen infor-
mierte ein Rahmenprogramm von namhaften Referenten die Be-
sucher iber die Themen smarte Fabrik der Zukunft, KI-Anwendung
in der rechnerunterstiitzten Produktentwicklung, vorbeugende
Instandhaltung mit Hilfe eines digitalen Zwillings und die Entwick-
lung von Biokunststoffen. Nach der BegriiRung von Martin Urban
und Ludger Martinschledde startete in einem fiir das Event eigens
aufgebauten und authentisch eingerichteten Festzelt das Rahmen-
programm. Mit Allgduer Schmankerln und der Liveband Troglauer
endete dieses einzigartige Event. Das Fazit: ,Die Zukunft der Fens-
terproduktion wird smart, vernetzt und nachhaltig!“ Das ndchste
Event dieser Art wird bei Schirmer in Verl stattfinden.
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bb-Marktiibersicht:
Holz/(Alu)-Fenster und -Tiiren

Durch prdzise Verarbeitungstech-
niken kénnen Hersteller jetzt Holz-
und Holz/Aluminium-Varianten ent-
wickeln, die nicht nur funktional,
sondern auch dsthetisch lberzeu-
gen. Mit schlanken Ansichten und
neuen Eckverbindungen entstehen
Produkte, die sich harmonisch in
moderne Architektur einfiigen. In
der Oktober-Ausgabe von bauele-
mente bau mochten wir unseren
Lesern aus dem Bauelemente-
Fachhandel und dem montieren-
den Handwerk einen umfassenden
Uberblick iiber das aktuelle Ange-
bot an Fenster- und Tiirkonstruktio-
nen, neuen Schiebesystemen sowie
Gestaltungstrends bieten. Durch die
Unterstiitzung relevanter Anbieter
kénnen wir Ihnen eine aktualisierte
Marktiibersicht anbieten.

66-98
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bb-Sonderthema: Holzfenster- und -Tiirenfertigung

Um unsere Marktiibersicht rund um die Holz/(Alu)-Fenster und
-Tiiren zu vervollstindigen, ergdanzen wir diese - wie in den Jah-
ren zuvor auch - mit unserem Sonderthema ,Holzfenster- und
-Turenfertigung“. Nicht nur die CNC-Technik bietet heute deutlich
groRere Freiheiten in der Gestaltung von Fenster- und Tirkons-
truktionen, auch die Lack-, Dicht- und Klebstoffhersteller tragen
ihren Anteil zu einem gut funktionierenden Bauteil bei. Als bei-
spielhaften Anwenderbericht fiir moderne CNC-Technik lesen Sie
die Reportage Uiber die Firma Grathwol, die mit der Investition ihre
Produktionskapazitdten steigern mochte (Seiten 99 bis 101).

99-106



bb-Messe-Wegweiser: glasstec 2024

Vom 22. bis 25. Oktober 2024 wird die glasstec auf dem Disseldorfer Messege-
lande mit Giber 1.250 Ausstellern aus 52 Lidndern erneut ihre Position als weltweit
flihrende Fachmesse der Glasindustrie eindrucksvoll bestdtigen. Zur letzten ver-
gleichbaren Ausgabe der glasstec im Jahr 2018 sind 1.280 Aussteller aus 50 Landern
angetreten. Die Messe prdsentiert entlang der Wertschépfungskette die gesamte
Bandbreite der Glasproduktion, Glasverarbeitung und Glasprodukte — von der Her-
stellung bis hin zu neuartigen Anwendungen und Technologien. Einen fiir unsere
Branche wichtigen Uberblick {iber die ausstellenden Unternehmen gibt es in unse-
rem Messe-Wegweiser.

46-57
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bb-Titelgeschichte: Oknoplast Gruppe feiert 30-jihriges Bestehen

Die Oknoplast Gruppe feiert in diesem Jahr ihr 30-jdhriges Bestehen. In diesen ver-
gangenen drei Dekaden hat es das Unternehmen geschafft, sich einen festen Platz
auf dem europdischen Fenstermarkt zu sichern. Die Gruppe ist heute in insgesamt
21 Landern rund um den Globus vertreten. Dank einer durchdachten Strategie, ho-
her Verkaufszahlen und mutiger Investitionen bleibt die Marke trotz der unruhigen
geopolitischen Lage weiter sehr erfolgreich und mochte seine Position als einer der
flihrenden Hersteller in der Branche weiter ausbauen. Auch in der Cl hat sich die
Gruppe ein neues Gesicht gegeben: Ein neues Logo soll die neue Denkweise dar-
stellen. Um auch in schwierigen Zeiten die Marktanteile erhéhen zu kénnen, hat
die Oknoplast Gruppe eine Markenstrategie mit mittlerweile sechs Marken aufge-
baut. Dariiber hinaus ist als eine der groBten Investitionen in der Unternehmens-
geschichte am Stammsitz in Ochmandw bei Krakau ein neues Hochregallager mit
enormer Kapazitdt entstanden.

36-45 Grafik Titelbild: Oknoplast
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bb-Riickblende: VFF-Fachtagung Marketing und Vertrieb

Moderne Marketing-Konzepte in Krisenzeiten

i

Fachtagund
arkating &

1 Gaptwiber 1034
Al 001~ 100 Lihr
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Frank Lange, Geschdftsfiihrer des Verbandes Fenster + Fassade (VFF), begriifite die Teilnehmer

in der besonderen Atmosphdre der Eventlocation re:mynd.

Am 19. September 2024 trafen sich 70 Teil-
nehmer zur Fachtagung erstmalig in der
Eventlocation re:mynd in Frankfurt. Schon
der Eintritt ins Gebdude versprach Beson-
deres. Und die Anwesenden wurden nicht
enttdauscht. Zunichst eroffnete Frank Lan-
ge, Geschiftsfiihrer des Verbandes Fens-
ter + Fassade (VFF), die Fachtagung mit
einem Konjunkturupdate. Im politischen
Berlin sind die Bauthemen nicht mehr en
vogue, stattdessen herrscht eine hohe
Verunsicherung bei allen Beteiligten. Das
Beschleunigungspaket (Gebdudetype E,
diverse Vereinfachungen) ist im Entwurf
und diirfte ein Tropfen auf den heien
Stein sein.

Effekte der Besserung sieht Lange im Jahr
2026. Laut VFF-Konjunkturindex 111/2024 ist
nach einer aktuellen Befragung die Erwar-
tung auf dem Fenstermarkt besser als die
Lage. Und so sieht Lange die Sanierung als
den Zukunftsmarkt. Die Preisrallye ist zum
Erliegen gekommen, es herrscht wieder Kal-
kulations- und Preissicherheit. Die Bereit-
schaft zu investieren steigt bei Bauherren
und Investoren. In diesem Zusammenhang
wies Lange auf den VFF-Fordermittel-Service
mit dem vereinfachten Antragsverfahren hin.
www.vff-foerderservice.de

Brennen fiir die Arbeit
Katja Schreiber, Leitung Marketing-Kommu-
nikation bei der Siegenia Gruppe, reflektierte

das Procedere des Marketing Award 2024
und lobte die hohe Beteiligung an den ausge-
schriebenen Kategorien. Die Einreichungen
hatten ein sehr hohes Niveau, das Schreiber
mit den Worten ,,Brennen fiir die Arbeit“ res-
pektvoll kommentierte. Die Auslobung im
Rahmen des VFF-Jahreskongresses in Ham-
burg hat die Legitimation des Marketings als
wichtigen Bestandteil des Unternehmenser-
folgs zusdtzlich unterstrichen und ruft nach
Wiederholung. Der ndchste Marketing Award

Bvrr
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Wettbewerb findet 2026 statt. Eine Bewer-
bung ist nur online mdéglich, dazu wird der
VFF Mitte 2025 eine Microsite freischalten.
www.window.de

Die Brille wechseln

Frank A. Kiinneke, attentus Gesellschaft fur
Marketing und Kommunikation mbH, ver-
teilte zu Beginn seines Vortrages farbige Bril-
len und fragte die Anwesenden dann nach
ihrer jetzigen Wahrnehmung. Alle sprachen
von einem Blickwechsel und dieser, so Kiin-
neke, ist auch notwendig um die Kundennut-
zen im BtB- oder BtC-Markt zu erkunden.
Kiinneke mahnte zur Feingliedrigkeit, besse-
ren Kontrolle und praziserem Einsatz der
Mittel. Warum nicht das Fenster als Status-
symbol positionieren? Mit Hilfe der Sinus-
Milieus kdnnen die Zielgruppen segmentiert
und gezielt angesprochen werden. ,Verklei-
nern Sie den Radius Ihrer Werbeaussendun-
gen und nutzen Sie zum Beispiel Postwurf-
Spezials. Dabei konnen Sie fir ,kleines Geld"
die Aufmerksamkeit innerhalb Ihrer vorher
definierten Zielgruppe erheblich steigern.
Sehr erfolgreich sind iberdies auch Kunden-
bindungsprogramme sowie die Ausstattung
lhres Showrooms mit interaktiven Elemen-
ten“, konstatierte Kiinneke.
www.vir2store.com

Ovrr

Die Protagonisten der Fachtagung (v. I.): Frank Lange, Jon Christoph Berndt, Uljana Veresokin,

Florian Arndt, Frank A. Kiinneke, Felix Ernst.

Fotos: bauelemente bau



Print ist in - denn es braucht keinen Akku
Das Auflegen einer Kundenzeitschrift und das
Verteilen auf mehren Kandlen ist eine weitere
Moglichkeit, um Aufmerksamkeit zu erzielen.
Eine sehr kosten-/nutzerorientierte L&sung
ist die Fahrzeugbeschriftung zum Beispiel auf
LKWs. ,,Oder werden Sie Markenbotschafter
auf LinkedIn“, so die auffordernden Worte
von Kiinneke.

Mein ChatGPT

Es schloss die Referentin Uljana Veresokin,
brandcom GmbH, mit ihrem Impulsvortrag
,Potenziale und Praxis der Generativen Kl im
Marketing” an. Zundchst rdumte sie mit dem
Vorurteil, die KI ersetze den Menschen, auf.
,KI dient, richtig eingesetzt, der Unterstiit-
zung der menschlichen Entscheidung”, so die
klarenden Worte von Veresokin. 75 Prozent
der Marketingfachleute sagen, dass Kl ihnen
hilft, Marketinginhalte effizienter zu erstellen
und 87 Prozent der Marketingfachleute sa-
gen, dass Kl die Qualitdt ihrer Inhalte verbes-
sert (Quelle: Hubspot , The State of Al“). Mit
Schlagwortern wie SEO-Marketing, E-Mail-

Marketing mit KI, Rechercheprozessoptimie-
rung, Wettbewerbstracking, Predictive Ana-
lyse, effiziente Text- und Bildgenerierung,
schaffte sich Veresokin hohe Aufmerksam-
keit. Zu den Analyse- und Optimierungsmog-
lichkeiten mit KI nannte Veresokin die Platt-
formen Talkwalker sowie eine Nutzung von
Kl-Chatbot im Kundensupport.
www.talkwalker.com

Der Mensch als Marke

Dieser spannenden Frage ging Jon Christoph
Berndt, Brandamazing GmbH, nach. Werte,
Visionen und Missionen fiihren zur Marken-
positionierung eines Unternehmens. Dieses
gilt es zu erarbeiten und den Mitarbeitern zu
Ubermitteln, damit sie zur Human Brand wer-
den. ,,So formen Sie aus einem Unterneh-
mensbewohner einen Unternehmensgestal-
ter!“, endete der Beitrag von Berndt.

Marketing im TikTok-Zeitalter

,20 Millionen Nutzer hat TikTok aktuell in
Deutschland, das heiBt, dass jeder vierte
Deutsche TikTok nutzt. Und Sie?“, das war die
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Eingangsfrage von Florian Arndt, Sons of Mo-
tion Pictures GmbH. Eindrucksvoll und mit
dem einen oder anderen Augenzwinkern er-
lduterte Arndt die Einsatzmdglichkeiten der
verschiedenen Social-Media-Plattformen. Bei
Recruitingfilmen sei die Nutzung von TikTok
zu empfehlen. Die ,Boomer-Plattform*
LinkedIn sowie WhatsApp Business verfligen
Giber eine hohe Qualitdt und bieten sich zur
Nutzung an. Vimeo, ein Videoportal, sei auch
im Auge zu behalten. Ferner nannte er noch
bemerkenswerte Kl’s fiir Sprache, Text, Video
und Musik.

www.primevoiceinfo.com, www.elevenlabs.io,
www.heygen.com, www.udio.com

Lange kommentierte die Tagung mit den Wor-
ten: ,Wir sind sehr zufrieden mit dem Rahmen-
programm, der Location und den Inhalten. In
diesen wirtschaftlich schwierigen Zeiten konn-
ten wir gute vertriebliche Impulse geben. Wir
werden an diesem Konzept auch in 2025 an-
schlieBen.” Die ndchste Fachtagung Marketing
und Vertrieb findet am 18. September 2025,

von 10 bis 16 Uhr statt. M www.window.de

CE-Kennzeich-
nung in UK er-
neut verldngert

Die Anerkennung der CE-Kennzeichnung
fiir Bauprodukte wird verlangert. Die CE-
Kennzeichnung wird weiterhin verfiigbar
sein, wenn Bauprodukte in ganz GroBbri-
tannien auf den Markt gebracht werden.
Das hat das Priifinstitut Schlésser- und
Beschldge Velbert (P1V) auf der Homepage
der britischen Regierung erfahren, wo
dieser Beschluss veroffentlicht wurde. In
einer Ministerialerklirung der Parlamen-
tarischen Staatssekretdrin fiir Gebdudesi-
cherheit, Rushanara Ali, heift es dazu:

,Wir haben uns die Ergebnisse der unabhan-
gigen Uberpriifung des Priifregimes fiir Bau-
produkte angehort. Es wurde deutlich, dass
es derzeit allein im Vereinigten Konigreich
nicht genligend Priif- und Zertifizierungska-
pazitdten gibt, um den Umfang der Konformi-
tdtsbewertung zu gewadhrleisten, der erfor-
derlich wdre, wenn die CE-Anerkennung
auslaufen wiirde. Wir sind uns auch darlber

Foto: Pixabay / liushuquan

im Klaren, dass die Beendigung der Anerken-
nung der CE-Kennzeichnung ohne Reform der
nationalen Regelung Handelshemmnisse
schaffen und sich negativ auf die Versorgung
mit Produkten auswirken wiirde, die aner-
kannten Normen entsprechen. Ich bin [..]
entschlossen, die Unzuldnglichkeiten in der
gesamten Regelung fiir Bauprodukte anzuge-
hen. Bewohner und Gemeinden miissen dar-
auf vertrauen kénnen, dass ihre Hauser jetzt

und in Zukunft sicher und gut gebaut sind. [...]
SchlieRlich erkenne ich an, dass die Industrie
iber ausreichende Sicherheit verfiigen muss,
um die Lieferketten zu unterstiitzen. Ich kann
bestatigen, dass fiir spatere Anderungen der
Anerkennung der CE-Kennzeichnung eine
Ubergangsfrist von mindestens zwei Jahren
gelten wiirde.” M

www.guetegemeinschaft-schloss-beschlag.de
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bb-Riickblende: Urban/Schirmer Days 2024

Erfolgreiches Veranstaltungsformat

Beeindruckend erlduterte Frau Prof. Dr. Ing.,
Prof. E.h., MBA Carmen Constantinescu an-
hand eines Pilotprojektes die Vorgehensweise
zur Gestaltung einer Smart Factory. Zundchst
erlduterte sie die Vision des Projektes. Alle zu-
kiinftigen Produkte, Prozesse, Infrastruktu-
ren, Gebdude, Medien und Layouts sollten in
der digitalen Welt vorstellbar sein und sie soll-
ten durch leistungsstarke Simulation und Op-
timierung digitaler Methoden/Systeme in
Richtung Resilienz funktionieren. Wobei der
Mensch im Mittelpunkt steht. Das Gibergeord-
nete Ziel war eine ,,Null-Fehler-Produktion®.

Entwicklung digitaler Zwillinge

Die wissenschaftliche-technische Zielsetzung
war die Entwicklung ganzheitlicher kognitiver
digitaler Zwillinge. Constantinescu beschrieb
die Grundlagen und Vorbereitungsarbeiten
sowie dazu bendtigte technische Infrastruk-
tur, bestehend aus Industrieroboter, autono-
mer mobiler Roboter, Exoskelette, 3D-Bewe-
gungserfassung, Sensorik und die Einbindung
von Software.

www.arena2036.de

www.iao.fraunhofer.de

Exoskelett-basierte Arbeitspldtze

in der Praxis

Im weiteren Verlauf referierte Jérg Wellen-
dorf von der Firma TMP Fenster + Tiiren
Foto: bauelemente bau . . .
GmbH (iber das Gemeinschaftsprojekt , Exo-

skelett-basierte Arbeitspldtze”. Die Motiva-

Uber 400 nationale und internationale
Kunden der Firmen Urban GmbH & Co. Ma-
schinenbau KG und Schirmer Maschinen
GmbH besuchten die Urban/Schirmer Days
2024 am Firmensitz von Urban in Memmin-
gen. Neben den gefiihrten Werksfiihrun-
gen informierte ein Rahmenprogramm von
namhaften Referenten die Besucher iiber

die Themen smarte Fabrik der Zukunft, KI- Martin Urban

Anwendung in der rechnerunterstiitzten (I.) und Ludger
Produktentwicklung, vorbeugende In- Martinschledde
standhaltung mit Hilfe eines digitalen Zwil- begriiften die

lings und die Entwicklung von Biokunst- nationalen und

stoffen. Nach der BegriiBung von Martin internationalen
Urban und Ludger Martinschledde startete Kunden der beiden
in einem fiir das Event eigens aufgebauten Firmen.

Foto: Ingo Jensen/

Urban

und authentisch eingerichteten Festzelt

das Rahmenprogramm.



tion dieses Projektes war es ergonomische
und sichere Arbeitspldtze zu schaffen, die
Leistungsfahigkeit der Arbeitnehmer zu stei-
gern und eine erhdhte industrielle Nachhal-
tigkeit zu erzielen.
www.tmp-online.de

Den Kunden ernst nehmen

Was die Kunden an ihren Partnern wie Urban,
Schirmer oder auch am fiithrenden Soft-
wareanbieter Klaes schdtzen, das erkldrte
Manfred Merschmann, Geschaftsfiihrer der
Merschmann Fenster GmbH & Co. KG am Ex-
pertenstammtisch. ,,Mein Ziel war es, in unse-
rer Fertigung den Automatisierungsgrad zu
optimieren und gleichzeitig die Fehlerquote
zu minimieren. Schirmer, Urban und Klaes
habe ich nicht nur wegen der hohen Zuverlas-
sigkeit der Maschinen und Anlagen gewdbhlt,
sondern auch deshalb, weil alle Partner bereit
sind, meine Vorstellungen und Ideen aufzu-
nehmen und umzusetzen. Das verstehe ich
unter einer echten Partnerschaft, so Mersch-
mann. Dass sich im Team die besten Lésungen
fir Kunden wie Manfred Merschmann finden
lassen, das bestdtigten die weiteren Stamm-
tisch-Teilnehmer, Achim Binder (Area Sales
Manager von Klaes), Roland Vogt aus der Ge-
schdftsleitung von Schirmer und Hermann
Deller (Senior Sales Manager bei Urban).

Viel Potenzial bei generativer Kl
Univ.-Prof. Dr. Ing. Detlef Gerhard von der
Ruhr Universitat Bochum berichtete tber die
Kl-Anwendungen in der rechnergestiitzten
Produktentwicklung. ,Die Nutzung von gene-
rativer Kinstlicher Intelligenz fir die industri-
elle Wertschépfung hat ein enormes Potenzial,
wir stehen da wirklich erst am Anfang der Ent-
wicklung“, so Gerhard, der auch Einblicke ins
Generative Engineering & Design (GE&D) gab.
www.ruhr-uni-bochum.de/de

Digitaler Zwilling nicht zum Selbstzweck!

Uber das Dilemma bei der vorbeugenden
Instandhaltung mit digitalen Zwillingen re-
ferierte Dipl.-Ing. Niklas Zimmermann. Zu-
ndchst beschrieb er die Stufen der Instand-
haltung von Reaktiv bis Proaktiv. Es folgte
die technologischen Grundlagen des digita-
len Zwillings (digitale Reprdsentation eines
realen Produktes oder Prozesses inklusive al-
ler fiir den jeweiligen Anwendungsfall rele-
vanten Daten und Informationen iber den
gesamten Lebenszyklus). Mit einem ganz
wichtigen Hinweis: ,Digitale Transformation
muss Mensch, Technologie und Organisation
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Dipl.-Ing. Niklas
Zimmermann
mahnte die
Vorsicht bei
digitalen
Zwillingen an.
Foto: bauele-
mente bau

beriicksichtigen!“, beendete Zimmermann
seine Ausfiihrungen.
www.iao.fraunhofer.de

Den Abschluss bildete der Vortrag von Dipl.-
Ing. Niklas VoR, er sprach tiber den aktuellen
Stand der Biokunststoffe.

www.fkur.de

Fulminater Abschluss der Veranstaltung
Nach einer Netzwerkpause machten sich die
Besucher auf den Weg zum glanzenden Ab-
schluss des Tages. In der abgedunkelten, rau-
chigen Maschinenhalle rief eine monotone
Stimme die Gdste zum Platzsuchen auf. Der
Countdown wurde gezahlt und das ersehnte
Event startete. Als Protagonisten einer Musik-
und Laserschau wurden die Maschinen der
Firmen Urban und Schirmer auf eindrucks-
volle Weise dem Publikum prasentiert.

Hier zeigten Urban und Schirmer, was schon
jetzt in der Kombination eines Schirmer Bear-
beitungszentrums (BAZ 1000 Medium) und

einer SchweiB-Putzlinie (zwei AKS g9610-
30/45 CUT/4 vor einer SV 840/6) sowie der
perfekten Logistik mit automatischem Puffer
von Urban mdoglich ist. Schirmer zeigte den
Fachbesuchern nicht nur ein PVC-Bearbei-
tungszentrum, sondern auch sein Ringmodul
,Circular” aus dem Alu-BAZ Composite fiir
die Bearbeitung von Alu- und Alu-Composite
Profilen. Urban prdsentierte die neue Version
des Fliigelbeschlagautomaten FBA 2500 mit
Elektromotoren genauso wie eine groRe Ver-
teilpufferanlage VPA und einen neuen Glas-
leistenzuschittsautomat GZA 500. ,Das war
High-End-Fertigungstechnologie vom Feins-
ten“, so die Meinung vieler Anwesenden.

Mit Allgduer Schmankerln und der Liveband
Troglauer endete dieses einzigartige Event.
Das Fazit: ,Die Zukunft der Fensterproduk-
tion wird smart, vernetzt und nachhaltig!“
Das ndchste Event dieser Art wird bei Schir-
mer in Verl stattfinden. M
www.u-r-b-a-n.com
www.schirmer-Maschinen.com

Fiir fetzige Stimmung sorgte

bei den Urban/Schirmer Days 2024

die deutsche Rockband Troglauer.
Foto: Ingo Jensen/Urban
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Perfektline
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* 82 mm Bautiefe

¢ 6-Kammer-RAL-System

* BauanschluBleiste

* Umlaufend Pilzzapfen

* Fligelheber

* Fehlbedienungssperre

e Spaltluftung

e Schmutzabweisend
lackierte Bander

* Glas Ug 1,1 mit warme Kante

* 6 Werktage Lieferzeit

e Liefertermin sofort mit
der AB

¢ Anlieferung auf Bécken

mit Kran LKW
e Liefergebiet im Internet

Listenbeispiel 100 x 100 cm

bei Online-Bestellung

Websho

im Internet a%

SIEMS

fenster + tlren

Tel. 0 44 02/96 71 0
Fax 0 44 02/96 71 69 S
www.siems-fenster.de

bb-NACHRICHTEN

Quanex schlieBt Ubernahme

von Tyman ab

Houston, Texas (USA) / London (UK). Die
Quanex Building Products Corporation gab
den Abschluss der Ubernahme der briti-
schen Tyman-Gruppe bekannt. Durch den
Zusammenschluss entsteht ein umfassen-
der, stdrker diversifizierter Losungsanbieter
in der Bauprodukteindustrie mit gréRerer
Reichweite und einem erweiterten Produk-
tangebot. ,Wir freuen uns, das Tyman-
Team willkommen zu heiRen. Durch die Be-
reitstellung erstklassiger Losungen fiir
OEMs in der Bauprodukteindustrie be-
schleunigt diese Transaktion unser Wachs-
tum und unsere Wertschopfung”, sagte
George Wilson, Chairman, President und
Chief Executive Officer von Quanex. ,GroRe
und Reichweite des zusammengefiihrten
Unternehmens versetzen uns in die Lage,
unsere flihrenden Positionen mit einem er-
weiterten Angebot an spezialisierten, tech-
nischen Komponenten fiir OEMs auszu-
bauen.” Die in London beheimatete Tyman

plc. beschaftigt rund 3.600 Mitarbeitende
und vertreibt Beschldge und Dichtungslo-
sungen fiir Tiren und Fenster sowie Zu-
trittslosungen fiir die Bauindustrie in Eu-
ropa, GroRbritannien und Irland sowie
Nordamerika. Quanex ist auf dem europai-
schen Markt unter anderem mit den Toch-
terunternehmen Edgetech Europe und
Edgetech UK prdsent. Der Warme-Kante-
Hersteller beliefert Isolierglashersteller
und -verarbeiter weltweit mit den schaum-
stoffbasierten, metallfreien Super Spacer®
Abstandhaltersystemen. Laut Angaben der
Quanex-Unternehmensfiihrung sollen etwa
50 Prozent der Integration innerhalb der
ersten zwolf Monate abgeschlossen wer-
den. Es wird erwartet, dass die Akquisition
innerhalb des ersten vollen Jahres nach
dem Abschluss einen bedeutenden Ge-
winnzuwachs bringen wird. W

Preise fur Wohnimmobilien
im 2. Quartal gesunken

Wiesbaden. Die Preise fir Wohnimmobilien
(Hauserpreisindex) in Deutschland sind im
zweiten Quartal 2024 gegeniiber dem
zweiten Quartal 2023 um durchschnittlich
2,6 Prozent gesunken. Gegeniiber dem Vor-
quartal stiegen sie um 1,3 Prozent. Dies ist
der erste Anstieg gegeniiber einem Vor-
quartal seit dem zweiten Quartal 2022. Ge-
geniiber dem 2. Quartal 2023 waren die
Preise in den meisten Gegenden Deutsch-
lands noch riicklaufig. Gegeniiber dem 1.
Quartal 2024 war nur noch fiir Wohnungen
in diinn besiedelten landlichen Regionen
ein Preisriickgang zu beobachten. Die
Preise fur Ein- und Zweifamilienhdauser
stiegen dagegen im Durchschnitt in allen
Regionstypen gegeniiber dem Vorquartal.
So erhohten sich die Preise in den sieben
groten Stddten Deutschlands (Berlin,
Hamburg, Minchen, Kéln, Frankfurt am
Main, Stuttgart und Diisseldorf) um 1,6 Pro-
zent (Wohnungen) beziehungsweise 2,3
Prozent (Ein- und Zweifamilienhduser) ge-

genliber dem Vorquartal. Im Vergleich zum
Vorjahresquartal waren Wohnungen in die-
sen Metropolen 1,5 Prozent gilinstiger, Hau-
ser kosteten vier Prozent weniger. In ande-
ren kreisfreien GroBstddten kosteten
Wohnungen 1,4 Prozent mehr als im Vor-
quartal, gegeniiber dem Vorjahresquartal
musste dagegen 0,1 Prozent weniger ge-
zahlt werden. Ein- und Zweifamilienhduser
waren 1,3 Prozent teurer als im ersten Quar-
tal 2024, jedoch 4,9 Prozent giinstiger als
im zweiten Quartal 2023. Auch in diinn be-
siedelten landlichen Kreisen zahlten Kdufe-
rinnen und Kdufer fir Ein- und Zweifamili-
enhduser 0,9 Prozent mehr als im ersten
Quartal 2024, allerdings noch fiinf Prozent
weniger als im zweiten Quartal 2023. Die
Preise fiir Wohnungen sanken dort dagegen
um drei Prozent zum Vorquartal und um 6,5
Prozent zum Vorjahresquartal. M



Zukunftskreis des VFF:

Kl, Nachhaltigkeit und Marktchancen
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Ende August traf sich der Zukunftskreis
des Verbands Fenster + Fassade (VFF) er-
neut, dieses Mal in den Raumlichkeiten
der Ammon Beschldge-Handels GmbH in
Niirnberg. Die Veranstaltung fokussierte
sich auf verschiedene Themen, darunter
die gegenwdrtige Marktlage, den Einsatz
von Kiinstlicher Intelligenz im Fenster-
und Fassadenbau sowie die Entwicklung
von EPDs und weiteren Zertifizierungs-
maoglichkeiten in der Branche.

Zu Beginn der Veranstaltung begriiRten Ste-
phan Gerwens (Terhalle GmbH & Co. KG),
Bastian Timm (Hans Timm Fensterbau GmbH
& Co. KG) und VFF-Geschaftsfiihrer Frank
Lange, welcher per Videokonferenz zuge-
schaltet war, die rund 15 Teilnehmenden.
Nach einer kurzen Unternehmensprdsenta-
tion der Ammon Beschldge-Handels GmbH
hatten die Teilnehmer die Gelegenheit, an ei-
ner spannenden Werksfiihrung teilzuneh-
men, die einen Einblick in die Abldufe des
Unternehmens bot.

Update zum Markt und politische Kommu-
nikation

Lange thematisierte anschlieBend die aktuelle
politische Lage in Berlin und deren Einfluss
auf die konjunkturelle und Marktentwicklung
sowie das Ordnungs- und Forderrecht. Er be-
zog die Teilnehmenden aktiv mit ein, indem er
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sie um ihre Einschdtzungen zur Marktsitua-
tion und konjunkturellen Lage bat. Die Mehr-
heit bewertete die gegenwadrtige Auftrags-
lage als stabil, mit einer neutral bis leicht
positiven Tendenz.

Kl im Fenster- und Fassadenbau

Im ndchsten Programmpunkt berichtete
Timm Uber die Ergebnisse des Workshops
beim letzten Zukunftskreis, der sich mit der
Entwicklung einer Wissensdatenbank auf Ba-
sis generativer Kl beschaftigte, um die Daten-
qualitdt zu verbessern. Diese Datenbank soll
als FAQ dienen und schnelle Antworten auf
wichtige Themen wie VFF-Merkbldtter und
Montageleitfiden bieten. Als konkrete Bei-
spiele wurden drei ,Use Cases“ vorgestellt:
der RAL-Montageleitfaden, die VFF-Merk-
bldtter und ein Verfahren zur Vertragsprii-
fung. In naher Zukunft wird ein sechsképfiges
Projektteam die ndchsten Schritte erortern
und die Umsetzung des Projekts weiter vor-
antreiben.

Herausforderung Nachhaltigkeit

Das neue VFF-Merkblatt ,,Nachhaltigkeit bei
Fenster, Tiiren, Fassaden“ wurde von Lange
als hilfreiche Orientierung vorgestellt, um zu
kldaren, was Nachhaltigkeit fiir verschiedene
Materialien bedeutet und wie standardisierte
Nachhaltigkeitssysteme implementiert wer-
den kénnen.
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Der diesjdhrige VFIF-
Zukunftskreis fand bei der
Ammon Beschldge-Handels
GmbH in Niirnberg statt.

AnschlieRend teilte Prof. Dr.-Ing. Winfried
Heusler seine Konzepte zu einheitlichen
Nachhaltigkeitsanforderungen und Zertifizie-
rungssystemen, darunter die Standards des
ift und des DGNB. Heusler ist maBgeblich ver-
antwortlich, neben dem VFF den Kriterienka-
talog ,Klima-Sicher-Bauen“ zu entwickeln
und entsprechende Ergebnisse auch bei Ge-
bdudezertifizierungssystemen wie den DGNB
einzubringen.

Er stellte zudem das neue ift-Siegel ,, Klima-Si-
cher-Bauen” vor, das darauf abzielt, mdglichst
viele aktuelle Anforderungen abzudecken.
Heusler merkte an, dass Nachhaltigkeitskrite-
rien hdufig von Konsumgiitern auf andere
Bereiche ({ibertragen werden, was jedoch
nicht immer auf Fenster anwendbar ist, ins-
besondere hinsichtlich der Lebensdauer.

Wdhrend der Prdsentation kamen auch ver-
schiedene Fragen der Teilnehmenden auf,
was zu einer lebhaften Diskussion rund um
Branchen-EPDs, vor allem im Hinblick auf die
Herausforderungen der Zertifizierung von
Holzfenstern- und Tiiren, fihrte.

Das ndchste Treffen des Zukunftskreises fin-
det am 20. Marz 2025 bei der Firma Meesen-

burg GmbH & Co. KG in Dresden statt. W

www.window.de
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Rosenheimer Online-Dialog zum Thema

~Fenstersanierung im Bestand”

¥
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Das ift-Online-Seminar , Fenstersanierung im Bestand“ am 27. November 2024 gibt Praxistipps
zur energetischen Optimierung, Barrierefreiheit, Fordermitteln und Klimaresilienz.

Der Neubau ist fast zum Erliegen gekom-
men, sodass die Marktchancen der Fens-
tersanierung genutzt werden miissen, um
den Betrieb durch die Baukrise zu fiihren.
Hier konnen Betriebe selbst aktiv werden
und Bauherren von den Vorteilen der Fens-
tersanierung iiberzeugen. Der Vertrieb
und die Auftragsabwicklung sind jedoch
kleinteiliger und fachlich aufwendiger als
beim Neubau.

Der ,,Rosenheimer Online-Dialog“ (ROD) am
27. November 2024 zeigt deshalb die wich-
tigsten ,Knackpunkte“ und gibt Fensterher-
stellern und dem Fachhandel wertvolle Pra-
xis-tipps zu den gesetzlichen Anforderungen,
Nachhaltigkeit und Klimaresilienz, zur kon-
struktiven Umsetzung, Beantragung staatli-
cher Férdermittel sowie zu den Risiken der
Demontage - Stichwort Asbest. Neben den
Impulsvortrdgen ist genligend Zeit fir die
Diskussion der praktischen Umsetzung und
fir individuelle Fragestellungen.

Der Fokus des Fenstermarkts liegt auf der
Modernisierung des Gebdudebestands, denn

Foto: Bartussek - stock.adobe.com

der Neubau ist wegen hoher Zinsen, reduzier-
ter Fordermittel und unsicherer Zeiten sehr
stark zuriickgegangen. Attraktive Férderbe-
dingungen gibt es hingegen fiir die energeti-
sche Sanierung der Gebdudehiille (und damit
auch der Fenster), weil dies der gréf3te Hebel
fiir die Erreichung der Klimaziele ist. Zudem
hat die Modernisierung der eigenen vier
wadnde fir die finanzstarken ,,Baby-Boomer*
eine groBe Bedeutung, hierbei steht der
Fenstertausch an oberster Stelle. Die Heraus-
forderung liegt in diesem Marktsegment aber
nicht auf der Fensterfertigung zum niedrigs-
ten Preis, sondern der Beratung, Planung und
Montage der Fenster.

Neben der energetischen Optimierung durch
neue Fenster missen deshalb auch Aspekte
wie Einbruchschutz, Barrierefreiheit, Nach-
haltigkeit sowie der Schutz vor Klimaextre-
men wie Hitzewellen oder Hochwasser durch
Daher
muss ein Fensterhersteller, der in diesem

Starkregen beriicksichtigt werden.

Marktsegment erfolgreich sein will, Kompe-
tenz in folgenden Bereichen zeigen:

B Minimierung der Energieverluste Gber
Bauteile, Liiftung,

W Optimale Nutzung solarer Zugewinne,

B Schutz vor sommerlicher Uberhitzung,

M Resilienz gegeniiber Hochwasser, Stir-
men, Hagel und Hitze,

M niedriger Energieeinsatz bei Herstellung,
Wartung und Betrieb,

M wiederverwendbare (recycelbare) Materi-
alien.

Zum Programm des ROD

Der Rosenheimer Online-Dialog ,Fenstersa-
nierung im Bestand” vermittelt in folgenden
Impulsvortragen die notwendigen Grundla-
gen und gibt Praxistipps, um die Modernisie-
rung von Fenstern und Fenstertiiren effizient,
fachgerecht und gewinnbringend durchzu-
fihren:

Marktpotenzial Sanierung von Altbauten -
Energetische Optimierung, Verbesserung der
Sicherheit und Nachhaltigkeit als Sanierungs-
anlass nutzen (Prof. J6rn P. Lass, ift Rosen-
heim),

Gebdudehiille oder Heiztechnik — Welche MaR-
nahmen sind sinnvoll? (Dieter Tausch, Ingeni-
eurbiiro flir Gebdudeenergie und Fenster-
technik),

Neue Fenster, Tiiren und Fassaden - Ein Ge-
winn flr die Behaglichkeit und Energieeffizi-
enz - Was wird geférdert? (Dieter Tausch,
Ingenieurbiiro fiir Gebdudeenergie und
Fenstertechnik),

Gefahren und Gefahrstoffe beim Fenster-
tausch - Praxistipps zum fachgerechten Aus-
bau und zur Entsorgung alter Fenster (Rainer
Rutsch, Fensterbau Rutsch),

Schadensfille in der Altbausanierung - Fehler
vermeiden und Reklamationskosten verrin-
gern (Felix Fischbacher, ift Rosenheim).

Nach den Impulsvortrdgen ist geniigend Zeit
fiir die Diskussion der praktischen Umset-
zung und individuellen Fragestellungen. M

www.ift-rosenheim.de/akademie/
rod-fenstersanierung



Energie sparenim
perfekten Zuhause i;

Mit'smart automatisierten Sonnenschutz-
antrieben von Somfy kénnen |hre Kunden ihr
Zuhause im Winterangenehm warmbhalten.
Die Rollladen offnen automatisch, um mit der
Sonne zu heizen. Und schlieBen rechtzeitig,
um die Warme im Haus zu behalten. Der
perfekte Temperaturkomfort im Winter mit
einer Heizenergieeinsparung von bis zu 30%".

Mehr Informationen unter somfypro.de

( connec th ) .
Somfy TaHoma t\i"?':b"u

*je nach Sonnenschutz und Hausbeschaffenheit. M da ke th e move
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Wohnungsbau kommt 2026

allmdhlich wieder in Fahrt
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Laut BaulnfoConsult kommt der Wohnungsbau 2026 allmdhlich wieder in Fahrt.

Der Wohnungsneubau leidet unter dem
massiven Einbruch der privaten Baunach-
frage. Beim Neubau von Eigenheimen
steht eine deutliche Schrumpfung des
Fertigstellungsvolumens bevor - und im
Mehrfamilienhausbau zumindest eine
Korrektur nach unten. Die neue Studie
beziehungsweise Jahresanalyse von Bau-
InfoConsult enthalt eine ausfiihrliche Pro-
gnose der Fertigstellungen - wie sehen die
Aussichten fiir die ndachsten Jahre aus?

Trotz des nahezu katastrophalen Genehmi-
gungsresultats im Jahr 2023 habe sich die ne-
gative Entwicklung bei den fertiggestellten
Wohngebduden 2023 noch im Rahmen gehal-
ten. Es wirkten die 2022 genehmigten oder
bereits zuvor begonnenen Projekte in der
Pipeline der Neubautdtigkeiten im Woh-
nungssektor vor. Dieser Effekt ist laut den
Ergebnissen von BaulnfoConsult mittlerweile
verpufft. So erwartet das Marktforschungs-
biiro aus Diisseldorf im Jahr 2024 einen Riick-
gang der Baufertigstellungen von einem Drit-
tel weniger Wohnungsneubauten als im
Vorjahr.

Aufgrund der erwarteten zundchst weiterhin
stark riicklaufigen Genehmigungsentwick-
lung werden, so BaulnfoConsult, die Fertig-

Foto: Pixabay / SatyaPrem

stellungen auch im Jahr 2025 nochmals deut-

lich Federn lassen. Zumindest bei der
Genehmigungsentwicklung deutet sich laut
den Prognoseberechnungen im Laufe von
2025 ein positiver Riickpralleffekt an. Im Jahr
2026 ist die Tendenz im Wohnungsneubau
deshalb sektoreniibergreifend moderat stag-

nierend beziehungsweise minimal positiv.
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—Ein- und Zweifamilienhausar
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— Dl und Mehrfamilienhausar

Regionale Sonderentwicklungen

mit groBem Effekt

Dazu bemerkt BaulnfoConsult jedoch ein-
schrankend, dass die Bautdtigkeit laut Erwar-
tung des Autors der Studie in den meisten
Regionen Deutschlands bestenfalls auf Vor-
jahresniveau bleibe - im Siiden sogar mit
leicht riickldufiger Tendenz. Der Wachstums-
faktor beschranke sich auf lokale Phdnomene
- etwa in Nischenmdrkten wie Bremen oder
dem Saarland, aber auch in einigen ostdeut-
schen Fldchenlandern wie Brandenburg,
Sachsen-Anhalt und Thiringen. Auch dort
seien es oft einzelne Landkreise wie bei-
spielsweise Havelland, Magdeburg oder
Borde, die das jeweilige Landesergebnis
merklich nach oben beeinflussen.

Was ist mit dem Fertigteilbau?

Bei den Bauweisen konne sich der Fertigteil-
bau Uiber den Prognosezeitraum zwar mit
weiter leichtem Anteilszuwachs am gesamten
Neubau profilieren — doch bleibt die Fertig-
teilbaubranche trotzdem fast genauso stark
vom allgemeinen Neubauriickgang in den
Jahren 2024 und 2025 betroffen wie der kon-
ventionelle Bau.

Uber die Untersuchung

Die vollstdndige Prognose fiir Segmente des
Wohnungs- und Nichtwohnungsbaus bis auf
Kreisebene findet sich in der Studie ,Jahres-
analyse Deutschland 2024/2025, die umfas-
sende Baukonjunktur- und Bautrendstudie
von BaulnfoConsult zu den aktuellen Entwick-

By B B By Y

BaulnfoConsult-Prognose fiir den Wohnungsneubau 2024-2026 (Anzahl der fertiggestellten

Gebdude).

Grafik: Statistisches Bundesamt / BaulnfoConsult



lungen in der Bau- und Installationsbranche in
Deutschland. Zudem flieRen Ergebnisse einer Be-
fragung unter soo Marktakteuren wie Bauunter-
nehmen, Architekturbiiros, Dach-, Maler-, Tro-
ckenbau- und SHK-Handwerksbetrieben sowie 65
Herstellern von Baustoffen und Installationsmate-

rialien in die Studie mit ein.

Auf Grundlage eigener Marktforschung und Desk
Research werden Trends und Entwicklungen aus
der Branche tbersichtlich aufbereitet und behan-

deln unter anderem die folgenden Themen:

VERBANDE / INSTITUTE

nal/bundesweit)
M Trends am Bau 2024/2025
B Nachhaltigkeit und Kreislaufwirtschaft
M Prefab, Serialitdt und modulares Bauen
W Baukonjunktur I: Genehmigungen und
Fertigstellungen im Wohnungsbau
M Baukonjunktur Il: Genehmigungen und
Fertigstellungen im Nichtwohnungsbau

B Marketing und Budget
M Potenziale und Chancen fiir Kl

M Hochbauprognose 2025 und 2026 (regio-

W Potenziale Modernisierung und Sanierung

10/24  bauelemente-bau.eu

B Demografie und Bauen
B Immobilienmarkt
M Tief- und StraBenbau

Die vollstdndige Jahresanalyse inklusive
aktueller Marktprognosen ist ab sofort
bei BaulnfoConsult als personalisiertes
pdf zum Preis von 850.- Euro zzgl. MwSt.
erhdltlich. ®

www.bauinfoconsult.de

VFF-Fachtagung Statistik & Markt 11

Fenster- und
TUrenmarkt
im Fokus

Zweimal im Jahr bietet der Verband Fens-
ter + Fassade (VFF) mit der Fachtagung
Statistik & Markt die Moglichkeit, sich
einen umfassenden Uberblick iiber die
wirtschaftliche Entwicklung der Fenster-
und Tiirenbranche zu verschaffen. Am 1s.
Oktober 2024 ist es wieder soweit. Die
Hybridveranstaltung kann online oder vor
ort im InterCityHotel Frankfurt Airport
verfolgt werden. Neben Konjunktur- und
Marktdaten sowie Prognosen und Per-
spektiven bietet die Fachtagung wichtige
Impulse und interessante Informationen
rund um die Themen Férdermaglichkeiten,
Gebidudewende und Sanierungsvorhaben.

Der Vormittag der Fachtagung widmet sich
voll und ganz der Zahlenwelt. Frank Lange,
Geschaftsfiihrer des VFF, Martin Langen von
der B+L Marktdaten GmbH und Joérg Flas-
dieck von der Heinze GmbH berichten (ber
aktuelle Konjunktur- und Markttrends, wirt-
schaftliche Entwicklungen und die allgemeine
Lage der Fenster- und Tiirenbranche. ,Es geht
darum, aktuelle Zahlen und Trends zu kennen
und einzuordnen, aber eben auch darum, aus
diesen Daten die richtigen Vorgehensweisen
fiir die Unternehmen unserer Branche abzu-
leiten”, betont Lange. , Mit unserer Fachta-
gung Statistik und Markt bieten wir den Un-
ternehmen dazu die Moglichkeit.”

Nach dem eher abstrakt-analytischen Vor-
mittag bietet der Nachmittag Praxiseinblicke
und operative Handlungsanregungen. Jan

er/ Tdren ! Fa

Fachtagung
Statistik & Markt

15. Oktober 2024
10.00 = 15.30 Uhr

Frankfurt am Main & COnline

Grafiken: VFF

Patrik Reising von febis kldrt zundchst tber
die verschiedenen EinzelmaRnahmenforde-
rungen auf, die im Rahmen der Bundesforde-
rung fiir effiziente Gebdude (BEG) angeboten
werden.

Sanierungsrate auf 1,5 Prozent steigern
Der zweite Nachmittagsvortrag widmet sich
der Studie ,,MaRnahmenpakete fiir die Ge-
baudewende”. Nils Thamling vom Analyse-
und Beratungsunternehmen Prognos AG
nimmt darin eine Bestandsaufnahme der bis-
lang in Deutschland umgesetzten politischen
MaRnahmen fiir die Gebdaudewende vor. Aus-
gehend von Best Practice-Beispielen aus an-
deren Ldndern schldgt Thamling aber auch
konkrete MaRnahmenpakete fiir Deutschland
vor, deren Umsetzung zu einem deutlichen
Anstieg der energetischen Sanierungsraten
in Richtung 1,5 Prozent fiihren wiirde.

Abgerundet wird die Fachtagung Statistik &
Markt von Carolin Friedemann, Geschafts-
flhrerin und Griinderin der Initiative Kli-
maneutrales Deutschland gUG. Friedemann

HVFF

Wribard Feaver ¢+ Fasunds

prdsentiert die Ergebnisse einer Umfrage zu
Sanierungs- und Einsparpotenzialen bei Ein-
und Zweifamilienhdusern, die bei vielen Un-
ternehmen der Fenster- und Tirenbranche
auf groRes Interesse stolRen diirfte.

Die Modalitdten
Lange freut sich auf die Fachtagung: ,Wir sind
liberzeugt, ein interessantes Programm mit
guten Speakern anbieten zu kdnnen. Durch
den Hybridcharakter der Veranstaltung kann
man entscheiden, ob man online per Live-
Ubertragung dabei sein will oder lieber live
vor Ort. Die Teilnahmegebiihren haben sich
nicht erhéht und betragen 349,- Euro pro Per-
son fir VFF-Mitglieder und 449,- Euro pro
Person fiir Nichtmitglieder, jeweils zuziiglich
der Mehrwertsteuer”, so Lange. H
www.window.de

Uber den nebenstehen-
den QR-Code kdnnen Sie
sich zur VFF-Fachtagung
Statistik @ Markt 11
anmelden.
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Rewindo gewinnt Exte
als neuen Premium-Partner

Die Rewindo GmbH Fenster-Recycling-
Service konnte in den zuriickliegenden
Jahren bereits mehrere Betriebe aus dem
Bereich Extrusion als Premium-Partner
gewinnen. Jetzt ist ein weiteres Unterneh-
men aus dieser Branche hinzugekommen:
Die Exte Gruppe mit Sitz in Wipperfiirth
ist dem Partnernetzwerk des bundeswei-
ten Systems fiir PVC-Altfensterrecycling
beigetreten.

Damit erreicht die Zahl der Premium-Partner
27. Sie bilden vom Fensterbau, (ber Extru-
sion, Folien, Recycling-Maschinenbau und
Glas bis hin zu Beschlag und Stahlarmierung
die gesamte Wertschopfungskette fiir PVC-
Fenster ab. ,Uber die weitere Verstirkung
des Bereiches Extrusion in unserem Netz-
werk fiir Recycling, Ressourceneffizienz und
Nachhaltigkeit freuen wir uns“, so Rewindo-
Geschaftsfiihrer Michael Vetter.

Unternehmen verfolgt Zero-Waste-
Strategie

Exte ist ein inhabergefiihrtes Familienunter-
nehmen, das in zweiter Generation seit 65
Jahren Produkte und Losungen fiir die Bau-
wirtschaft entwickelt und produziert. Dazu
gehoren Rollladenkasten-Systeme, Fenster-
zubehor-Systeme, Verkleidungslésungen und
Schalungszubehor.

Foto:'bauelemente bau

Mit Exte hat das Recyclingnetzwerk Rewindo
einen neuen Premium-Partner dazugewonnen.

»,unser Unternehmen verfolgt eine Zero-
Waste-Strategie, in der Produktionsausschuss
zu 100 Prozent in den Materialkreislauf ge-
flhrt wird. Dem Premium-Partner-Netzwerk
der Rewindo sind wir daher gerne beigetre-
ten, weil die Branchenlésung mit dem Materi-
alkreislauf fiir PVC-Altfenster und -Produkti-
onsabfille Ziele verfolgt, die sehr gut zu
unser Unternehmensphilosophie passen®, so
Tobias Marten, Leiter Marketing und Pro-
duktmanagement bei Exte.

Premium-Partner-Logo als Giitesiegel
L,Unsere Premium-Partner nutzen die Mog-
lichkeit einer aktiven Mitgestaltung der Zu-
kunft des Fensterrecyclings. Ausgewiesen mit
dem Premium-Partner-Logo als Giitesiegel
profitieren sie von Biindelung und Transfer
von Wissen, koordinierter Interessenswahr-
nehmung, Listung auf der Rewindo-Website
als empfohlener nachhaltiger Fachbetrieb,
PR-Unterstiitzung und gemeinsamer Wer-
bung“, so Vetter.

Mit dem Beitritt zum Rewindo-Partner-Netz-
werk habe sich Exte indirekt auch in die von
der EU-Kommission ins Leben gerufene Cir-
cular Plastic Alliance (CPA) eingereiht, der
Gber 100 Unternehmen und Verbdnde aus
der gesamten Kunststoff-Wertschépfungs-
kette angehdren. Rewindo selbst ist tiber den
Europdischen Fensterprofilverband EPPA seit
2020 Teil dieser Allianz.

Verankerung entlang der Wertschop-
fungskette fiir PVC-Fenster
»Mit starken Partnern an der Seite sind wir
fir unser Ziel einer Steigerung der jahrlichen
Recyclingmengen und einer intensiven Ver-
ankerung unserer Dienstleistung entlang der
Wertschopfungskette in den kommenden
Jahren noch besser aufgestellt. Dies ist auch
im Sinne von VinylPlus, dem Nachhaltigkeits-
programm der europdischen PVC-Branche®,
betonte Vetter. W

www.rewindo.de

www.exte.de

Neue Veroffentlichung der DIN EN 19100
Teile1-3

BF-Mitglieder
konnen
Stellungnahme
einreichen

Die Richtung, in die sich der konstruktive
Glasbau in Europa entwickeln wird, zeich-
ne sich immer mehr ab, so der Bundesver-
band Flachglas e.V. (BF) in einer Presse-
meldung. Dabei werde das bautechnische
Potenzial des Baustoffs Glas gesteigert
und weiter ausgebaut. Neben den bekann-

Lo

Beispielfoto: Die neue Nationalgalerie in Berlin.
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Foto: Verrotec
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ten Anwendungen haben auch neue Berechnungsverfahren
den Weg in die europdische Normung gefunden. Unter an-
derem der Schubverbund von laminierten Verglasungen, der
Lasten auf Isolierglasscheiben und - zum ersten Mal in der
Normungsgeschichte des Glasbaus - die Nutzung von in der
Scheibenebene belasteten Komponenten.

Nach mehr als zehn Jahren Arbeit im europdisch zustdandigen Ko-
mitee, dem ,,CEN/TC 250/SC 11 — Structural Glass“, unter dem Vor-
sitz von Professor Markus Feldmann von der RWTH Aachen, sei
ein weiterer wichtiger Schritt auf dem Weg zur europdischen Glas-
baunormung getan. Das CEN (Europdisches Komitee fiir Nor-
mung) hat gerade die drei Entwurfs-Teile der prEN 19100 (Euro-
code 10 - Design of glass structures) verdffentlicht. Nachdem
diese drei Teile ins Franzosische und Deutsche libersetzt wurden,
konnen die Entwiirfe im DIN-Norm-Entwurfs-Portal eingesehen
oder unter DIN-Media bezogen werden. Bis zum 16. Oktober 2024
hat man hier die Moglichkeit, fachliche und redaktionelle Stellung-
nahmen abzugeben.

Erfahrungen aus Hersteller- und Anwendersicht

Der BF wirkt aktiv im national zustdndigen DIN-Gremium (NA
005-09-25 AA - Bemessungs- und Konstruktionsregeln fiir Bau-
produkte aus Glas) zur EN 19100 mit und spiegelt die Entwicklun-
gen im eigenen Arbeitskreis ,, Sicherheitsglas und Glasbemessung“
wider. ,Um den geplanten Eurocode Glas, der nach Zeitplan 2027
veroffentlicht werden soll, fiir die nachsten Schritte fit zu machen,
sind die Erfahrungen aus Hersteller- und Anwendersicht von
grundlegender Bedeutung”, sagt Steffen Schafer, beim BF fiir Nor-
mung und Technik zustdndig. ,Hiermit kdnnen mogliche Frage-
stellungen nach der Einflihrung vermieden werden. Die Mitarbeit
in den entsprechenden Arbeitskreisen des BF bringt einige Vor-
teile mit sich. Denn hier kann man gemeinsames Wissen und Er-
fahrungen biindeln und sich selbst aktiv beteiligen. Es ist wichtig,
sich friihzeitig iber die Entwicklungen zu informieren und sich
fachlich mit den anderen AK-Mitgliedern auszutauschen. Erst
dann, wenn wir unser Wissen teilen und anderen zuganglich ma-
chen, kénnen wir wirklich etwas bewirken. Nur durch den Aus-
tausch kann man voneinander lernen, neue Ideen entwickeln und
gemeinsam Losungen finden.”

Erarbeitung der nationalen Anhdnge

In Deutschland startet jetzt - neben den erwdahnten Kommentie-
rungen der vorliegenden drei Teile - die Erarbeitung der nationa-
len Anhdnge. Diese sind essenziell fiir die spdtere Anwendung,
da der Eurocode zundchst keine an Bauarten gekoppelte kon-
struktiven Vorgaben enthdlt, welche derzeit einen wesentlichen
Bestandteil der DIN 18008 ausmachen. Da die DIN 18008 bei der
Einflihrung des Eurocodes 10 zuriickgezogen wird, sollten die
nationalen Anhdnge den derzeitigen Stand der Technik wider-
spiegeln.

Wenn Sie sich hierbei als BF-Mitglied aktiv einbringen wollen,
kontaktieren Sie den BF unter:

saskia.jakisch@bundesverband-flachglas.de ™M

www.bundesverband-flachglas.de

GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN

GAYKO die..
PREMIUM-Marke

Produkt- und Designvielfalt aus einer Hand

HAUSTUREN

in Aluminium und Kunststoff
bis RC3 gepruft und zertifiziert

FENSTER
in Aluminium
und Kunststoff
bis RC3 gepruft
und zertifiziert

HEBESCHIEBETUREN

in Aluminium und Kunststoff
bis RC3 gepruft und zertifiziert

Neue Generation
fiir den Objektbau

Modernisierung &
Privater Wohnungsbau

GAY KO

BESSERE FENSTER UND TUREN

www.gayko.de
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VFF-SONDERSEITE

Aktuelle Projekte und
Aktivitaten von EuroWindoor

Members of EuroWindoor (19 associations

from 15 countries)

Mitglieder
von EuroWin-

EuroWindoor, die Interessenvertretung
der europdischen Fenster-, Tiiren- und Fas-
sadenhersteller, spielt eine zentrale Rolle

bei der Entwicklung der Branche auf eu-
ropdischer Ebene. Ziel der Organisation in
Bezug auf eine bessere Rechtsetzung und
die Schaffung von Arbeitspldtzen ist es,
dass die Fenster-, Tiiren- und Fassaden-
branche als relevanter Akteur fiir Ener-
gieeffizienz und Nachhaltigkeit in Europa
wahrgenommen wird.

EuroWindoor sucht die enge Zusammenar-
beit mit den Institutionen der Europdischen
Union (EU), um Einfluss auf relevante gesetz-
liche Regelungen zu nehmen.

Unterstiitzung der Europdischen Normung
Ein wichtiges Thema, das EuroWindoor der-
zeit unterstiitzt, ist die Verordnung (EU) Nr.
1025/2012 zur europdischen Normung. Ziele
dieser Verordnung sind die Harmonisierung
und das Verhindern von widerspriichlichen
Normen auf europdischer Ebene. Trotz der
Herausforderungen bei der Umsetzung der
harmonisierten europdischen Normen (hEN)
sieht Eurowindoor keine Notwendigkeit, die
Verordnung selbst zu dndern. Laut EuroWin-
door sind die Verzdégerungen nicht auf die
Verordnung zuriickzufiihren, sondern auf Mei-
nungsverschiedenheiten zwischen den euro-
pdischen Normungsorganisationen (ESOs) und
der Europdischen Kommission (EC).

EuroWindoor betont, dass bestandige Doku-
mentvorlagen und vereinbarte Zeitplane fir
alle Beteiligten notwendig sind, um die Nor-
mung effizient voranzutreiben. Hiufige Ande-
rungen von Vorgaben und Vorlagen fiihren zu

door.

Grafik:
EuroWindoor
und gemdp
Logos der
einzelnen
Verbdnde

Verzbgerungen, insbesondere bei der Ent-
wicklung von Produktnormen fiir Baupro-
dukte. Diese Verzogerungen kosten zusatzli-
che Zeit und erschweren es den Herstellern,
ihre Produkte rechtzeitig an neue Normen
anzupassen.

Eine mogliche Losung sieht EuroWindoor in
der Verbesserung der Prozesse innerhalb der
Normung. Die Organisation fordert, dass den
Gremien ausreichend Zeit eingerdumt wird,
um im Konsens qualitativ hochwertige Nor-
men zu entwickeln. Handlungsbedarf sieht
EuroWindoor insbesondere im Zusammen-
hang mit der neuen Bauproduktenverord-
nung (CPR, Construction Products Regula-
tion), die in vielen Bereichen (berarbeitet
wurde. Eine zentrale Anderung betrifft die
verbindliche Einflihrung von Umweltindikato-
ren, die kiinftig in den Produktnormen be-
ricksichtigt werden missen.

Im Juni 2024 trafen sich Vertreter von Euro-
Windoor mit der Generaldirektion Binnen-
markt, Industrie, Unternehmertum und KMU
der Europdischen Kommission (DG GROW),
um diese Herausforderungen zu diskutieren.
Das Treffen war duBerst fruchtbar und
brachte beiden Seiten die dringend benétigte
Klarheit in mehreren Fragen.

Treffen des Directing Council von Euro-
Windoor in Helsinki

Ein weiteres wichtiges Ereignis fiir Eurowin-
door war das Directing Council Meeting am
11. Juni 2024 in Helsinki. Dieses Treffen diente
dem Austausch {iber aktuelle Entwicklungen
der Fenster-, Tiren- und Fassadenbranche
auf europdischer Ebene. Im Fokus standen

Themen wie die rechtlichen Entwicklungen,
Energiesicherheit und die Reduktion von
CO2-Emissionen. Ein besonderes Highlight
des Treffens war die Aufnahme des Polni-
schen Fenster- und Tirenverbands (POID) als
neues Mitglied von EuroWindoor. Damit
wdchst EuroWindoor auf insgesamt 19 Mit-
gliedsverbdande aus 15 Landern und stdrkt
seine Position als fiihrende Interessenvertre-
tung in Europa.

Vertreter des Verbandes Fenster + Fassade
(VFF), darunter Frank Koos (Geschaftsfiihrer
Normung, Technik und Internationale Aktivi-
tdten beim VFF und Generalsekretdr Euro-
Windoor) und Miriam Weppler (Referentin
Europa & technische Kommunikation), nah-
men aktiv an den Diskussionen teil. Neben
den Entwicklungen in der Branche wurden
auch die anstehenden Anderungen durch die
neue Bauproduktenverordnung (CPR) disku-
tiert, die fiir alle Unternehmen der Branche
von groRer Bedeutung ist.

Der Einfluss von EuroWindoor auf die
europdische Fenster- und Tiirenbranche
EuroWindoor gestaltet die Zukunft der Fens-
ter-, Tlren- und Fassadenbranche in Europa
entscheidend mit. Durch die aktive Beteili-
gung an der Entwicklung europdischer Nor-
men und der Zusammenarbeit mit EU-Institu-
tionen gibt die Organisation wichtige Impulse
fir eine nachhaltige, energieeffiziente und
komfortable Zukunft. EuroWindoor arbeitet
weiterhin eng mit den relevanten Akteuren
zusammen, um die Interessen der Branche zu
vertreten und positive Verdnderungen her-
beizufiihren.

Mit dem Ziel, die europdischen Normen wei-
ter zu verbessern und eine sinnvolle Regulie-
rung fir die Branche zu erreichen, ist Euro-
Windoor ein wichtiger Partner fir alle
Unternehmen, die in diesem dynamischen
Sektor tdtig sind. Die Zusammenarbeit mit
der EU wird auch in den kommenden Jahren
entscheidend sein, um die Herausforderun-
gen der Bauproduktenverordnung zu meis-
tern und die Branche auf ihrem Weg in eine
nachhaltigere Zukunft zu unterstiitzen. W

Ihre Ansprechpartner beim VFF:

Frank Koos und Miriam Weppler,

Tel. 069/955054-36, gs@eurowindoor.eu
www.eurowindoor.eu

Autor: Felix Ernst, Marketing/Kommunikation/
Offentlichkeitsarbeit beim VFF
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Export von Isolierglas in die USA - Prifungen
nach ASTM E2190 im ift Rosenheim madglich

Bevor Hersteller von Mehrscheiben-Iso-
lierglas (MIG) ihre Produkte in die USA ex-
portieren konnen, sind Priifungen nach
ASTM E2190 (beziehungsweise ASTM
E2188/ASTM E2189) notig. Bisher mussten
europdische MIG-Hersteller ihre Glidser da-
fiir in die USA liefern - das kostet Zeit und
Geld. Das ift Rosenheim hat sein Angebot
erweitert und kann somit Isolierglas-Prii-
fungen nach EN 1279, den CEKAL-Regeln in
Frankreich und nun auch nach den ameri-
kanischen ASTM-Standards durchfiihren.
Kooperationen mit unterschiedlichen Zer-
tifizierungsstellen garantieren eine breite
Anerkennung der Ergebnisse in den USA.
Damit reagiert das Institut auf die stei-
gende Nachfrage nach international aner-
kannten Priifungen und unterstiitzt Her-
steller optimal bei der MarkterschlieBung
in Nordamerika.

Der US-Standard ASTM E2190 ist der maR-
gebliche Standard fiir die Leistungsbewer-
tung von Mehrscheiben-Isolierglas (MIG) in
den USA und Kanada. Gepriift werden unter
anderem die Ermittlung der Feuchtigkeitsbe-
standigkeit, Gasdichtheit sowie die thermi-
sche Belastbarkeit. Gefordert sind auch Pri-
fungen von MIG nach den Standards ASTM
E2188 und E2189, mit denen die Dauerhaftig-
keit und die Widerstandsfdhigkeit gegentiber
Klimabelastungen ermittelt werden. Priifun-
gen nach ASTM sind die Grundlage, um Iso-
lierglaser in Nordamerika zu vertreiben.

| I
e

Im Klimaschrank des ift-Glaslabors wird MIG
einem beschleunigten Alterungsverfahren
ausgesetzt. Foto: ift Rosenheim

Priifungen im ift Rosenheim nach ASTM E2190 erleichtern den Export in die USA fiir europdische

Hersteller.

Foto: °archimede - stock.adobe.com

Priifung der Gasdichtheit im Glaslabor des ift Rosenheim.

Priifmoglichkeiten ift-Rosenheim

Flr die ASTM-Priifugnen hat das ift Rosen-
heim die ,Klimaschranke“ angepasst und
kann nun den europdischen Herstellern von
MIG die notwendigen Priifungen schnell und
unkompliziert anbieten. Damit vermeiden die
Hersteller die Kosten und Risiken des langen
Transportwegs fiir die Probekdrper. Weiter-
hin missen die Hersteller sich nicht mehr mit
unterschiedlichsten amerikanischen Zertifi-
zierungsstellen abstimmen, weil die ift-Pri-
fungen durch die marktrelevanten amerikani-
schen Zertifizierungsstellen NAMI und NFRC

Foto: ift Rosenheim

anerkannt werden. Weitere Partnerschaften
sind in Vorbereitung, um eine moglichst um-
fassende Marktabdeckung in den USA zu er-
reichen. Zusdtzlich sind natirlich MIG-Pri-
fungen fiir weitere Leistungseigenschaften
wie Schallschutz, Warmedammung, lichttech-
nische Eigenschaften, Feuerwiderstand oder
Einbruchhemmung in den modernen ift-La-
boren méglich. ®

Weitere Informationen unter:
www.ift-rosenheim.de/astm-e2190

19
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Nachhaltigkeit in allen Facetten

Veranstaltungsreihe der uutegprnplnm I-.afr
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Kunststoff-Fensterprofilsysteme
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Schon seit vier Jahren organisiert die Gii-
tegemeinschaft Kunststoff-Fensterprofil-
systeme e.V. (GKFP) nun die Veranstal-
tungsreihe TechnologieForumzukunft, um
aktuelle Themen fiir die Kunststofffens-
ter-Branche aus Sicht der Giitesicherung
zu behandeln. Mit dem Schwerpunkt
»Kunststofffenster als nachhaltiges Bau-
produkt” und der zentralen Fragestellung
»Was macht ein Kunststofffenster so nach-
haltig?*“ ladt die Giitegemeinschaft am
Donnerstag, den 7. November 2024, zur
fiinften Ausgabe der interaktiven Online-
Veranstaltungsreihe ein.

Das Programm mit flinf Vortragen setzt sich
fiir die zweistiindige Veranstaltung aus Refe-
renten mit verschiedenen Blickwinkeln aus
Wirtschaft, Wissenschaft und Verbanden zu-
sammen:

M Dirk. R. Schmidt (GKFP e.V.) referiert zu
,FUnf Griinde flir Nachhaltigkeit".

B Frank Lange (Verband Fenster + Fassade,
VFF) stellt das VFF Merkblatt zur Nach-
haltigkeit vor.

B Um den Einsatz von Rezyklat geht es in
dem Vortrag von Moritz Underberg (Sala-
mander Industrie-Produkte GmbH).

B Stephan Schmidt (Fachverband Schloss-
und Beschlagindustrie e.V., FVSB) legt
seinen Fokus auf die Bauproduktenverord-
nung und erldutert deren Bedeutung fiir
Systemgeber, Fensterbauer und Giitesi-
cherung.

M Jakub Miies (EPEA GmbH) wird auf die
Zertifizierung von Gebduden nach DGNB-
Kriterien eingehen.

Unterstiitzt werden diese Inhalte durch an-
schauliche Videobeitrdge, die ein allgemeines
Bild zum jeweiligen Schwerpunktthema wie-
dergeben.

A

R

Um die verschiedenen Perspektiven auf das
Veranstaltungsthema zu vertiefen, stellen sich
unsere Experten den Fragen unseres Modera-
tors, Herrn Bernhard Elias (GKFP), in einer Po-
diumsdiskussion. Wie nach den einzelnen Vor-
trdgen werden auch hierbei Fragen der Zuho-
rerschaft beriicksichtigt. Online-Teilnehmer
werden, wie schon in der Vergangenheit, die
Méglichkeit haben, ihre Fragen per Chat zu
stellen. Eine Option, die bei den vorherigen
Veranstaltungen sehr aktiv genutzt wurde.

Teilnahmemaoglichkeiten 2024 und Riick-
blick auf vergangene Veranstaltungen

Die Zielgruppe der Veranstaltung umfasst
Fensterbauer, Planer, die Wohnungswirt-
schaft und ebenso Endverbraucher. Die Teil-
nahme ist kostenfrei, eine Anmeldung vorab
aber erforderlich. Fir die Anmeldung zur
Online-Teilnahme steht ein Formular auf der
Internetseite der GKFP zur Verfligung, siehe
QR-Code. Bei Interesse an der Teilnahme vor
Ort freut sich die Gilitegemeinschaft Uber
eine E-Mail an info@gkfp.de. Als Dreh- und
Veranstaltungsort werden, wie in den vergan-
genen Jahren, die Raum-
lichkeiten der multi-media
systeme AG bei Karlsruhe
genutzt (siehe Grafik An-
fahrt und Lageplan).

GUTEGEMEINSCHAFT UND EPPA DEUTSCHLAND E.V. INFORMIEREN

Grafik: GKFP

IETZT
INFORMIEREN

Das TechnologieForumZukunft wird in deut-

scher Sprache abgehalten. Nachtraglich steht
die Aufzeichnung online mit englischem Un-
tertitel zur Verfiigung.

Neugierig geworden? Schauen Sie sich auf
YouTube die Aufzeichnungen der fritheren
Veranstaltungen an:
W ,Giitegesicherte Klebetechnik”

(25. Februar 2021)
W , SchweiRverfahren” (30. November 2021)
W ,Oberflachengiite” (29. November 2022)
M ,Oberflachenreinigung” (26. Oktober 2023)

Neben der Aufzeichnung sind weitere Infor-
mationsmaterialien wie Flyer und Broschii-
ren, verfligbar, welches im Nachgang bei der
Gitegemeinschaft angefragt werden kann.

Wir freuen uns nun auf Ihre Anmeldungen
zum filinften TechnologieForumzukunft am 7.
November 2024 und auf eine inspirierende
Veranstaltung. W

Weitere Informationen zur Anmeldung und
zum Programm finden Sie auf unserer Home-
page unter:
www.gkfp.de/technologieforumzukunft
Autor: RAL Giitegemeinschaft Kunststoff-
fensterprofilsysteme e.V.

Walzbachtal .-~
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Anfahrt und Lageplan
der Lokation fiir das
flinfte Technologie-
ForumZukunft.
Grafik: GKFP
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Treffen der Nachwuchsfihrungskrafte

Vom 10. bis 12. September 2024 war es
wieder so weit: Unsere Nachwuchsfiih-
rungskrifte haben sich wieder getroffen.
Wie immer mit einem spannenden Pro-
gramm mit zwei Betriebsbesichtigungen
und viel Gelegenheit zum Netzwerken.

Neben spannenden Vortrdgen zum Thema
Nachhaltigkeit durften die Nachwuchsfiih-
rungskrdfte an einer Betriebsbesichtigung
beim ift Rosenheim teilnehmen. Gezeigt
wurde das Technologiezentrum (Brand- und
Rauchschutz) sowie das neue Schallschutz-
zentrum mit groBem Fassadenpriifstand.

Das ndchste Nachwuchsfiihrungskraftetref-
fen findet im Rahmen der glasstec — Interna-
tional Trade Fair, am 23. Oktober 2024, 19.00
Uhr, statt.

BF-Nachhaltigkeitsaward

Die ersten Bewerbungen fir unseren Nach-
haltigkeitsaward sind schon eingegangen.
Machen Sie mit! Alle Informationen zum Ab-
lauf der Bewerbung finden Sie auf unserer
Webseite www.bundesverband-flachglas.de
unter , Aktuelles”.

BF auf der glasstec: Kostenfreier Eintritt
fiir Mitglieder

Der Bundesverband Flachglas e.V. (BF) ist
Aussteller auf der glasstec in Diisseldorf. Mit-
glieder erhalten kostenfreien Eintritt. Auch
wir sind vom 22. bis 25. Oktober 2024 mit da-
bei, wenn die Weltleitmesse fiir Glas ihre Ti-
ren 6ffnet. Als Branchentreffpunkt und tech-
nische Entwicklungen ist die glasstec seit
Jahrzehnten fiihrend. Kommen Sie uns besu-
chen in Halle 11, Stand Ki3.

Mitglieder und Fordermitglieder des BF er-
halten kostenfreien Eintritt - den Promocode
dafiir finden Sie im geschiitzten Mitglieder-
bereich unserer Website unter , Sonderkondi-
tionen“.

GGF hat Monitoring durch RAL erfolgreich
bestanden

Im Rahmen des zweijdhrigen Monitorings
von RAL Deutsches Institut fiir Glitesicherung
und Kennzeichnung e.V., der Dachgesell-
schaft der RAL-Glitegemeinschaften, erfolgte
seit Juni eine Uberpriifung der Giitegemein-
schaft Flachglas e.V. (GGF).

Das Team der Nachwuchsfiihrungskrdfte im September in Rosenheim.

Im Ergebnis bescheinigte RAL der GGF jetzt
auf Basis der ,Grundsadtze fiir Giitezeichen”
weiterhin das Recht, an Unternehmen das
Gltezeichen zu verleihen. RAL bescheinigte
uns, dass die GGF gemdR den Grundsdtzen
flir Glitezeichen und dem von RAL anerkann-
ten Satzungswerk arbeitet.

Projekt des Monats: Technoform

Das aktuelle ,Projekt des Monats“ wurde ein-
gereicht von unserem Férdermitglied Techno-
form. Es zeigt das Leusden AFAS Experience
Center, welches durch seine Konstruktion be-
eindruckt, die maRgeblich von den Warme-
Kante-Abstandhaltern von Technoform profi-

RAL
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Die GGF hat das Monitoring durch RAL

erfolgreich bestanden. Grafik: GGF / RAL
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tiert. Dank der 16 Millimeter starken Warme-
Kante-Abstandhalter wird die Konstruktion
optimal unterstiitzt.

UKCA-Zeichen wird ausgesetzt

Am 2. September 2024 hat das britischen Mi-
nistry of Housing, Communities & Local
Government, in einer Erklarung bekannt ge-
geben, dass die Pflicht zur Umstellung auf das
UKCA-Label bei Bauprodukten auf unbe-
stimmte Zeit ausgesetzt wird. Unternehmen
aus der EU kdnnen ihre CE-gekennzeichneten
Bauprodukte somit wie bisher in GroRbritan-
nien in Verkehr bringen.

Wenn Sie weitere Fragen zu dem Thema ha-
ben, wenden Sie sich gerne an unseren An-
sprechpartner fiir Normung und Technik Stef-
fen Schafer.

Workshops
Wir haben spannende Workshops fiir Sie. Am
7. Oktober 2024 findet ein KI-Workshop mit
Jorg Mosler in Fulda statt und am 16. Oktober
2024 ein ESG & CSRD Workshop ,,Zukunftssi-
cheres Nachhaltigkeitsreporting” in Trois-
dorf. Mehr Informationen hierzu finden Sie
auf unserer Webseite unter ,Veranstaltun-
gen“. W
www.bundesverband-flachglas.de
www.guetegemeinschaft-flachglas.de

Autorin: Saskia Jakisch, PR & Kommunikation
Bundesverband Flachglas e.V. & Giitegemein-
schaft Flachglas e.V.
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Cross-Selling und Up-Selling:

Strategien fiur hoheren Umsatz

und mehr Kundenzufriedenheit,
Teil 1

In der Fensterbau-Branche und auch in der Bauelemente-Industrie aligemein bieten mo-
derne Technologien, Zubehdre und innovative Materialien eine Vielzahl von Méglichkei-
ten, die weit iiber die einfache Funktionalitit von Fenstern hinausgehen. Trotz dieser
Moglichkeiten werden die Potenziale von Cross-Selling und Up-Selling oft nicht ausge-
schopft. Die Ursachen dafiir sind vielfaltig und reichen von der mangelnden Endkunden-
kenntnis, schlecht ausgestatteten Showrooms, unzuldnglichen Preis- und Konditionen-
modellen und zu geringer Digitalisierung bis hin zur unzureichenden Qualifizierung der

Vertriebsmitarbeitenden.

Nicht nur die Steigerung von Umsatz- und Deckungsbeitrag ist erstrebenswert, sondern gleich-

zeitig auch die Erhéhung der Kundenzufriedenheit.

Dieser Artikel beleuchtet die Wichtigkeit und
Umsetzung von Up- und Cross-Selling im
Fensterbau fiir B2B-, B2C- sowie B2B2C-Be-
ziehungen. Die Aussagen sind aber gleicher-
maRen auch auf andere Bauelemente an-
wendbar. Ich skizziere Wege, wie man nicht
nur Umsatz- und Deckungsbeitrag steigert,
sondern gleichzeitig auch Kundenzufrieden-
heit erhoht.

Cross- und Up-Selling im Zusammenspiel
mit Vertriebswegen: Das Erfolgsrezept

Das gemeinsame Verstandnis grundlegender
Begriffe ist fir das Ergreifen der richtigen
MaRnahmen eine wesentliche Grundlage, da-
her ein kurzer Diskurs durch die Begriffswelt.

Foto: Pixabay / Habitat_de_lill

Cross-Selling ist eine Verkaufsstrategie, bei
der es darum geht, den Kunden zusdtzliche
Produkte und Dienstleistungen anzubieten,
die den Hauptkauf sinnvoll ergdnzen. Sie
kann auch als Querverkauf bezeichnet wer-
den. So kdnnten neben dem Fenster mit Roll-
laden auch gleich die smarte Steuerung oder
der Insektenschutz mitverkauft werden. Dies
kann die Kundenzufriedenheit steigern, da
der Kunde alles Notwendige aus einer Hand
erhdlt. Ganz nebenbei werden Umsatz und
Deckungsbeitrag erhoht, weil margenstarke
Zusatzprodukte verkauft werden.

Das Up-Selling, auch als Veredelungsverkauf
bezeichnet, fokussiert sich auf den Verkauf

einer teureren oder besser ausgestatteten
Variante des urspriinglichen Produkts. Dies
erhéht den Umsatz und kann zur Erfillung
spezifischerer Kundenbeddrfnisse beitragen.
In diesem Fall konnte beispielsweise dem
Kunden eine hdhere Sicherheitsausstattung
des Fensters angeboten werden oder eine ho-
herwertige Verglasung, die verbesserte Son-
nenschutzeigenschaften mit sich bringt.

Eine zweite Seite sind die Vertriebskandle, die
definieren, welche Kunden angesprochen
werden sollen. Hier die in der Fensterindus-
trie am hdufigsten anzutreffenden Kandle
und ihre Begrifflichkeiten:

Unter Business-to-Business (B2B) versteht
man die Geschdftsbeziehung beziehungs-
weise den Vertriebsweg zwischen Unterneh-
men, wie beispielsweise zwischen einem
Fensterhersteller und einem Bauunterneh-
men oder dem Fachhandel.

Im Business-to-Consumer-Ansatz (B2C) geht
es darum, dass ein Unternehmen seine Pro-
dukte und Dienstleistungen direkt an den
Endabnehmer oder Verbraucher verkauft. Ty-
pisches Beispiel hierfiir ware der Verkauf ei-
nes Fensterherstellers oder Fachhdndlers an
einen Hausbesitzer; hier dann in der Regel
mit Montagedienstleistungen.

Zusatzlich gibt es noch die Dimension Busi-
ness-to-Business-to-Consumer (B2B2C), bei
der ein Unternehmen Produkte oder Dienst-
leistungen an ein anderes Unternehmen ver-
kauft, das diese dann an den Endverbraucher
weiterverkauft. Diesen Vertriebsweg finden
wir bei den Fensterherstellern, die ihre Pro-
dukte an Fachhdndler verkaufen. Ein sehr
haufig anzutreffendes Vertriebsmodell, bei
dem der Hersteller eine besondere Verant-
wortung, aber auch Chance fiir die Hebung
der Up- und Cross-Selling-Potenziale hat.
Diese zu nutzen stellt eine nicht zu unter-
schdtzende Herausforderung dar und braucht
eine klar definierte Vertriebsstrategie auf Ba-
sis einer tiefen Kenntnis der gesamten Custo-
mer Journey der Fachhdndler und gleicher-
maRen der Endkunden.

In der Bauzulieferindustrie kennen wir auch
eine eher auf Beratung abzielende Geschafts-
beziehung, die als Business-to-Advisor (B2A)
bezeichnet wird. Hier geht es um die Bezie-
hung zwischen einem Unternehmen und ei-
nem Berater oder Vermittler, wie einem Ar-



chitekten oder Fassadenberater, die bei der
Planung und Durchfiihrung von Projekten
eine wesentliche Rolle spielen. Dieses Kon-
zept soll nicht Gegenstand dieses zweiteili-
gen Beitrages sein.

Die Auswahl und Umsetzung der hier darge-
stellten Verkaufsstrategien und Vertriebs-
wege ist Aufgabe der Unternehmensfiihrung
im Rahmen von Strategieprozessen. Jedes
Unternehmen muss hier seinen eigenen Weg
finden und diesen dann mit der geeigneten
Unternehmenskultur sowie den passenden
Prozessen und Strukturen gehen, um erfolg-
reich zu sein.

Mit der professionellen Um-
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gewinnen. Durch die systematische Samm-
lung und Analyse von Daten, wie beispiels-
weise Nutzungsverhalten, Kaufhistorien, An-
fragen und Feedback, kénnen Fensterherstel-
ler, Fachhdndler und auch die vorgelagerten
Anbieter ihre Produkte und Angebote optimal
auf die Kundenbediirfnisse ausrichten. Dies
fordert nicht nur die Entwicklung innovativer
Losungen, sondern ermoglicht auch persona-
lisierte Angebote, die exakt auf die Zielgrup-
pen und ihre Lebensumstdnde zugeschnitten
sind. Die Segmentierung von Kunden nach
Kriterien wie beispielsweise Wohnort, Gebdu-
detyp, Gebdudelage, Lebensumstdnde oder
energetischen Anforderungen schafft die
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B Welche Anforderungen ergeben sich aus
der Bestandsimmobilie oder dem Neubau
im Hinblick auf die technischen, nut-
zungspraktischen und dsthetischen
Parameter?

B Wie sind die aktuellen Lebens- und Nut-
zungsverhdltnisse und wie wird sich das
wahrscheinlich in der Zukunft entwickeln
(Raumnutzung, Sicherheitsanforderun-
gen, Barrierefreiheit, Umfeld etc.)?

B Welche Bedirfnisse und Herausforderun-
gen haben die Endkunden bei der Nut-
zung der Bauelemente und welche Pro-
dukte, Komponenten und Ausstattungs-
merkmale aus dem Sortiment sowie
Dienstleistungen passen dazu?

setzung der Verkaufsstrate-
gien Cross-Selling und Up-Sel-
ling kdnnen unabhdngig vom
Vertriebsweg entscheidende
und differenzierende Verbes-
serungen der Kundenzufrie-
denheit erreicht werden. Sie
leisten erhebliche Beitrdage zur
Steigerung der Umsdtze und
zur Verbesserung der De-
ckungsbeitrdge entlang der
gesamten Wertschopfungs-
kette vom Systemgeber bezie-
hungsweise Komponenten-
hersteller ber den Verarbei-

www.ClearoPAG.de/shop

Das fliissige 3D-Band: ClearoPAG 167rLus
Luftdichte Fugen, ohne zweite Abdichtung

clearoP AG
ONLINESHOP

ter bis hin zum Fachhandel.

Fachberatung anfordern!

Die Daten aus den Antworten
der Fragen kénnen dann in ei-
ner Produkt-Nutzen-Kunden-
Analyse zusammengefasst
werden. Ergdnzt mit der richti-
gen Vorteilsargumentation
sowie passenden Mustern,
Vorfiihrungen oder digitalen
Prdsentationen, kann so ein
zielfiihrender Verkaufspro-
zess gestaltet werden. Zu be-
denken ist dabei auch immer
das mangelnde Kundenwis-
sen. Viele Kunden sind sich
liber die Moglichkeiten der

modernen Fenstertechnik, al-

Letzten Endes leisten sie auch

ler Komponenten und Zube-

einen hervorragenden Beitrag

zur Verbesserung der Nach-

haltigkeit durch langlebige Losungen. Sie er-
moglichen es, Kunden ergdnzende oder hoch-
wertigere Produkte und Dienstleistungen an-
zubieten, die ihre Bedirfnisse umfassender
befriedigen und oft auch versteckte Bediirf-
nisse wecken. Insofern leisten sie einen wich-
tigen Beitrag zur Ausbildung eines positiven
Images der Verkdufer oder Berater im Markt,
die als umfassend I6sungs- und bediirfnisori-
entiert wahrgenommen werden, was die Re-
tentionsrate steigert und einen positiven Bei-
trag zum Empfehlungsmarketing leistet.

Entscheidend sind Customer Intelligence
und Awareness

Bei der Customer Intelligenz geht es darum,
den Bedarf und die Bediirfnisse der Kunden
in der Gegenwart zu kennen und fir die Zu-
kunft zu prognostizieren. Sie ermdglicht es,
tiefgehende Einblicke in das Verhalten, die
Bedirfnisse und Praferenzen der Kunden zu

Grundlage fiir zielgerichtete Angebote, Wett-
bewerbsdifferenzierung und Marketingkam-
pagnen. Die Erstellung von Kundenpersonas
fir die wichtigsten Endkundentypen kann
hier helfen, die Daten zu strukturieren, fiir die
praktische Anwendung aufzubereiten und so
ein genaues Verstdndnis fir die sogenannten
Pain Points, also wichtige Kundenprobleme,
zu bekommen.

Ein zentrales Thema fiir die Umsetzung von
Up- und Cross-Selling-Strategien ist die Er-
kennung des Kundenpotenzials. Hier eine
Auswahl von Fragen, die helfen kénnen, die-
ses einzuschatzen:

B Welche Produkte und Dienstleistungen
werden zusammen gekauft oder kénnten
zusammen gekauft werden?

B Welche Kunden sind fiir Cross- und
Up-Selling-Angebote geeignet?

hore nicht bewusst. Diese

Méglichkeiten mit der Lebens-
und Nutzungsrealitdt und Nutzungszukunft
der Endkunden zu verbinden, ist der Kern des
qualifizierten Beratungsgesprdachs und die

Basis fiir Cross- und Up-Selling.

Es geht um Customer Awareness. Dabei ist die
Nutzung moderner Tools und Technologien
wie CRM-Systeme, digitale Produkterlebnisse
(Konfiguratoren, Augmented Reality, Erkldr-
videos u. v. m.), aber auch gut durchdachte
und attraktive Showrooms, in denen man vie-
les von dem Vorgenannten kombinieren
kann, ein wesentlicher Schliissel. Zuneh-
mende Bedeutung dabei haben digitale Lo-
sungen fir die Prdsentation: Mit Hilfe von
Augmented und Virtual Reality kénnen Un-
ternehmen virtuelle Showrooms erstellen, in
denen Kunden verschiedene Fenster- oder
Bauelemente-Optionen und ihre zusdtzlichen
Features interaktiv erleben kdénnen. Damit
konnen das Verstandnis und das Interesse
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der Kunden an Upgrades und ergdanzenden
Produkten erhéht werden.

Auch den Trend zur Nachhaltigkeit in seiner
Einheit aus 6kologischen, sozialen und 6ko-
nomischen Elementen sollte die Branche
mehr berlicksichtigen und hier ein hoheres
Niveau der Transparenz und Kommunikation
erreichen. Dabei ist die verstdrkte Betonung
von Umwelt- und Nachhaltigkeitsaspekten
der Produkte, zum Beispiel Energieeffizienz,
Recyclingfdhigkeit, langlebige Materialien,
bedeutsam und sollte in die Kundenkommu-
nikation verstdndlich und umfassend einge-
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bunden werden. Wichtige Aspekte dabei sind

oft die Regionalitat der Anbieter oder die Ver-
wertung der ausgebauten Bauelemente so-
wie der damit verbundene Service.

Viele Hersteller, aber inzwischen auch Sys-
temgeber, verleihen ihren Produkten (ber
Chip- oder Label-Losungen einen Mehrwert,
indem sie Daten zu Montage, Nutzungsver-
halten, verarbeiteten Materialien oder Pro-
dukten dem Handler, dem Monteur und auch
dem Endkunden anbieten. Manche Konzepte
setzen hier auf die Interaktion mit dem End-
kunden und versuchen so, die Hersteller-

Uber den Autor

Der Autor Matthias Konig.

Foto: prodatio consulting

Matthias Koénig ist Diplom-Okonom und
verfligt iber mehr als 25 Jahre Erfahrung als
Geschaftsfiihrer in der Bauzulieferbranche.
In dieser Zeit hat er zahlreiche Unterneh-
mensgruppen durch Phasen der Restruktu-
rierung und des Wachstums geleitet. Seit elf
Jahren ist er Inhaber von prodatio consul-
ting, einer spezialisierten Beratungsbou-
tique fiir die Bauzulieferbranche. Neben
seiner Tdtigkeit als Berater steht er Unter-
nehmen als Beirat zur Seite und veroffent-
licht regelmdRig Artikel zu strategischen
und managementbezogenen Themen in
Fachzeitschriften.

Kontakt: matthias.koenig@prodatio.com

Es reicht nicht mehr aus,
nur die eigenen Produkte
zu kennen.

Foto: Stockio

marke zu positionieren
sowie Zusatzkdufe anzu-
regen. Anderen geht es
darum, Zusatzinformati-
onen fir alle Beteiligten
der Wertschopfungs-
kette auf eine smarte
Art verfligbar zu ma-
chen. Welcher Weg auch
gewdhlt werden mag,
man sollte das Prinzip
aus dem Internet nicht
aus dem Auge verlieren,
dass es nichts umsonst
gibt: Die Wdahrung ne-
ben Geld sind
auch Daten. Dabei miis-

immer

sen wir berlicksichtigen, dass die Investitio-
nen fiir derartige Losungen in Fertigung und
Administration schnell das AusmaR sechsstel-
liger Eurobetrdge ausmachen, die amortisiert
werden sollten. Natiirlich bieten die erhobe-
nen Daten nicht nur eine Chance fiir die Ver-
besserung der Qualitdt oder die Weiterent-
wicklung der Produkte, sondern auch fir
Cross- und Up-Selling.

Fazit

Um die Potenziale von Cross- und Up-Selling
voll auszuschopfen, miissen Unternehmen
ein tiefes Verstandnis fiir die Bediirfnisse und
Erwartungen ihrer Endkunden entwickeln. Es
reicht nicht aus, nur die eigenen Produkte zu
kennen; entscheidend ist die Fahigkeit, die
passenden Losungen gezielt zu identifizieren
und anzubieten. Dies erfordert nicht nur eine
fundierte Schulung der Vertriebsmitarbeiter,
sondern auch den Einsatz moderner Techno-
logien, die den Verkaufsprozess erleichtern
und ihn strukturierter sowie kundenorien-
tierter gestalten.

Zweiter Teil folgt
Im zweiten Teil dieses Beitrags erfahren Sie,
wie ein gut durchdachter Verkaufsprozess
entwickelt wird, der alle Beteiligten moti-
viert, diese Strategien erfolgreich umzuset-
zen und langfristige Wettbewerbsvorteile zu
sichern. W

www.prodatio.com
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Berner vergleicht Fachhandelsprodukte mit Baumarktware:

Pergola: Qualitat contra billig

Wer sich fiir eine Pergola in seinem Garten
entscheidet, investiert fiir Jahre. Es lohnt

sich also, nicht nur Preise zu vergleichen,
sondern auch ein waches Auge fiir Quali-
tit, Support und Langlebigkeit zu haben.
Das hiibsche Foto aus dem Prospekt reicht
hier nicht. Berner Torantriebe hat jetzt fiir
seine Pergola aus der Marke Berner Living
eine Vergleichstabelle aufgestellt, in der
das Markenprodukt gegen Angebote aus
dem Baumarkt oder dem Internet antritt.

Als einen zentralen Punkt hat der Vergleich
die oft fehlende Planung durch Fachleute bei
den Billig-Produkten herausgearbeitet. Fra-
gen wie Standort, Ausrichtung des Lamellen-
dachs, Wind- und Schneelasten oder das
haufig vernachldssigte Problem einer even-
tuellen Genehmigungspflicht bleiben hier
meist unbeantwortet. Berner empfiehlt da-
her, im Vorfeld des Kaufs eine professionelle
Beratung in Anspruch zu nehmen. Im Fach-
handel ist diese zumeist im Preis inbegriffen.

Individuelle Gestaltbarkeit

Ein weiterer Aspekt, den Baumarkt-Pergolen
hdufig nicht befriedigen, ist die individuelle
Gestaltbarkeit. Fest vorgegebene Male sind
die Regel, eine Wandanbindung hdufig nicht
moglich, sodass zwischen Lamellendach und
Hauswand ein Spalt entsteht. Optische Auf-
fdlligkeiten spielen in diesem Bereich eben-
falls eine Rolle. Innenliegende MontagefiiRe
mit unsichtbaren Verschraubungen oder di-
rekte Wandanbindung tber L-Profile sind im
Internet-Handel uniiblich. Ebenso mangelt
es vielfach an Auswahlmdglichkeiten fiir Be-
leuchtung, Steckdosen oder Bedienele-
mente. Seitenwdnde sind vorgegeben, Son-
nenschutz Idsst sich nicht verdndern. Auch
hier rdt Berner zu einem Besuch im Fachhan-

Das ,,Wohnzimmer
fiir draufien” sollte
immer Teil eines
ganzheitlichen Ter-
rassen-Konzeptes
sein. Nur ein Dach
mit vier Fiif3en bie-
tet das nicht.

Foto: Berner Tor-
antriebe

del. Hier ist die Breite der individuellen Ge-
staltungs- und Ausriistungs-Moglichkeiten
Uiberzeugend.

Wenig belastbares Material

Letztendlich zeichnen sich die meisten Bau-
markt- oder Internet-Pergolen durch weniger
belastbares Material aus. Diinnwandige und
wenig stabile Aluprofile mit kaum belastba-
rer Beschichtung sind die Regel. Hier droht
schnell Korrosion. Hochwertige robuste Pro-
file mit ausdauernder Beschichtung, die liber
Jahre den Belastungen standhadlt, finden sich
fast nur im Fachhandel. Daraus resultiert
auch eine sehr unterschiedliche Belastbar-
keit bei Wind oder Schneefall. Im Schneelast-
bereich stehen hier die iblichen 60 Kilo-
gramm pro Quadratmeter den 150 bis 200
Kilogramm pro Quadratmeter bei der Living
Pergola gegeniiber. Ablesen ldsst sich das
auch an den Garantiezeiten. Hochwertige
Qualitdt bietet Garantie bis zu fiinf Jahren.

Montage und Kundenservice

AbschlieBend weist Berner in seinem Ver-
gleich auf die Unterschiede bei Montage und
Kundenservice hin. Viele kennen die Schwie-
rigkeiten, die beim Selbstaufbau von Mobeln
auftreten konnen. Ein Teil fehlt, die Anlei-
tung ist missverstandlich, am Ende steht der
Schrank schief. Bei einer Pergola konnen sich
solche Probleme schnell potenzieren. Ein er-
fahrenes Montageteam, das sich auch mit
den erforderlichen Elektroanschliissen aus-
kennt und bei auftretenden Schwierigkeiten
professionell reagieren kann, spart hier viel
Zeit und Nerven. Und wenn nach Jahren doch
einmal etwas kaputt geht, dann sind Ersatz-
teile meist bis zu 20 Jahre lieferbar. Die Bau-
markt-Pergola ist dann schon langst auf dem
Wertstoff-Hof. M www.berner-torantriebe.eu
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30-jdahrige Partnerschaft

von Helmut Meeth und Siegenia

26
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Arne Amann (l.), Geschdftsfiihrer von
Helmut Meeth, und Guy Muller, Leiter des
Geschdftsbereichs Markt @ Kunden bei
Siegenia, feiern das 30-jdhrige Bestehen
der erfolgreichen Partnerschaft.

Foto: Helmut Meeth

Bereits seit 1994 setzt die Helmut Meeth
GmbH & Co. KG auf die Beschlagtechnik
von Siegenia. Die hohe Kontinuitit der
Zusammenarbeit ist sowohl das Resultat
des ausgepragten Qualititsanspruchs, der
beide Unternehmen auszeichnet, als auch
ihres partnerschaftlichen und ehrlichen
Miteinanders.

,Es ist etwas ganz Besonderes, dass sich in
drei Jahrzehnten ein so freundschaftliches
Miteinander entwickelt hat, das sich durch
Ehrlichkeit, Offenheit und Akzeptanz aus-
zeichnet”, betont Guy Muller, Leiter des Ge-
schdftsbereichs Markt & Kunden bei Siege-
nia. Im Zeichen ihrer gegenseitigen Wert-
schdtzung feierten die Unternehmen jetzt
das 30-jdhrige Bestehen ihrer Geschaftsver-
bindung. Mit seinem breiten Produktportfo-
lio bietet Helmut Meeth seit fast 40 Jahren
Losungen fiir die unterschiedlichsten Bausi-
tuationen - vom Einfamilienhaus bis zum
GroRprojekt. Am Firmensitz in Wittlich-wen-

gerohr in der Eifel stellt das Unternehmen
RAL-gepriifte Fenster, Haustiiren und Schie-
beanlagen her, in erster Linie aus PVC. Seit
der Griindung des Unternehmens im Jahr
1985 hat Helmut Meeth stets groRen Wert auf
Qualitat gelegt.

Die Umstellung auf Beschlagtechnik von Sie-
genia erfolgte im Juni 1994. Insgesamt 14
Jahre lang bewdhrte sich der Favorit Dreh-
Kipp-Beschlag mit seiner korrosionsge-
schiitzten Oberflache in der Fertigung von
Helmut Meeth. 2008 fiel schlieBlich die Ent-
scheidung, sich die Vorziige des Titan iP zu-
nutze zu machen. ,,Bis heute bietet uns dieser
Beschlag wichtige Kundenargumente®, schil-
dert Marc Hagemann, Manager Operations
des Miinchener Family Office, welches die
Inhaberschaft vom Griinder Helmut Meeth
nach dessen Eintritt in den Ruhestand iber-
nommen hat. ,Die umfangreichen Einstell-
moglichkeiten der Siegenia-Beschlagtechnik
wirken sich positiv auf die Fertigungsqualitat
aus und vereinfachen die Arbeit von Hand-
lern, Handwerkern und Monteuren. Sie wer-
den damit in hochstem MaBe unserem An-
spruch der Serviceorientierung gerecht”, so
Hagemann weiter.

Wertvoller Zusatznutzen

Insbesondere der Komfortpilzbolzen sorgt
bei Helmut Meeth und seinen Kunden fir
Mehrwert. Mit seiner stufenlosen Hohenver-
stellung zum Ausgleich von Falzlufttoleran-
zen und Temperaturschwankungen sowie der
integrierten Rollfunktion gewdhrleistet er
das dauerhaft einfache Offnen und SchlieRen
der Elemente selbst in hohen Widerstands-
klassen. , Die Selbstjustierung macht Rekla-
mationen und Nachjustierungen Uberfliissig
und ist damit ein wichtiger Zeit- und Kosten-
faktor”, so Hagemann.

Auch die kontinuierliche Weiterentwicklung
des Titan schafft wertvollen Zusatznutzen in
Fertigung und Verkaufsgesprdach bei Helmut
Meeth. Neben der Multifunktionsecke und
der Klickkuppelstelle, die ihre Vorziige insbe-
sondere beim Thema Fertigungseffizienz aus-
spielen, zdhlen auch designorientierte Pro-
dukte wie die vollig verdeckt liegende Band-
seite Titan axxent 24+ zu den Losungen, die

Eingang in die Fertigung von Helmut Meeth
fanden.

Spiirbare Zugewinne

Im Bereich der Schiebeanlagen und Hausti-
ren arbeiten Helmut Meeth und Siegenia
ebenfalls seit langem erfolgreich zusammen.
In der Fertigung von GroRflichenelementen
macht sich das Unternehmen die Vorziige der
Portal-Beschldge seit 1994 zunutze. Seit
2008 setzt das Unternehmen auch in der Ti-
renproduktion auf Siegenia. Spiirbare Zuge-
winne in puncto Effizienz verzeichnet Indust-
rial Engineer Ralf Dietz durch die Lieferung
der Bodenschwellen fiir Hebe-Schiebe-Ele-
mente als Comfort Unit. ,Die auftragsbezo-
genen Komplettpakete mit millimeterge-
nauem Zuschnitt und individuellen Vorboh-
rungen erhalten wir fertig montiert und
abgedichtet. Auch mit der Betreuung durch
unseren personlichen Ansprechpartner And-
reas Brodam bin ich sehr zufrieden. Siegenia
zahlt fiir mich zu unseren Top-Lieferanten.”

Als Entwicklungskunde mitgewirkt

Dass Ausrichtung und Werte der beiden Un-
ternehmen gut zueinander passen, belegt
zudem die Bereitschaft von Helmut Meeth,
als Entwicklungskunde an den RC2- und RC3-
Priifungen des Titan iP fir das Profilsystem
von Gealan mitzuwirken. Auch die RC2-Prii-
fung des Portal HS konnte mithilfe eines Ele-
ments von Helmut Meeth erfolgreich bestan-
den werden. Das Engagement von Siegenia,
wie beim jdhrlichen , Tag der Monteure” oder
rund um die Vertriebstagungen von Helmut
Meeth, unterstreicht den erklarten Willen der
beiden Unternehmen zu gelebter Partner-
schaft zusatzlich.

Hagemann bewertet die Partnerschaft als
vielversprechend: ,Siegenia passt ausge-
sprochen gut zu Helmut Meeth; die Zusam-
menarbeit entspricht in jeder Hinsicht unse-
ren Vorstellungen. Die Positionierung unse-
resUnternehmensineinemherausfordernden
Marktumfeld streben wir durch eine ausge-
prdgte Serviceorientierung an. Von Siegenia
erhalten wir dabei aktive Unterstiitzung.” W

www.helmut-meeth.com
www.siegenia.com
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3E und Stemeseder bieten
durchgdngige digitale Prozesse

Screenshot: 3E Datentechnik GmbH

Screenshot der Artikelkonfiguration mit Daten aus 3E-Look im Stemeseder-Konfigurator.

Die 3E Datentechnik GmbH und die G.S.
Georg Stemeseder GmbH: Gemeinsame
Kunden von Stemeseder und 3E erfahren
einen Zuwachs an digitaler Effizienz durch
den in 3E-Look integrierten Aufruf der Ste-
meseder-Online-Plattform.

Die Verbindung der ERP-Fensterbausoftware
3E-Look mit dem von 3E entwickelten Online-
shop des Aluminium-Systemgebers Stemese-
der macht die Erfassung, Kalkulation, Ange-
botserstellung sowie die Bestell- und Auf-
tragsabwicklung fir Stemeseder-Elemente
sicher und effizient. Die Elemente werden di-

10/24  bauelemente-bau.eu

rekt bei der Erfassung im Stemeseder-Konfi-
gurator online konfiguriert und in 3E-Look
integriert. Die weitere Bearbeitung mit Prei-
sen und allen erforderlichen kaufmdannischen
und technischen Informationen erfolgt effizi-
ent und papierlos im Auftrag in 3E-Look.

In der Vergangenheit wurde bei Fensterher-
stellern hdufig noch mit separaten Excel-Ta-
bellen und pdf-Dateien gearbeitet, wenn es
um die Bestellung zugekaufter Elemente
ging. Dies, so das IT-Unternehmen, machte
die Abwicklung umstdndlich und fehleranfal-
lig. Heute erfolgt sowohl die Online-Bestel-
lung bei Stemeseder als auch die weitere
Auftragsabwicklung in 3E-Look mit digitaler
Prozess-Sicherheit. Eine Besonderheit fir
Stemeseder-Kunden besteht darin, dass sie
auf der Stemeseder-Plattform den Status der
bestellten Position online einsehen kénnen.

Stemeseder ist Teil des ,Together Better”-
Partnernetzwerks, in dem es um Vernetzung
im Fensterbau geht und mit dem die Oberko-
chener Softwarespezialisten die End-to-End-
Digitalisierung entschlossen vorantreiben. W

www.stemeseder.com - www.3e-it.com
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Regel-air und Aluprof entwickeln Sonderlésung

In den rund 70 Jahren seines Bestehens
hat sich Aluprof zu einem wichtigen Her-

steller von Aluminiumsystemen in Europa
entwickelt. Seit einigen Monaten arbeitet
das Unternehmen auch eng mit dem Liif-
tungsspezialisten Regel-air zusammen.
Gemeinsam haben sie eine Sonderlésung
fiir die Aluprof-Profile entwickelt.

Erste Kontakte gab es auf der Messe Bau
2022. Rafael Altheim, Geschdftsfiihrer von
Aluprof Deutschland, war auf den Stand von
Regel-air gestoRen. ,Ich habe deren Losun-
gen gesehen und direkt gesagt: Wir brauchen

14

das!“, erinnert er sich. Dabei wollte Altheim
von Beginn an eine Losung, die perfekt zu
den Profilen von Aluprof passt. Seiner Mei-
nung nach sind ,Fensterliifter im modernen

Wohnungsbau obligatorisch einzusetzen“.

Aktuell plant Aluprof ein Objekt in Berlin, das
mit Fensterliiftern ausgeriistet werden soll.
Dafiir wurde eine optimale Lésung gesucht,
die Liifter von Regel-air zu integrieren. ,Da-
mit wir nicht bei jedem neuen Objekt neu
nach einer Liftungslosung suchen mdissen,
haben wir direkt ein zukunftsweisendes Pro-
jekt gestartet”, berichtet Altheim.

Zwar verfligt Aluprof (iber ein groRes eigenes
Forschungs- und Innovationszentrum in Siid-
polen, doch in diesem Fall durften die Spezia-

Am Priifstand von
Regel-air zeigten
Marcel Goumans
(1.), Technischer
Innendienst beim
Liiftungsspezialis-
ten, und Regel-air
Geschdftsfiihrer
Thomas Verhoeven
(r.) dem Techni-
schen Aufendienst
Deutschland von
Aluprof Krystoph
Jastrzembski die
Zuverldssigkeit der
neuen Entwicklung.
Fotos: Regel-air

listen von Regel-air tiifteln. Sie bekamen ne-
ben ein paar Modellen der Fenster, die unter
anderem fir das Projekt in Berlin geplant
sind, auch einige Vorgaben. So sollte der Liif-
ter weder von auRen noch von innen bei ge-
schlossenem Fenster sichtbar sein, das Lif-
tungsvolumen soll sich dosieren lassen und
ein moglichst minimaler Eingriff in die Profil-
konstruktion vorgenommen werden.

Auf Bewdhrtes zuriickgegriffen

Bei Regel-air war man schnell auf dem richti-
gen Weg zur idealen Losung. ,Als Basis diente
ein Lifter aus einem bereits bewdhrten Mit-
teldichtungssystem, welches wir passend
weiterentwickelt haben, erldutert Regel-air-
Geschaftsfihrer Thomas Verhoeven. Ver-
hoeven geht davon aus, dass dieses neue Sys-
tem mit den Aluminium-Fenstern und inte-
grierten Liftern zukiinftig vorrangig im
hochwertigen Wohnungsbau eingesetzt wer-
den wird. ,,Dies ist ein Bereich mit viel Poten-
zial, denn ein sehr wichtiges Argument hier-
bei ist, dass die Liifter nicht sichtbar sind.”

Tatsdchlich gelang es Regel-air, eine Losung
zu entwickeln, die ohne ein separates Bauteil
auskommt und direkt integriert werden kann.
,Der Lifter wurde perfekt auf diese Profile
angepasst”, sagt Verhoeven. ,Das bedeutet,
dass der Lifter direkt mit einer Klebedich-
tung versehen ist sowie alle Zubehorteile auf

MaR geschnitten und vorgebohrt wurden”,
nennt er Details der individuellen Losung. ,,So
kann nicht nur die Mitteldichtung durchlau-
fen, es wird auch vermieden, extra ein auf-
wendiges Formteil produzieren zu miissen.”

Test bestanden

Aluprof schickte schlieBlich zwei eigene Tech-
niker an den Niederrhein, damit diese mit
Regel-air die Entwicklung auf Herz und Nie-
ren priifen und testen. Schlieflich mussten
nicht nur die Liftungsparameter passen, das
Fenster musste ja auch seine Versprechen
hinsichtlich Schlagregendichte, Schallschutz
oder Wdrmeddmmung halten. Die Ldsung
hielt, was Fenster und Liifter versprachen.

,Nun haben wir mit dem Regel-air-Fenster-
falzllifter eine optisch dezente Losung mit
minimalem Aufwand, was uns Kosten er-
spart”, resiimiert Altheim. Zudem gefallt ihm
an der Regel-air-Losung, dass sie wartungs-
arm und leicht zu reinigen sei. Verhoeven
freut sich, wenn er mit seinen Kollegen solche
Sonderlésungen umsetzen kann: ,Wir ma-
chen so etwas sehr gerne und mogen solche
besonderen Herausforderungen. Wir sind
ebenfalls {iberzeugt, dass solche gemeinsa-
men Entwicklungen die Basis fir langfristige
Kooperationen sind.“ H
www.aluprof.com/de
www.regel-air.de

Bei gedffnetem Fenster sieht man gut, wie
perfekt der Liifter an das Profil des Alumi-
nium-Fensters angepasst wurde.
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Die Seminare von
TS-Aluminium fir 2025

TS-Aluminium bietet 2025 Seminare zu Planung, Montage, WigaCad

und Markenpositionierung in Grofiefehn an - unter anderem im eigenen
Schulungszentrum. Foto: TS-Aluminium-Profilsysteme GmbH & Co. KG

Mit den aktuellen Terminen fiir 2025 weitet TS-Aluminium sein
Seminarangebot an der hauseigenen Akademie aus und prasen-
tiert neue Formate mit wichtigem Know-how fiir Planer- und
Montagebetriebe im Sommergarten-, Wintergarten- und Ter-
rassendachbau.

Als Partner von Planern und Fachhandwerkern kennt der Hersteller
TS-Aluminium die Herausforderungen der Branche und den Nutzen
von aktuellem Fachwissen. Daher vermitteln die Seminare der ,TS-
Aluminium Akademie“ kompaktes Know-how, direkt auf die Bedirf-
nisse und Gegebenheiten der Fachbetriebe zugeschnitten.

Das Seminar mit Grundlagen zur Planung von Sommergdrten, Win-
tergarten und Terrassenddchern umfasst hilfreiche Tools wie den
Konfigurator. Neben Schneelastermittlung und Profilauswahl erfah-
ren Planer unter anderem alles Wichtige (iber die Stiitzenauswabhl,
Rinnen- und Trageriiberstande.

Flr die Planungssoftware WigaCad veranstaltet TS-Aluminium ein
eigenstdndiges Seminar. Mit dem Programm lassen sich Projekte
grafisch ansprechend darstellen, das erforderliche Material, Zu-
schnitt- und GlasmaRe ermitteln, sowie Preise kalkulieren.

Das Montage-Seminar vermittelt kompaktes Wissen zum fachgerech-
ten Bau der Konstruktionen. Es kombiniert theoretische Grundlagen
in Statik, Liftung und Warmeschutz mit der Montage in der Praxis.

Im Seminar ,,Deine Marke“ erfahren Unternehmer, wie sie ihren Be-
trieb am Markt positionieren, um sich von Wettbewerbern abzuhe-
ben und eine individuelle Markenstrategie zu entwickeln und selbst-
standig umzusetzen.

2025 geht TS-Aluminium als Partner des Handwerks noch einen Schritt
weiter und unterstiitzt Unternehmen mit den Seminaren ,Unterneh-
mensnachfolge” und ,,Unternehmensverkauf” beim Nachfolgeprozess.

Die einzelnen Seminare sowie die Anmeldungen dazu finden Sie
unter: www.ts-alu.de/seminare M
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Hormann erweitert sein Angebot
an Stauraumsystemen

Hormann baut sein Angebot an Stauraumsystemen weiter aus. Neu im Programm sind
Gerdtehduser mit Liiftungsquerschnitten.

Stauraumlésungen im Garten werden be-
nétigt, um Ordnung zu schaffen und zu-
sdtzlichen Platz fiir Fahrrader, Spielzeug
und Gartengerate zu gewinnen oder auch
Miilltonnen diskret zu verstauen. Hor-
mann erweitert sein Produktprogramm an
Stauraumsystemen fiir den AuBenbereich
um die neuen Berry-Geritehduser Classic
Air und Classic Air Plus sowie um prakti-

Anzeige

Foto: Hormann

sches Zubehor wie eine Laubabdeckung,
einen Dachrahmen zur bauseitigen Griin-
dachinstallation und ein Schraubfunda-
ment zur stabilen Montage auf unebenen
Boden.

Die nur bei Hormann erhdltlichen Berry-Ge-
rdtehduser Classic Air und Classic Air Plus
sind mit Liftungsquerschnitten ausgestattet,

bauelemente
ba L.
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die eine natirliche Belliftung ermdglichen
und sich somit als Unterstellplatz fiir Miillton-
nen oder als Fahrradgarage eignen. Die Clas-
sic Air-Variante bietet mit drei Lochreihen
eine gute Beliiftung und vermindert den Ein-
blick in das Gerdtehaus. Die Classic Air Plus-
Variante, die {iber acht Lochreihen verfiigt,
sorgt fiir viel Licht und eine sehr gute Beliif-
tung. Als optionales Zubehdr sind passende
Liftungsgitter erhdltlich. Die Gerdtehduser
sind sowohl mit Pultdach als auch mit Sattel-
dach verfigbar.

Griindach als natiirlicher Schutz und
optische Aufwertung

Ein Griindach ist nicht nur eine dsthetische
Aufwertung fir das Gerdtehaus, sondern
tragt auch zur Riickkehr von Natur in urbani-
sierte Gebiete bei. Es bietet zahlreiche Vor-
teile wie die Filterung von Luftschadstoffen
und Feinstaub durch die Pflanzen sowie einen
erhdhten Schallschutz bei Regen oder Hagel
durch die schallabsorbierende Vegetation.
Zusdtzlich schiitzt das Griindach vor Witte-
rungseinfliissen wie Hagelschlag und verhin-
dert eine schnelle Erhitzung des Daches im
Sommer. Bei den Hérmann Berry-Gerdtehdu-
sern mit Pultdach besteht die Mdglichkeit,
das Dach mit einem optionalen Dachrahmen
flr eine spdtere, bauseitige Griindachinstal-
lation auszustatten.

Schraubfundament fiir unebene Béden
Das Schraubfundament ermdglicht eine si-
chere und stabile Aufstellung des Gera-
tehauses auf unebenem Boden, ohne dass
ein aufwendiges Betonfundament erforder-
lich ist. Es erlaubt eine mehrfache Montage
und Demontage und ist fiir eine Bodenbe-
lastung von bis zu 150 Kilogramm pro Quad-
ratmeter ausgelegt. Das Schraubfundament
ist fur alle Gerdtehausmodelle mit Pult- und
Satteldach verfiigbar. Eine Einschraubhilfe
wird standardmaRig mitgeliefert, um die In-
stallation zu erleichtern.

Laubabdeckung

Mit der optionalen Laubabdeckung fiir das
Gerdtehaus kann das Eindringen von Laub in
die Dachrinne verhindert werden. Sie ist fir
Gerdtehduser mit Pult- und Satteldach erhdlt-

lich. m www.hoermann.de
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Terrasse auch wahrend
nasskalter Monate nutzen

Das SF125 kann als Terrassendach fiir ein modernes Einfamilienhaus eingesetzt werden.

In der anstehenden kalten und feuchten
Jahreszeit ist das Sitzen im Freien oft
nicht mehr moéglich. ,Viele Menschen
wiinschen sich jedoch, ihre Terrasse das
ganze Jahr iiber nutzen zu kénnen“, so
Dennis Schneider, Geschiftsfiihrer der
Sunflex Aluminiumsysteme GmbH. Hier
kommen Terrassenddcher und -vergla-
sungen ins Spiel: Sie ermoglichen eine
ganzjdhrige Nutzung der Freiluft-Fldche.

,Nicht nur wir Menschen sitzen ungern im
Nassen, auch das Mobiliar leidet und sollte
vor Witterungseinfliissen und herabfallen-
den Bldattern geschiitzt werden. Statt es
immer wieder raus- und reinzurdaumen,
hilft hier eine gldserne Terrasseniiberda-
chung”, erkldrt Schneider. Kommt doch
noch mal die Sonne richtig hervor, spen-
det eine integrierbare Verschattung ange-
nehmen Schatten, ohne lastiges Aufbauen
von Sonnenschirmen.

Terrassenddcher wie das SF152 oder das
SF300 erfordern in der Regel keine zu-
sdtzlichen UmbaumaRnahmen und kon-
nen pro-blemlos direkt am Haus oder
auch freistehend aufgebaut werden. Mit
ihrer groRBen Variabilitit bei Dachform
und -groRe lassen sie sich optimal an die
bestehende Terrasse und das optische Er-
scheinungsbild des Hauses anpassen. ,Da
Verglasung und Trdger an der Oberseite

Foto: Sunflex Aluminiumsysteme GmbH

fast bilindig abschlieRen, ist die Ver-
schmutzung durch Laub, Staub oder Moos
geringer”, berichtet Schneider. , Sie beste-
hen aus einer duBerst wetterfesten und
langlebigen Aluminiumkonstruktion ohne
sichtbare Verschraubungen, die zudem
leicht zu reinigen ist.”

Outdoor-Feeling das ganz Jahr
Wer nicht nur dem Regen von oben, son-
dern auch Wind und seitlichen Niederschla-
gen entgehen mochte, kann ein Terrassen-
dach ganz einfach mit Glasschiebewdnden
zu einem Wintergarten kombinieren. ,Ter-
rassenddcher kdnnen passgenau mit leicht-
gdngigen, ungedammten Schiebesyste-
men wie dem SF20 oder Schiebe-Dreh-
Systemen wie dem SF25, SF30 oder SF35
zu einem geschlossenen Komplett-Set
verbunden werden“, sagt Schneider. Auf
Wunsch lassen sich die Glas-elemente
ganz oder teilweise Offnen. Kugelgela-
gerte Laufrollen und eine integrierte Mit-
nehmer-Funktion sorgen bei plétzlichen
Wetterumschwiingen fiir ein schnelles
SchlieRen der Verglasung. ,Am Ende des
Abends kénnen die Systeme mit verschie-
denen Griff- und Schlossvarianten verrie-
gelt werden. Damit bleiben Md&bel, Sitzkis-
sen, Grill und Pflanzen Uber Nacht sicher
und geschiitzt unter dem Dach®, schlief3t
Schneider. H

www.sunflex.de

Regel-air
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bb-Riickblende: 5. Netzwerk Fenstertage in Melle

Das Auditorium der 5. Netzwerk Fenstertage mit den Gastgebern Oliver und Niklas Frey (vorne)
auf der Biihne. Fotos: bauelemente bau
Die Netzwerk Fenstertage finden bereits zum fiinften Mal statt. Neu in diesem Jahr am
4. und 5. September war jedoch der Veranstaltungsort: Das Netzwerk Frey ist mit seinen
Partner-Unternehmen von Rosenheim ins Solarlux Foyer - ein Teil des imposanten Cam-
pus der Solarlux GmbH in Melle bei Osnabriick — gezogen, um den Partnern im Norden
der Republik kiirzere Anfahrten zu bescheren. Die 5. Netzwerk Fenstertage waren das
erste groBe Branchenevent nach der Sommerpause. Dementsprechend groR war bei den
rund 180 Gdsten auch die Euphorie am Vorabend sowie iiber den gesamten Haupt-Tag am
Donnerstag. Dabei merkte einer der Vortragenden an, dass trotz der aktuell schwierigen
Zeiten auch wieder ein wenig Licht am Horizont zu sehen sei.

Der Auftakt der Vortragsreihe beim diesjahri-
gen Forum der Netzwerk Fenstertage machte
Jirgen Benitz-Wildenburg, Leiter der PR &
Kommunikationsabteilung am ift Rosenheim,
mit seinem Vortrag ,Nachhaltigkeit — Pflicht
oder Chance?”“. Ab dem dritten Quartal 2026
soll die Green Claim Directive umgesetzt wer-
den. Betroffen davon sind Unternehmen mit

Stefan Holtgreife, Geschdftsfiihrer der Solarlux GmbH, begriifite ebenfalls

einem Jahresumsatz von zwei Millionen Euro
und mehr als zehn Mitarbeitenden, darunter
fallen auch viele Betriebe aus der Fenster-,
Tlren-, Fassaden- und Sonnenschutzbranche.
,Die Aussagen zur Nachhaltigkeit des Unter-
nehmens miissen von einer akkreditierten
Priifstelle bestdtigt sein“, so Benitz-Wilden-

burg.

die Gdste und stellte den Gedanken des Netzwerkens als Strategie heraus.

Dariiber hinaus fordern immer hdufiger auf-
tretende Wetterextreme klimaresiliente Bau-
elemente, die Schutz vor beispielsweise
Hitze, Hochwasser oder Hagelstiirmen bieten
kdonnen. Dazu sei ein neutrales Bewertungs-
system notwendig, das unter anderem auch
den Endkunden die Eignung der besagten
Bauteile bestdtigt. Mehr Informationen dazu
gibt es unter www.klima-sicher-bauen.de.
Benitz-Wildenburg zeigte dabei auch auf, wie
man nachhaltige und klimaresiliente Bauele-
mente als Mehrwert in Sachen Vertrieb nut-
zen kann. Darin liege eine echte Marktchance.

AuBergewdhnliche, erfolgreiche Philoso-
phie

AnschlieBend nahm Gunnar Barghorn, Inha-
ber eines Metallbauunternehmens mit rund
100 Mitarbeitenden, das Publikum mit in die
aulergewohnliche Philosophie des ,,Human-
unternehmers”. In seinem Betrieb, der seit
iber 20 Jahren erfolgreich auf New Work und
Agilitat setzt, verfolgt er den Ansatz, jedem
Menschen die Freiheit zu geben, der zu sein,
der er sein mochte. Nicht die Lohnabrech-
nung des Arbeitnehmers, sondern Freiheit
und Entfaltung durch die ausgefiihrte Arbeit
stehen im Vordergrund. ,Einer der entschei-
denden Grundsatze ist, SpaR haben bei der
Arbeit durch die Arbeit. In Gesprachen mit
den Mitarbeitenden stelle ich die Frage
,Machst du die Arbeit, die du wirklich willst?*.
Das Ergebnis ist meistens ein sehr gutes Ge-
sprdch; die Frage motiviert zum Nachden-
ken“, verdeutlicht Barghorn.

Barghorn sieht seine Mitarbeitenden als Kun-
den des Arbeitsplatzes und versteht Fiihrung
als eine Art von Dienstleistung, die es ermog-
licht, dass Mitarbeitende selbst Hindernisse
und Verschwendung erkennen. Die Abgabe
von Verantwortung an die Mitarbeitenden

Der Blick vom oberen Rang des Solarlux Foyers auf die Biihne.
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und die Partizipation am Unternehmenserfolg
sind fiir ihn wesentliche Bausteine, um nachhal-

tigen Erfolg zu sichern. , Als Flihrungskraft ist
man ,Ermoglicher’ und muss Sicherheit anbie-
ten. Bei allem, was passiert, ist immer der Chef
der Schuldige, damit entlastet man enorm und
kann sofort mit einem Losungsansatz des jewei-
ligen Problems beginnen®, so Barghorn.

Die Rolle der seriellen Sanierung

Nach der Mittagspause referierte Branchenex-
perte Dr. Constantin Greiner von der Munich
Strategy GmbH & Co. KG mit seinem spannenden
Vortrag zum Thema ,Serielles Bauen — Der Tesla-
Moment in der Bauindustrie”. Greiner verdeut-
lichte zundchst das immense Marktpotenzial,
das in den kommenden Jahren im Bereich der
Sanierung entsteht, und erlduterte, welche zent-
rale Rolle das modulare und serielle Bauen in
diesem Kontext spielen kann.

,70 Prozent der bestehenden Gebdude haben
einen Bedarf an Sanierung. Die serielle Sanie-
rung zeichnet sich durch 100-prozentige Vorfer-
tigung in der Produktion aus und kann die Zu-
kunft sein, genau weif man das noch nicht. Oh-
nehinist die serielle Sanierung nur in der Fassade
und beim Dach moglich, sie kann also nicht in
jedem Fall angewendet werden. Rund 20 Pro-
zent des Bauvolumens kann seriell produziert
werden, was einem Potenzial von 9.000 bis
14.000 zu sanierenden Gebduden entspricht.
Das bedeutet aber auch fiir die Fensterbranche,
dass noch ein geniligend groRer Markt abseits
der seriellen Sanierung tibrig bleibt. Und es muss
saniert werden, so schnell wie mdglich. Es ist
also Licht am Horizont zu sehen®, schlieBt Grei-
ner seinen Vortrag.

Mutige und kreative Entscheidungen treffen

Zum Abschluss der Vortragsreihe begeisterte
Holger Stanislawski das Publikum mit seinem
Vortrag ,,Mal anders... - mutige Entscheidungen
treffen”. In diesem spannenden Vortrag teilte er

Die Vortragenden mit
den Gastgebern (v. I.): |
iirgen Benitz-Wildenburg,
Niklas Frey, Gunnar
Barghorn, Holger Stanis-
lawski, Oliver Frey und
Dr. Constantin Greiner.

nicht nur seinen beeindruckenden Werdegang
vom FuBballspieler tiber den FuRballtrainer bis
hin zum erfolgreichen Unternehmer, sondern il-
lustrierte anhand humorvoller Anekdoten aus
seiner Sport- und Geschdftskarriere, wie ent-
scheidend mutige Entscheidungen und unkon-
ventionelle Wege fiir auRergewdhnliche Erfolge
sein konnen.

,»,Seid mutig und kreativ, auch wenn einmal wich-
tige Entscheidungen anstehen. In der Nachbe-
trachtung stellt sich oftmals heraus, dass das
eingegangene Risiko geringer ist als der Ertrag,
den man durch eine auRergewdhnliche Entschei-
dung erhdlt”, ermutigte Stanislawski das Audito-
rium der 5. Netzwerk Fenstertage.

Die Vorschau auf 2025

An Ende der Vortragsreihe bei den Veranstaltun-
gen des Netzwerks Frey ist es Usus, dass die
Gastgeber auf die kommenden Veranstaltungen
hinweisen.

Fir alle teilnehmenden Partner-Unternehmen
gab es eine exklusive Vorschau auf den 12. Netz-
werk Partnertag 2025. Dieser verspricht ein auf-
regendes Programm mit spannenden Themen
und Uberraschungen und findet entweder am
Donnerstag, den 13. Februar, oder eine Woche
spdter am 20. Februar 2025 statt. Die genaue
Terminierung hangt noch vom Abscheiden des 1.
FC Heidenheim in der UEFA Conference League
ab. Ein weiteres Highlight wird erneut die be-
liebte Stadionnacht am Vorabend sein.

Auch der Termin fir die 6. Netzwerk Fenstertage
steht bereits fest: Am 3. und 4. September 2025

gastiert das Netzwerk wieder im Solarlux Foyer
in Melle. W

www.netzwerk-frey.de

Uber den QR-Code gelangen
Sie zu einem Video (iber die
Veranstaltung.
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FENSTER | TUREN
SONNEN- UND
INSEKTENSCHUTZ

DIE
FENSTER-
MACHER
MIT WEIT-
BLICK.

e \ollsortimentler in
eigener Herstellung
seit 1949

e Familiengefiihrtes
Unternehmen

e Moderne Fertigung/
eigener Fuhrpark

¢ Innovative Fenster-
Systeme in groBer
Vielfalt

Uberzeugen Sie
sich von unseren
Produkten und
lernen Sie uns
kennen!

fensterbau

Zum Jungfernborn 5

34474 Diemelstadt Ei4E
Tel. 05694 88-0 FE‘
info@hewe-fensterbau.de  [H]

www.hewe-fensterbau.de
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BAUELEMENTE MARKT

Ein Gastbeitrag von Stephan Gerwens und Reinhold Kober:

Der Blick aufs Bauteil Fenster

.s.ﬁ;;\

'y

b

AN

Der Weg dorthin, als Branche Trends anschieben zu konnen, fiihrt fiir Stephan Gerwens

iiber die Montage.

Das Bauen verdndert sich; die Frage ist nur
wie. Was beispielsweise, wenn das ewige
Argument von der Nutzungsdauer eines
Fensters von iiber 30 Jahren einmal ganz
anders interpretiert wird? Die Betrachtung
des Bauteils Fensters und weite Teile des
Mehrwert-Verkaufs griinden sich auf der
Werthaltigkeit, der Wert-Nachhaltigkeit.
Wie gut, hochwertig, hochpreisig sollte
ein Fenster ausgestattet sein, das ich doch
mindestens 30 Jahre vor Augen habe? Die
Antworten beginnen mit dem Einbau. Ein
Artikel von Stephan Gerwens, Geschafts-
fiihrer der Terhalle Tischlerei GmbH, und
Reinhold Kober von der Book Your Video
GmbH & Co. KG.

Fotos: Stephan Gerwens / Terhalle Tischlerei GmbH

Bleibt es bei der im Vorspann erwdhnten Be-
trachtung, sind die Strukturen in Stein gemei-
Belt. Wir verwenden hochwertige Materia-
lien, definieren passende Prozesse und su-
chen im Vertrieb nach den Prozentpunkten,
die uns letztlich das wirtschaftliche Uberle-
ben sichern (sollen). Aber dies hat zu zwei
Herausforderungen gefiihrt.

Das Ziel war stets, das Bauelement fit zu ma-
chen fiir mindestens drei Jahrzehnte Fenster-
leben - oder langer. Natiirlich wurden schon
vor Jahren - nicht zuletzt von den Spielern im
Rahmenmaterial Kunststoff beziehungsweise
Aluminium als Vorreitern — Recyclingkon-
zepte entwickelt. Dariiber hinaus gibt es Zer-
tifizierungen nach dem C2C-Prinzip. Vieles

war jedoch reaktiv; also als Antwort auf ein
gedndertes Verbraucher- und Verbraucherin-
nen-Bewusstsein formuliert und letztlich der
Versuch, wieder in die Offensive zu kommen.

Die kalkulatorische Gesamtgemengelage hat
nie viel Spielraum fiir die Montage, den Fens-
tereinbau, gelassen. Denn — wenn man wirk-
lich mal genau hinsieht - liegt der seit Jahr-
zehnten beklagte Engpass beim Fachpersonal
in den Strukturen begriindet, wie sie sich his-
torisch im Bauelemente-Markt herausgebil-
det haben. In vielen Fdllen fehlt schlicht der
Ertrag, der Erl6s, um sich tiber Gebiihr mit der
gutklassigen Montage zu beschdftigen und
die darin beschaftigten Profis so zu bezahlen,
dass nicht nur der Einbau, sondern auch die
Entlohnung fachgerecht ist. Investitionen in
entsprechende Gerdtschaften, wie sie unter
dem Dach der Unternehmensgruppe Terhalle
in der Vorfertigung standardmdRig zum Ein-
satz kommen, kosten Geld. Aber hier muss
die Entwicklung weitergehen, beginnend mit
der Ausbildung, um neue Zielgruppen fiir den
Fenstereinbau zu erschlieBen. Denn dann
bietet die Montage wieder ein attraktives Ar-
beitsumfeld und gewinnt ein modernes
Image.

Ein paar Uberlegungen

Was wdre, wenn wir weggingen von dem
Credo einer Nutzungsdauer von {iber 30 Jah-
ren und stattdessen (iberlegten, was es fir
einen Bedeutungswandel im Blick auf unser
Bauteil mit sich bringen wiirde, wenn es uns
stattdessen geldnge, die Mdglichkeit zu
schaffen, das Fenster als anpassbar, als ge-
wissen Modeerscheinungen unterliegend, als
austauschbar zu inszenieren? Lebensum-
stiande dndern sich. Oft hort man Leute sa-
gen: Ein zweites Mal wiirde ich beim Bauen
dieses oder jenes anders machen, aber da-
mals hatte ich eben eine andere Agenda, an-
dere Mittel zur Verfiigung.

Es wadre doch toll, wenn wir diesen Menschen
als Fensterindustrie helfen kénnten. Warum
nicht ein Kunststoff- gegen ein Holz/Alumi-
nium-Element austauschen? Wieso nicht einen
Raffstore statt des Rollos montieren, weil nun
der Look ebenso gefragt ist wie die Funktion?

Tatsachlich durchlaufen wir im Reife- und Al-
terungsprozess verschiedene Lebensphasen,
kleiden uns anders, treten einen Schritt zu-
riick, statt uns zu exponieren, bevorzugen
andere Farben. Dazu kommen modische Er-
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Weil wir nur mit Klaes die anspruchsvollsten Losungen
im Fensterbau optimal umsetzen konnen!

Max Brammertz, Geschaftsfiihrer Brammertz GmbH

+Als mehrfach pramierter Fensterbauer des Jahres stellen wir selbst sowie unsere Kunden die hdchsten Anforderungen
an unsere Produkte. Mit den Softwareldsungen von Klaes bauen wir tdglich aupergewdhnliche und hochwertige Fenster,
Haustiiren und Fassaden. Dabei profitieren wir von der konstanten und professionellen Weiterentwicklung der Software.
Das ist auch der Grund, warum wir seit 40 Jahren begeisterter Klaes-Kunde sind.”

KI-AE S 5 Klaes GmbH & Co. KG
Wilhelmstr. 85-87 - 53474 Bad Neuenahr-Ahrweiler - www.klaes.de



scheinungen, denken wir nur an den Anthra-
zit-, Grau- oder Matt-Hype.

Wie wdre es, wenn wir darauf reagieren, viel-
leicht sogar selbst Trends anschieben kdnn-
ten? Dann wiirde sich — zumindest in der
Raumansicht - das Bauelement als Teil der
Innenausstattung beziehungsweise -einrich-
tung herausbilden, und unsere Produkte wiir-
den anders wahrgenommen und dann auch
als wichtige Impulsgeber eines sich wandeln-
den Einrichtungsstils beraten und verkauft.

Alles beginnt mit der Montage

Der Weg dorthin, und das ist immer noch viel
zu wenig im Fokus, einfach weil sie auch viele
Hersteller {iber Jahrzehnte als ungeliebtes
Kind behandelt haben, fiihrt tber die Mon-
tage.

Ldngst gibt es — im Verband Fenster + Fas-
sade (VFF) wie auch am ift Rosenheim -
durchdachte Ansdtze fiir den Einsatz einer
Montagezarge: Wenn man einen Platzhalter
einbaut, legt man technisch fiir die oben an-
gesprochene Durchldssigkeit der Grundkon-
struktion die Basis, um als Fensterindustrie
die ganze Klaviatur der multifunktionalen An-
forderungen zu bespielen. Der Gebdudenut-
zer ist seiner Elemente nach einer gewissen
Zeit Gberdriissig? Wir kdnnen ihm eine Viel-
zahl verschiedener Optionen anbieten und
erreichen damit zwei Dinge:

BAUELEMENTE MARKT

Der zweistufige
Fenstereinbau
konnte als ,,Game-
changer” fungieren.

Das Fenster wird nicht mehr wie bisher ein-
mal gekauft und eingebaut, um dann so
schnell wieder aus dem Bewusstsein zu ver-
schwinden, wie es dort aufgetaucht ist. Es
bleibt Thema, weil es immer wieder Moglich-
keiten bietet ... und diese beinhalten Umsatz-
chancen.

Erst jetzt entsteht auch wirklich Kundenbin-
dung, denn als Hersteller oder eben auch
Handler halte ich Kontakt, weise auf attrak-
tive Rabattaktionen oder schlicht neue, das
Bestehende sinnvoll erganzende Entwicklun-
gen hin, wie beispielsweise Rollldden, Motori-
sierung oder Ahnliches.

Natiirlich muss dies auch mit der produkt-
technischen Weiterentwicklung und ent-
schlossenen Strategien hinsichtlich Circular
Economy einhergehen. Aber alles beginnt mit
der Montage. Deswegen ist der zweistufige
Fenstereinbau einer unserer ,Gamechanger”.

In den Standard bringen

Losungen zum zweistufigen Fenstereinbau,
die es am Markt gibt, sind in den Ansdtzen
erprobt und wie beschrieben weiterzuentwi-
ckeln. Sie funktionieren und werden schon
heute von einigen Protagonisten insbeson-
dere unter dem Aspekt des Schutzes der Ele-
mente in der Bauphase groRflachig einge-
setzt. Wenn es uns gelingt, solche Prozesse in
den Standard zu bringen, nehmen wir in ein
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paar Jahren - wann immer der Kunde es
wiinscht — das Element aus der Mauerwerks-
offnung, erneuern es oder tauschen es aus
und bescheinigen dem Bauherrn einen er-
folgreich absolvierten Kundendienst bezie-
hungsweise die erledigte Inspektion.

Schlusswort

Was wird wohl die Folge sein, im Hinblick auf
die Bedeutung des Bauteils Fenster: Wir, bei
der Terhalle Tischlerei GmbH, bearbeiten
diese Entwicklungen seit einiger Zeit und pru-
fen konsequent Konzepte, um die Beziehung
zum Fensterkdufer zu verstetigen, uns ihm
bei der Verwirklichung seiner - (iber die erste
Kaufentscheidung weit hinausgehenden -
Wiinsche als kompetenter Partner zu emp-
fehlen. Nur so kdnnen wir wirklich mehr tun,
als einmalig das Loch im Gebdude zu schlie-
Ben - und diese Perspektive braucht die
Branche, davon sind wir tiberzeugt. M

www.terhalle.de
www.bookyourvideo.com

Anzeige

HUNOL

Aluminium

lhr Partner fir Schico
Bauelemente

Wir fertigen und liefern
aus Aluminiumprofilen:

¢ Haustiren
¢ Fenster
¢ Hebe-Schiebetiren
¢ Panorama Schiebetiren
¢ Falttiren
¢ Brandschutztiren
Innen- u. Aufienanwendung
¢ Brandschutzfenster

scHUCDO

Hunold GmbH & Co. KG

Raiffeisenstr. 6 E. E

57462 Olpe -
Tel. 02761 92520
info@hunold.com

www.hunold.com E .
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oOknoplast Gruppe feiert 30-jdhriges Bestehen

Neue Moglichkeiten
durch 30 Jahre Entwicklung

Fotos / Grafiken (sofern nicht anders angegeben): Oknoplast

Das Firmengeldnde von Oknoplast in Ochmanéw hat sich im Laufe der letzten Jahrzehnte
stetig erweitert.

Die Oknoplast Gruppe feiert in diesem Jahr ihr 30-jihriges Bestehen. In diesen vergan-
genen drei Dekaden hat es das Unternehmen geschafft, sich einen festen Platz auf dem
europdischen Fenstermarkt zu sichern. Die Gruppe ist heute in insgesamt 21 Landern
rund um den Globus vertreten. Dank einer durchdachten Strategie, hoher Verkaufszahlen
und mutiger Investitionen bleibt die Marke trotz der unruhigen geopolitischen Lage wei-
ter sehr erfolgreich und mochte seine Position als einer der fitlhrenden Hersteller in der
Branche weiter ausbauen. Auch in der Cl hat sich die Gruppe ein neues Gesicht gegeben:
Ein neues Logo soll die neue Denkweise darstellen. Um auch in schwierigen Zeiten die
Marktanteile erh6hen zu kénnen, hat die Oknoplast Gruppe eine Markenstrategie mit
mittlerweile sechs Marken aufgebaut. Dariiber hinaus ist als eine der groBten Investiti-
onen in der Unternehmensgeschichte am Stammsitz in Ochmanéw bei Krakau ein neues
Hochregallager mit enormer Kapazitdt entstanden.

Seit nunmehr 30 Jahren produziert die Ok-
noplast Gruppe in Ochmandéw seine Bauele-
mente — Fenster und Tiiren aus Aluminium
und Kunststoff — die mittlerweile nicht nur
auf den europdischen Fenstermarkten er-
hdltlich sind, sondern sich auch weltweit
einer erhohten Nachfrage erfreuen. ,,Rund
3.500 Partner rund um den Globus ver-
markten die Premium-Qualitdt der Okno-
plast Gruppe. Wir produzieren heute pro
Jahr rund 2,3 Millionen Fenstereinheiten in
unseren Werken in Polen und Spanien.

Mikotaj Placek, Prdsident der Oknoplast Gruppe.

Diese 30-jdhrige Erfolgsgeschichte basiert

auf einem zentralen Faktor: Qualitdt”, sagt
Mikotaj Placek, Prasident der Unternehmens-
gruppe.

Zum weltweiten Erfolg der Oknoplast Gruppe
haben neben der Qualitit auch andere Fakto-
ren beigetragen. Qualitdt steht fiir Oknoplast
allerdings an erster Stelle. Um hier ein gleich-
bleibend hohes Level bei den Produkten zu
gewadhrleisten, hat Oknoplast unter anderem
den Produktionsprozess weitestgehend auto-
matisiert. Im Unternehmen ist man sich be-
wusst, dass jedes Detail die Qualitdt des End-
produktes beeinflusst. Die Automatisierung
schlieBt die Moglichkeit menschlicher Fehler
aus, sodass die polnischen und spanischen
Fabriken der Gruppe jeden Tag hochwertige
Markenprodukte herstellen, deren Qualitdt
von Fachleuten mit besonderer Zuverldssig-
keit kontrolliert wird.

Markenstrategie mit sechs Marken

,Ein weiterer Erfolgsaspekt ist unser breites
Angebot“, stellt Placek dar. Mittlerweile sind
unter dem Dach der Oknoplast Gruppe sechs
Marken vereint, mit denen unterschiedliche
Kundengruppen bedient werden kdnnen. Ne-
ben , Oknoplast” selbst sind , Aluhaus“ und
,WnD“ die bekanntesten. , Die Diversifizie-
rung driickt sich vorwiegend in den verarbei-
teten Materialien und dem Preis, aber nie-
mals in der Qualitat aus. Dabei reicht das
Angebot von hochwertigen Aluminiumldsun-
gen Uber Kunststoff bis hin zu den jlingst in
das Programm aufgenommenen Pergola-La-
mellenddchern aus Aluminium unter der
Marke ,Skyvi‘, die in den USA bereits erfolg-
reich gestartet ist“, so Placek. ,,Hermet 10" ist
die exklusive Marke von Oknoplast fiir den
spanischen Markt. Die neueste Marke ist
,Catadi“, die fir qualitativ gute und preisat-
traktive Produkte steht. Die Griindung von
Catadi und Skyvi hat das Ziel, auch in schwie-
rigen Zeiten den Marktanteil zu erh6hen und
die Fachhandelspartner zu unterstiitzen. Im
dritten Teil dieser Titelgeschichte gehen wir
ndher auf Catadi ein.

Ein wichtiger Punkt fir den unternehmeri-
schen Erfolg ist Flexibilitdt und strikte Orien-
tierung an den Wiinschen der Kunden. Fens-
ter und Verglasungen sind entscheidende
funktionale und optische Bestandteile eines
Bauwerkes und unterliegen damit einem per-
manenten architektonischen und dastheti-
schen Wandel. Fiir ein Unternehmen wie Ok-
noplast ist es daher wichtig, Trends vorherzu-
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Die sechs Marken der Oknoplast Gruppe auf einen Blick.

sehen und durch solide Forschung und
Entwicklung zu untermauern. Darlber hinaus
braucht es ein Gespiir fiir regionale und nati-
onale Besonderheiten, vor allem wenn man
so international aufgestellt ist wie Oknoplast.
Dank dieses Gesplirs kann das Unternehmen
heute spezielle Schiebefenster anbieten, die
auf die Bediirfnisse der italienischen Kunden
zugeschnitten sind, Modelle mit Renovie-
rungsrahmen fiir den franzdsischen Markt,
die einen schnellen Einbau ermdéglichen oder
Fenster, die duRerst widerstandsfahig gegen
extreme Wetterbedingungen sind, wie sie im
US-amerikanischen

Bundesstaat Florida

nachgefragt sind.

Konsequente Umsetzung der Strategie

Oknoplast hat im abgelaufenen Geschaftsjahr
ein Ergebnis von rund 385 Millionen Euro er-
zielt. ,Ein solch gutes Ergebnis, das unter
schwierigen Marktbedingungen in den Jahren
2022 und 2023 erzielt wurde, ist das Ergebnis
einer konsequenten Umsetzung der Unter-
nehmensstrategie, die eine Diversifizierung
und flexible Anpassung des Angebots an sich
dndernde Bedingungen und Kundenbediirf-
nisse vorsieht. Oknoplast ist eine der bekann-
testen Fenstermarken in Europa“, sagt Placek
und fiigt an: ,,Das macht uns widerstandsfa-
hig gegeniiber der schwierigen geopolitischen
Situation, mit der wir seit einigen Jahren kon-
frontiert sind. Innovation und mutiges Han-
deln sowohl in Polen als auch im Ausland ha-
ben es uns ermdglicht, erfolgreich zu bleiben.

tukasz Marzec, Chief Operating Officer
bei Oknoplast.

Unabhdngig von dem Markt, auf dem wir tatig
sind, legen wir nicht nur Wert auf die Qualitdt
der von uns angebotenen Losungen, sondern
auch auf den Kundenservice und die Unter-
stiitzung in jeder Phase des Kaufprozesses,
vor allem auch mit digitalen Lésungen. Dies
ist unsere Strategie zur Starkung der Position
der Gruppe als einer der fiihrenden Fenster-
und Tirenhersteller in Europa“, erklart er.

Den dkologischen FuBabdruck reduzieren
Dass sich neben Kundenerwartungen und
Qualitidtsanforderungen einem Unternehmen
heute noch ganz andere Aufgaben stellen,
unterstreicht tukasz Marzec, Chief Operating
Officer bei Oknoplast. ,Wir sehen die wach-
senden Erwartungen unserer Kunden und die
Notwendigkeit, nicht nur auf die Qualitdt un-
serer Produkte zu achten, sondern auch auf
die Art und Weise, wie sie hergestellt werden.
Deshalb konzentrieren wir uns bei jeder
neuen Investition nicht nur darauf, die Pro-
duktion zu verbessern, sondern auch darauf,
die Auswirkungen auf Natur und Umwelt so
weit wie moglich zu reduzieren, die unser ge-
meinsames Gut ist und um die wir uns jeden
Tag kiimmern sollten.”
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Dahinter verbirgt sich vor allem der Respekt
gegeniiber der Umwelt. Fiir produzierende
Unternehmen ist der 6kologische Impact eine
besonders ernste Angelegenheit. Heute kann
die Oknoplast Gruppe nach mehreren Initiati-
ven und gut durchdachten MaRnahmen im
Bereich ihrer unternehmerischen Verantwor-
tung das Zertifikat ISO 14001 vorweisen. Dies
bedeutet, dass es der Gruppe gelungen ist,
die Auswirkungen ihrer Produktion auf die
Umwelt so weit wie moglich zu reduzieren.
»Unsere Produktionsanlagen gehéren zu den
umweltfreundlichsten in Europa“, so Marzec.

Umfassende MaBnahmen ergriffen

Damit die Werke von Oknoplast den hdchs-
ten globalen Umweltstandards entsprechen,
waren umfassende Verdnderungen notwen-
dig. Das driickte sich sowohl in technischen
und technologischen Entscheidungen als
auch im Hinblick auf das Bewusstsein der Be-
legschaft aus. So konnte der Gasverbrauch in
den Fabriken der Gruppe in den letzten Jah-
ren um 50 Prozent gesenkt werden. Auch der
Stromverbrauch ist dank Photovoltaikanla-
gen und LED-Beleuchtung deutlich zuriickge-
gangen. Beeindruckende Effekte an MaRnah-
men zur Schonung der Umwelt wurden in der
Folierungsabteilung des Werkes bei Krakau
erzielt, die fiir 8o Prozent der Gesamtemissi-
onen verantwortlich war. Hier konnte die
Umweltbelastung sogar um g5 Prozent redu-
ziert werden.

Die Oknoplast Gruppe ist ein Beispiel dafiir,
dass Okologisches Handeln eine Denkweise

Pergola-Lamellenddcher aus Aluminium werden unter der Marke Skyvi

in Europa vertrieben.
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ist, die sich in allen Prozessen des Unterneh-
mens manifestieren muss. Deshalb werden
die Fensterprofile in einem geschlossenen
Kreislauf, das heit unter Verwendung von
Rezyklaten, hergestellt. Dabei werden jdhr-
lich 2.000 Tonnen Abfdlle recycelt und einer
neuen Verwendung zugefiihrt. ,Unsere Fens-
ter zihlen zu den umweltfreundlichsten in
der Branche. Dieses 6kologische Denken hat
sich tief in das Wertesystem all unserer Mitar-
beitenden eingepragt”, verdeutlicht Placek.

Gigantisches Hoch-
regallager entstanden

Fast 30.000 Kubikmeter Kapazitit - diese
enorme Anlage ist die Antwort auf den wach-
senden Bedarf der Oknoplast Gruppe an La-
gerfldche. Das riesige Hochregallager in Och-
mandw ist das leistungsfdhigste vollautoma-
tisierte Lager fiir Produktionskomponenten
der Branche in Polen. Das Hochregallager ist
Teil einer Investitionssumme von rund 25 Mil-
lionen Euro, die darauf zielt, die Marktanteile
in Europa und den USA weiter zu erh6hen
und die Produktionskapazitdten auszubauen.

60 Paletten pro Stunde
Die standig wachsende Zahl von Farboptio-
nen und Profil-Geometrien ist mit der Expan-

-
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Der Stromverbrauch ist dank Photovoltaikanlagen auf den

Ddichern der Produktionshallen deutlich zuriickgegangen.

sion in neue Mdrkte verbunden. Um den Pro-
duktionsanforderungen gerecht zu werden
und die Profile in kiirzester Zeit fiir den Zu-
schnitt vorbereiten zu kénnen, war es not-
wendig, einen Plan zu entwickeln und umzu-
setzen, der den besonderen Herausforderun-
gen entspricht. Das neue Hochregallager
erreicht eine Produktivitdt von 60 Paletten
pro Stunde und stellt vollautomatisiert die
bendtigten Profilsysteme fir die zu produzie-
renden Fenster- und Tiirensysteme zur Verfi-
gung. Die Zykluszeit umfasst entsprechend
eine Minute fiir die Entnahme einer Palette,
den Transport an den Bestimmungsort in der
Produktion tiber zehn verschiedene Entlade-

Das Hochregallager (vorne rechts) schlief3t direkt an die Gebdude fiir Produktion und Versand an.

Damit bleiben die Wege kurz und die Effizienz wird gesteigert.

stationen und den Riicktransport der Palette
in das entsprechende Regalfach.

Fassungsvermdégen von 1.800 Spezial-
paletten

Mit einer H6he von 15 Metern und einem ge-
nauen Fassungsvermogen von 29.557,8 Ku-
bikmetern bietet das neue Lager Platz fiir bis
zu 1.800 Spezialpaletten, die {iber die ge-
samte Fldche mit Profilen gefiillt sind. Die La-
gerung von Profilen ist aufgrund der witte-
rungsempfindlichen Materialien von groRer
Bedeutung.

100-prozentige Automatisierung

Auch in der technischen Ausstattung ent-
spricht das Lager modernsten Anspriichen.
Die Abldufe sind vollkommen automatisiert.
Im Lager selbst arbeitet kein Mensch. Alle in
der Produktion bendtigten Materialien wer-
den nach elektronischer Anforderung zusam-
mengestellt und geliefert. Oknoplast hat da-
mit die Lagerkosten optimiert und mit der
hohen Kapazitdt gleichzeitig einen Puffer fir
den zukiinftigen Bedarf geschaffen.

Marzec betont: ,,Der hohe Automatisierungs-
grad in diesem neuen Lager hat keinerlei Aus-
wirkung auf die Personalpolitik des Unter-
nehmens. Im Gegenteil: Steigende Nachfrage
nach unseren Produkten am Markt und der
damit verbundene wachsende Produktions-
ausstol erfordern immer mehr hochqualifi-
ziertes und motiviertes Personal.”

Das Hochregallager wurde im ersten Quartal
2024 in Betrieb genommen und stellt eine
der groRten Investitionen der Oknoplast
Gruppe in den letzten Jahren dar. W

www.oknoplast.de
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bauelemente bau im Gespriach mit Mikotaj Placek, Jens Eberhard und Jan-Hendrik Wittenberg, alle Oknoplast

LI

Mikotaj Placek: ,, Zur zuriickliegenden
Jahreshdlfte haben wir in der Oknoplast
Gruppe bereits 12,5 Prozent Wachstum
verzeichnen kénnen.”

Jens Eberhard: ,, 2023 war wie erwartet
ein sehr herausforderndes Jahr.“

Jan-Hendrik Wittenberg: ,,Am 3. Oktober 2024
haben wir auf einer exklusiven Partner-
Fotos: Oknoplast  veranstaltung ein Premium-Netzwerk ins

Leben gerufen.”

«Verstarkt ins Marketing zu investieren,

war ein Meilenstein”

Auch die Oknoplast Gruppe sah sich — wie viele Unternehmen in
Deutschland beziehungsweise Europa - in den vergangenen Jah-
ren vor eine Reihe von Herausforderungen gestellt. Zumal diese
auf den verschiedenen Markten, auf welchen die Oknoplast Grup-
pe prasent ist, unterschiedlich ausgepragt waren und in vielen Fal-
len immer noch sind. Wir sprachen mit Mikotaj Placek, Prdsident
der Oknoplast Gruppe, iiber das vergangene Jahr und die Ziele der
Gruppe. Von der Oknoplast Deutschland GmbH sprachen wir mit
Geschaftsfiihrer Jens Eberhard und Marketingleiter Jan-Hendrik
Wittenberg. Hierbei ging es spezifisch um den deutschen Markt,
die dortigen Herausforderungen sowie die Marketingaktivitdten.
Dazu hat das Unternehmen am 3. Oktober 2024 bei einer exklusi-
ven Partnerveranstaltung anldsslich des 30-jdhrigen Firmenjubi-
ldums ein Premium-Netzwerk ins Leben gerufen.

Herr Placek, die Oknoplast Gruppe feiert in diesem Jahr ihr 30-jdh-
riges Bestehen. Dazu zundchst einmal herzlichen Gliickwunsch.
Welcher war lhrer Ansicht nach der priagnanteste Meilenstein in
der Unternehmensgeschichte?
Mikotaj Placek: Meiner Ansicht nach gab es zwei groRe Meilenstei-
ne, welche die Geschichte des Unternehmens mafRgeblich gepragt
haben. Zum einen die Aufnahme Polens in die Europdische Union
am 1. Mai 2004. Das hat uns und auch dem gesamten Land die
naheliegenden Mdrkte gedffnet. Zum anderen hat unser Geschaft
ganz klar unsere Entscheidung beeinflusst, groR ins Marketing zu
investieren. Dazu gehdrten auch die Sponsoring-Engagements im

FuBball bei Clubs wie Inter Mailand, Borussia Dortmund oder Olym-
pique Lyon.

Sind Sie trotz der duBeren und limitierenden Einfliisse zufrieden

mit dem Geschaftsjahr 2023?
Placek: Das Jahr 2023 war schwierig, das wussten wir aber auch
schon davor. Unser Ziel war, dasselbe Ergebnis zu erreichen wie im
Jahr 2022. Dies ist ein sehr ambitioniertes Ziel gewesen und wir
sind sehr froh, dass wir dieses Ziel auch anndhernd geschafft haben.
2023 war das erste Jahr des ,,Cooldowns”. Wir sind insgesamt unter
den gegebenen Umstdnden zufrieden damit.

Mochten Sie unseren Lesern auch etwas iiber den Umsatz der
Gruppe im zuriickliegenden Geschéftsjahr verraten?
Placek: Wie auch schon in der Pressemitteilung stand, haben wir als
Oknoplast Gruppe das Jahr 2023 mit einem Gesamtumsatz von 385
Millionen Euro abschlieRen kénnen.

Prognosen sind in der heutigen Zeit schwierig. Dennoch: Welche
Ziele wollen Sie im Jahr 2024 mit der Oknoplast Gruppe erreichen?
Placek: Zur zuriickliegenden Jahreshdlfte haben wir bereits 12,5 Pro-
zent Wachstum verzeichnen kénnen. Dies wollen wir bis zum Jah-
resende weiter ausbauen. Aber wir miissen weiter am Ball bleiben,
denn das Marktumfeld verandert sich in Europa standig. Wir wdren
stolz, wenn wir die Tendenz aus dem ersten halben Jahr mit un-
serer Uberzeugung, dass neue Investitionen, Akquisitionen, Portfo-
lioerweiterungen und eine stdrkere Aufmerksamkeit fiir Premium-
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Marken die richtige Strategie fiir schwierige Zeiten wie diese sind,
bestdtigen kdnnen.

Die Europawabhl liegt hinter uns (das Gesprdch mit Mikotaj Placek ha-
ben wir bereits Mitte Juni 2024 gefiihrt, Anm. d. Red.). In vielen der
grofen Lander in Europa liegen Mitte-Rechts-Biindnisse vorne.
Aber auch eine Stirkung von Parteien, die noch (viel) weiter rechts
davon zu verorten sind, ist aus der Wahl hervorgegangen. Glauben
Sie, dass diese Tendenz in den ndchsten Jahren sogar noch weiter
zunehmen konnte und welche Auswirkungen hdtte dies auf das
generelle Geschdft von Oknoplast?
Placek: Unter diesen Bedingungen haben wir in Polen in den letzten
Jahren gearbeitet. Wir konnen also damit umgehen und haben uns
mehr auf uns als auf die Politik konzentriert. Wir glauben, dass sich
auf lange Sicht die derzeitige populistische Tendenz nicht durch-
setzt. Dafiir gibt es einfach zu viele kluge Leute.

Wie beurteilen Sie ,,aus der Ferne“ die aktuelle Stimmung der Bau-

branche in Deutschland?
Placek: Die Situation in Deutschland ist auf den europdischen Mark-
ten, auf denen wir prasent sind, bis jetzt die harteste. Der deutsche
Markt leidet sehr, man kann von einer Rezession reden. Wir hoffen,
dass im nichsten Jahr bei den Wahlen eine Anderung herbeigefiihrt
wird, die den Markt wieder befliigelt. Derzeit ist es aber ein sehr
umkampfter Markt.

Ko6nnen Sie uns auch etwas iiber Ihren Heimatmarkt Polen erzih-
len? Ist die Stimmung in der Baubranche dort dhnlich?
Placek: Das letzte Jahr war hier in Polen sehr hart. Das Schwierigs-
te war, Investoren fiir Bauprojekte zu bekommen. Nun sind die In-
vestments gestartet und es sieht hier wieder etwas positiver aus.
Polnische Banken bieten auch wieder attraktivere Kredite an. Der
aktuelle Trend ist also sehr positiv.

Gibt es Markte, die es sich fiir die Oknoplast Gruppe noch zu er-
schlieBen lohnt?
Placek: Sicher, die gibt es. Wir konzentrieren uns aber auf Markte, in
denen wir prasent sind. Hier sehen wir noch Entwicklungspotenzial,
welches wir zundchst noch ausschépfen wollen.

Das Thema Nachhaltigkeit wird derzeit gréRer geschrieben denn

je. Welche MaBnahmen wurden bei der Oknoplast Gruppe hierzu

bereits umgesetzt beziehungsweise sind in Planung?
Placek: Wir haben eine ganze Reihe an MaRnahmen ergriffen. Auf
unseren Produktionshallen haben wir Photovoltaikanlagen mit ins-
gesamt 870 Modulen errichtet, damit kénnen wir im nachsten Jahr
rund 450 Megawattstunden an Energie fiir unsere Produktion selbst
bereitstellen. Wir haben zudem in einen Katalysatorofen investiert,
mit welchem wir den AusstoR unserer Schadstoffemissionen um g5
Prozent verringern konnten. Unseren Verbrauch an Gas konnten wir
um rund 50 Prozent reduzieren. Daflir haben wir die Warme unseres
Glashdrteofens fir die Beheizung unserer Anlagen verwendet. Wir
recyceln jahrlich an die 2.000 Tonnen PVC-Abfille und geben diese
in den Kreislauf zurlick. Dariiber hinaus setzt sich unsere Nachhal-
tigkeitsstrategie aus vielen kleinen Projekten zusammen, wie bei-
spielsweise der Umstieg von Diesel- auf Hybrid-Fahrzeuge und der
lberwiegende Verzicht auf gedruckte Broschiiren.

Die Fensterbau Frontale hat dieses Jahr im Marz wieder reguldr

stattgefunden. Wie féllt Ihr Messefazit aus?

Placek: Wir sind mit einem groBen Fragezeichen nach Nirnberg ge-
fahren. Die Fensterbau Frontale war die erste Messe, auf welcher
wir seit der Pandemie wieder mit einem eigenen Stand vertreten
waren. Unser Messestand ist tiberfiillt gewesen; wir haben gemerkt,
dass die Leute den persoénlichen Kontakt brauchen. Wir hatten wah-
rend der Messe ein gutes Gefiihl und schlussendlich hat die Fens-
terbau Frontale diesen Eindruck auch bestatigt. Die Besucherzahlen
auf unserem Messestand konnten wir gegeniiber dem Jahr 2018
sogar Ubertreffen. Und das, obwohl 2024 insgesamt weniger Men-
schen die Messe besucht haben.

Eine Messebeteiligung in Niirnberg bei der nichsten Ausgabe der
Fensterbau Frontale im Jahr 2026 ist also fest eingeplant?
Placek: Wir haben bereits vom angebotenen Friihbucher-Rabatt Ge-
brauch gemacht und sind ,,pre-booked”.

Herr Eberhard, wie féllt das Fazit fiir das Jahr 2023 der Oknoplast

Deutschland GmbH aus?
Jens Eberhard: 2023 war wie erwartet ein sehr herausforderndes
Jahr. Der Neubausektor ist eingebrochen, parallel dazu hat der Mo-
dernisierungsschub keine Fahrt aufgenommen. Hinzu kamen Unsi-
cherheiten durch die Zinslage, durch Kriege und durch die Inflation.
Am Ende mussten wir in Deutschland einen leichten Riickgang im
einstelligen Prozentbereich verzeichnen. Wir haben als Oknoplast
Deutschland aber etwas besser als der Markt abgeschlossen.

und wie ist lhre Erwartung hinsichtlich des Umsatzes fiir das Jahr
2024?
Eberhard: Wir sehen fiir uns und die Branche dhnliche Rahmenbe-
dingungen wie auch im Jahr 2023. Unser Ziel ist es daher, das Niveau
von 2023 zu halten.

Deutschland ist im aktuellen Ranking der groBten Markte bei Ok-
noplast auf Platz fiinf zuriickgefallen. Abgesehen von der Krise im

Wohnungsbau, was sind Ihrer Ansicht nach die Griinde dafiir?

Eberhard: Grund dafiir ist der Zukauf der Ampuero Industrial Group
mit der Marke Hermet 10 in Spanien. Damit ist ein groBer Player in
unsere Gruppe hinzugekommen, der Spanien in unserem internen
Ranking auf Platz zwei katapultiert hat und die anderen Mdrkte um
jeweils einen Rang nach hinten geschoben hat.

Welche MaBnahmen haben Sie getroffen, um diesem ,,Oknoplast-

internen” Trend zu begegnen?

Eberhard: Da die Eingliederung der Marke Hermet 10 eine Akquisi-
tion war, kénnen wir nicht von einem Trend sprechen. Deutschland
war in unserem internen Ranking davor auf Platz vier. Wir sind in
den Vorjahren immer stabil geblieben und haben gut performt. Dies
hat auch zu den guten Ergebnissen der Oknoplast Gruppe in den
Vorjahren beigetragen. Diese Dynamik wollen wir auch weiterhin
fortsetzen.

In Spanien hat die Oknoplast Gruppe den einzigen Produktions-
standort auBerhalb Polens. Gibt es Uberlegungen, die Bauelemen-

te fiir den deutschen Markt auch in Deutschland zu produzieren?

Eberhard: Derzeit gibt es keine konkreten Uberlegungen diesbe-
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ziiglich. Wir schlieBen Investitionen in Deutschland aber auch nicht
kategorisch aus und diskutieren intern immer mal wieder mogliche
Szenarien. Unsere aktuelle Strategie ist jedoch, anders zu investie-
ren, wie beispielsweise in die Nachhaltigkeit oder auch wie in das
neue Hochregallager am Stammsitz in Ochmandéw. Wir sehen uns als
Hersteller gut aufgestellt und haben uns durch Investitionen in die
Produktion Kapazitdten ermdglicht.

Jan-Hendrik Wittenberg: Als wir im Jahr 2004 in den deutschen
Markt eingetreten sind, gab es Uberlegungen, eine Produktion in
Deutschland zu Gibernehmen. Es hat sich aber schnell herausgestellt,
dass es die richtige Entscheidung war, dies nicht zu tun. Auch unsere
Kunden spiegeln uns zuriick, dass es in Bezug auf die Lieferzeiten
keinen negativen Einfluss hat, wenn die Elemente in Polen produ-
ziert werden. Wir bekommen hdufig Feedback von unseren Fach-
hdndlern, dass wir deren zuverldssigster Lieferant sind.

Wie ist bei Oknoplast Deutschland das aktuelle Verhiltnis von On-

line-Bestellungen zum traditionellen Fenster- und Tiirenkauf?
Wittenberg: Die Moglichkeit zur Online-Bestellung bieten wir in
Deutschland schon verhdltnismdRig lange an. Mittlerweile besit-
zen die Online-Bestellungen einen Anteil von 40 Prozent und wir
wachsen jedes Jahr kontinuierlich weiter. Unter anderem durch kon-
tinuierliche Schulungen konnten wir immer mehr unserer Partner
liberzeugen, online zu bestellen. Wenn die Online-Bestellung einen
Mehrwert bietet, nehmen unsere Partner diese Moglichkeit auch
gerne an.

Eberhard: Wir sehen uns in diesem Feld auch als Vorreiter. Der
Marktdurchschnitt in Deutschland liegt bei ungefdhr 15 bis 20
Prozent. Der hohe Wert der Online-Bestellungen bei uns ist auch
Ausdruck unserer digitalen Vorreiterschaft, in welche wir in den
letzten Jahren investiert haben. Diese wird unter anderem auch fiir
die Lead-Generierung eingesetzt, was uns ein ganz anderes Agie-
ren, beispielsweise im Marketing, ermdglicht. Die Moglichkeit zur
Online-Bestellung ist wichtig, aber nur ein Teil unserer digitalen
Strategie.

Auf lhrer neu gelaunchten Homepage ist unter anderem als zen-
traler Bestandteil ein Blog fiir Endkunden eingerichtet. Wie hat
sich dieser Blog entwickelt und wie fallen die Reaktionen der End-
kunden aus?
Wittenberg: Die Website haben wir auf allen Mdrkten neu ge-
launcht, welches ein riesiges internes Projekt gewesen ist. Uber die-
sen Kanal wollen wir auch die Lead-Generierung weiter vorantrei-
ben. Den Blog hatten wir auf der alten Version der Homepage zwar
schon geschaltet, nun aber deutlich erweitert mit mehr Informati-
onen fiir diverse Zielgruppen in unterschiedlichen Stadien der Cus-
tomer Journey. Weiterhin soll der Blog der Einstieg fiir Endkunden
sein. Dieser kommt beispielsweise (iber eine Google-Suche auf den
Blog. Die Zugriffszahlen haben sich bereits merklich erhéht und die
Klickzahlen sind zu diesem Zeitpunkt bereits jetzt auf dem Niveau
von 2023 gesamt. So kénnen wir uns beim Endkunden als Experten
darstellen.

Hinsichtlich Energieeinsparung ist das Fenster Pava, welches im
Jahr 2022 in die Markte eingefiihrt wurde, das Vorzeigemodell bei
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Oknoplast. Wie hat sich der Absatz von Pava auf dem deutschen

Markt entwickelt?
Wittenberg: Pava ist einer unserer erfolgreichsten Produkt-Laun-
ches gewesen. Der Markt ist tendenziell eher skeptisch, was neue
Produkte angeht; Pava und auch unser Ecofusion in der Ausfiihrung
mit Bautiefe von 76 Millimetern wurden jedoch sehr gut angenom-
men. Es sind unsere starksten Fenstersysteme. Zusammen mit unse-
rem Partner Veka haben wir dazu ein eigenes Profil entwickelt, das
unsere Fachhdndler als Alleinstellungsmerkmal nutzen.

Eberhard: Die Skepsis war hoch, weil bis dato die 82er-Bautiefe
das gefragteste Produkt bei unseren Fachhdndlern gewesen ist. Das
gute Handling, die Stabilitdat der STV®, das schlanke Design sowie
die technischen Werte — unter anderem ein sehr guter Uw-Wert von
0,73 W/(m2K) - haben die Fachhdndler am Ende (iberzeugt. Die Ak-
zeptanz hat alles Ubertroffen, was wir erwartet hatten. Allerdings
haben wir auch sehr viel Vorarbeit zusammen mit unseren Handels-
partnern geleistet.

Welche neuen Marketing-Programme bieten Sie lhren deutschen

Kunden derzeit an?
Wittenberg: Die begleitenden Kampagnen kommen gut an, das
melden uns unsere Fachhdndler zuriick. Wir verkaufen gerne emo-
tional. Vor zwei Jahren haben wir uns bewusst dazu entschieden,
wieder intensiver das Handler-Netzwerk zu stdrken. Daraus ist
Oknoplast 360 als generelles Onboarding-Programm fiir all unsere
Partner entstanden. Unsere Philosophie ist, dass ein neuer Fach-
hdandler bestmoglich ins Netzwerk aufgenommen werden soll und
dabei insbesondere im ersten Jahr auch bestmdglich betreut wird.
Dariiber hinaus bieten wir den Fachpartnern Unterstiitzung fiir de-
ren Ausstellungen, sei es durch Showroom-Konzepte, POS-Displays,
AuBenwerbung oder Bildmaterial. Mit den MarketingmaRBnahmen
wollen wir auch die gemeinsame Sichtbarkeit mit unseren Fach-
hdandlern beim Endkunden erhéhen und die AuRenwerbung ver-
starken. Wir haben in den letzten Jahren verstarkt in unsere Marke
investiert, das zahlt sich aus. Am 3. Oktober 2024 haben wir auf
einer Partnerveranstaltung dariiber hinaus ein exklusives Premium-
Netzwerk ins Leben gerufen, was ich hier erstmalig verkiinden darf.

Eine abschlieBende und in unseren Interviews immer wiederkeh-

rende Frage ... Wenn Sie sich von der deutschen Politik etwas wiin-

schen konnten, was ware dies derzeit?
Eberhard: Unser Wunsch wadre, dass die Gebdudehdiille auch als sol-
che gesehen und politisch behandelt wird. Dementsprechend muss
diese bei der energetischen Sanierung zuerst betrachtet werden
und darauf aufbauend das Heizungskonzept. Derzeit ist die Politik
kein guter Partner fiir die Branche. Es braucht klare und verldssliche
Entscheidungen, die auch klar und deutlich kommuniziert werden
sollten. Wir wiinschen uns von der Politik mehr Marktndhe, dabei
kann sie sich auf die hervorragende Arbeit der Branchenverbdande
stitzen. W

Herr Placek, Herr Eberhard, Herr Wittenberg,
wir danken lhnen herzlich fiir das Gesprdch!
www.oknoplast.de
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Oknoplast Gruppe launcht neue Marke und neues Fenstersystem

Mit Catadi und Miru Evo
in die Zukunft

Die Oknoplast Gruppe prdsentiert mit der neu eingefiihrten Marke Catadi hochwerti-
ge Qualitatsfenster fiir profitable Investments. Neben der bekannten Produktqualitdt
des Herstellers bietet die neue Marke einen optimalen Service, kurze Lieferzeiten und
wettbewerbsfihige Preise. Catadi erfiillt sowohl die Anforderungen fiir Investments im
Bereich Neubau als auch in der Renovierung, fiir Bauherren von klassischen Ein- und
Zweifamilien- sowie Mehrfamilienhdusern. Die Marke umfasst Fenster und Balkontiiren,
Terrassentiiren sowie Haustiiren. Dariiber hinaus hat Aluhaus, die Aluminium-Marke von
Oknoplast, sein Programm mit dem neuen Fenstersystem Miru Evo erginzt und opti-
miert. Mit drei Varianten erfiillt es alle Anforderungen fiir unterschiedliche Einbausi-
tuationen und Stilrichtungen. Die drei Varianten , Standard“, Hidden* und ,,Steel” sind
bereits aus der Miru-Serie bekannt, zeichnen sich aber durch weitere Verbesserungen in

Qualitdt und Komfort aus.

Das neue Mitglied der Markenfamilie inner-
halb der Oknoplast Gruppe heift Catadi und
ist flir den Invest- und Objektbereich konzi-
piert. Oknoplast Fachhdndler kénnen Catadi
als ergdnzende Marke bei preissensiblen Pro-
jekten in ihr Angebotsprogramm aufnehmen
und zusdtzliche Auftrage generieren. Samtli-
che Produkte aus dem Catadi-Programm wer-
den nach strengen Qualitétsrichtlinien bei
Oknoplast produziert. Der gesamte Herstel-
lungsprozess wird online verwaltet und er-
fillt alle Anforderungen der 1ISO 9001:2008
sowie der neuen EU-Norm EN 14351-1:2006.

<. CATADI

WINDOWS FOR PRECISION

Das neue Mitglied der Markenfamilie
innerhalb der Oknoplast Gruppe heif3t Catadi
und ist fiir den Invest- und Objektbereich
konzipiert.

Fotos / Grafiken (sofern nicht anders ange-
geben): Oknoplast

Catadi 8o fiir Fenster und Balkontiiren

am Markt

Fenster und Balkontliren kommen derzeit un-
ter dem Namen Catadi 8o auf den Markt. Das
Mehrkammer-Kunststoffprofil als MD-System
mit 8o Millimeter Einbautiefe im Blendrah-
men sowie mehrfach gebogenem Stahl ga-
rantiert in Verbindung mit der standardmaRi-
gen 3-fach-Verglasung einen Uw-Wert von
0,78 W/(mZK). Zahlreiche Glaspakete sind im
Zubehdrprogramm enthalten, darunter L6-
sungen mit integriertem Schall- oder UV-

Schutz. Ebenso sind Ornament oder spezielle
Sicherheitsgldser wahlbar.

Die Terrassentiir Catadi 80 ist geeignet, wenn
eine platzsparende und gleichzeitig komfor-
table Losung gesucht wird. Ausgeriistet sind
die Tiiren mit speziellen Beschldgen, mit de-
nen die Fliigel der Parallel-Schiebe-Kipptir
mit Zwangseinzug einfach zu bedienen sind.
AuBerdem sorgen sie flir dauerhafte Funktio-
nalitdt. , Alle Werte fiir Schlagregendichtig-
keit, Luftdurchldssigkeit, Schallschutz und

L > :

Widerstand gegen Windlast liegen — wie bei
allen Catadi-Produkten - auf hohem Niveau®,
sagt Jens Eberhard, Geschdftsfiihrer der Ok-
noplast Deutschland GmbH.

Fiir die Visitenkarte des Hauses, die Haustiir,
gibt es bei Catadi eine Reihe von Fiillungsde-
signs sowie unterschiedliche Folierungen und
Holzdekore. ,Auch in technischer Hinsicht
genligen diese Tiren allen Anspriichen. Ob
warmeddmmung, Einbruchsicherheit oder
Dichtigkeit, alle Werte liegen in den oberen

Bereichen“, bestdtigt Eberhard.

Erste Projekte bereits umgesetzt

,Mit Catadi prasentieren wir dem Markt eine
neues Markenmitglied mit Produkten, die in
puncto Qualitdt und Preis iiberzeugen. Die
ersten Bauprojekte haben wir bereits erfolg-
reich in unserem Handlernetz umgesetzt. Wir
konzentrieren uns damit auf die Bereiche, in
denen ein hoher Preisdruck herrscht. Mit
Catadi steht unseren Oknoplast-Fachhdndlern
in den Bereichen Renovierung oder Neubau,
Ein- oder Mehrfamilienhaus eine attraktive
Marke mit einer gezielten Auswahl an indivi-
duell anpassbaren Lésungen zur Verfiigung*,
unterstreicht Eberhard das Angebot der
Gruppe.

Weitere Infos gibt es unter:
www.catadi.com/de

Fenster und Balkontiiren unter dem Namen Catadi 8o werden als Mehrkammer-Kunststoffprofil

als MD-System mit 8o Millimeter Einbautiefe angeboten.
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Miru Evo optimiert mit nur noch einer Bautiefe

Eine entscheidende Neuerung beim System
Miru Evo von Aluhaus ist die geringere Bau-
tiefe bei dhnlich starken Warmeddmmeigen-
schaften, was die neue Serie preislich noch
attraktiver macht. Aluhaus verschlankt damit
auch das Sortiment. Waren bisher Alumi-
nium-Fenster in zwei Bautiefen von 75 Milli-
meter und 88 Millimeter im Programm, wird
mit Miru Evo nur noch eine Bautiefe bendtigt.
Dadurch wird das Produktportfolio fiir Fach-
hadndler, Bauherren und Renovierer schlanker
und verstandlicher.

Oknoplast legt bei allen Produkten
Wert auf héchste Funktionalitdt; so
besitzen auch die drei neuen Fens-
tersysteme der Serie Miru Evo eine
sehr gute Dichtheit. Gewdhrleistet
wird dies unter anderem durch drei
manuell eingezogene Dichtungs-
ebenen und deren Integration in
das Aluminiumprofil.

Flr die drei Systeme der Serie spre-
chen auch die technischen Daten.
Die Bautiefe liegt bei 75 Millime-
tern, die Ansichtsbreite bei 87 Milli-
metern und die Ansichtsbreite der
Stulppartie bei 102 Millimetern. Der
Wadrmedurchgangskoeffizient Uw
betrdgt 0,80 W/(m2K). Hoch ist
auch die Schlagregendichtheit mit
einem Wert bis 1.050 Pa nach EN
12208. Die Luftdurchldssigkeit hat
die Klasse 4, die hochste Klasse
nach EN 12207, und ist somit extrem
niedrig. Die Verglasungspakete sind in Star-
ken bis 62 Millimetern zu haben. Standard-
maRig werden die Fenster der Miru Evo-Serie
zweifach verglast angeboten. Optional sind
Dreifachverglasungen ebenfalls moglich.

Alle drei Varianten besitzen ein elegantes, mi-
nimalistisches Design. Die gestalterischen
Anforderungen, die moderne Gebdude heut-
zutage stellen, werden durch verdeckt lie-
gende Bdnder, unsichtbare Entwdsserung
und Dichtungen sowie groRe Verglasungen
erfillt.

Die drei Systeme im Uberblick

Das System Miru Evo Standard verbindet
klassische Geometrie mit moderner Stilistik.
Die flache AuRenoptik und die ,kiihle” Ele-
ganz des Designs eignen sich fir subtile und

Miru Evo Steel kniipft an die Asthetik
traditioneller Stahlfenster an, die fiir Lofts
und Industriegebdude charakteristisch ist.

dezente Losungen. Sowohl in Neubauprojek-
ten als auch in der energetischen Sanierung
ist dieses System breit einsetzbar.

Das System Miru Evo Steel kniipft an die As-
thetik traditioneller Stahlfenster an, die fiir
Lofts und Industriegebdaude charakteristisch
ist. Das System ist gleichermaRen fiir die mo-
derne Wohnarchitektur von Neubauten als
auch in dlteren Gebduden und Gewerbeob-
jekten wie Cafés, die renoviert werden, ein-
setzbar. Die ausdrucksstarke Optik passt zu-

dem optimal zu historischer und sogar sakra-
ler Architektur.

Die Variante Hidden steht fiir konsequenten
Minimalismus. Der Fensterfliigel liegt ver-
deckt hinter dem Aluminiumrahmen und ist
somit von auBen nicht sichtbar. Dieser Stil
eignet sich insbesondere fiir modernste
Biliro- und Wohngebdude, bei denen Wert auf
einen puristischen Charakter gelegt wird.
,Miru Evo Hidden sieht auch bei Gebduden
mit rustikaler Fassade, in modernen, kubi-
schen Gebduden oder auch bei Fertighdusern

beeindruckend aus”, bekraftigt Eberhard.

Ergdnzt werden die drei Varianten der Miru
Evo-Serie durch eine reichhaltige Auswahl an
Griffen und eine fast unbegrenzte Farbwabhl.
So kann beim zweiflligeligen Stulpfenster die

Die Variante Hidden steht fiir konsequenten
Minimalismus. Der Fensterfliigel liegt von

zentral platzierte Griffolive als Designaspekt
gewadhlt werden. Bereits in der Standardver-
sion verwendet Aluhaus einen Beschlag mit
erhdhtem Sicherheitslevel sowie die warme
Kante als Glasrandverbund.

Unterstiitzung fiir den Fachhandel

Dem Fachhandel stehen zur Verkaufsunter-
stiitzung unter anderem eine Endkunden-
Broschiire, Musterecken und Bildmaterial fir
die eigene Website oder Social-Media-Kandle

zur Verfligung. Die Miru Evo-Serie ist unein-

auflen unsichtbar hinter dem Aluminiumrahmen.

geschrankt BAFA-forderfdhig und wurde be-
reits in den BAFA-Fordermittelservice von
Oknoplast fiir seine Fachhandelspartner inte-
griert. Bis Ende 2024 erhalten neue Fachhan-
delspartner zudem einen Neukundenbonus.

Eberhard unterstreicht: ,Mit den nun erhalt-
lichen Varianten der Serie Miru Evo setzen
wir erneut ein Zeichen in modernem Design,
hdéchster Qualitdt sowie Energieeffizienz in
Gebduden und machen unser Produktport-
folio fiir Bauherren, Modernisierer und
Fachhandelspartner einfacher und verstand-
licher.”

Mehr dazu finden Sie unter:
www.aluhaus.com.de/fenster W
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Oknoplast Gruppe bestitigt Gesamtumsatz aus dem Vorjahr

Angekommen im Jahr
voller Herausforderungen

Die schwierige geopolitische Lage und hohe Inflationsraten in vielen Lindern wurden im

vergangenen Jahr zu einer groBen Herausforderung fiir die Bauwirtschaft. Die Oknoplast

Gruppe ist jedoch gut aufgestellt in das Jahr 2024 gegangen. Dank eines effizienten Ma-
nagements sowie durchdachter und dem Marktgeschehen angepasster Entscheidungen

verfiigt sie auch in einer schwierigen Zeit iiber eine stabile und komfortable Geschafts-
lage. Mehrere wichtige Faktoren haben dazu beigetragen, dass Oknoplast auch im Jahr
2023 ein Ergebnis mit einem Jahresumsatz von 385 Millionen Euro - und damit genau auf

Vorjahresniveau liegend - abliefern kann.
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Die Oknoplast-Firmenzentrale bei Krakau in Polen. Von hier aus wird das Familienunternehmen

mit rund 3.200 Beschdiftigten gesteuert.

Erstens: Der Fokus auf Marketing und Verkauf
und das daraus resultierende hohe Produkti-
onsvolumen ist eine Garantie fiir eine stabile
finanzielle Situation.

Zweitens: Trotz der schwierigen Marktsitua-
tion hat Oknoplast nicht gezégert, in ziel-
gruppenorientiertes Marketing, neue Pro-
dukte und Produktionsanlagen zu investieren
- eine Grundvoraussetzung fiir das Wachs-
tum des Unternehmens.

Drittens: Oknoplast setzt vor allem auf die
3.200 Menschen im Unternehmen als wich-
tigstes Kapital fiir den Erfolg. Ein sicherer Ar-
beitsplatz in unsicheren Zeiten schafft gegen-
seitigen Respekt und Loyalitdt, und solche
Werte sind im Geschdftsleben von unschdtz-
barem Wert.

Viertens: Die Expansion in ausldndische
Madrkte ist eine Garantie fiir die Steigerung
des Bekanntheitsgrades der Marke und ein
weiterer Schritt zur Festigung ihrer starken

Position auf den globalen Markten.

Dank all dieser Faktoren hat das Unternehmen
ein sehr gutes Geschdftsergebnis erzielt, wo-
bei die Einnahmen ein dhnliches Niveau wie im
Jahr 2022 erreichen und sich im Jahr 2023 auf
385 Millionen Euro belaufen. Im Zentrum der
Managemententscheidungen des vergange-
nen Geschdftsjahres stand das Ziel, die Stabili-
tdt von Oknoplast auch angesichts der Schwie-
rigkeiten des Marktes aufrechtzuerhalten.

Trends erkennen und schnell reagieren
Die Anspriiche der Endverwender waren auch
im Jahr 2023 eine Herausforderung. Der

Schliissel zum Erfolg lag darin, Trends und sich
verdndernde Bediirfnisse zu identifizieren und
schnell auf diese Veranderungen zu reagieren.
Dariiber hinaus entscheiden sich die Kunden
weiterhin, und insbesondere in Krisenzeiten,
fir Premiummarken, die eine piinktliche Lie-
ferung und die Langlebigkeit der Produkte
iber Jahre hinweg gewahrleisten.

Dank der Diversifizierung des Portfolios, das
heute sowohl Premiumprodukte als auch al-
ternative, kostengtinstigere Losungen bereit-
halt, war die Oknoplast Gruppe in der Lage,
ihren Kunden eine breite Palette an Produk-
ten anzubieten. Hergestellt werden diese Er-
zeugnisse in fiinf unabhangigen Werken mit
einer Produktionsfliche von iiber 124.000
Quadratmetern. Dort entstehen pro Jahr rund
2,3 Millionen Fenstereinheiten.

Neue Produkte und umfangreiches
Angebot

Unabhdngig von der Marktsituation setzt die
Oknoplast Gruppe seit Jahren auf kontinuier-
liche Produktentwicklung. Das vergangene
Jahr brachte in dieser Hinsicht weitere Neue-
rungen: Das Unternehmen nahm neue Artikel
aus dem High-End- und Premium-Segment in
sein Portfolio auf. Dank einer neuen Koopera-
tion hat die Gruppe unter der Marke Catadi
zudem Fenster, Balkontiiren, Eingangstiiren,
Rollladen sowie Parallel-Schiebe-Kipptiiren
und Hebeschiebeanlagen im unteren Preis-
segment eingefiihrt. Das komplette Angebot
zielt sowohl auf groRRe Investitionen bei Neu-
bauten als auch auf preissensible Projekte im
Objektgeschdft ab.

Ein weiteres Produkt, das jetzt zum Portfolio
der Marke Oknoplast gehort, ist der Sleek-
Griff, der ohne Rosette auskommt. Er wurde
in einem minimalistischen Stil entworfen und
passt perfekt in Innenrdume mit modernem
Design. Die Moglichkeit, aus mehreren Farb-
ténen und matten Versionen zu wadhlen, bie-
tet unbegrenzte Moglichkeiten der Anpas-
sung an Innenrdume verschiedener Stile.

In 2024 wurde auch das neue Miru Evo-Fens-
ter, vor allem dessen Steel-Variante mit ihrem
markanten Aluminiumprofil im Industrial
Look und hervorragenden technischen Para-
metern in das Sortiment der Marke Aluhaus
aufgenommen. Es ist das einzige Modell in
Europa mit einer personalisierten Profilgeo-

metrie.
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Die grofte zuriickliegende Investition der Oknoplast Gruppe: Das unternehmenseigene

Hochregallager am Stammsitz in Ochmanéw.

,Alle unsere neuen Angebote, die kiirzlich auf
den Markt gebracht wurden, bestdtigen, dass
wir unsere Strategie erfolgreich umsetzen,
indem wir auf die Bedirfnisse der Kunden
eingehen und uns auf neue Zielgruppen kon-
zentrieren“, sagt Mikotaj Placek, Prdsident
der Oknoplast Gruppe in zweiter Generation.

Ein Jahr mit Investitionen

Das wichtigste Projekt, das Oknoplast im Jahr
2023 begleitete, war zweifellos der Bau eines
Hochregallagers am Hauptsitz des Familien-
unternehmens in Ochmandéw bei Krakau. Die
steigende Nachfrage nach Produkten des Un-
ternehmens machte es erforderlich, die Pro-
duktion auf einem sehr hohen Niveau zu hal-
ten. Die Antwort auf den daraus resultieren-
den Bedarf an Lagerraum war der Bau eines
voll automatisierten Hochregallagers, dessen
Kapazitdt von fast 30.000 Kubikmetern die
Lagerung von 1.800 Spezialpaletten mit ver-
schiedenen Komponenten ermdglicht. Dabei
handelt es sich um eine der groRten Lagerfla-
chen der Fensterindustrie in Polen.

Stabile Marktposition behauptet

Die Marke verdankt ihre stabile Marktposi-
tion ihrer konsequent umgesetzten Strategie,
die neben der Konzentration auf den polni-
schen Markt und dessen Beddrfnissen auch
auf eine aktive Expansion in ausldndische
Markte setzt. Dank dieser koordinierten Akti-
vitdten ist das Unternehmen heute bereits in
21 Landern in Europa und weltweit aktiv. Sehr
gute Umsatzentwicklungen sind heute nicht
nur in Polen, sondern auch in Italien, Spanien
und den Vereinigten Staaten zu beobachten.
Deutschland liegt an fiinfter Position, was die
Madrkte in Europa betrifft.

Uber Europa hinaus gehéren Kanada, Kame-
run, die USA und Neuseeland zu den Landern,
in denen Oknoplast aktiv ist. Die Entwicklung
der Marke ldsst sich auch an der folgenden
Zahl ablesen: Das Unternehmen vermarktet
mittlerweile seine Produkte mit rund 3.500
Fachpartnern weltweit. Rund 85 Prozent des
Umsatzes werden (iber den Export erzielt.

Investition in die Forderung der Kunst

Die Marke Oknoplast ist fiir ihre verschiede-
nen Initiativen bekannt geworden, die das
soziale und kulturelle Image pragen. Eines
der spektakuldrsten Beispiele ist die Initiative
,Oknoplast for art”, ein internationaler Wett-
bewerb fiir bildende Kiinstler aus ganz Eu-
ropa. Die Kiinstler haben die Moglichkeit, auf
der ungewohnlichen Leinwand eines Fensters

10/24  bauelemente-bau.eu

ein unkonventionelles Kunstwerk zu schaf-
fen. Der Erfolg der beiden vorangegangenen
Ausgaben des Wettbewerbs, der in Zusam-
menarbeit mit dem Mocak-Museum fiir zeit-
genossische Kunst in Krakau veranstaltet
wurde, hat bestdtigt, dass in Polen Aktivita-
ten im Bereich der Kunstférderung notwen-
dig sind. Auch im Jahr 2024 wird das Projekt
von Oknoplast fortgefiihrt. Die Arbeiten zur
Organisation und Vermarktung der Initiative
haben bereits begonnen.

Eine Verlangsamung nicht in Sicht

Oknoplast ist mit der Uberzeugung in das Ge-
schaftsjahr 2024 gegangen, dass neue Inves-
titionen, Akquisitionen, Portfolioerweiterun-
gen und eine stdrkere Aufmerksamkeit fir
Premiummarken die richtige Strategie fir
schwierige Zeiten sind. Die zuriickliegenden
Monate dieses Jahres bestdtigen diese These.

In diesem Jahr konnte trotz der Turbulenzen
in der Baubranche eine stabile Produktion
auf hohem Niveau aufrechterhalten werden.
Dank der Expansion auf auslandische Mdrkte,
der Diversifizierung der Marken und der De-
ckung des Bedarfs verschiedener Marktseg-
mente kann die Gruppe nach weniger als
sechs Monaten einen Umsatz von 235 Millio-
nen Euro vorweisen. Ein Ergebnis, das zeigt,
dass die Gruppe unter diesen schwierigen
Bedingungen ein Wachstum von 12,5 Prozent
gegeniiber dem gleichen Zeitraum des Vor-
jahres verzeichnet. W

www.oknoplast.de

In Zusammenarbeit mit dem Mocak-Museum fiir zeitgendssische Kunst in Krakau hat Oknoplast

die Initiative ,,Oknoplast for art” ins Leben gerufen.
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glasstec 2024 steht in den Startlochern

Messe auf Erfolgskurs

Vom 22. bis 25. Oktober gastiert die Glasbranche in Diisseldorf.

Vom 22. bis 25. Oktober 2024 wird die
glasstec auf dem Diisseldorfer Messege-
lande mit iiber 1.250 Ausstellern aus 52
Landern erneut ihre Position als weltweit
fiihrende Fachmesse der Glasindustrie
eindrucksvoll bestdtigen. Zur letzten ver-
gleichbaren Ausgabe der glasstec im Jahr
2018 sind 1.280 Aussteller aus 50 Lindern
angetreten. Die Messe prdsentiert entlang
der Wertschopfungskette die gesamte
Bandbreite der Glasproduktion, Glasverar-
beitung und Glasprodukte - von der Her-
stellung bis hin zu neuartigen Anwendun-
gen und Technologien.

Aussteller und Besucher aus aller Welt, dar-
unter auch Experten und Wissenschaftler,
werden erwartet. Ein attraktives Rahmenpro-
gramm, das digitale Technologien, Kreislauf-
wirtschaft und Dekarbonisierung in den Mit-
telpunkt stellt, ergdnzt das Messeerlebnis. Es
fordert Wissensaustausch und Networking
auf hochstem Niveau.

Auf der glasstec 2024 wird eine beeindru-
ckende Anzahl an Ausstellern aus den Berei-
chen Glasmaschinenbau, Glasindustrie und
Glashandwerk vertreten sein, darunter alle
namhaften Unternehmen der Branche. Die
Messe zeichnet sich durch eine hohe Interna-
tionalitdat auf der Ausstellerseite aus, wobei
Deutschland, China, Italien, die Tirkei, die
USA, das Vereinigte Konigreich, Belgien, die
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Niederlande und Frankreich zu den fiihren-
den Nationen zdhlen. Diese Internationalitdt
unterstreicht die starke Anziehungskraft und
globale Bedeutung der glasstec. Sie bietet ei-
nen umfassenden Uberblick iiber eine Bran-
che, die sich in einer Phase der Transforma-
tion befindet.

Ein klares Zeichen fiir die Innovationskraft
der Branche ist die erneut ausverkaufte Start-
Up Zone, die auch dieses Jahr wieder ein gro-
Ber Anziehungspunkt sein wird. Hier prasen-
tieren junge, dynamische Unternehmen ihre
kreativen Losungen und zukunftsweisenden
Technologien — von innovativen Materialien
bis hin zu hochmodernen Anwendungen.

Zentrale Themen im Fokus

Die glasstec ist Trendbarometer und Innovati-
onsforum der Branche. Ergdnzt wird das viel-
fdltige Angebot der Aussteller durch das
hochwertige Rahmenprogramm, das auf die
zentralen Themen der Branche eingeht.

Das Herzstlick des Rahmenprogramms ist die
glasstec conference. Auf drei Biihnen werden
durch Symposien, Fachvortrige und Foren
tiefe Einblicke in die aktuellen und zukdinfti-
gen Herausforderungen der Glasindustrie ge-
boten. Formate wie die glass trends sessions,
der glass melting pot, Handwerk live, das ar-
chitecture forum, das bird protection forum
und CircuClarity One bieten die Gelegenheit,

sich intensiv mit fihrenden Experten und
Entscheidungstragern auszutauschen. Eine
umfassende Programmiuibersicht ist auf der
glasstec-Website (siehe Ende dieses Artikels)
verfligbar.

glass technology live

Die Innovationsschau glass technology live
(gtl) auf der glasstec gilt als Schaufenster fiir
Zukunftstechnologien und prasentiert in Zu-
sammenarbeit mit den technischen Universi-
taten Darmstadt, Delft, Dresden und Bochum
wegweisende Glaskonstruktionen aus Indus-
trie und Wissenschaft. Sie ist ein Highlight fiir
Fachbesucher, Architekten und alle, die an
zukiinftigen Anwendungen von Glas interes-
siert sind.

GroRes internationales Interesse

Die glasstec steht fir Fortschritt und Innova-
tion. Das anhaltend hohe Interesse sowohl
auf Ausstellerseite als auch von der internati-
onalen Fachwelt unterstreicht die fiihrende
Position der Messe. Es wird erneut eine hohe
Zahl an Besuchern aus aller Welt erwartet, die
die glasstec als unverzichtbare Plattform fiir
den Wissensaustausch und die Geschdftsan-
bahnung ansehen. Hier treffen sich Experten
der Glasbranche und Entscheidungstrdger,
um gemeinsam an den Lésungen von morgen
zu arbeiten und die Zukunft der Glasindustrie
aktiv mitzugestalten.

Wissenswertes und Tickets

Im Veranstaltungszeitraum vom 22. bis 25.
Oktober 2024 hat die glasstec jeweils ihre
Pforten von 9.00 bis 18.00 Uhr fiir die Besu-
cher geoffnet. Fir Fahrten mit dem offentli-
chen Personennahverkehr zur glasstec 2024
bendtigen Sie eine Fahrkarte. Die Eintritts-
karten der Messe Diisseldorf enthalten keine
kostenlose An- und Abreise mit dem OPNV.
Tickets und mehr Informationen zur glasstec
2024, der Aussteller- und Produktedatenbank
sowie dem Rahmenprogramm, erhalten Sie
unter: www.glasstec.de W

Uber diesen QR-Code
gelangen Sie zum
Rahmenprogramm
der glasstec 2024.

Uber diesen QR-Code
gelangen Sie zur
glass technology live.
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Rentabilitdt auf die Uberholspur bringen

Unter dem Messemotto ,,Speed Up“ wird
Glaston auf der diesjahrigen Messe in Diis-
seldorf seine vielfiltigen Moglichkeiten
vorstellen, den Erfolg von glasverarbeiten-
den Unternehmen zu beschleunigen, ohne
Kompromisse bei der Qualitit einzugehen.
Glaston prdsentiert kundenspezifische,
automatisierte Losungen zur Glasverarbei-
tung, um die Rentabilititsziele schnell zu
erreichen.

Auf der glasstec 2024 prdsentiert das Unter-
nehmen fortschrittliche Automatisierungsl|o-
sungen fiir einen miihelosen Produktionsbe-
trieb mit hoher Genauigkeit und gleichblei-
bender Qualitdt. Mit den Glaston CareTM
Serviceleistungen lassen sich die Betriebszei-
ten erh6hen und die Lebensdauer der Anla-
gen verldngern.

Glas vorspannen und laminieren

Die neueste Generation der Glaston-Vorspan-
nanlagen der RC- und FC-Serie ist individuell
auf die Kundenbediirfnisse zugeschnitten.
Die neuen Automatisierungslésungen be-
schleunigen den Betrieb (iber alle Produkti-
onsstufen hinweg und steigern die Leistung
und Rentabilitdt.

Mit der neuen Glaston ProlL Speed Flachglas-
Laminieranlage kann die Produktionsleistung
um bis zu 40 Prozent erhéht werden.

Isolierglas-Produktion

Mit der neuen Glaston TPS® Pro L6sung kann
die Effizienz und Produktivitdt in der Isolier-
glas-Produktion deutlich gesteigert werden

und bis zu 15 Prozent mehr Ertrag erzielt wer-
den. Die spezielle Glaston-Fertigungslinie

zur Produktion von diinnen Dreifach-Isolier-

glas-Einheiten ermdoglicht eine einfache Inte-
gration dieser Einheiten in bestehende Fens-
terrahmen und ist somit eine ideale Losung
fiir Gebduderenovierungen. Der Glaston
Muntin‘Master fir TPS®-Linien automatisiert
das korrekte Einsetzen von Sprossen in TPS®-
Isolierglas-Einheiten. Mit der bewdhrten
Glaston Dosiertechnologie automatisiert der
Active’Sealer die Produktion von Zweifach-
Isolierglas-Einheiten.

Prozess-Automatisierung

Ein automatischer Glasbelader und -entlader
platziert das Glas auf der Grundlage von
Chargenmustern und Produktionsanforde-
rungen so effizient wie moéglich auf der Linie.
Unabhdngig von der Art der Glasverarbeitung
steigern diese Systeme die Produktion, ver-
bessern die Qualitdt, erhéhen die Sicherheit
und senken den Energieverbrauch.

Bei Vorspann- und Laminieranlagen ermog-
licht die automatische Stapeloptimierung, die
effizientesten Chargenmuster auf der Grund-
lage des jeweiligen Typs und der Verarbei-
tungsanforderungen zu erstellen. Dies fiihrt

Mit der neuen Glaston
TPS® Losung kann eine
deutliche Effizienz- und
Produktivitdtssteige-
rung erzielt werden.

Die neue Glaston
ProL Speed Flach-
glas-Laminieranlage
kann die Produk-
tionskapazitdt um
bis zu 40 Prozent
erhohen.

Fotos: Glaston GmbH

zu einer hoheren Kapazitat und einem gerin-
geren Energieverbrauch.

Upgrades

Glaston hat neue Upgrade-Optionen fiir die
wdrmebehandlung von Glas, die Herstellung
von lIsolierglas sowie die Verarbeitung von
Mobilitdts- und Displayglas eingefiihrt.

Das CNCg6-Upgrade-Kit von Glaston fir
Glasschneideanlagen im Automobil- und Ar-
chitekturbereich verbessert das CNCg6-Steu-
erungssystem und ersetzt gleichzeitig alle
Komponenten, deren Lebensdauer abgelau-
fen ist.

Der Austausch von Glaston-Heizkammern mit
RC- oder FC-Technologie fir dltere Vorspann-
anlagen verbessert Erwdrmung und Kiihlung,
Endproduktqualitdt, Energieeffizienz und Pro-
duktivitat.

Das Glaston Prol-Zone Upgrade modifiziert
schnell und kosteneffizient eine bestehende
Laminieranlage, um den Prozess zu beschleu-
nigen. Es muss nur ein Parameter eingegeben
werden und die Anlage kiimmert sich um den
Rest. Die Konvektionstechnologie eliminiert
Wadrmeverluste und spart Energie.

Serviceleistungen

Glaston CareTM bietet umfassende Service-
vereinbarungen, die eine hochstmdgliche Zu-
verldssigkeit der Maschinen garantieren. Alle
Lebenszyklus-Serviceleistungen minimieren
die Ausfallzeiten, reduzieren die Gesamtbe-
triebskosten und verlangern die Lebensdauer
der Maschinen und Anlagen.

Das Unternehmen Glaston finden Sie in Halle

15, Stand A48/A49. M www.glaston.de
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Hegla legt Schwerpunkt
auf Mehrwerte und Ressourcen-

nutzung

i

Kompaktlésung aus kombinierten Trocken- und Sortierfdchern fiir eine hohe Produktivitdt

und einen idealen Bereitstellungsprozess fiir den Versand.

Mehr Effizienz, Ressourcen sparen und
Mehrwert schaffen: Zur Glasstec 2024
setzt die Hegla-Gruppe auf Losungen, die
das volle Potenzial bestehender Fertigun-
gen erschlieBen sollen. Unter den zahlrei-
chen Ausstellungsstiicken im Echtbetrieb
sind auch technische Innovationen zu
finden, die Standardgldser beispielsweise
zum Vogelschutzglas aufwerten und zu-
sdtzliche Wertschopfung generieren.

»Mit unserer neuen lIsolierglassortierung er-
zielen wir eine kontinuierliche Ubergabe der
Iso-Einheiten von der Produktionslinie zum
Versand in bendtigter Reihenfolge”, be-
schreibt der Hegla-Geschaftsfiihrer Bernhard
Hotger. War es bislang fiir das Aufstapeln auf
die Gestelle erforderlich, absteigend von den
groRen zu den kleinen Formaten zu produzie-
ren, ist diese Vorgabe durch das neue System

aufgelost.

Die automatische Zwischenspeicherung der
Isoliergldser entkoppelt die strenge Abhdn-
gigkeit zwischen Produktion und Ausliefe-
rung. Bis zu vier Einheiten werden dazu auf
eine Transferplatte (ibergeben und in einem
Trockenturm eingelagert. Dies erhdlt die
hohe Qualitdt des Randverbunds und ermog-
licht, die einzelnen Scheiben eines Auftrags
inklusive der Nachldufer zusammenzufiihren.
Liegt ein Batch schlieRlich vollstandig vor,

Fotos: Hegla GmbH & Co. KG

kann die automatische oder manuelle Uber-
gabe auf die Versandgestelle in korrekter
Folge ausgelost werden. ,Die Entkopplung
der Prozesse macht weitere Optimierungen
moglich®, betont Hétger. ,Je nach Iso-Linie
konnen durch Chargenbildung beispielsweise
Rustzeiten fiir den Gaswechsel oder die Ver-
siegelungsmasse vermieden werden.”

Isolierglastrennen fiir nachhaltige
Ressourcenverwendung

Bei der erstmals gezeigten IG2Pieces steht
der nachhaltige Umgang mit Glas im Fokus.
Nach einer automatischen Erkennung des
Aufbaus, der Abmessungen und moglicher
Beschichtungen separiert die Anlage Isolier-
gldser in ihre Bestandteile. ,Qualitativ war es
unser Ziel, dass die Glaser und Abstandshal-
ter fiir die verschiedenen Anwendungen un-

beschddigt bleiben”, erkldrt der fiir Technik
und Entwicklung zustdndige Geschaftsfiihrer
Dr. Heinrich Ostendarp. Ist die Iso-Einheit
dann erst einmal getrennt, gibt es flexible
Maoglichkeiten. Im Vergleich zum Mischcon-
tainer verspricht die sortenreine Entsorgung
héhere Ankaufspreise. Und auch die Umwelt
profitiert: Im Sinne der Circular Economy ge-
langt das Glas zuriick in die Floatwanne und
reduziert den CO2-Ausstoss nachhaltig. Sind
die Einzelscheiben qualitativ ohne Mangel,
kénnen sie wiederverwendet werden, zum
Beispiel fiir den Zuschnitt zu kleineren For-
maten oder fir andere Anwendungen (unter
anderem Regalbdden).

Je nach Format und Aufbau des Isolierglases
kann auch die Reparatur einer frisch produ-
zierten Einheit von Vorteil sein. Ist in dieser
beispielsweise eine Zustellscheibe (teures
Verbundglas, Druck oder hochwertige Be-
schichtung), spart die Uberarbeitung Liefer-
zeiten und zusatzliche Kosten. ,Mit dem au-
tomatischen Trennsystem machen wir ein
Verfahren wirtschaftlich, das bisher vom Ge-
schick und Tempo der Fachkraft abhdngig
war“, so Dr. Ostendarp.

Mehrwert: Nachtrdglicher Vogelschutz

Auf der Flache der Hegla boraident ist der
neue BIRDfriend mobile zu finden. Mit der
mobilen Lésung kdnnen Fenster und Fassa-
den auch nachtrdglich noch mit einem Vogel-
schutzmuster aufgewertet werden. Im Laser-
druckverfahren {ibertrdagt der Laser Keramik-
partikel von einem Transferband direkt auf
die Oberfldche. Dabei entsteht eine gleichma-
Rige Geometrie aus Punkten, die vom Men-
schen kaum wahrgenommen wird. Die Vogel
erkennen hingegen deutlich ein Hindernis.
Flr den maximalen Schutz auch bei schlech-
tem Sonnenstand und starker Reflexion er-
folgt der Druck auf der AuBenseite (Position
1). Das Muster ist dreifach wirksam: Dem Vo-

Hegla bietet mit IG2Pieces eine Losung zum Isolierglastrennen, die CO2-sparen

und einen Mehrwert erzeugen kann.



gel wird durch den Punktabstand angezeigt,
dass ein Durchfliegen unmaoglich ist. Eine tdu-
schend echte Spiegelung von Baumen wird
zugleich unterbrochen. Eine verdnderte Licht-
reflexion und -brechung gibt ein weiteres
Warnsignal. Die Natur wird geschiitzt, ein
Tausch der bestehenden Scheiben wird um-
weltfreundlich vermieden.

Neues ERP-System: Mehr Daten-
transparenz und Add-ons

Bei den ersten Kunden ist das neue Hegla-
Hanic ERP bereits im Einsatz. Erstmals kann
nun auf der Glasstec auch ein Blick auf die
Software geworfen werden. ,Wir haben mit
diesem neuen Konzept einen groRBen Schritt
gemacht, der weit Gber gewdhnliche Updates
und Verdnderungen hinausgeht”, betont der
Hegla-Hanic-Geschaftsfiihrer Dr. Jan Scha-
pers. ,,Das neue System vereint die Starken
unserer bestehenden Software mit den Vor-
teilen von Microsoft Dynamics 365 Business
Central.“ Fiir die Bediener sind die Oberfld-
chen vertraut, die Software ist deviceunab-
hdngig und kann sowohl (ber verschiedene
Bereiche als auch Standorte skaliert werden.
Zusdtzliche Apps im Dynamics AppSource
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Das neue ERP vereint die Stdrken der bestehenden Hegla-Hanic Software mit den Vorteilen

von Microsoft Dynamics 365 Business Central.

bieten weitere Funktionalititen. Definierte
Schnittstellen ermdglichen zum Beispiel die
vollstandige Integration von Excel, Outlook
und den tbrigen Office 365 Tools.

Auf dem Stand der Hegla-Gruppe sind wei-
tere Anlagen im Livebetrieb. Zu sehen gibt es
unter anderem den ReMaster, die VSG-
Schneidanlage ProLam LSR und einen fir
Nordamerika tiblichen Floatglaszuschnitt mit

vertikalem Remnantsystem. Ausgestellt wer-
den auch die neu lberarbeiteten Vakuumhe-
begerdte der Hegla aus Kretzschau, die auf
der Glasstec genau unter die Lupe genom-
men werden kdnnen.

Sie finden Hegla, Hegla Kretzschau (Vakuum-

hebetechnik), Hegla boraident und Hegla-

Hanic in Halle 14, Stand A6o. W
www.hegla.de

Farblich abgestimmter Dicht- und Klebstoff
fur gebogene Scheiben

Zum zweiten Mal in Folge ist die Fridolfin-
ger Otto-Chemie, Hersteller fiir Dicht- und
Klebstoffe am Bau, wahrend der Glasstec
am Gemeinschaftsstand des Bundesin-
nungsverbandes des Glaserhandwerks
vertreten. Blickfang der Prdsentation ist
ein gebogenes Glaselement, das Fassaden-
planern, Sicherheitsglas (SG) -Spezialisten
und Architekten kreative Gestaltungs-
spielriume eroffnet.

,Bei diesem eindrucksvollen Glaselement ist
der SG-Klebstoff OttoCOLL® S 645 farblich
passend zum Isolierglas-Randverbund einge-
stellt und dient zugleich als Dichtstoff, er-
klart Volker Schubert, Verkaufsleiter Bau
Deutschland fir den Geschaftsbereich Glas,
Fenster, Fassade bei Otto. Darliber hinaus
zeigt das Unternehmen verschiedene Silikone
fir die Glasfalzversiegelung wie beispiels-
weise das Premium-Glasfalz-Silikon OT-To-
seal® S 120 und Dichtstoffe fiir den Isolier-
glas-Randverbund wie OT-Toseal® S 9 oder

Auf der Messe

in Diisseldorf
wird ein solches
Element in gebo-
gener Form prd-
sentiert.

Foto: Hermann
Otto GmbH

das zugleich als Dichtstoff verwendbare Otto-
Coll® S 645, um nur einige Beispiele zu nen-
nen. ,Zudem wollen wir mit unseren Kunden
iber die Spiegelklebung mit OttoColl® S 16
sprechen”, so Schubert. Abgerundet wird die
Prasentation von Otto zur Glasstec 2024 mit
dem Premium-Naturstein-Silikon OttoSeal® S
70, das nunmehr auch fir die Anwendung

von Ganzglasduschen nach der neuen RAL-

GZ 657 ausgelobt ist.

Otto-Chemie finden Sie auf dem Gemein-
schaftsstand des Bundesinnungsverban-
des des Glaserhandwerks in Halle 10, Stand
Céo. W

www.otto-chemie.de
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Super Spacer® von Edgetech Europe:
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Mit dem T ist das Isolierglas
zukunftsfahig aufgestellt

Edgetech Europe, der Hersteller des flexi-
blen Isolierglas-Abstandhaltersystems Su-
per Spacer®, stellt seine Produktrange auf
der weltweit filhrenden Messe der Glasin-
dustrie in Diisseldorf vor. Uber den dies-
jdhrigen glasstec-Fokusthemen Dekarbo-
nisierung, Kreislaufwirtschaft und Digitale
Technologien schwebt das Megathema Kli-
mawandel. Die Glasbranche diskutiert
iiber die Reduktion von CO2-Emmissionen
in der Produktion sowie die Kreislauffihig-
keit ihrer Produkte.

,Bei allen Entwicklungen miissen wir weiter-
hin vom Kunden her denken. Produkte wie
das Isolierglas miissen mit Blick auf die Ge-
bdude der Zukunft optimiert werden“, so Joa-
chim StoB, Vice President International Sales
bei Edgetech Europe/Quanex Inc. ,,Und diese
Zukunft wird durch die steigende Zahl der
Hitzetage und Tropenndchte im wahrsten
Sinne heiR. In den kommenden Jahrzehnten
werden wir uns mehr und mehr dariiber Ge-
danken machen, wie wir unsere Raume ener-
giesparend kiihl bekommen. Isolierglasfens-
ter, die heute eingebaut werden, miissen die
Anforderungen an Energieeffizienz, Nachhal-
tigkeit, Langlebigkeit und Komfort eines Ge-
baudes auch noch in 20 und mehr Jahren er-
flllen. Der thermisch getrennte Randverbund
ist dafiir ein kleines, aber unersetzliches De-
tail. Auf der glasstec stellen wir heraus, wa-

rum unser Super Spacer Warme Kante Ab-
standhalter bei der L6sung dieser Herausfor-
derungen den Unterschied macht”, erldutert
Joachim StoR weiter.

T-Form stellt die Integritdt des Rand-
verbunds sicher

Das Abstandhaltersystem aus T-formigem Si-
likonschaum macht dank seiner einzigartigen
Form und der 100-prozentigen Riickstellfa-

Flexibilitéit auch bei der Farbauswahl der Abstandhalter.

Fotos: Edgetech

higkeit die Pumpbewegungen einer Isolier-
verglasung unzdhlige Male mit. Fiir Architek-
ten, Planer und Verarbeiter hat der Spacer-
aufbau eine Reihe an Vorteilen: keine
Spannungen auf Butylschnur und Sekundar-
dichtung, die Butylschnur wird nicht in den
sichtbaren Bereich der Glaseinheit gedriickt,
der Spacer kann automatisch und manuell ap-
pliziert werden und ist sowohl fiir plane als

auch fiir freigeformte Verglasungen geeignet.

Super Spacer® sorgt fiir geringe Warme-
leitfahigkeit

Psi-Werte ermdglichen es, die verschiedenen
Abstandhalter im Hinblick auf ihre wdrme-
technische Leistungsfahigkeit zu vergleichen.
Eine Differenz von 0,04 Watt pro Meter-Kel-
vin beim Psi-Wert bedeutet gemdR einer
Faustregel eine Verbesserung von o,1 Watt
pro Meter-Kelvin beim Uw-Wert. Die Psi-
Werte der Super Spacer® Abstandhalter lie-
gen im besten Fall bei 0,029 Watt pro Meter-
Kelvin. Damit verhindert die Warme Kante
effizient die Bildung von Warmebriicken am
Rand des lIsolierglases, iiber die wertvolle
Energie verloren geht. ,Unsere gdngigsten
Produkte besitzen dariiber hinaus das Passiv-
haus-Zertifikat. Verarbeiter, Architekten und
Bautrdger entscheiden sich fiir ein ausgereif-
tes, zukunftsfahiges Produkt und kénnen sich
den Vergleich der Psi-Werte bis auf die dritte
Stelle hinter dem Komma sparen. Alle Super-
Spacer-Produkte tragen maRgeblich zu nied-
rigen U-Werten und damit geringeren Heiz-
und Kihlkosten sowie verbessertem Raum-
klima bei. Mit einer automatisierten Fertigung
und der Warmen Kante im Standard stellt
man sich als Isolierglashersteller und Glasver-
arbeiter zukunftsfahig auf”, fahrt StoR fort.

Exakte Parallelitdt auch bei XXL-Scheiben
sichergestellt

Bis zu einer Kantenldnge von 3,5 Metern ist
eine Abweichung des Abstandhalters zur ge-
raden Glaskante von vier Millimetern zulas-
sig, flr groRere Kantenldngen betrdgt die
maximale Abweichung sechs Millimeter. Das
Setzen des Abstandhalters verlangt in einer
Isolierglaslinie also nicht nur aus normativen,
sondern auch aus optischen Griinden Prazisi-
onsarbeit. ,Mit steigender GroRe der Isolier-
glaseinheiten sind zusammengesteckte, ri-
gide Abstandhalterrahmen aufgrund ihrer
mangelnden Steifigkeit und ihrer Neigung
zum Durchbiegen immer schwerer zu han-
deln”, so StoR. Im Gegensatz dazu wird der
flexible Super Spacer® Abstandhalter auf teil-



oder vollautomatisierten Linien roboterge-
stlitzt und mit hervorragender Prazision von
der Rolle aufgebracht und sorgt aufgrund der
guten Haftkraft flr eine sofortige Stabilitdt
auch bei tibergroBen Verglasungen.

Auch bei der Abstandhalterfarbe flexibel
Insbesondere bei Structural-Glazing-Fassa-
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den legen Architekten und Planer Wert auf
einen moglichst unsichtbaren Randverbund,
dessen Farbton mit dem der Glasfassade ver-
schmilzt. Super-Spacer®-Produkte sind stan-
dardmaRig in Schwarz und Grau erhdltlich. Da
auch die Nachfrage nach farbigen Akzenten
bei der Fenster- und Fassadengestaltung
steigt, kann der flexible Abstandhalter auch
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in einer Vielzahl anderer Farben hergestellt
werden, darunter WeiR, Hellgrau und sogar in
kraftigen Farbtonen wie zum Beispiel Kar-
minrot oder Griin.

Die Produkte von Edgetech Europe finden Sie
in Halle 17, Stand D67. W
www.superspacer.com

Fineo by AGC prasentiert zukunftsweisende Vakuumisolierglaser:

Komfort trifft auf Nachhaltigkeit und Energie-

effizienz

Fineo by AGC kiindigt die Teilnahme an
der weltweit fiihrenden Fachmesse fiir
die Glasindustrie in Diisseldorf an. Ende
Oktober wird der einzige europdische
Hersteller von Hochleistungs-Vakuumiso-
lierverglasung in Diisseldorf seine ener-
gieeffizienten und gewichtsreduzierten
Glaslésungen prasentieren.

,Die Glasstec bietet uns die ideale Plattform,
um zu zeigen, dass unsere Vakuumisolier-
glas-Technologie alles hat, was die Gebdude-
verglasung der Zukunft braucht”, erklart Ro-
land Skomda, Vertriebsleiter DACH fiir Fineo
by AGC. Er fdhrt fort: ,Fineo bietet erhebli-
che Energieeinsparungen, ermoglicht eine
schlanke Fassadendsthetik mit hoher Durch-
sicht und trdgt darliber hinaus wesentlich
zur Transformation in die Kreislaufwirtschaft
bei - ein Thema, das auf der diesjahrigen
Glasstec besonders im Fokus steht.”

Breite Palette an Speziallésungen

Flnf Jahre nach der Markteinfiihrung will das
internationale Team rund um Skomda die Be-
sucher auf den neuesten Stand der Entwick-
lungen bringen und die gewachsene Palette
an Spezialldsungen vorstellen. So werden ab
dem kommenden Jahr mit dem neuen Pro-
dukt Fineo-T maximale HOhen von bis zu
3.000 Millimeter moglich sein. Namhafte
Systemgeber stehen mit serienreifen Profilen
fiir die schlanken Fineo-Gldser in den Startlo-
chern. Damit wird die Basis geschaffen, ne-
ben dem Markt fiir Fensterrestaurierung und
-sanierung auch Neubau und Fassadenbau zu
bedienen.

Hohes Potenzial dank geringem Gewicht
Insbesondere im Fassadenbau sieht das Un-

FaEw=

ternehmen aufgrund des geringen Scheiben-
gewichts enormes Potenzial. Die beiden Glas-
scheiben eines Fineo-Vakuumisolierglases
sind lediglich durch einen 0,1 Millimeter diin-
nen Vakuum-Scheibenzwischenraum ge-
trennt. Mit nur 7,7 Millimetern betragt die
Dicke einer Fineo-Glaseinheit weniger als ein
Drittel einer Doppelverglasung und fast ein
Sechstel einer Dreifachverglasung. Das be-
deutet: Fineo by AGC ist um rund ein Drittel
leichter als ein Dreifach-Isolierglas.

Alle Produkte zeichnen sich durch ihre spezi-
fischen Vorteile aus und bieten maBgeschnei-
derte Losungen sowie verschiedene Formate
und Freiformen wie zum Beispiel Bégen fir
unterschiedlichste Projektanforderungen.

B Fineo Heritage: Antikglasoberflichen
speziell fiir denkmalgeschiitzte Gebaude

B Fineo Acoustic: Verbesserte Schalldam-
mung von bis zu 42 Dezibel

B Fineo Hybrid: Ersetzt eine herkdmmliche
Scheibe in Mehrfach-Isolierverglasungen

B Fineo Solar Control: Ug-Werte von 0,7
Watt pro Quadratmeter Kelvin dank hoch-
wertiger Sonnenschutzbeschichtung

i

Die Fineo-Glaseinheit besitzt
ein geringes Gewicht sowie
einen schlanken Aufbau von
nur 7,7 Millimeter.

Foto: Koen Mutton /

Fineo by AGC

B Fineo Safety: Erhohte Sicherheit ohne
Kompromisse bei der Dammung

B Brandschutzglas Pyrobel mit Fineo:
Brandschutzklasse EI30 bei einer Dicke
von 28 Millimetern

,Unser Vakuumisolierglas ist nicht nur ener-
gieeffizient, es leistet einen wichtigen Beitrag
zum Klimaschutz und zur Kreislaufwirtschaft
im Gebdudesektor”, fligt Jochen-Paul Hoff-
mann, Vertriebsleiter Nordwestdeutschland
und Danemark hinzu. ,Betrachtet man die
gesamte Lebensdauer, spart man mit Fineo
weit mehr Treibhausgase als mit Doppel- oder
Dreifachverglasung. Da unser Vakuumisolier-
glas ohne inerte Gase oder organische Dich-
tungen auskommt, ist es dariiber zu 100 Pro-
zent recycelbar und die Dammleistung bleibt
Uiber Jahrzehnte unverdndert. Wir gehen der-
zeit von circa 60 Jahren moglicher Nutzungs-
dauer aus und geben 20 Jahre Garantie. Da-
mit kdnnen Fenster- und Fassadenbauer so-
wie Architekturbiiros ihren Kunden einen
echten Mehrwert bieten.” M
www.fineoglass.eu
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Lisec zeigt auf der diesjahrigen Messe in Diisseldorf unter ande-
rem Entlademdéglichkeiten durch Robotiklésungen. Im Interview

erzdhlt Sebastian Payrleitner, Head of Product Management Lo-
gistics bei Lisec, iiber die Entwicklungen im Bereich Logistik und
verrdat mehr iiber die Roboterlésung, die auf der glasstec prdsen-
tiert wird.

Herr Payrleitner, welche Schwerpunkte setzt Lisec bei den Ent-

wicklungen im Bereich Logistik beziehungsweise Robotik?
Im Fokus stehen Losungen, die unsere Kunden bei zukiinftigen An-
forderungen unterstitzen, die durch die groRen Trends am Markt
sowie durch die Wiinsche ihrer eigenen Kunden entstehen. Immer
groBer werdende Scheibenformate und in Folge auch Gewichte
stellen eine groRe Herausforderung dar. Aber auch Themen wie das
Anbringen von Etiketten an der Stirnseite von frischversiegelten
Elementen beim Rahmenverbund stehen im Vordergrund, neben
Trends wie Fachkrdftemangel respektive mannlose Produktion, Fle-
xibilitatssteigerung in der Produktion sowie Steigerung des Auto-
matisierungslevels in der Entwicklung.

Welche L6sung aus dem Bereich Logistik gibt es auf der glasstec in

Diisseldorf zu sehen?
Neben Fachvortrdgen im Lisec Auditorium prdsentieren wir in Dis-
seldorf live eine Roboter-Entladestation inklusive Drehkarussell fiir
A-Racks, welche Scheiben vom VSG-Zuschnitt in horizontaler Orien-
tierung und in vorgegebener Sequenz vertikal am Rack abladt. Am
A-Rack werden beim Entladeprozess zwei Stapel je Seite gebildet.
Diese Maschinenldsung iiberzeugt durch den unterbrechungsfreien
Entladeprozess der VSG-Zuschnitt-Linie und die Qualitdtssteigerung
durch prazises Roboterhandling. In Verbindung mit einer nachge-
schalteten Drehplattform fiir Glaslagergestelle kann so ein kontinu-
ierlicher Arbeitsvorgang gesichert werden.

AuBerdem zu sehen ist das Logistik Cockpit — eine Rack-Optimie-
rung bei One-Piece-Flow.

Generell gesprochen, fiir welche Bereiche beziehungsweise Kun-
den sind Robotik-L6sungen interessant?
Die Integration einer Roboterldsung muss einer gesamtheitlichen
Betrachtung unterzogen werden, die mit den bestehenden Abldu-
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bauelemente bau im Gesprdch mit Sebastian Payrleitner

~Robotik
und Logistik”

Sebastian Payrleitner.
Foto: Lisec

fen abgestimmt ist. Prinzipiell sind hier technische, aber auch wirt-
schaftliche Aspekte zu beriicksichtigen. So sind die Losungen nicht
nur in den Bereichen interessant, in denen die Fehlerquote bezie-
hungsweise der Glasbruch minimiert - also die Prozesssicherheit
erhoht — werden soll, sondern auch fiir Kunden, die bei gesteigerter
Qualitat mehr Output haben mochten.

Robotik-L6sungen sind also aus mehreren Griinden in der Glasver-
arbeitungsindustrie sehr attraktiv. Im Detail kdnnen die Vorteile wie
folgt aussehen: Die Integration einer maBgeschneiderten Robotik-
Losung ist auch bei schwierigen Platzverhdltnissen moglich und
bietet so die Chance auf gesteigerte Effizienz bei bestehenden Pro-
duktionslinien, ohne das Hallenlayout dabei verandern zu missen.
Oft gewinnt man wieder Platz durch die Einsparung von Kipptischen
oder Transportfeldern. Neben den arbeitsplatzrelevanten Faktoren
wie der Maximierung der Sicherheit am Arbeitsplatz und der Mi-
nimierung der korperlichen Belastung der Mitarbeitenden ist vor
allem die Flexibilisierung durch Roboter-Losungen bei Be- und Ent-
ladeprozessen besonders hervorzuheben. So kann der Einsatz von
Robotern auch bei unterschiedlichen Prozessschritten wie horizon-
taler versus vertikaler Be- und Entladung oder kleine versus grof3e
Scheiben punkten und die innerbetrieblichen Produktionsabldufe
optimieren.

Thema Wirtschaftlichkeit, aber auch Motivation der Mitarbeiten-

den in der Glasverarbeitungsbranche: Welche Rolle spielen hier

Robotik-Losungen?
Der Einsatz von Robotik-Losungen ist ganz pragmatisch mit einer
Wirtschaftlichkeitsrechnung zu rechtfertigen und hat den eindeuti-
gen Vorteil, dass die bestehende Mannschaft durch den Wegfall von
revolvierenden Arbeiten fiir qualifiziertere Arbeiten im Werk einge-
setzt werden kann. Bei der Wirtschaftlichkeit ist es wichtig, Fakto-
ren wie der gestiegenen Qualitdt der Endprodukte, dem reduzierten
Ausschuss sowie dem One-Piece-Flow sowie den zusatzlichen quali-
fizierten Kapazitaten Rechnung zu tragen.

Das Interview fiihrte Claudia Guschlbauer fiir uns.
Lisec finden Sie in Diisseldorf in der Halle 17, Stand A64. M

www.lisec.com



Live-Laminieren auf der glasstec

Mit , LamiPress“-Maschinen konnen auch
Laminate erzeugt werden, die mit kei-
ner anderen Technologie realisierbar wa-
ren, wie die Fotoverbundglas Marl GmbH
auf der glasstec zeigen wird. Auf seinem
Messestand wird das Unternehmen aus
dem Ruhrpott live laminieren und mittels
erprobter ,,Rezepte” schnell und unkom-
pliziert auch aufwendige Verbundsicher-
heitsgldser in hochster Qualitit erzeugen.

LamiPress-Laminate erreichen direkt
,,ab Maschine” eine perfekte Kantenqualitdt -
eine Nachbearbeitung ist nicht notwendig.

Die Uber Jahre perfektionierte Rezeptdaten-
bank ist Bestandteil jeder gelieferten Ma-
schine. Der Energieeinsatz betrdgt nur 10 Ki-
lowatt pro Stunde und pro Quadratmeter
VSG, weil die Prozesskammer deutlich kleiner
ist als in einem Autoklaven, die Zykluszeit ab
45 Minuten ist verglichen mit dem rund
sechsstiindigen Prozess im Autoklaven ex-
trem kurz. Es handelt sich um eine ganz ei-
gene Technologie, bei der ein weltweit paten-
tiertes Uberdruckverfahren den Unterschied
macht.

Die LamiPress, mit der auf der Messe in Echt-
zeit laminiert wird, ist eine Basisversion, be-
stehend aus dem Prozessraum mit ange-
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Die kleinste Variante der
LamiPress produziert auf einem
Nutzmap von 3,21 mal 2,55 Meter
bis zu 50 Quadratmeter hoch-
wertiges VSG pro Schicht.
Fotos: Fotoverbund-
glas Marl GmbH
/ LamiPress

schlossener Steuerung, Heizung und Kiihlung, einem Ubergabetisch mit
Transferplatte und einer Nachkihleinheit. Neben einigen Standardmodel-
len konstruiert Fotoverbundglas Marl aber auch Maschinen nach individu-
ellen Anforderungen, vom kleinen LabormaRstab bis zur Jjumbo-Linie, auf
Wunsch auch gréRer. Im Zuge der langjdhrigen Zusammenarbeit mit Kura-
ray und Eastman wurde der Uberdruck-Prozess der Anlagen fiir jede belie-
bige Dimension perfektioniert und ist heute eines der prozessichersten
Verfahren am Markt. Sogar Spezialfolien mit Vogelschutzeigenschaften,
schaltbare Folien, GIPV-Module oder Vakuumgldser mit PVB- und Sentry-
glas-Folien kdnnen problemlos laminiert werden.

Mehr Informationen zur LamiPress und ihrer Funktionsweise finden Sie in

Halle 12, Stand As6. W www.lami-press.de

Anzeige

Langgut-Profillager

manuell langs ausziehbar

{1111} 11

. Hohere Produktivitdt
durch schnellen Zugriff
. Optimale Raumnutzung
. Be-/Entladung mit Frontstapler
. Unterschiedliche System-

paletten kombinierbar

HEGLA Langgut-Profillager
D-06712 Kretzschau
T.034425/501-0
info.k@hegla.de
www.langgut-profillager.de
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Eurotech zeigt Glashandling
auf hochstem Niveau

S S
jtos: Eurotech Handling Gml;H1

54

Mit dem eT-Litocran lassen sich Glasscheiben

bis zu 700 Kilogramm mdiihelos in grofien
Hohen installieren.

Die Eurotech Handling GmbH prisentiert
auf der Weltleitmesse glasstec in Diissel-
dorf vom 22. bis 25. September eine um-
fassende Auswahl an Hebegeriten, Vaku-
umkomponenten und Schutziiberziige fiir
die Glasbranche. Diese Produkte fiir das
Glashandling sind speziell fiir den In- und
Outdoorbereich sowie den mobilen Einsatz
entwickelt und optimieren die Effizienz und
Sicherheit. Am Messestand haben Besucher
die Moglichkeit, sich direkt mit den Exper-
ten von Eurotech Handling auszutauschen,
maBgeschneiderte Losungen fiir ihre indi-

viduellen Anforderungen zu entdecken und
die Gerdte eigenhindig zu testen.

Das modulare Saugplattensystem von Euro-
tech setzt auf Wirtschaftlichkeit und Nach-
haltigkeit. Um den Anforderungen einer an-
spruchsvollen Vakuum-Handhabung gerecht
zu werden, bietet Eurotech eine fast unendli-
che Auswahl an Dichtungen in verschiedenen
Materialien und Geometrien in Kombination
mit Gelenken und Aufhdngebolzen an — mo-
dular und kombinierbar. Ein intelligentes
Schnellverschluss-System garantiert zudem
den kosteneffizienten und umweltfreundli-
chen Austausch von einzelnen Dichtungen
und Verschleifteilen.

Eine der groBten Herausforderungen beim
Glashandling ist das Vermeiden von Abdrii-
cken der Vakuumsauger auf empfindlichen
Oberflachen. Um dieses Problem zu l0sen,
hat Eurotech MTC-Schutziiberziige entwi-
ckelt, um keine sichtbaren Spuren auf dem
Glas zu hinterlassen.

Prdzises Arbeiten auf der Baustelle

Mit dem eT-Litocran prdsentiert Eurotech ein
besonderes Highlight fiir den mobilen Einsatz
auf Baustellen in der Fenster- und Fassaden-
baubranche. Der eT-Litocran mit seinem He-
begerat und hydraulischen Teleskoparm er-
moglicht durch seine 3D-Beweglichkeit milli-
metergenaues Arbeiten beim Setzen von
Glasscheiben und Fassadenelementen. Ob-

Die MTC Schutziiberziige werden direkt

liber die Saugplattendichtungen gezogen.

Im Sortiment befinden sich viele verschiedene
Grofien — auch fiir ovale Sauger.

jekte bis 700 Kilogramm lassen sich spielend
leicht und prdzise auch in groBen Hohen von
aulen montieren, selbst bei kniffligen und
herausfordernden Einbausituationen. Als An-
baugerat ldasst sich der eT-Litocran an Teles-
kopstaplern und Kleinkrane adaptieren.

Neue Losungen fiir die Glasindustrie
Besonders im Fokus stehen die Hebegerdte
eT-Hover, die nahezu unbegrenzte Bewe-
gungs- und Einsatzmoglichkeiten bieten.
Auf der Messe werden die Modelle ,univac”
sowie ,univac-line” vorgestellt. Zudem feiert
der ,eT-Hover-univac-line-mini“ seine Pre-
miere, ein kompaktes Gerdt flir besonders
schmale und hohe Werkstiicke. AulRerdem
wird ein Hebegerdt prdsentiert, das riesige
vakuumdichte Platten wie Glas, Bleche,
Kunststoffplatten oder Holzplatten bis 6.000
mal 3.300 Millimeter sicher bewegt.

Die Eurotech Handling GmbH finden Sie auf
der glasstec in Halle 11 am Standplatz C86. W
www.et-handling.de

Bdnder, Schlosskdsten und Dricker perfekt
aufeinander abgestimmt

Sein umfangreiches Angebot rund um
Glasprodukte und -anwendungen wird der
Solinger Band- und Beschlagshersteller
Breuer + Schmitz auf der Glasstec prasen-
tieren. Neben dem Glastiirbandprogramm
wird auf dem Messestand in Diisseldorf
zudem das Thema Farbe und Beschichtung
sowie Schlosskdsten und Driicker ausgie-
big pradsentiert.

Selbstverstdndlich liegt der Schwerpunkt des
Messeauftritts des Familienunternehmens

auf dem umfangreichen und flexiblen Band-
programm fir Glastlir- und Trennwandsys-
teme. Die Glastiirbander von Breuer +
Schmitz zeichnen sich ganz besonders durch
die wartungsfreie Gleitlagertechnik sowie be-
sonders hohe Tragkraft aus. Das gilt sowohl
bei in Zargen fixierten Bandern mit dem be-
wdhrten 3D-System VZX, bei unverstellbaren
Bandern mit weiteren Aufnahmen, aber auch
bei Glas-an-Glas-Bandern. Miihelos halten sie
auch {berbreite oder dickere und somit
schwerere Glastiiren.

Gehobene optische Anspriiche erfiillt das
Glastlrbandprogramm damit, dass es bei al-
ler Leistungsfdhigkeit keine sichtbaren
Schrauben gibt. BSW hat sowohl runde als
auch eckige Formen im Portfolio, bedient da-
bei gefdlzte und auch ungefdlzte Tiiren. Im
Standardbereich sind die Bander dabei fir
Glasstdrken zwischen acht und zehn Millime-
tern ausgelegt, aber es gibt auch Sonderl6-

sungen bis zu 16 Millimetern Glasstdrke.

Umfangreiches Sortiment an Schloss-
kadsten und Driickergarnituren
Passend zu den Bandern und Bandtaschen



bietet Breuer + Schmitz ein umfangrei-
ches Sortiment an Schlosskdsten und Drii-
ckergarnituren. Rund, kdntig, verschlieR-
bar oder unverschlieRbar oder sogar als
Bad-/WC-Losung mit Verschluss mit Rot-
Griin-Farbkennzeichnung, Magnet- oder
Fliisterfalle - die Schlosskdsten sind in
Varianten fiir acht und zehn Millimeter
Glasstdrken verfiigbar. Die Tirdriicker
werden in verschiedenen Griffformen mit
und ohne Rosette angeboten.

Individuelle Kundenwiinsche

Dank seiner hauseigenen Pulverbeschich-
tung kann das Familienunternehmen auch
die ausgefallensten Kundenwiinsche er-

fillen. Kleine und groRRe Serien lassen sich
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so ganz individuell farblich gestalten. Alle
Produkte kénnen gepulvert, poliert, ver-
goldet oder PVD-beschichtet werden.
Nicht nur sdmtliche RAL-T6ne lassen sich
umsetzen, auch eloxierte Farbtdne sind
maoglich. Dabei sind die FarbstraBen mit
nachhaltiger Pulverriickgewinnung aus-
gestattet. Bander, Schlosskdsten und Drii-
cker lassen sich somit perfekt aufeinan-
der abstimmen und tragen zur idealen
Umsetzung der Vorstellungen der Bau-
herren bei.

Die Produkte der Breuer & Schmitz

GmbH & Co. KG finden Sie in Halle 10,

Stand G24. H
www.breuerundschmitz.de
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Foto: Breuer und Schmitz

Dank seiner hauseigenen Pulverbeschichtung

kann Breuer und Schmitz — hier das 3D-System VZX
fiir stumpf anschlagende Tiiren in Silber — auch die
ausgefallensten Kundenwiinsche erfiillen.

Technoform
ladt ein,
gemeinsam
Zukunft zu
gestalten

Als globales Familienunternehmen mit
iiber 45 Standorten weltweit ladt Techno-
form herzlich auf seinen Messestand zur
glasstec 2024 in Diisseldorf ein. Mit mehr
als 1.600 Mitarbeitern und iiber 50 Jahren
Erfahrung hat sich Technoform als Spitzen-
reiter in der thermoplastischen Extrusion
etabliert.

Technoform bietet Losungen fiir energieeffizi-
ente Fenster, Tlren und Fassaden. Auf der
glasstec 2024 prdsentiert das Unternehmen
seine Produkte, die perfekt zu den Hauptthe-
men der Messe passen: Dekarbonisierung,
Kreislaufwirtschaft und digitale Technologien.

Nachhaltigkeit im Fokus

Am Messestand des Unternehmens kdnnen
Besucher die Technoform-Abstandhalter fir
den Glasrandverbund erleben. Diese Techno-
logie trdgt wesentlich zur Reduzierung des
Energiebedarfs in Gebduden bei und unter-
stlitzt die Branche bei der Erreichung ihrer
Nachhaltigkeitsziele.

Das Messekonzept selbst steht im Zeichen
der Nachhaltigkeit. Dieses umfasst unter an-

brighter

prospects.

derem die Reduzierung des Ressourcenver-
brauchs durch den Einsatz wiederverwend-
barer Materialien sowie die Minimierung von
Abfall auf dem Messestand. Mit diesen An-
sdtzen mochte das Unternehmen verstdrkt
darstellen, dass Technoform die globalen He-
rausforderungen unserer Zeit ernst nimmt
und maRgeschneiderte Losungen fiir eine
nachhaltige Zukunft entwickelt.

Schwerpunkt Kreislaufwirtschaft

Ein weiterer Schwerpunkt ist die Kreislauf-
wirtschaft. Hierbei betrachtet Technoform
gezielt die Recycelbarkeit der verwendeten
Materialien und den gesamten Produktle-
benszyklus. Gemeinsam mit seinen Kunden
zielt Technoform darauf ab, zukunftsfahige
Losungen zu schaffen, die es ermdglichen,
Produkte nach ihrer Nutzungsdauer effizient
in den Produktionskreislauf zurlickzufiihren.

,Technoform lddt ein, gemeinsam zukunftsfa-
hige Losungen zu entdecken. Moderne Tech-
nologien ermdglichen es, eine inspirierende
Erlebnisreise zu kreieren. Lassen Sie sich
Uiberraschen”, heillt es am Schluss der Presse-
mitteilung des Unternehmens.

Technoform lddt
die Messebesu-
cher der glasstec
auf den Messe-
stand in Halle 17
am Standplatz
D19 ein.
Grafiken:
Technoform

Technoform finden Sie auf der glasstec in
Halle 17 am Standplatz D1g9. W

www.technoform.com

Am Messestand konnen die Besucher die
Abstandhalter des Unternehmens genauer
unter die Lupe nehmen.
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Nachhaltige Technologien fir moderne Fassaden

In der Glasfassade des Salesforce Towers
in Chicago kommt die hocheffiziente und
besonders langlebige Warme Kante von

H.B. Fuller | Kmmerling zum Einsatz.
Foto: Pelli Clarke @ Partners

Auf der diesjdhrigen glasstec prdsentiert
der Kleb- und Dichtstoffhersteller H.B.
Fuller | Kémmerling seine Produkte und
Losungen fiir die Zukunft der Glasbran-
che. Im besonderen Fokus: die Erfolgsge-
schichte seiner hochfunktionalen Warme-
Kante-Losung mit dem thermoplastischen
Abstandhalter Kédispace 4SG.

Das System (iberzeugt durch hohe Energieef-
fizienz und herausragende Langlebigkeit, und
bewadhrt sich in heien sowie kalten Umge-
bungen. Dabei verleiht die exakte roboterge-
stlitzte Fertigung den Isoliergldsern eine ein-
zigartige Asthetik, die in der modernen Glas-
architektur - von Fassaden {iber gldserne
Wolkenkratzer bis hin zu organisch geformten
Glasddchern - international geschatzt wird.

Inzwischen reagieren viele Isolierglasher-
steller auf die steigenden Anforderungen
hinsichtlich Nachhaltigkeit und installieren
automatisierte Produktionslinien fiir ener-
gieeffiziente Warme-Kante-Systeme in ihren
Betrieben. Und immer mehr davon verlassen
sich auf die Lésung von H.B. Fuller | Kmmer-

ling: Allein in den letzten fiinf Jahren hat sich
die Zahl der Produktionslinien mit dem be-
reits 2007 patentierten Dichtstoff Kddispace
4SG verdoppelt.

Effiziente Technologien fiir nachhaltige
Energieeinsparung

Waihrend viele herkdmmliche Isoliergldser im
Laufe der Zeit einen Gasverlust erleiden und
dadurch an Energieeffizienz verlieren, erfiillt
ein Randverbund mit dem reaktiven thermo-
plastischen Abstandhalter Kd&dispace 4SG
auch nach Jahren noch die strengen Anforde-
rungen an Wasserdampfbestdndigkeit und
Gasdichtigkeit — selbst unter extremen Belas-
tungen. Méglich wird dies durch den prazisen
Auftrag des butylbasierten Materials per Ro-
boter, welches nach Applikation eine chemi-
sche Bindung mit Glas und Silikon-Sekundar-
versiegelung bildet. Diese Verbindung fiihrt
zu einem duBerst stabilen und gleichzeitig
flexiblen Randverbund. Mit dem Warme-
Kante-System von Kddispace 4SG bleibt der
Gesamtenergieverbrauch eines Gebdudes
konstant niedrig, was sowohl Kosten als auch
Ressourcen spart.

Effiziente L6sungen fiir anspruchsvolle
Glasfassaden

Die Warme Kante mit Kddispace 4SG setzt
nicht nur in puncto Nachhaltigkeit neue MaRk-
stabe. Dank ihrer herausragenden Materialei-
genschaften eignet sie sich auch optimal fiir
den Einsatz in mechanisch besonders an-
spruchsvollen Anwendungen wie kaltgeboge-
nen Structural-Glazing-(SG)-Fassaden. Die Ko-
dispace 4SG-Technologie bietet eine Losung
fir hochste dsthetische Anspriiche, hohe
Langlebigkeit und maximale Energieeffizienz.
Damit ist Kédispace 4SG nicht nur fiir Fenster
in Wohn- und Geschdftsgebduden die ideale
Wabhl, sondern auch fiir die modernen Glasfas-
saden der Zukunft, die sowohl als architektoni-
sches Highlight fungieren als auch im Bereich
der ,,Green Architecture” voll Giberzeugen.

Auf der Messe in Diisseldorf prasentiert H.B.
Fuller | Kémmerling neben der energieeffizi-
enten SG-Technologie auch weitere neue
Kleb- und Dichtstoffanwendungen, wie etwa
das Direct Glazing, das die thermische Leis-
tung zusatzlich optimieren kann. ,Beide Ver-
fahren zeichnen sich durch eine verbesserte
Wdrmeddmmung aus und ermdoglichen - ins-

besondere in Kombination mit Kddispace
4SG - die Konstruktion energiesparender
und nachhaltiger Fassaden und Fenster, wo-
durch sie einen bedeutenden Beitrag zur
Green Architecture leisten”, erldautert Dr.
Christian Scherer, Head of Business Develop-
ment Glass.

Neue Smart Glass Losungen
Auch
Trends ,Smart Glass“ demonstriert das Un-

im Bereich des zukunftsweisenden

ternehmen, welche neuen Anwendungen
durch die modernen Technologien mdoglich
sind. Auf seinem Messestand prdsentiert das
Unternehmen diverse wegweisende Prototy-
pen im Bereich Smart Glass: So werden unter
anderem einlaminierte, gedruckte Elektronik,
Verbundgldser mit integrierten interaktiven,
transparenten Displays sowie eingebettete
LEDs zur Realisierung beeindruckender Medi-
enfassaden vorgestellt.

Solche hochmodernen intelligenten Glaser
werden durch die Fliissiglamination mit LOCA
(Liquid Optical Clear Adhesives) moglich. Die-
ses Verfahren ermoglicht es, empfindliche
Materialien wie elektronische Komponenten
oder Funktionsfolien sicher in die polymere
Zwischenschicht von Verbundgldsern zu inte-
grieren und damit eine Vielzahl neuer An-
wendungen zu erschlieBen.

Dariiber hinaus eréffnet die Flissiglaminati-
onstechnologie LOCA neue Perspektiven fiir
anspruchsvolle architektonische Projekte,
wie Glasbriicken, Glastreppen oder Glasba-
lustraden. Dank der Clear-Edge-Technik ent-
steht eine unvergleichliche Optik, die ohne
stérenden Randverbund auskommt und so
eine makellose Transparenz gewdhrleistet.

Komplette Produktpalette aus einer Hand
,H.B. Fuller | Kémmerling bietet eine voll-
standige Produktpalette fiir die Glasindustrie
- sei es fiir einzelne Fenster oder ganze Fas-
saden - und damit Losungen fiir nahezu jede
Anwendung aus einer Hand. Genau das
mochten wir in unserer Musterausstellung
auf unserem Stand prasentieren”, erklart
Scherer.

Die Losungen von H.B. Fuller | Kémmerling
finden Sie in Halle 17, Stand D24. W
www.hbfuller.com
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Zukunftsweisende Losungen
fir die Kreislaufwirtschaft

Auf der diesjdhrigen glasstec in Diisseldorf
wird Saint-Gobain Glass ein vielfdltiges
Portfolio an neuen Produkten und Hoch-
leistungssystemen fiir Fassaden, Fenster
und Innenanwendungen prdsentieren, da-
runter auch fortschrittliche L6sungen von
SageGlass, Vetrotech und Logli.

Der erste von drei Themenbereichen auf dem
Stand ist der Dekarbonisierung und der Kreis-
laufwirtschaft gewidmet, die bei der Entwick-
lung der Produkte von Saint-Gobain Glass eine
zentrale Rolle spielen. Das Unternehmen war
der erste Hersteller, der mit Oraé® ein kohlen-
stoffarmes Glasangebot mit hohem Recycling-
Anteil auf den Markt gebracht hat und dariiber
hinaus in seinen Werken nachhaltige Prakti-
ken anwendet, die eine kontinuierliche Redu-
zierung des Abfallaufkommens und letztlich
der CO2-Emissionen beinhalten. Das Engage-
ment fiir die Kreislaufwirtschaft ist direkt in
die Architektur des Messestandes integriert.

Das EPD-gepriifte und Cradle to Cradle ® V4.0
zertifizierte Glas Cool-Lite® Xtreme 61/29
Oraé® mit hohem Recyclinganteil iberzeugt
mit einem niedrigen CO2-FuRabdruck und
der hervorragenden Energieleistung der Be-
schichtung. Eine besonders spannende Kom-
bination ist: Cool-Lite® Xtreme 61/29 Il Oraé®
gebogen, das die einfache Verarbeitung von
Saint-Gobain Glass zu vorspannbaren Be-
schichtungen zeigt, die auch mit Oraé®-
Substrat moglich ist.

,Performant Solutions*

Spannende Neuentwicklungen werden im
Standbereich ,,Performant Solutions“ prdsen-
tiert. Zuniachst werden mehrere neue Pro-
dukte aus dem Cool-Lite®-Sonnenschutz-
sortiment ausgestellt, die die neuen Errun-
genschaften in Bezug auf die Kombination
von neutraler Asthetik und hoher Leistung
zeigen: Einige davon wurden erst kirzlich auf
den Markt gebracht, wie Cool-Lite® SKN 175
mit einer Selektivitdt von 2,0, das mit einem
weiteren Produkt zusammen auf der Messe
prasentiert wird.

Ein Bestseller dieses Sortimentes, Cool-Lite®
Xtreme 70/33, wird zusammen mit einem in-
nenliegendem Sonnenschutzgewebe im Rah-

men einer Kooperation zwischen Saint-Go-
bain und dem danischen Textilspezialisten
Kvadrat Shade gezeigt, um zu verdeutlichen,
dass Sonnenschutzverglasungen und innen-
liegende Sonnenschutzgewebe perfekt aufei-
nander abgestimmt werden kénnen, um ei-
nen sehr niedrigen g-Wert zu erreichen.

Mit Contraflam® One hdlt Vetrotech Saint-Go-
bain eine Neuheit fiir den Brandschutz bereit.
Sie basiert auf gehdrtetem Sicherheitsglas
und einer ,Einkammer“-Schaumungstechno-
logie in der Zwischenschicht, Hybridcore™.
Herausragende Eigenschaften in Bezug auf
Lichtdurchldssigkeit, Dicke und Gewicht sowie
ein erweiterter Betriebstemperaturbereich
prdgen das Produkt. Dariiber hinaus bietet es

beachtliche CO2-Einsparungen.
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basieren Rohstoffen hergestellt und ist voll-
standig recycelbar.

Vorgestellt wird ebenso der verbesserte tem-
pordre Oberflichenschutz Easypro®, der eine
einfachere und nachhaltigere Verarbeitung
ermdglicht. Auf beschichtetes Glas aufgetra-
gen, schiitzt er die Beschichtung vor mecha-
nischer Beschddigung und Alterung bis zur
Vorspannung. Es fallt kein Abfall an und das
beschichtete Glas kann deutlich langer gela-
gert werden.

Flr Fensteranwendungen gibt es nun auch
ein Angebot von zwei Produkten unter der
Marke Eclaz®, die fiir Wohnkomfort und maxi-
male Tageslichtnutzung steht. Mit den zwei
Produkten bietet sie eine effiziente Antwort
auf die aktuellen Herausforderungen im
Wohnbau. Beispielsweise ermdglicht Eclaz®,
das fiir den Winterkomfort konzipiert ist, bei
einer Renovierung eine Energieeinsparung
von bis zu 36 Prozent auf Gebdaudeebene.

Der Messestand von Saint-Gobain Glass widmet sich drei Schwerpunkten: ,,Decarbonisation

«

Circularity”, , Performant Solutions“ und , Easy to use*.

,Easy to use”

Im Bereich ,Easy to use” stellt Saint-Gobain
Glass Produkte vor, die das tdgliche Leben
der Kunden erleichtern sollen. Darunter der
patentierte Spiegel Miralite® Easysafe, eine
Revolution bei den Sicherheitsspiegeln. Bei
der Herstellung wird auf der Riickseite des
Spiegels eine Antisplitterharzschicht aufge-
tragen, die im Falle eines Bruch 98 Prozent
der Glassplitter zuriickhilt. Eine Sicherheits-
folie ist nicht mehr erforderlich. Die Verarbei-
tung ist einfacher, was Zeit, Abfall und Ar-
beitskosten reduziert. Dariiber hinaus wird
der Miralite® Easysafe mit bleifreien, wasser-

Foto: Saint-Gobain Glass

,Digitale Dienstleistungen

Am Messestand werden auch digitale Dienst-
leistungen vorgestellt: das Berechnungstool
Calumen® und das virtuelle Rendering-Tool
GlassPro mit einer beeindruckenden 360
Grad-Vorschau. Die Besucher werden die
Moglichkeit haben, diese Tools zu erkunden,
an Demonstrationen teilzunehmen und aus
erster Hand zu erfahren, wie sie zur Verbes-
serung der Projektplanung und -ausfiihrung
eingesetzt werden kdnnen.

Saint-Gobain Glass finden Sie in Halle 11,

Stand A28. W www.saint-gobain-glass.de
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ROLLLADEN / SONNENSCHUTZ

Teilintegriertes Sonnenschutzsystem heroal VS Z CS:

Harmonische Sonnenschutz-Integration
in Pfosten-Riegel-Fassaden

Integration des Sonnenschutzes heroal VS Z CS in das Fassadensystem heroal C 50 mittels

neu entwickeltem Integrationsprofil.

Mit dem neuen Sonnenschutzsystem hero-
al VS Z CS hat das Aluminium-Systemhaus
heroal eine effektive Losung fiir die Ver-
schattung von Pfosten-Riegel-Fassaden
entwickelt, die sich besonders harmonisch
in die Fassade einfiigt und einfach zu ver-
arbeiten ist.

Bei der Planung von Gebduden bewegen sich
Architekten und Planer regelmaRig in einem
Spannungsfeld: Die angedachten Ldsungen
sollen optische Anspriiche erfiillen, gleichzei-
tig aber von hoher Funktionalitdt sein. Auch
bei der Planung von mit einem Sonnenschutz
ausgestatteten Fassaden kommt diese Her-
ausforderung zum Tragen.

Zur Realisierung groRziigiger Fassaden hat
heroal das vielseitige Fassadensystem heroal
C 50 entwickelt. Aus hochwertigem, stabilem
Aluminium gefertigt und mit Komponenten
wie ausgeschaumten Isolatoren oder einer
durchgehenden Dichtung ausgestattet, (iber-
zeugt heroal C 5o mit seiner Langlebigkeit,
seiner effizienten Verarbeitung wie auch sei-
nen wdrmeddmmenden Eigenschaften mit
Werten bis zu Uf = 1,2 Watt pro Quadratmeter
Kelvin. Darliber hinaus sind eine optimale Be-

Foto: heroal

|iftung und Entwdsserung durch eine durch-
dachte Konstruktion sichergestellt, die un-
sichtbar in die Fassadenprofile integriert ist.

Neue Losung fiir die Sonnenschutz-
Integration

Damit Innenrdume trotz groRflachiger Glas-
fassaden vor einem Uberhitzen geschiitzt
sind, bietet heroal das auRenliegende Zip-
Screen-System heroal VS Z CS fiir effektiven
Sonnen- und Wdrmeschutz an. Dank stabiler
ReiRverschlusstechnologie ist das System
ballwurfzertifiziert - auch bei groRen Be-
schattungsflichen von bis zu sechs Meter
Breite und 18 Quadratmeter Flache. heroal VS
Z CS ermoglicht die nahtlose Teilintegration
des Sonnenschutzes in das Aluminium-Fassa-
densystem heroal C 50 sowie Pfosten-Riegel-
Fassaden weiterer Hersteller. Das neu entwi-
ckelte Integrationsprofil fiir die Fiihrungs-
schiene heroal GR 25 wird mithilfe eines
ebenfalls neu entwickelten Sonnenschutzbol-
zens in das Fassadensystem eingesetzt.

Anders als bei der klassischen Fassadeninteg-
ration mit Traversen liegt der Sonnenschutz
heroal VS Z besonders nah am Fassadenele-
ment an. Dadurch wird eine hohe Windstabi-

litdt von bis zu 145 Kilometer pro Stunde ge-
wahrleistet, denn der Wind kann kaum hinter
den Sonnenschutz greifen. Gleichzeitig wird
so eine besonders dezente Integration des
Sonnenschutzes erzielt: Ist das Sonnen-
schutzsystem heroal VS Z vollstandig hochge-
fahren, ist nicht erkennbar, dass die Fassa-
denprofile mit einem Sonnenschutz ausge-
stattet sind. Auch im heruntergefahrenen
Zustand ist die neue Losung besonders dsthe-
tisch, denn mit 25 Millimeter Ansichtsbreite
ergibt sich bei der Verwendung zweier Fiih-
rungsschienen heroal GR 25 exakt die An-
sichtsbreite des Fassadensystems heroal C 50
von 50 Millimeter. Da heroal GR 25 lber die
gesamte Ldnge des Fassadenprofils einge-
setzt werden kann, lassen sich auch Fassaden
von bis zu finf Meter H6he mit dem teilinte-
grierten heroal VS Z CS verschatten.

Flexibilitat und Wirtschaftlichkeit

Im Gegensatz zu vergleichbaren Systemen
weist das Fassadensystem heroal C 50 einen
hohen Vorfertigungsgrad mit Vorstanzungen
und -bohrungen sowie durchdachten Kon-
struktionsdetails auf. Dadurch ist seine Ferti-
gung schnell und effizient. Bereits wahrend
der Verarbeitung durch den Metallbauer wird
heroal C 50 mit dem Integrationsprofil ausge-
stattet, sodass die Gebdudefassade bei Be-
darf auch nachtraglich mit dem Sonnen-
schutzsystem heroal VS Z CS versehen wer-
den kann. Zusdtzlich kdnnen Fassadenbauer
und Sonnenschutz-Monteur dadurch unab-
hangig voneinander arbeiten, was die Flexibi-
litdt im Projektverlauf steigert. Auch eine se-
parate Statikberechnung entfallt.

Sind mehrere Sonnenschutzelemente neben-
einander liegend an der Fassade montiert,
spielt der heroal VS Z CS seine herausragen-
den Vorteile in der Montage aus: Jedes Einzel-
element kann aufgrund der integrierten Sei-
ten- und Tiefenverstellung optimal an der
Fassade ausgerichtet werden, denn der Son-
nenschutz lasst sich so dreidimensional ver-
stellen und nimmt Bautoleranzen auf bezie-
hungsweise gleicht diese aus. W

www.heroal.de



ROMA auf der BAU:
Halle C2 Stand 310

ROLLLADEN
RAFFSTOREN
TEXTILSCREENS

— Hat mehr drauf

//

1

Seit jeher sind wir den Elementen ausgeliefert. Regen, Hitze und UV-Strahlung. Deshalb hat
ROMA nach etwas gesucht, das genauso kraftvoll ist. Etwas, das ebenso unerschutterlich
bleibt und den Witterungen trotzt. Mit der innovativen Hightech-Pulverbeschichtung in Matt
Feinstruktur hochwetterfest bietet ROMA nun eine Oberflachenqualitat fur Rollladen, Raff-
storen und Textilscreens, die mehr drauf hat: Mehr UV-Stabilitat. Hohere Resistenz gegen
Verwitterung. Verbesserter Schutz vor Kratzern. Und nachhaltiger Werterhalt durch lange
Lebensdauer fir Ihre Kunden. Geschaffen, um dem Wetter zu trotzen.

www.roma.de/hochwetterfest
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Mafgefertigte Beschattung fir
die neuve Athletikhalle des VfB

Fiir Begeisterung beim VfB Stuttgart sorgte zuletzt nicht nur der herausragende sportli-
che Erfolg mit der Vize-Meisterschaft; auch iiber die Er6ffnung ihrer neuen Athletikhalle
durften sich die Schwaben nach acht Monaten Bauzeit freuen. Auf dem Clubzentrum an
der MercedesstraBe steht den Kickern der 1. Bundesliga seit dem Sommer 2023 eine mul-
tifunktionale Trainingsflache zur Verfiigung. Im Fokus der modernen und hochwertigen
Ausstattung stehen dabei natiirlich das Athletiktraining und die Leistungsdiagnostik -
doch auch beim automatisierten Sonnenschutz wurde groRter Wert auf Qualitdt gelegt.

SchlieBlich galt es, optische Anspriiche ge-
schickt mit leistungsstarker Funktionalitdt zu
verbinden - eine Herausforderung, bei der
der VfB Stuttgart auf die langjdhrige Erfah-
rung und das Kénnen der Merkle GmbH aus
dem ebenfalls schwdbischen Nagold ver-
traute. ,Die groBte Herausforderung bei die-
sem Projekt war die auRergewdhnliche Héhe
der erforderlichen Zip-Screens”, erzdhlt Ge-
schaftsfiihrer Jochen Merkle, der das Famili-
enunternehmen seit 2010 zusammen mit sei-
nem Bruder Markus Merkle in vierter Genera-
tion leitet.

»Unsere Aufgabe war es, die zwei gegeniiber-
liegenden, jeweils rund 6,3 Meter hohen
Glasfassaden der Athletikhalle zu beschatten
—und zwar mit durchgehenden Tiichern ohne
Naht. Neben dem Hitzeschutz war schlieflich
eine wichtige Anforderung an den Sonnen-
schutz, auch in ausgefahrenem Zustand eine
ungestorte Sicht nach drauBen zu gewdbhrleis-
ten und den Profi-Kickern so ein angenehmes
Training zu ermoglichen. Als erstes haben wir

¢ AR

Die neue Athletikhalle des VfB Stuttgart mit automatisiertem Sonnen-

schutz mit Zip-Antrieben von Becker inklusive.

i

deshalb innerhalb kiirzester Zeit eine Anlage
entwickelt und konstruiert, auf der sich eine
solche Tuchldnge nahtlos realisieren lieB.”

Erfolgreiches Teamwork

Insgesamt 17 Stiick dieser maRgefertigten
Senkrecht-Markisen mit jeweils rund 2,5 Me-
tern Breite und 6,3 Metern Hohe galt es an-
schlieRend, in die KNX-Steuerung der Athle-
tikhalle einzubinden. Dabei zeigte sich einmal
mehr: Auch auBerhalb des FuBballrasens ist
es oft gelungene Teamarbeit, die zum besten
Ergebnis fiihrt. Denn beim Automatisieren
ihrer Sonnenschutz-Lésungen setzen die Ex-
perten von Merkle seit 2008 auf die partner-
schaftliche Unterstiitzung der Becker-An-
triebe  GmbH aus Hessen. Dazu Jochen
Merkle: ,Besondere Losungen, die sich durch
ihre hohe Qualitdt und Funktionssicherheit
auszeichnen - das ist der Anspruch, an dem
wir uns messen lassen. Genau deshalb wissen
wir es gerade bei groReren Projekten wie der
Athletikhalle sehr zu schatzen, Becker an un-
serer Seite zu haben, die genau diese Werte

—

]

rund 6,3 Meter.

teilen — angefangen bei der technischen Be-
ratung (iber den engen personlichen Kontakt
bis hin zur langlebigen Qualitit ,Made in Ger-

Cu

many’.

Blendfreies Trainieren zu jeder Jahreszeit
Gesteuert per KNX, bringen bedrahtete Zip-
Antriebe von Becker die Senkrecht-Markisen
aus dem Hause Merkle je nach Wetterlage in
die richtige Position. Vom gruppierten und
vollstandigen Herunterfahren der Tiicher
liber das gezielte Ansteuern einzelner Be-
hange bis hin zum Anfahren individueller
Zwischenpositionen - der Sonnenschutz
passt sich flexibel dem jeweiligen Bedarf an.
Sommerliche Hitze wird dadurch genauso ab-
geschirmt wie die tiefstehende Wintersonne
- fiir ein angenehmes Raumklima und blend-
freies Trainieren zu jeder Jahreszeit. Allein im
Erdgeschoss stehen den VfB-Profis dafiir 270
Quadratmeter zur Verfiigung. Auf einer 30
Meter langen Laufstrecke aus Kunstrasen
konnen sie dort ihre Schnelligkeit verbessern
oder Sprinttests absolvieren.

,,Sind wahnsinnig stolz*

,Als Schwaben sind wir natiirlich wahnsinnig
stolz, dass wir unser Kénnen und unsere Er-
fahrung bei diesem besonderen Projekt mit
einbringen konnten®, freut sich Jochen Merkle
und fiigt hinzu: ,Fir die neue Bundesliga-
Saison wiinschen wir dem VfB Stuttgart wei-
terhin so groRen Erfolg — und natiirlich viel
SpaR beim Trainieren.” W

www.merkle-nagold.de
www.becker-antriebe.com

Die Gesamthohe der Senkrecht-Markisen betrdgt jeweils
Fotos: Becker-Antriebe GmbH
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Insektenschutz-Seiten-
rollo fUr besonders
grof3e Fensterelemente

Die verwendete VisionAir Maxi-Gaze ist sehr witterungsbestdndig

und iiberzeugt durch eine gute Durchsicht. Foto: Warema
Der Trend zu groBformatigen Fenster- und Tiir6ffnungen ist in
der Architektur ungebrochen. Fiir komfortablen Insektenschutz
auch bei Hebe-Schiebe- und Falt-Anlagen hat Warema mit
,GrandSlide“ ein Seitenrollo entwickelt, das allen Anforderun-
gen an Funktionalitdt und Design gerecht wird.

Das Rollo bewegt sich waagerecht in einer oberen und unteren Fiih-
rungsschiene und bleibt dank eines durchdachten Zugsystems an
jeder beliebigen Stelle stehen. So lasst sich die Durchgangsoffnung
immer in der gewiinschten Position mit dem Insektenschutz ver-
schlieBen. Das Bewegen des Rollos geht dank des geringen Gewichts
mit Hilfe der Griffleiste leicht von der Hand.

Speziell fiir den gewickelten Einsatz bei GrandSlide wurde die Visio-
nAir Maxi-Gaze konzipiert. Sie besteht aus einem eng gewebten, vinyl-
beschichteten Polyestergewebe mit sehr hoher ReiRfestigkeit und
zeichnet sich durch ihre Witterungsbestdndigkeit und eine gute Durch-
sicht aus. Im eingefahrenen Zustand verschwindet sie vollstandig in
einer pulverbeschichteten Aluminium-Kassette und ist damit vor Wind
und Staub geschiitzt. Weiterer Vorteil: Bei Hebe-Schiebe-Anlagen bei-
spielsweise ist der ungehinderte Durchblick im eingefahrenen Zustand
iber die gesamte Breite des Elements gegeben — im Gegensatz zu
Schieberahmen, die vor dem feststehenden Element geparkt werden.

Ohne storenden Mittelpfosten

GrandSlide kann auBenseitig und beispielsweise bei Glasfaltwanden
auch innenseitig montiert werden. Mit einer maximalen Breite von
2.500 Millimetern bei einer Hohe von bis zu 2.800 Millimeter lasst sich
damit eine Flache von rund sieben Quadratmetern (iberdecken. Zu-
dem ist das Insektenschutz-Seitenrollo bei besonders groRen Flachen
durch zweifliigelige Anlagen ohne Mittelpfosten realisierbar. Auf diese
Weise lassen sich Offnungen bis 5.000 Millimeter Breite sicher vor
Insekten schiitzen, die Flache vergréRert sich auf 14 Quadratmeter.

Kassette, Fiihrungsschiene und Trittprofil sind pulverbeschichtet in
allen Farbténen der Warema Farbwelt sowie optional eloxiert erhalt-
lich. Kassette und obere Fiihrungsschiene kénnen auch eingeputzt

werden. H www.warema.de

Yubii Home

Das Zuhause wird smart.

Yubii Home ist eine der fortschrittlichsten Smart Home-
Steuerungseinheiten der Welt. Funkantriebe, Sensoren
und Empfanger der Marken elero und Nice lassen sich
in das sichere und flexible Smart Home-System
integrieren — ebenso wie Uber 4.600 Produkte anderer
Marken Uber Z-Wave-Technologie.

Mit einem Knopfdruck, per App oder Sprachbefehl
steuert man so Sicht- und Sonnenschutz, Elektronik
und Haushaltsgeréate, Beleuchtung, HKL, Alarm, u.v.a.
Alles zu Yubii Home sowie smarten Steuerungen und
Sensoren finden Sie unter

elero.de/YubiiHome

eLero

Sun Shading Solutions Nice
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Warema Spectrum Sprint Kollektion macht’s maglich

Tuchtausch in Bestzeit

25 gefragte Dessins, maximal drei Wochen
Lieferzeit und eine vereinfachte Montage
- die Warema Spectrum Sprint Kollekti-
on ermoglicht es Warema-Fachhandlern,
ihren Kunden in nur drei Schritten einen
Tuchtausch anzubieten.

Markisen sind nach jahrelangem Gebrauch
oft technisch noch gut in Schuss - ein reiner
Austausch des Tuchs ist dann die nachhalti-
gere Losung auf dem Weg zu einem neuwer-
tigen Sonnenschutz. Fir den Tuchtausch im
Eilverfahren kénnen Fachhandler mit der Edi-
tion Spectrum Sprint von Warema 25 ausge-
wahlte und besonders beliebte Acryl-Dessins
bei Standard-Markisentiichern, Volants und
Balkonbespannungen mit gendhter Tuchver-
bindung anbieten. Das gilt auch fiir Markisen,
die nicht von Warema hergestellt wurden. Zur
Auswahl stehen viele Grau- und Beigetone,
aber auch vier kraftige Farben: Gelb-Orange,
Rot-Beere, Tiirkis-Griin und Violett.

Warema garantiert ausgesprochen kurze Lie-
ferzeiten — auch in der Hauptsaison. Fiir Fach-
handler ein gewichtiger Vorteil gegeniiber
Kunden, die Schnelligkeit zu schdtzen wissen,
wenn - wie oft in der Sommerzeit - kurzfris-
tiger Bedarf besteht. Zudem verschafft die
rasche Abwicklung des Auftrags dem Fach-
handler zusitzliche Kapazitdten trotz voller
Auftragsbicher.

Um das Aufmap und die Ausfiihrung des Tuchtausches kiimmert sich das professionelle

Montageteam des jeweiligen Warema-Fachhdndlers.

Einfacher Tuchtausch in drei Schritten

Der Weg von der Entscheidung fiir den
Tuchtausch tiber die Auswahl des Dessins bis
zur Montage erfolgt bequem in drei Schritten.

1. Der Kunde vereinbart online einen Termin
mit seinem in der Ndhe ansdssigen Fach-
handler, um sich beraten zu lassen und mit
ihm die ndchsten Schritte bis zur Montage

abzustimmen.

Mit der AR-App stellt Warema auch beim Tuchtausch ein hilfreiches Tool zur Verfiigung,

um den passenden Stoff in der gewiinschten Farbe und Struktur zu finden.

Fotos: Warema

2. Die klar strukturierten Warema-Kollekti-
onsmappen der Markisen-Kollektion Spect-
rum bieten wertvolle Orientierungshilfen fur
ein erfolgreiches Beratungs- beziehungs-
weise Verkaufsgesprdch.

Flr Kunden, die es gerne konkreter hdtten,
bietet sich die AR-App Warema Designer an.
Mit deren Hilfe ldsst sich eine Markise mit
dem favorisierten Tuch virtuell ans eigene
Haus montieren. Ist die Stoffwahl getroffen,
erfolgt die Bestellung liber das Online-Por-
tal myWarema. Fiir einen schnellen Bestell-
prozess ist die Sprint Kollektion separat auf-
gefiihrt.

3. Um die Demontage des alten Tuchstoffes
und das fachgerechte Einspannen des neuen
Markisentuchs kiimmert sich das professio-
nelle Montageteam des jeweiligen Warema-
Fachhdndlers. Fiir eine einfachere Montage
wird das Tuch - bis maximal sechs Meter -
auf Breite gewickelt angeliefert. Wenn der
Fachhdndler den Tausch selbst nicht vorneh-
men mochte, kann er auf den Warema-Ser-
vice zuriickgreifen, der die Montage auf
Wunsch komplett ibernimmt. B

www.warema.de
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Sorgt fir mehr Komfort,
Sicherheit und Energieeffizienz

Nice, Anbieter von Antrieben und Steue-
rungen bringt seine neueste Entwicklung,
den BiDi-Multi-Sensor, auf den Markt. Der
drahtlose Sensor kann Bewegung, Licht,
Temperatur und Luftfeuchtigkeit erfassen.
Er bietet damit neue Moglichkeiten fiir
einen erhohten Komfort, Sicherheit und
Energiemanagement.

Die bidirektionale Schnittstelle sorgt fiir pra-
zise Erkennung und automatische Anpassun-
gen, wodurch Wohnumgebungen reaktions-
fahiger und energieeffizienter werden. Zu
den wichtigsten Funktionen gehoren:

B Adaptive Beleuchtung: passt Helligkeit
und Dimmung automatisch an die natiirli-
chen Lichtverhdltnisse an und schafft so eine
optimale Atmosphdre.

M Klimasteuerung: hdlt durch intelligente
und automatische Regelung ideale Raum-

temperaturen aufrecht und aktiviert bei Be-
darf die Klimaanlage.

M Feuchtigkeitsmanagement: (iberwacht und
steuert die Luftfeuchtigkeit im Innenraum
und sorgt so fiir ein gestinderes Wohnklima.
M Intelligente Bewegungserkennung: akti-
viert Beleuchtung und Szenarien basie-
rend auf erkannten Bewegungen und
erhéht so Komfort und Sicherheit.

Dank der Integration in das intelligente
Sicherheitssystem verhindert der BiDi-
Multi-Sensor Sabotage und Diebstahl-
versuche.

Hohe Sicherheit, gefillige Gestaltung
Die universelle Halterung ermdglicht
die Platzierung an Decken, Wanden und
anderen Oberfldchen, sodass er den ge-
samten Wohnbereich effektiv abdeckt.
Zusdtzlich erkennt der eingebaute Be-
schleunigungssensor Manipulationen

10/24  bauelemente-bau.eu

und Erdbeben und bietet Hausbesitzern eine
zusatzliche Sicherheit.

Nahtlose Integration und einfache
Updates

Der Sensor wird mit einer CR123A-Batterie
betrieben, bietet eine lange Lebensdauer und
kann drahtlos iber das TTPRO-BD-Protokoll
aktualisiert werden. Der Nice BiDi-Multi-Sen-
sor ist ab sofort iber autorisierte Nice-Hand-
ler und Installateure erhdltlich. ®

www.niceforyou.com

Dank der Energieversorgung iiber einen Akku

kann der multifunktionale Sensor iiberall positio-
niert werden, was die Uberwachung eines grofien
Umfeldes ermdglicht.

Foto: Nice

Ihr zuverlassiger Partner

el e

zum Aufmaf vor Ort

Abwicklung aus einer Hand

fiir die Abwicklung von Projekten mit Montagen
in GroBenordnungen von 30 bis 3.000 Anlagen

- Umfassende Beratung in der Planungsphase

- Angebotserstellung gemaf Ausschreibung, einschlief3lich
Beratung zu maglichen Alternativen

- Technische Unterstiitzung bei der Detailplanung und Ausfiihrung
- Erstellen von CAD-Zeichnungen und Planen, optional bis

- Professionelle Montage durch qualifizierte
Fachunternehmer aus unserem Netzwerk

- Baustellenbetreuung vor Ort, inkl. Uberwachung der
termingerechten Ausfiihrung

- Transparente Abrechnung und vollstandige

EURCSUN

SONNENSCHUTZ

63
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Alukon feiert 50 Jahre Erfolgsgeschichte

Fotos: Alukon

Seit 2015 wurden an beiden Alukon-Standorten in Konradsreuth und Haigerloch umfassende Investitions- und Baumafinahmen durchgefiihrt.

Das Unternehmen Alukon mit Hauptsitz
im oberfrankischen Konradsreuth feiert
in diesem Jahr sein 50-jdhriges Jubildum.
Der Hersteller von Rollldden, Rolltoren,
Sonnen- sowie Insektenschutzlésungen
blickt dabei auf eine ereignisreiche Un-
ternehmensgeschichte zuriick und schaut
zugleich zuversichtlich in die Zukunft
- denn die Erfolgsgeschichte soll fortge-
setzt werden.

Im Jahr 1974 als regionales Handwerksunter-
nehmen mit drei Mitarbeitenden in einer klei-
nen Lagerhalle gegriindet, wuchs Alukon von
Beginn an stetig. Ein wichtiger Meilenstein
war die Eingliederung in die Hormann Gruppe
in 2013. In den vergangenen Jahren stand ei-
nes der groBten Investitionsprogramme an
beiden Standorten in Konradsreuth und Hai-
gerloch im Fokus der Unternehmensentwick-
lung, um die Weichen fir die Zukunft von
Alukon zu stellen.

Breite Produktpalette und umfangreicher
Service

Heute beschiftigt Alukon an den beiden
Standorten insgesamt mehr als soo Mitar-
beitende und beliefert Kunden in 37 Lan-
dern. Das hochmoderne, mittelstandische
Indus-trieunternehmen zdhlt mit Produkti-
onsflichen von gesamt 48.000 Quadratme-
tern zu den groBten Anbietern flir Sonnen-
schutz in Europa. Dabei vertreibt Alukon ein
sehr breites Produktprogramm rund um Roll-
laden, Sonnenschutz, Tore und Insekten-
schutz jeweils in allen Fertigungsstufen -
von einzelnen Systemkomponenten bis hin
zum fertigen Element beziehungsweise Son-
nenschutzsystem. So kénnen Kunden je nach
Anforderung effizient und maRgeschneidert
beliefert werden - zum Beispiel auch mit spe-
zifischen Sonderldsungen. Alukon bietet auch
Architekten und Planern einen umfangrei-
chen Service sowie praktische, digitale Tools
flr die Projektplanung. Geschadftsfiihrer Klaus
Braun blickt positiv in die Zukunft: ,In den
vergangenen Jahren haben wir uns eine gute

Marktposition erarbeitet und fiihlen uns bes-
tens fiir die Zukunft aufgestellt. Jetzt liegt der
Fokus darauf, unsere Position gemeinsam mit
unseren Kunden weiter zu festigen und aus-
zubauen.”

Aktuelle Markenkampagne ,,Gemeinsam
on a Rolll“

Die breite Unterstiitzung von Kunden und
Partnern auf dem Weg in eine sichere und er-
folgreiche Zukunft steht auch im Fokus der
aktuellen Markenkampagne ,Gemeinsam on
a Rolll“. Darin stellt Alukon gezielt Themen
wie Produktvielfalt, Effizienz oder Digitalisie-
rung in den Mittelpunkt. Dazu erldutert Alex-
ander Winkler, Leiter Produktmanagement
und Marketing: ,,Mit unserer breit angelegten
Kampagne wollen wir zeigen, dass unsere
Kunden mit uns immer einen Vorsprung auf
dem Markt und einen starken Partner an ih-
rer Seite haben. Sie sollen spiiren, dass es
gemeinsam mit uns einfach ,rolllt“. M

www.alukon.de

Erhardt startet ,Terrassendach-Nachriistaktion

Die Sommersaison kann verldngert werden!

Terrassen- und Lamellenddcher liegen voll
im Trend - sie sichern einen verldsslichen
Sonnen- und Wetterschutz und ermdégli-
chen die Gestaltung des ganz personlichen
Wohnraums im Freien. Um das Outdoor-
Feeling auch in der kalten Jahreszeit ge-
nieBen zu konnen, bietet sich in vielen
Fallen die Nachriistung von Glasschiebe-

elementen an. Vor diesem Hintergrund un-
terstiitzt die Erhardt Markisenbau GmbH
mit Sitz in Burtenbach den Sonnenschutz-
Fachhandel jetzt mit einer gezielten ,Ter-
rassendach-Nachriistaktion“ bei der Auf-
tragsgewinnung.

Als Vollsortimenter rund um maRgeschnei-
derte Sonnenschutz- und Outdoor-Living-L6-
sungen bietet Erhardt ein umfangreiches Sor-
timent hochwertiger Terrassen- und auch La-
die Produkte der
Qube-Serie - dies sind Qube 23, Qube Plus

mellenddcher. Sowohl

und Qube Skyline - als auch die Terrassenda-
cher Tmoo und Ti50 beziehungsweise Q100
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Foto: Erhardt Markisen

Die Produkte der Qube-Serie als auch die Terrassenddcher von Erhardt eignen sich perfekt

zur nachtrdglichen Erweiterung mit Glasschiebeelementen.

und Q150 eignen sich zur nachtrdglichen
Integration von Glasschiebeelementen.
Diese ermoglichen bei iiberschaubarem
Aufwand auch eine ganzjdhrige Nutzung
der Terrasse. Dabei werden die Glasschie-
beelemente jeweils maRgenau fiir das
jeweilige Terrassendach gefertigt. Auch
der Einbau in Konstruktionen anderer
Hersteller ist machbar.

Breite Vermarktungsunterstiitzung fiir
neue Auftrige

Im Rahmen der aktuellen ,Terrassen-
dach-Nachriistaktion” bietet Erhardt sei-
nen Partnern im Sonnenschutz-Fachhan-
del bis zum 31. Oktober 2024 umfassende
Unterstiitzung bei der Gewinnung neuer
Auftrdge. So stehen zum Beispiel ein pro-
fessionelles Anschreiben und ein Flyer
fir die Endkunden-Kommunikation zum
kostenlosen Download bereit - auf
Wunsch (ibernehmen die Erhardt-Exper-
ten auch die Aktions-Abwicklung sowie
die Druck- und Versandkosten. Zudem
hat das Unternehmen passende Anzei-
genvorlagen, Text- und Bildmaterial flr
Social-Media-Malknahmen sowie Werbe-
banner fiir die Partner-Websites entwi-
ckelt. Als einer der ersten Partnerbe-
triebe hat die Firma Wigason bereits an
der Nachriistaktion teilgenommen — mit

Erfolg: ,Wir haben von Erhardt das kom-
plette Paket an die Hand bekommen, von
der Erstellung bis zur Abwicklung der Ak-
tion. Damit kommen wir mit unseren Be-
standskunden ins Gesprdach und hatten
so gut wie keinen Aufwand. Einige Kun-
den haben sich schon zuriickgemeldet
und Termine vereinbart”, freut sich Ge-
schdftsfiihrer Norbert Gaspar.

Chance auf Zusatzgeschifte

Erganzend dazu erkldrt Fabrice Rous-
seau, Geschaftsfiihrer bei Erhardt: , Mit
der Nachriistaktion unterstreichen wir
unsere Positionierung als enger Partner
des Sonnenschutz-Fachhandels und hel-
fen diesem gezielt dabei, mit wenig Auf-
wand attraktive Zusatzumsdtze zu gene-
rieren — und das auch noch Jahre nach
dem eigentlichen Verkauf. Zudem bietet
die Aktion ihnen die Chance, beim End-
kunden wieder ins Gesprach zu kommen
und diesen stdrker an sich zu binden. Die
ideale Basis fiir den Verkauf weiterer Ser-
vices wie Wartungsdienstleistungen -
und eine Win-Win-Situation fiir alle.” MW

www.erhardt-markisen.de

SEZ-NHK
mit Freilauf

Notoffnungslosung
fiir Zip-Screens

Der SEZ-NHK ist die weltweit erste Losung
zur Notoffnung motorisierter Zip-Screens
im 2. Flucht- und Rettungsweg.

Freilauf fiir NHK-Antriebe

Der Freilauf sorgt bei SEZ-NHK fiir absolute
Bediensicherheit im Notfall und verhindert
das Kurbeln in die falsche Drehrichtung.

R=T

L
LETT L

INMNOVATION
AARD 2074

< Alle Infos zum
SEZ-NHK und
zum Freilauf!

selve

www.selve.de
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Nachhaltige Fensterlosungen
fOr moderne Architektur

Durch prdzise Verarbeitungstechniken kénnen Hersteller jetzt Holz- und Holz/Alumini-

um-Varianten entwickeln, die nicht nur funktional, sondern auch dsthetisch iiberzeugen.

Mit schlanken Ansichten und neuen Eckverbindungen entstehen Produkte, die sich har-

monisch in moderne Architektur einfiigen. In der Oktoberausgabe von bauelemente bau

mochten wir unseren Lesern aus dem Bauelemente-Fachhandel und dem montierenden

Handwerk einen umfassenden Uberblick iiber das aktuelle Angebot an Fenster- und Tiir-

konstruktionen, neuen Schiebesystemen sowie Gestaltungstrends bieten.

Dank der Unterstiitzung relevanter An-
bieter fiir den deutschen Markt prasen-
tieren wir lhnen eine aktualisierte
Marktibersicht, die es Ihnen ermog-
licht, die verschiedenen Fensterkon-
struktionen und deren Leistungen zu
vergleichen. Besonderes Augenmerk
gilt dabei auch dem wachsenden Seg-
ment der Holz/Aluminium-Fenster und
-Tlren, das zunehmend an Bedeutung
gewinnt.

Zusdtzlich mochten wir auch iber die
Serviceleistungen informieren, die
Fensterhersteller anbieten, um Kunden
bei der Akquise und der Auftragsab-
wicklung aktiv zu unterstiitzen. Um das
Gesamtbild abzurunden, wird die
Marktiibersicht, wie in den vergange-
nen Jahren, erneut mit dem bb-Son-
derthema zur Holzfensterfertigung er-
gdnzt. In diesem Zusammenhang er-

warten Sie unter anderem Artikel iber

Foto: actual

neue Maschinen, Anlagen und Werk-
zeuge sowie Informationen zu Be-
schichtungssystemen und ein Anwen-
derbericht.

Vielfdltige Zusatzinfos

Wie bereits im letzten Jahr haben wir die teil-
nehmenden Firmen dazu eingeladen, ihre
neuesten Entwicklungen in den Vordergrund
zu stellen. Dieses Mal wurde die Méglichkeit,
multimediale Inhalte {ber Links oder QR-
Codes bereitzustellen, von deutlich mehr Un-
ternehmen genutzt. Sie konnen jetzt auf Vi-
deos sowie Konfiguratoren fiir Haustiiren und
Fenster zugreifen, um sich umfassender tiber
die jeweiligen Anbieter und deren Angebote
zu informieren. Wir ermutigen Sie, diese
neuen Informationen zu nutzen, denn sie for-
dern die Unternehmen, ihr Angebot in der
Marktiibersicht weiter auszubauen - wovon
auch Sie profitieren konnen!

Moderne Holz- und Holz/Aluminium-Konstruktionen
fiigen sich harmonisch in die moderne Architektur ein.

Klare Linien und moderne Gestaltung
Auch bei den Holz- und den Holz/Aluminium-
Fenstern gibt es einen eindeutigen Trend zur
klaren, betont kantigen Gestaltung, wie sie
bei Aluminium-Elementen Gblich ist. Mit der
Investition in neue Anlagen (berarbeiten die
Fensteranbieter auch ihr Produktprogramm.
Damit wdchst auch das Angebot an Fenster-
systemen, die sich durch eine flichenbiindige
Ausfiihrung auf der AuBen- und teilweise
auch auf der Innenseite auszeichnen.

Holzfenster ohne Schadstoffe

Im Fensterbau wird zunehmend auf Nachhal-
tigkeit gesetzt, besonders im Hinblick auf um-
weltfreundliche Materialien. Wdhrend Holz-
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Fenster oft als umweltbewusste Wahl gelten,
stellt die notwendige Behandlung der Rahmen
mit Schutzmitteln eine Herausforderung dar.
Besonders bei der Entsorgung alter Fenster
kdnnen chemische Riickstande problematisch
sein, da sie oft als gefahrlicher Abfall eingestuft
werden. Um diesem Problem entgegenzuwir-
ken, entwickeln Hersteller verstdrkt Alternati-
ven, die ohne schddliche Zusdtze auskommen.

Neue Herausforderungen

Seit den letzten Jahren ist die Nachfrage im
Wohnungsneubau erheblich gesunken.
Die erhoffte Belebung im Renovie-
rungsbereich konnte die Verluste bis-
her nicht ausgleichen. Angesichts der
stark gestiegenen Baupreise, hoheren
Darlehenszinsen und der anhaltenden
Inflation legen viele Bauherren und Re-
novierer aktuell wieder groRen Wert
auf den Preis. Die Anzahl der Unter-
nehmen, die sich auf die Herstellung
von Fenstern fiir denkmalgeschiitzte
Gebdude spezialisiert haben, hat in
dieser schwierigen Marktlage leicht zu-
genommen. Es ist zu erwarten, dass in
den kommenden Jahren noch weitere
Anbieter in dieses Segment einsteigen
werden. Der Gebdudebestand wird dl-
ter, und die Zahl der modernisierungs-
und sanierungsbedirftigen Objekte
nimmt kontinuierlich zu. Infolgedessen
wird auch die Nachfrage nach stilge-
recht gestalteten und originalgetreuen
Fenstern voraussichtlich steigen.

Um die Produktionskosten gering zu
halten, setzen Hersteller von Denkmal-
schutzfenstern auf etablierte Konstruk-
tionen wie IV 68 und IV 78. Diese Mo-
delle erfiillen bereits die heutigen bau-
physikalischen Standards. Die authentische
AuBenansicht wird durch spezielle Schlag-
und Profilleisten sowie Wetterschenkel ge-
wahrleistet. Fiir zusdtzliche dekorative Ele-
mente wie Kapitelle ziehen viele Unterneh-
men externe Fachleute hinzu, sodass die
Eigenproduktion in der Regel entfdllt.

Im Bereich Brandschutzlésungen ist der
Wettbewerb noch exklusiver, insbesondere
bei héheren Schutzklassen. Der Aufwand fir
notwendige Priifungen und Zertifizierungen
ist betrdchtlich, weshalb der Zukauf speziali-
sierter Fensterlosungen oft die bevorzugte
Losung ist, um den Kunden auch hier eine
addquate Auswahl zu bieten. W



" HAUSTUR
1K?
GEHT KLAR!

ADLER macht’s moglich. Und prasentiert mit dem neuen 1K-Lack Aquawood Dura
den perfekten Mix aus Effizienz und Bestandigkeit. Einfach zu verarbeiten, langlebig, lasierend und deckend.
Mit deutlich hoherem Schutz als herkdmmliche 1K-Spritzlacke.

HERFORD - 05221 34202-0 | GIESSEN - 0641 480293-0 | LANDSHUT- 08703 905995-0 | ULM - 07348 4074640-0
ADLER-LACKE.COM | VERKAUF@ADLER-LACKE.COM



68

bauelemente-bau.eu 10/24

m Abus-Fenster GmbH, 84579 Unterneukirchen

Flachenbiindige Variante in drei Versionen der Fligelinnenseite

Das Holz/Aluminium-Fenstersystem Plano mit flichenbiindigem Fliigel und Rahmen auf der AuBenseite

ist neu im Sortiment der Abus-Fenster GmbH. Es ist in drei Versionen der Fliigelinnenseite erhdltlich:
Profilform gerade, 15 Grad schrag und profiliert. Bei der Herstellung seiner Holzfenster und Holztiiren kann
das Unternehmen auf iiber 115 Jahre Erfahrung zuriickgreifen. Seit September 2021 wird der neue Beschlag

von Roto NX eingesetzt.

Abus bietet mit Abulux-Ultra Plano eine flichenbiindi-
ge Systemvariante auf technisch sehr hohem Niveau,
vielféltig in der Oberflichen- und Farbgestaltung. Be-
sonders sparsam ist das System ausgestattet mit Aero-
therm-Kantelprofilen: Das innovative Luftkammersys-
tem senkt den Energieverbrauch deutlich.

Holz/Aluminium-System Abulux-Ultra

+ g7mm Bautiefe

« Warmedammung und Schallschutz durch schicht-
verleimtes Holz und grofRe Bautiefe

Langlebigkeit durch die Aluminiumschale

« Formgebung in den vier Designrichtungen Klassik,
Komfort, Design und Plano

hohe Stabilitdt durch dickere Wandungsstdrke

(1,6 mm) und spezielle Eckverbindung der Alumini-
umkonstruktion

Witterungsbestdndigkeit

Neue Technologien und Sicherheitszertifikat

Bei den Holz/Aluminium-Fenstern sind auch passiv-
haustaugliche Ausfiihrungen moglich. In der Oberfla-
chenbeschichtung setzt das Unternehmen auf Roboter
zum Auftragen der Endbeschichtung. So wird eine hohe
Prazision im Lackauftrag bei einer sehr gleichmaBigen
Lackbeschichtung erreicht.

Flr den Holzbereich ist das Conturex 226 Bearbei-
tungszentrum im Einsatz. Im Zuge dessen wurde das
Programm um Konstruktionen mit 80, 92 und 110 mm
Bautiefe, Ausfiihrungen mit unterschiedlichen Radien,
kantigen Profilierungen sowie um Kasten- und Denk-
malschutzfenster erweitert. Trotz der Investitionen in
eine neue Technologie hdlt das Unternehmen an der
bewahrten Schlitz/Zapfen-Verbindung fest.

Im Februar 2018 hat Abus die RC 2-Systempriifung nach
DIN EN 1627 - 1630 bestanden. Die Urkunde wurde
vom Beschlaghersteller Roto fiir die Holz- und Holz/

\

Das Holz-80o-Sortiment bietet ein variantenreiches Spektrum an Gestaltungsoptionen. Abbildungen: Abus-Fenster.
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Das neue fldchen-
biindige Holz/
Aluminium-

Fenster
Abulux-Ultra
Plano.

Aluminium-Systeme mit Roto NT Bandseiten E5 und
Designo ausgestellt.

Qualitit braucht Qualifikation

In der Produktion der Holzfenster setzt das Unterneh-
men durchweg Schreiner ein, in der Fertigung von
Kunststoff-Fenstern Handwerker aus anderen Gewer-
ken. Zudem verfiigt der Betrieb {iber viele langjdhrige
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. ,Das ist eine wich-
tige Voraussetzung fiir die Qualitdt, die wir unseren
Kunden bieten”, erldutert Geschéftsfiihrerin Rosmarie
Wagenspock.

Viele Handler, die schon jahrelang mit Abus zusammen-
arbeiten, entscheiden sich bewusst fiir die Produkte
aus der Region bzw. aus deutscher Produktion. |

Abus-Fenster GmbH
info@abus-fenster.de
www.abus-fenster.de

m Actual Fenster Tiiren Sonnenschutz GmbH, A-4053 Haid, Ansfelden

Ganzheitliche Designstrategie

Das Unternehmen bietet die drei Designlinien beidseitig flichenbiindig, auBen flichenbiindig und gerad-
linig flichenversetzt - jeweils in Holz/Aluminium und Kunststoff/Aluminium kombinierbar. Die Fenster-
systeme in Holz/Aluminium und Kunststoff/Aluminium sind im AuBendesign harmonisch abgestimmt. So
kann in einem Projekt durch Kombinationen von Holz/Aluminium und Kunststoff/Aluminium intelligent

gespart werden.

Die Holz- und Holz/Aluminium-Elemente gibt es in
Fichte, Larche und Eiche und WeiBtanne. Neben pflege-
leichten und hochwertigen Lasuren werden auch natdir-
lich gedlt sowie die Option geblirstet fiir den trendigen
Vintage-Look angeboten.

Das Haustiirprogramm der Actual Fenster Tiiren Son-
nenschutz GmbH umfasst neben den Tiirsystemen in

Aluminium auch Holz-Thermoverbund, Holz- und Holz/
Aluminium-Systeme in groBer Designvielfalt.

Fenstersysteme Alwood und Alevo

Das Unternehmen bietet Alevo in Kunststoff/Alumini-
um und Alwood in Holz/Aluminium an. Die Fenster sind
auRen und innen flichenbiindig, kubisch geradlinig und

zeichnen sich durch die minimalistische Ansichtsbreite
beim Fliigel von nur 20 mm und Stulp von nur 101mm
bei zweiteiligen Fenstern fiir mehr Licht aus. Die Fens-
ter mit identer Form in Holz/Aluminium und Kunststoff/
Aluminium sind mit dem reddot design award und fiir
die Energieeffizienz mit dem Innovationspreis des Os-
terreichischen Umweltministeriums ausgezeichnet. Der
warmedammwert liegt bei Alwood bei bis U,, = 0,69 W/
m2K. Die Rahmenstdrke betrdgt 101mm. Der starke Rah-
men bietet eine zusdtzliche Thermodammung.

Die Fldchenbiindigkeit auen zeichnet sich aus durch
nahezu eine Ebene von Glas, Fliigel und Rahmen. So ist
auch eine elegante Ansicht in Verbindung von 6ffenba-
ren Elementen und Fixverglasungen mit dem Glas auf
einer Ebene gegeben.

AuBen flachenbiindig, innen kubisch geradlinig
Das Actual Cubic g F.line ist auRen flachenbiindig. Fiir
eine hohe Warmedammung von bis zu U,, = 0,75 W/m?K
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Referenzobjekt Hebeschiebe-Tiiren in Holz/Aluminium. Foto: M. Nagl.

gibt es eine Thermoddmmung zwischen Holz und Alu-
miniumschale. Die Rahmenansichtsbreiten sind schmal
flr mehr Licht, das Stulpprofil in der Mitte bei zweitei-
ligen Fenstern hat eine Ansichtsbreite von nur 116 mm.
Das Fenster istinnen kubisch-geradlinig geformt. Cubic
9 F.line ist mit dem Kunststoff/Aluminium- bzw. Kunst-
stoff-Fenster Matrix g F.line kombinierbar.

Geradlinig flichenversetzt

Als Allrounder fiir Neubau und Renovierungen zeichnet
sich das geradlinig kubische und flichenversetzte Cubic
9 C.line aus. Fiir hohe Warmedammung von bis zu Uw =
0,75 W/m?K gibt es eine Thermoddmmung zwischen
Holz und Aluminiumschale. Die Rahmenansichtsbrei-
ten sind schmal fiir mehr Licht, das Stulpprofil in der
Mitte bei zweiteiligen Fenstern hat eine Ansichtsbreite
von nur 116 mm. Das Fenster ist innen kubisch-gerad-
linig geformt. Cubic g9 C.line ist harmonisch mit dem
Kunststoff/Aluminium- bzw. Kunststoff-Fenster Mat-
rix 9 C.line kombinierbar.

Hebeschiebe-Tiiren in Holz/Aluminium

Die groRformatigen Schiebetiliren des Unternehmens
in Holz/Aluminium sind serienmdRig dsthetisch mit
Fixteil im Ganzglasdesign und biindiger Laufschiene
ausgefiihrt. Mit Glasstdrken bis zu 12mm ist das Loft
System statisch auf die hohen Anforderungen an ein
Ganzglassystem ausgelegt.

Ganzglasdesign

Flir Kombinationen mit Ganzglasecken und groRforme
tigen Ganzglaselementen mit GlasstoBen bietet Actu:
das Loft System mit unsichtbarem Rahmen, das sich m
Holz/Aluminium-Elementen kombinieren Idsst.

Klassisches Holzfenster

Auch ein klassisches modernes Holzfenster findet sich
im Sortiment: Das Classic g zeichnet sich durch geradli-
nige Formen und gute Warmeddammung aus.

Leistungspaket fiir Vertriebspartner

Actual setzt im Fenstervertrieb auf ein Premium-Mar-
kenkonzept mit hochwertigen Katalogen, Schau-
raumsystem sowie Angebots- und CRM-Software fiir
Vertriebspartner. Mit diesem System ist das Unterneh-
men im EU-Kernraum und in der Schweiz aktiv.

Das Unternehmen bietet zudem ein Gesamtpaket aus
Marketing, prozessorientierter Organisation mit On-
line-Bestellwesen, eigener Software und effizienter
Logistik.

Angeboten werden ein Komplettprogramm bei Fens-
tern in Holz/Aluminium, Kunststoff/Aluminium und
Kunststoff sowie Ganzglassysteme fiir rahmenlose
Optik bei Fixverglasungen und Nurglasecken. Zudem
umfasst das Sortiment Hausttiren in Holz/Aluminium,
Holz, Aluminium und Kunststoff sowie ein umfassendes
Sonnenschutz-Programm.
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Holz/Aluminium-
Fenster Alwood. Abbildung: Actual.

Nachhaltige Produktion

Actual niitzt einen Erfahrungsschatz von {iber 50 Jahren
in der Kunststoff-Fenster-Technologie und 100 Jahren
in der Holzverarbeitung. In Deutschland werden aktiv
zusdtzliche Vertriebspartner gesucht. Nachhaltigkeit
fiir den Klimaschutz ist dem Unternehmen wichtig. Zu
energieeffizienten Produkten gehort daher auch die
nachhaltige Hightech-Produktion. Ein wesentlicher
Energiebedarf wird durch die Sonne mit einer sehr
groRen Photovoltaik-Anlage am Dach der Produktion
gedeckt. Ein innerbetriebliches Kreislaufsystem sorgt
dafiir, dass Materialverschnitt wiederverwertet wird.
Das Holz/Aluminium-Werk wird zu 100 Prozent aus
Holzspdnen aus der eigenen Produktion mit einem
Biomasse-Kessel geheizt. |

Actual Fenster Tiiren Sonnenschutz GmbH
office@actual.at
www.actual.at

m Aldra Fenster und Tiiren GmbH, 25704 Meldorf

Qualitét bis ins Detail

Das umfassende Portfolio der Aldra Fenster und Tiiren GmbH bietet mit einer ausgepragten Sortiments-
breite und -tiefe stets das passende Produkt zu jedem Projekt. Ob eine groBe Fensteranzahl fiir 6ffentliche
Gebdude, moderne Haustiiren fiir architektonische Anforderungen, hocheffiziente Elemente fiir Sanie-
rungen oder detailgetreue Konstruktionen fiir Denkmalschutzgebdude - dank umfassendem Fachwissen
aus iiber 135 Jahren Firmengeschichte zeichnet sich jedes Element verldsslich durch eine konstant hohe

Qualitdt aus.

Bessere Dammwerte, ein hohes MaR an Sicherheit
sowie eine verldssliche Langlebigkeit der Holz- und
Holz/Aluminium-Fenster und -Tiiren von Aldra erge-
ben sich aus der Kombination hochwertiger Bestand-
teile mit einer handwerklichen Liebe zum Detail. Mit
drei Holz-Fenstersystemen, die jeweils in drei Profi-
lierungen und in drei Bautiefen ausgefiihrt werden

kénnen, sowie vier Holz/Aluminium-Varianten, die
jeweils mit zwei Fliigelausfiihrungen in ebenfalls drei
Bautiefen zur Verfligung stehen, kdnnen individuelle
Wohntrdume verwirklicht werden.

Ausstattungsmerkmale
AusschlieBlich zugelassene und gepriifte Holzarten

Ob Einzelstiick oder hohe Auflage — jedes Element iiberzeugt
durch seine bestdndige Haltbarkeit.

69
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Jede Haustiir ist ein Unikat, dass alle Anforderung der
Kunden erfiillt. Abbildungen: Aldra.

in makelloser Qualitdt - die auf Wunsch aus einer
zertifizierten, verantwortungsvollen Forstwirtschaft
stammen - bilden die Basis hochfester, extrem halt-
barer Holzkanteln, aus denen die Produkte des nord-
deutschen Traditionsherstellers gefertigt werden. Ein
Mehrfach-Wetterschutzmantel, der nach sieben auf-
wandigen Produktionsschritten die Oberfliche jedes
Holzelements veredelt, betont nicht nur den werti-
gen Charakter der Elemente. Gleichzeitig werden die
Fenster und Tiiren besonders widerstandsfdhig und
reinigungsfreundlich. Durch das Sicherheits-Kom-
fort-Beschlagsystem lassen sich die Elemente auch
nach jahrelanger, taglicher Nutzung komfortabel und
leichtgdngig bedienen. Zwei umlaufende Spezialdich-
tungen gewadbhrleistet langfristig eine gleichbleibende
Dichtigkeit und optimierten Schallschutz.

Fenster aus Holz

Das klassische, flichenversetzte Design des Fens-
ters Win Classic ist zeitlos modern und verkérpert
eine besonders hohe Wertigkeit.

Sanfte Kurven und eine stilvoll geschwungene
Profilierung zeichnen das detailreiche Win Contur
aus. Es verbindet klassische Eleganz mit moderner
Fenstertechnik.

Charmant ist die natiirliche Ausstrahlung des
Holzfensters Win Historic, das durch die nachemp-
fundene historische Kittfalz-Optik Ausdruck von
apartem Geschmack ist.

Modern mit einem Hauch von Klassik ist das
auswadrtsoffnende System Win Externa. Schmale
Profilansichten, die Raum fiir zahlreiche Gestal-
tungsvarianten bieten, vereinen sich mit besten
energetischen Werten und sehr hoher Dichtigkeit.

.

.

Fenster aus Holz/Aluminium

+ Komfortable Bedientechnik, die sich nahezu
harmonisch in jede Fassade einfiigt, und ein zum
Fensterrahmen flichenversetzter Fliigel beschrei-
ben das Design des stark nachgefragten Holz/
Aluminium-Fensters Win Authentic.

Das System Win Modern ist auf das Wesentliche
reduziert und ein kraftvoller Ausdruck von zeitge-
méRem Design, das ein Maximum an natiirlichem
Licht ins Gebdude ldsst.

Eine ansprechende Schattenfuge, welche die
flichenbiindige Vorsatzschale von Fliigel und Rah-

.

.

men optisch voneinander trennt, verleiht dem Win
Eleganz eine besonders vornehme und elegante
Ausstrahlung.

Konsequent verfolgt das Win Pure das Konzept der
klaren Linienfiihrung, sodass es gleichermaBen
Anklang bei der Realisierung zeitgendssischer
Architekturprojekte wie bei individuellen Wohn-
traumen findet.

Fiir jedes Holz/Aluminium-System von Aldra kann
auf der Innenseite zwischen zwei neuen Fliigel-
profilen gewdhlt werden. Zur Auswahl stehen die
moderne kantige 9o-Grad-Ansicht Win Cube oder
die Variante Win Style mit einer schrdagen Ansicht
von 10 Grad.

Zu den Fenstern aus Holz.

Zu den Fenstern aus Holz/

Aluminium.

Individuell konfigurierbar

Alle Systeme des norddeutschen Vollsortimenters
konnen individuell ausgestattet werden. Von Sonnen-
schutz-Elementen Ulber einbruchhemmende Beschla-
ge, die bis zur zertifizierten Widerstandsklasse RC 3
zur Verfligung stehen, bis zu barrierefreien Schwel-
len - je nach Anforderung und Bediirfnis werden die
Fenster und Tiren realisiert, die der Kunde bendtigt.
Nur die technische Machbarkeit muss gegeben sein,
damit aus einem Kundenwunsch Wirklichkeit wird.

Vorteil: Geschwindigkeit und Zuverlissigkeit

Dazu kombiniert das Familienunternehmen, das in
der 4. Generation hochwertige Elemente fertigt, die
besten Loésungen, die hohe Motivation des gesam-
ten Aldra-Teams mit modernsten Maschinen, die auf
dem neuesten Stand der Technik sind. Damit ist der
Hersteller nicht nur duBerst flexibel, gleichzeitig ge-
wdhrleisten die Anlagen eine prazise und ausfallsiche-
re Fertigung, so dass Fachpartner sich auf konstant
schnelle Lieferzeiten verlassen kénnen.

Ebenfalls kénnen die Partner auf die zeitgemdRen L6-
sungen von Aldra vertrauen, die hdufig die aktuellen
Anforderungen nicht nur erfiillen, sondern oft auch
Uibertreffen. Ob energieeffiziente Fenster, groRflachi-
ge Hebeschiebe-Anlage oder sichere Haustiir - dank
eines regelmaRigen Austauschs mit den teilweise
langjdhrigen Kunden wird das breite Sortiment kon-
tinuierlich optimiert und verbessert.

Haustiiren aus Holz und Holz/Aluminium

Erst kiirzlich hat Aldra die neuen Systeme Art Plano
und Art Block eingefiihrt.

Mit der Variante Plano verschmelzen Blendrahmen
und Fliigel scheinbar zu einer Einheit, da Fliigel-
und Blendrahmen ohne Versatz in einer Ebene
liegen. Die flichenbiindige Ausfiihrung ist sowohl
fiir ein- als auch fiir auswartsdrehende Haustiiren
realisierbar.

Eine ausdruckstarke Blockzarge mit einer Blend-
rahmentiefe von 120 mm beschreibt das System
Art Block, das jedes Haustiirmodell eindrucksvoll
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in Szene setzt und die hohe Wertigkeit des Ele-
ments wirkungsvoll betont.

Einfiihrungsaktion

Passend zur Einfiihrung der neuen Gestaltungsmog-
lichkeiten bietet der Fenster- und Tiirenhersteller sei-
nen Kunden mit der neuen Aktion EinzigARTig neun
ausgewdhlte Modelle, die - ohne Kompromisse in
Bezug auf Qualitdt, Stabilitdt und Sicherheit machen
zu missen - individuell konfiguriert werden kénnen.
Unter anderem kann auch die Blockzarge oder eine
flachenbiindige Ausfiihrung gewahlt werden.

Zur Aktion EinzigARTig —
Haustiiren aus Holz.

Services fiir Partner im Fokus

Zusatzlich zu der hohen Produktqualitdt hat Aldra
auch die kontinuierliche Optimierung des umfassen-
den Kundenservice fest im Blick. Dazu gehort unter
anderem die regelmdRige Verbesserung der digitalen
Werkzeuge, wie die App ,Mein Aldra“. Hiermit kdn-
nen viele der kaufmdnnischen Prozesse - von Angebot
Uiber Auftrag bis Abrechnung - einfach und schnell
abgewickelt werden. Mit spiirbarem Erfolg nutzen
Fachpartner diesen Zeitgewinn fiir die Steigerung der
Zufriedenheit ihrer Kunden.

Fir Rickfragen und individuelle Herausforderungen
stehen den Fachpartnern persénliche Ansprechpart-
ner im Innen- und Auendienst sowie ein technischer
Kundendienst mit fundiertem Fachwissen, der bei
Bedarf auch mit anpackt, zur Seite. ,Wir begleiten
unsere Handwerkspartner — vom Vertrieb bis zum Pro-
jektabschluss - langfristig bei ihren Bauprojekten mit
pragmatischen Lésungen und langlebigen Produkten.
Gemeinsam wollen wir fiir moglichst viele Zuhause
die besten Losungen realisieren, die lange halten,
nachhaltig produziert sind und den Wohnkomfort
steigern“, betont Jan-Peter Albers, geschéaftsfiihrender
Gesellschafter. ]

Aldra Fenster und Tiiren GmbH
info@aldra.de
www.aldra.de
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B Bayerwald® - Fenster Haustiiren GmbH & Co. KG, 94154 Neukirchen vorm Wald

Design und Nachhaltigkeit vereint

Bayerwald® brachte 2023 ein neues Fensterprogramm auf den Markt, das moderne Asthetik mit umwelt-
freundlicher Technologie verbindet. Die neuen Holzfenster iiberzeugen durch ihre speziellen Eckverbin-
dungen sowie durch die Verwendung nachhaltiger Materialien. Bayerwald setzt seit jeher auf den Rohstoff
Holz, wodurch die neuen Holzfenster vollstindig recycelbar sind. Holz bietet zahlreiche Gestaltungsmaog-

lichkeiten und hohen Wohnkomfort.

Die neuen Holzfenster von Bayerwald® iiberzeugen
nicht nur in puncto Nachhaltigkeit, sondern auch durch
modernes Design und Stabilitdt. Die eigens entwickelte
Konstruktion sorgt fiir hohe Eckfestigkeit und massive
Glasbelastung. Neu im Sortiment ist die Edeltanne, die
durch ihre Langlebigkeit und hohe Tragfdhigkeit besticht.
Trotz zahlreicher Neuerungen bleibt die bewdhrte Bayer-
wald®-Qualitdt liber 100 Jahre Expertise erhalten.

,Mit unseren neuen Holzfenstern trifft Tradition auf
Moderne”, sagt Geschdftsfiihrer Josef Scheuer. ,Dank
neuester Produktionstechnik haben unsere Holzfenster
nur einen geraden Innenfalz und sind durch das klare
Design ein echter Hingucker.” Die Eckverbindungen
machen die Fenster stabiler und erméglichen groRere
Glasbelastungen.

Neu im Sortiment: Edeltanne

Neben Fichte, Eiche und Red Grandis wird nun auch
Edeltanne verwendet. Diese Holzart besitzt eine hohe
Tragfdhigkeit und wird hdufig fiir Tragwerke groRer
Bauten verwendet. Im Gegensatz zu anderen Nadel-
hdlzern ist sie harzfrei, trocknet gut und verzieht sich
kaum. Ein Warmedammwert von bis zu 0,71 W/m2K un-
terstreicht die Qualitit der neuen Holzfenster.

Eine weitere Besonderheit des neuen Fensterpro-
gramms ist die Mini-Schlitzzapfen-Verbindung fiir die
Fensterfliigel, die leicht zu fiigen, aber hoch belastbar
und eckfest ist. Das seit vielen Jahren bewdhrte Tre-
sorband, das fiir alle Fenstertypen erhdltlich ist, wurde
beibehalten. Die im letzten Jahr in Betrieb genommene
Einzelteilschleifanlage ermoglicht zudem einen noch
prdziseren Schleifvorgang der Kanthdlzer.

Qualitidt und Umweltschutz
Mit den neuen Holzfenstern bietet Bayerwald ein noch
breiteres Sortiment. ,Wir méchten allen Kundenwiin-

Holz/Aluminium-Fenster HA106C Safe in klassischer Holz-
fensteroptik innen und robuster Aluminiumschale aufen.
Abbildungen: Bayerwald.
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Das Unternehmen

Als eines der fiihrenden Unternehmen in der Fens-
ter- und Haustlirenbranche versteht sich Bayerwald
als Komplettanbieter konkurrenzstarker, einzigar-
tiger Premiumprodukte. Sicherheit, Erfahrung, In-
novation und Qualitdt zeichnen die Marke seit 100
Jahren aus. Neben einem breitgefacherten Angebot
an Haustiiren und Fenstern ergdnzen innovativer
und hochwertiger Sonnen- und Insektenschutz so-
wie Nebeneingangstiiren das Portfolio.

schen gerecht werden und individuelle Anfragen reali-
sierbar machen®, sagt Josef Scheuer. ,Unsere Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter arbeiten mit der gewohnten
handwerklichen Spitzenqualitét standig an neuen, noch
besseren Produkten.” Nachhaltigkeit spielt dabei eine
groRRe Rolle, weshalb mdglichst alle hochwertigen Holzer
aus der Region bezogen werden. Gut geddmmte Fenster
und Haustiiren reduzieren den CO,-AusstoR und schiit-
zen so wertvolle Ressourcen und die Umwelt. |

Bayerwald® - Fenster Haustiiren GmbH & Co. KG
info@bayerwald.com
www.bayerwald.com

|

Die nachhaltigen Holz- und Holz/Aluminiumfenster Safe bieten einen hohen
Sicherheitsstandard mit verdeckt liegendem Tresorband.

E] Drinkuth AG, 19258 Boizenburg

Umfassendes Produkt- und Leistungsangebot

Innovative Produkte mit Alleinstellungsmerkmalen und Mehrwertkonzept geben den Fachpartnern die
Maoglichkeit zur Differenzierung im regionalen Wettbewerb. Produkte, die Kundenwiinsche und finanzielle
Méglichkeiten gleichermaBen erfiillen - vom Einstiegs- bis zum Premiumprodukt - lassen dem Fachhan-
del viele Mdglichkeiten, seinen Kunden maBgeschneiderte Produktlésungen sowohl technisch als auch

preislich anzubieten.

Professionelle Verkaufsunterstiitzung, ein marktge-
rechtes Preis-Leistungs-Verhdltnis, hohe Lieferzuver-
lassigkeit in Bezug auf Qualitdt, Vollstandigkeit und
Termintreue und eine einfache und problemlose Ge-
schéftsabwicklung ermdglichen es den Fachpartnern,
sich auf das Wesentliche ihres Tagesgeschaftes zu kon-
zentrieren - den Verkauf und die Montage von Pro-
dukten.

Qualititsanspruch
Eine hohe Verarbeitungsqualitdt auf modernen Fer-
tigungsanlagen gewdhrleisten Produkte mit langer

Lebensdauer, technischer Zuverldssigkeit, Werthaltig-
keit und Kundennutzen. Sehr hohe Qualitdtsansprii-
che, Service- und Dienstleistungen sowie immer neue
Produktentwicklungen bilden die Grundlage fiir den
Geschéftserfolg des Unternehmens gemeinsam mit
seinen Fachpartnern.

Alle Produkte sind in Deutschland gefertigt und un-
terliegen sowohl einer standigen internen Qualitéts-
kontrolle als auch Kontrollen durch externe Institute
(RAL-Glitegemeinschaft, ift Rosenheim).

Seit 1980 ist das Unternehmen Mitglied in der Giite-
gemeinschaft Fenster und Haustiiren eV. und ist mit

Das Unternehmen

Seit iber 50 Jahren fertigt die Drinkuth AG in den
Werken Boizenburg/Elbe und Wittenférden bei
Schwerin Fenster- und Haustiirsysteme aus Kunst-
stoff, Kunststoff/Aluminium, Aluminium, Holz- und
Holz/Aluminium. Als Vollsortimenter bietet man
fiir den professionellen Fachpartner Fenster- und
Haustiirlésungen Uber alle Materialarten an. Das
Produkt- und Leistungsangebot auf Basis sicherer
Abwicklungsprozesse sorgt fiir eine hohe Planungs-
sicherheit in der Abwicklung der Kundenauftrige.
Die Fachpartner komplettieren die Herstellerleis-
tung durch Dienstleistungen in Beratung, Montage
und kompletter Auftragsabwicklung. Mit dieser
Kompetenzallianz werden alle Bereiche der Absatz-
kette gewinnbringend verbunden.

dem RAL-Giitezeichen fiir Fenster und Haustiiren aus
Kunststoff, Aluminium und Holz ausgezeichnet.

Eine sortimentsiibergreifende Beschlagausstattung
iber alle Materialarten macht es dem Fachpartner so-
wobhl fiir den Verkauf als auch fiir die Montage und den
Service leicht, alle Ausstattungsmerkmale der vielen

7
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Beschlaglosungen fiir Sicherheit, Liftung, Komfort
usw. gleichermaBen {berzeugend fiir den Endnutzer
zu argumentieren.

Sicherheitslosungen

Die Drinkuth AG ist Partner des K-Einbruch-Netzwerks.
Das Bayerische Landeskriminalamt gibt im Auftrag der
zentralen Geschdftsstelle der Kommission Polizeiliche
Kriminalpravention Herstellerverzeichnisse iiber ge-
priifte und zertifizierte einbruchhemmende Produkte
heraus.

Aufgrund der Zertifizierung durch die akkreditierte
Zertifizierungsstelle des ift Rosenheim ist das Unter-
nehmen sowohl fiir Fenster als auch fiir Haustiren in
diesem Verzeichnis gelistet.

Sicherheitslésungen bietet das Unternehmen bis zur
Widerstandsklasse RC 3 an.

Ausstattung der Holzfenster

Alle Holz-Fenstersysteme werden in der hochwer-
tigen Grundausstattung mit einer optisch schénen
Holz-Regenschiene in der Farbe wie das endbehan-
delte Fenster geliefert. Die freie Hinterliftung sorgt
fiir einen gesicherten Wasserablauf. Die Ausfiihrung
mit einer thermisch getrennten Aluminium-Regen-
schiene ist optional auswahlbar.

Die exklusive Eckverbindung im Fliigel mit Schwal-
benschwanz-Technologie und Riffelfrisung gewahr-
leistet Passgenauigkeit und eine Eckenfestigkeit mit
Stabilitatswerten bis 180 kg.

Alle fertigen Oberflachen in deckendem Lack

oder Holz-Lasurtonen erfolgen ausschlieRlich mit
wasserbasierenden, I6sungsmittelfreien und um-
weltfreundlichen Anstrichen.

Ein aufwdndiger Fertigungsprozess aus den
Arbeitsschritten Impragnierung, Zwischenbeschich-
tung, Zwischenschliff und Endbeschichtung wird
abgestimmt auf die eingesetzten Holzarten und
Oberflachenauswahl ausgefiihrt. Dieses Beschich-
tungsverfahren gewdhrleistet eine hervorragende
Oberflachengiite fiir einen optimalen Schutz des
Fensters.

Verstdrkte Eck- und Scherenlager fir Fliigelgewich-
te bis 130 kg, ein Fliigelheber sowie eine Zuschlag-
sicherung gehdren ebenfalls zur Basisausstattung
aller Holz- und Holz/Aluminium-Fenstersysteme.

Holzauswahl

Die Holzkanteln sind hochfest lamelliert und schicht-
verleimt - fiir eine hohe Verzugsstabilitdt. Eine sorgfal-
tige Holzauswahl und durchgehende Decklagen ohne
Keilverzinkung im Sichtbereich sorgen fiir eine schone
und gleichmdRige Oberfliche.

Das Angebot an Holzarten fiir die Fenster- und Haus-
tiirsysteme umfasst:

.

Red Grandis ist das Holz mit den besten Referenzen
flir den Fensterbau. 100 Prozent FSC-zertifiziertes
Hartholz aus nachhaltigem Plantagenanbau. Red
Grandis bendétigt aufgrund seiner Eigenschaften
keinen chemischen Holzschutz It. DIN 68800. Die
Dauerhaftigkeit nach EN 350:2016 von 2v liegt hier
gleichauf mit der Holzart Eiche.

Eiche: Dichtes und stabiles Holz mit charakteristi-
scher Optik mit einer mittleren Rohdichte von 730
kg/m3.

Fichte besitzt aufgrund ihrer Struktur einen her-
vorragenden Warmedammwert. Sie ist harzarm,
lasst sich sehr gut bearbeiten und hat eine gute
Dimensionsstabilitdt.

Meranti verarbeitet das Unternehmen in einem
Rohdichtebereich > 450 kg/m3.

Kiefer hat gute Warmeddammeigenschaften, eine
hohe Formstabilitdt und gute Bearbeitbarkeit.

Sie bietet eine glatte Optik und ist besonders
nachhaltig.

bb-MARKTUBERSICHT: HOLZ/(ALU)-FENSTER UND -TUREN

Sortimentspalette Holz- und Holz-Aluminium

Holz-Fenstersystem classica

Ausfiihrung/Ansicht flichenversetzt mit leicht
abgerundeten Kanten

lieferbar in drei Bautiefen: 68/80/92 mm

zweifach umlaufendes Dichtungssystem mit Mittel-
dichtung und Uberschlagdichtung im Fliigel
Briistungsfugen im Fliigel auf der Innenseite und
AuRenseite sichtbar

Holz-Fenstersystem exklusiv

Ausfiihrung/Ansicht flichenversetzt — Glasna-
cken, Regenschiene und Glasleiste in profilierter
Ausfiihrung

lieferbar in drei Bautiefen: 68/80/92 mm

zweifach umlaufendes Dichtungssystem mit Mittel-
dichtung und Uberschlagdichtung im Fliigel
Briistungsfugen im Fliigel auf der Innenseite ge-
schlossen, AuBenseite sichtbar

Holz-Fenstersystem traditionell

Ausfiihrung/Ansicht flichenversetzt mit leicht
abgerundeten Kanten

klassisches Profildesign mit historischer Kittfa-
sen-Optik

lieferbar in drei Bautiefen: 68/80/92 mm

zweifach umlaufendes Dichtungssystem mit Mittel-
dichtung und Uberschlagdichtung im Fliigel
Briistungsfugen im Fliigel auf der Innenseite und
AuRenseite geschlossen

Holz-Fenstersystem traditionell filigran

Ausfiihrung/Ansicht auswdrtsschlagend mit schma-
len Ansichten

klassisches Profildesign mit historischer Kittfa-
sen-Optik

lieferbar in der Bautiefe 68 mm

umlaufendes Dichtungssystem mit Mitteldichtung
im Fligel

Briistungsfugen im Fliigel auf der Innenseite und
AuRenseite geschlossen

Holz/Aluminium-Fenster

Die Holz/Aluminium-Fenstersysteme classicaduo ver-
binden optimalen Wetterschutz auf der AuRenseite mit
der besonderen Wohnatmosphdre eines natiirlichen
Holzfensters auf der Raumseite.

Die dauerhaft schiitzende pulverbeschichtete Alumi-

4

Eckverbindung Aluminium-Vorsatzschale.
Abbildungen: Drinkuth.

Holz/Aluminium-
Fenster classicaduo

HM®68 fldchenversetzt.

System exklusiv
HO92, Holz: Red
Grandis, Lasur: granitgrau.

nium-Vorsatzschale wird mit speziellen Dreh-Clip-Ver-
bindern auf die Holzkonstruktion aufgesetzt. Durch
diese Spezialhalter sind beide Materialien thermisch
getrennt, die unterschiedliche Materialausdehnung
wird so nicht eingeschrankt.

Die Entwdsserung erfolgt verdeckt iiber Blendrah-
men-Aluminiumschale.

Die Aluminium-Vorsatzschale wird bereits in der Ba-
sisausstattung in allen Systemen in den Ecken ver-
schweiBt und ohne sichtbare Verbindungsfuge be-
schichtet.

Die Farboberflache der Aluminium-Vorsatzschale wird
in den Basis- und Trendfarben preisgleich in pulverbe-
schichtet matt oder seidenglanzend ausgefiihrt.

System classicaduo HM

Ausfiihrung/Ansicht flichenversetzt mit gerundeter
Profilansicht

lieferbar in den Bautiefen 68 und 8o mm
Dichtungssystem zweifach: umlaufend geschweiRte
Blendrahmendichtung und Uberschlagdichtung im
Fligel
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System classicaduo HMC

« Ausfiihrung/Ansicht flichenbiindig mit eckiger
Profilansicht

« lieferbar in den Bautiefen 68 und 8o mm

« Dichtungssystem zweifach: umlaufend geschweiRte
Blendrahmendichtung und Uberschlagdichtung im
Fligel

System classicaduo HMI

« Ausfiihrung/Ansicht mit extrem schmaler integrier-
ter Fliigelansicht

« lieferbar in den Bautiefen 68 und 8o mm

« Dichtungssystem zweifach: umlaufend geschweiRte
Blendrahmendichtung und Uberschlagdichtung im
Fliigel

Sicherheitslosungen fiir Fenster

Drinkuth Fenster lassen sich mit den Sicherheitspake-
ten safetect mit vielen Sicherheitsstufen ausstatten.
Der Fachhandel kann mit safetect aus einem Baukas-
ten mit Giber 15 Varianten die Ausstattung der Fenster
individuell an Kundenanspruch und Gefdhrdungsgrad
der Fenster einer Immobilie anbieten - bis hin zu den
gepriiften Widerstandsklassen RC 2 und RC 3. Die Be-
schlagvariante firsttect bietet passive Sicherheit fiir
einen sicheren Spielplatz im Kinderzimmer.

Liiftungslosung

Der beschlaggesteuerte Liiftungsbeschlag aerotect ver-

bindet den Kundenwunsch einer gesicherten Liiftungs-

stellung mit zusdtzlichem Nutzen:

« regelmdRiges und gesichertes Liiften auch bei
Abwesenheit und bei jedem Wetter

« durch die Parallelabstellung liiftet man ohne das

Risiko eines gekippten Fensters

Fenster sind mit aerotect modular in unterschied-

lichen Sicherheitsstufen ,aufzuriisten” bis Ausfiih-

rung nach DIN EN 1627:2011 RC 2

einfache Bedienung

e einbruchhemmend

Insekten- und Larmschutz

Holzhaustiiren

« Die Oberflichenbehandlung erfolgt wie bei den
Holz-Fenstersystemen.

« Mit umfangreichen technischen Zusatzausstat-
tungen lassen sich die Haustiiren an die unter-
schiedlichen Anspriiche an Komfort und Sicherheit
anpassen.

« Die Holz-Haustiirsysteme werden optisch passend
zu den Fenstersystemen classica, exklusiv und tradi-
tionell angeboten.

Holz-Haustiirsystem classica HO8o.

« Die Modelle werden in Rahmen- und Tiirkernkon-

struktion gefertigt.

Erhdltlich in den Bautiefen 68, 8o und 92 mm.

< Ein umfangreiches Angebot an Modellen, Design
und besonderen Oberflachen bietet groRe Auswahl-
moglichkeiten im Portfolio unserer Fachpartner.

« Haustiiren nach Zeichnungen oder Kundenwiin-
schen werden individuell angefertigt.

« Mit den Sicherheitspaketen safedoor lassen sich die

Haustiiren neben den Sicherheitskomponenten mit

zusdtzlichen Komfortausstattungen kombinieren.

Aus acht Paketldsungen kann der Fachpartner die

Haustir individuell an Kundenwiinsche anpassen.

Elektronische Zutrittskontrollsysteme mit Bedie-

nung lber Codetastatur, Fingerscanner, Transpon-

der oder Funklésung bieten eine Alternative zur

klassischen Schliisselbedienung.

.

.

Handlersoftware Preisfinder

Eine einfache, zuverldssige und schnelle Kalkulation

soll den Fachpartnern die tdgliche Bearbeitung von

Kundenanfragen erleichtern - per Klick lassen sich

variantenreiche Produkte konfigurieren, mit wenig

Aufwand werden professionelle Angebote erstellt, die

mit Bildern und Grafiken {bersichtlich und erkldrend

ausgefiihrt sind.

Der Preisfinder bietet dariiber hinaus mogliche Aus-

stattungsvarianten ohne zusatzliche Erfassungsarbeit

an und gibt damit viele Moglichkeiten, Mehrwertartikel

anzubieten und eine héhere Wertschépfung und De-

ckungsbeitrdge zu generieren.

Ist ein Auftrag erteilt worden, wird auch der Prozessab-

lauf fiir die komplette Auftragsabwicklung vereinfacht:

Auftragsbestdtigungen, Kundendnderungen, Lieferan-

tenbestellungen und Rechnungslegungen kdnnen mit

dem Preisfinder abgewickelt werden.

Das Erfassen eigener Sortimentsartikel des Fachpart-

ners macht den Preisfinder zum kompletten Kalkula-

tionsprogramm:

< webbasierte Software zur schnellen und sicheren
Preisermittiung

« Optimieren von Angebots- und Anderungsaufwand

bei Kundenanfragen

professionelle und personalisierte Angebotserstel-

lung

Erfassung aller Geschéftsabldufe wie Angebote,

Auftragsbestitigungen, Anderungen, Bestellungen

und Rechnungen

« keine Anschaffungskosten/keine laufenden Kosten

« mehr Ertrag pro Auftrag durch Mehrwertverkauf
per Klick

< Erfassen von eigenen Sortimentsartikeln

grafische Darstellung von Haustiiren und Fassaden

Online-Tool - keine aufwendige Installation

Support-Hotline

.

.

Logistik und Transport

Kundenauftrage werden sicher, vollstandig und piinkt-
lich geliefert, auf Wunsch auch direkt an die Baustelle.
In der Vorwoche erhalten die Fachpartner eine tagge-
naue Avisierung ihrer Lieferung.

Die Auslieferung erfolgt mit eigenen Spezialaufliegern.
Die Produkte sind durch unsere zertifizierte Verpa-
ckung auf speziellen Mehrweggestellen optimal gegen
Transportbeschddigungen geschiitzt.

Jedes Element ist einzeln auf dem Transportgestell be-
festigt und kann sicher einzeln abgenommen werden.
Die Abladung der Transportgestelle erfolgt durch den
mitgefiihrten Gabelstapler.

Mit der neuen Logistiksoftware werden die Tourenpla-
nung, Lkw-Volumenauslastung mit 3-D-Visualisierung
sowie die Transportgestell-Verwaltung nochmals opti-
miert. Das gewadhrleistet zusdtzliche Planungssicher-
heit fiir alle Auslieferungstouren und Terminvereinba-
rungen.
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Mit der neuen Fahrer-App soll ein Zeitfenster fir eine
uhrzeitgenaue Anlieferung, Meldungen zu aktuellen Er-
eignissen (Verkehrssituation, Kundenmeldungen usw.)
sowie eine papierlose Auslieferung umgesetzt werden.

DTMS

Die patentierte Transport- und Montagesicherung zum
Schutz der hochwertigen Bauelemente auf dem Trans-
port und fiir eine optimale Kontrolle der erforderlichen
Falzluft bei der Montage. Mehr Infos gibt’s online unter:
www.drinkuth.de/service/dtms

Marketing

Um Kunden einen professionellem Marktauftritt in
ihren Verkaufsregionen zu schaffen, unterstiitzt Drin-
kuth mit professionellen Verkaufsprospekten fiir alle
Sortimentsbereiche. Individualisierte Verkaufsunterla-
gen ermdglichen es dem Fachpartner, sich schnell und
ohne groBen Aufwand in den regionalen Mdrkten mit
Prasenz, Kompetenz und eigener Marke zu zeigen. In
Absprache entstehen themenbezogene Handlerunter-
lagen, Prospekte und Flyer.

Umfangreiche Preis- und Technikunterlagen fiir alle
Sortimentsbereiche geben dem Fachpartner Sicherheit
bei der Preisgestaltung und der technischen Losungs-
findung.

Betreuung, Service, Kundendienst
Drinkuth-Fachpartner haben einen festen Ansprech-
partner im AuBendienst aus der Region. Dies verein-
facht Absprachen und Kldrungen vor Ort. Die Angebots-
erstellung erfolgt durch den AuRendienstmitarbeiter.
Zudem gibt ein fester Ansprechpartner im Innendienst
Auskiinfte zu Auftragsfragen. Eine technische Beratung
zu Statik, Sicherheitstechnik und vielen anderen Fragen
gibt dem Fachhandel Planungssicherheit fiir Fenster-
und Haustiirldsungen.

Im Download-Bereich der Homepage haben Kunden
Zugang zu vielen technischen Unterlagen und verkaufs-
unterstiitzenden Datenbldttern.

Ein flichendeckender Kundendienst gewdhrleistet eine
zligige Bearbeitung von Beanstandungen.

Schulungen/Information

Drinkuth-Akademie mit Seminaren fiir Kunden-EDV
Preisfinder, Verkaufs- und Rechtsthemen in regiona-
ler Ndhe zum Fachhdndler

Drinkuth-News als Informationsinstrument fiir
Neuheiten, Verdnderungen und Ergdnzungen
regelmdRige Partnertage fiir Werksbesuche in

den Werken Wittenférden und Boizenburg zur
Produktionsbesichtigung, Sortimentsschulung und
zu Marketingthemen |

Drinkuth AG
info@drinkuth.de
www.drinkuth.de
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m Drutex S.A., PL-77-100 Bytow

Raum fir Individualitéat

Drutex setzt in diesem Jahr auf Individualisierbarkeit und Vielfalt. Der Hersteller von Fenstern, Tiiren
und Rollldiden bietet auf seiner Webseite nun einen Tiirvisualisierer an, der die individuelle Gestaltung
von energieeffizienten Tiirkonstruktionen erméglicht. Auch Holztiiren sind hier verfiigbar, inklusive der

Produktlinie Softline.

Das Unternehmen

Drutex S.A. wurde 1985 als Hersteller von Maschendrahtzaunen gegriindet. Das Familienunternehmen verlegte
den Schwerpunkt schnell auf die Fertigung von Fenstern und verfiigt dank seines rund 200 Millionen Ztoty
teuren Europdischen Bauelemente-Zentrums iiber ein Produktionspotenzial von bis zu 7.000 Fenstern pro Tag.
Des Weiteren entwickelt und produziert Drutex S.A. eigene Fensterprofile und stellt Fenster und Tiiren aus
Holz und Aluminium sowie Brandschutztiiren, Rollliden und eigenes Isolierglas her. In Deutschland verfiigt
das Unternehmen uber ein starkes Handlernetz und bietet am Firmensitz fast 4.000 Mitarbeiterinnen und

Mitarbeitern einen modernen und sicheren Arbeitsplatz.

Neben hoher Produktqualitdt tiberzeugt das Unternehmen durch seine einmalige Lieferzeit: Drutex gewahrleis-
tet europaweite Lieferungen seiner Produkte sogar ab 7 Tagen, was nicht zuletzt durch die rund 450 Fahrzeuge

starke Flotte erreicht wird.

Um auf die individuellen Bediirfnisse von Bauvorhaben
mit Gestaltungsfreiheit und Variabilitdt zu reagieren,
hat Drutex auf seiner Website - online unter wizuali-
zator.drutex.pl — einen Tirvisualisierer zur Verfligung
gestellt, der ein Werkzeug zur Visualisierung von ener-
gieeffizienten Tirrahmen darstellt. Dank einer iiber-
sichtlichen und einfach zu bedienenden Schnittstelle
ermoglicht er eine schnelle Konfiguration des ausge-
wdhlten Tirmodells und seine Anwendung auf dem
Foto des Hauses oder der Gebdudevisualisierung. So
kénnen Tiiren gestaltet und unterschiedliche Designs
ausprobiert werden, um die bestmdgliche Tiir individu-
ell zusammenzustellen. Der Tiirvisualisierer ist auch fiir
mobile Gerdte verfligbar.

Optimale Energieeffizienz

Mit Softline bietet das Unternehmen Holzfenster und
-tiiren in verschiedenen Einbautiefen. Mit ihrem ele-
ganten Design, abgerundeten Profilen aus drei- bis vier-
schichtig verklebtem Massivholz und der Verwendung
hochwertiger Materialien besticht die Softline-Serie
durch eine individuell anpassbare Energieeffizienz.
Das doppelte Dichtungssystem, die Moglichkeit zur
Auswahl zwischen zwei-, drei- oder vierfacher Vergla-
sung und das angepasste Verbundglas sorgen dafiir,
dass diese Holzfenster nicht nur optisch, sondern auch
funktional Giberzeugen.

Einbautiefen und flexible Optionen
Die Modelle Softline 68, 78 und 88 unterscheiden sich

leicht durch ihre Einbautiefen von 68, 78 und 88 mm.
Diese Unterschiede wirken sich auf den Warmedurch-
gangskoeffizienten (Uw-Wert) und die maximale Glas-
paketbreite aus. Softline 68 bietet eine maximale Glas-
paketbreite von 32 mm und einen Uw-Wert von bis zu
1,08 W/m2K. Softline 78 erreicht bei einer maximalen
Breite von 44 mm einen Uw-Wert von bis zu 0,9 W/
m2K, wahrend Softline 88 mit einer Dreifachvergla-
sung auf beeindruckende 54 mm und einen Uw-Wert
von 0,8 W/m2K kommt. Bei dieser Ausfiihrung erreicht
der Ug-Wert, der die Warmeleitfahigkeit des Glases
beschreibt, sogar nur o,5 W/m2K. Mit einer krypton-
geflllten Vierfachverglasung kann dieser Wert auf 0,3
W/m?K gesenkt werden. Zusétzlich zu Einbautiefe und
Verglasungsstdrke haben Kunden die Moglichkeit, zwi-
schen verschiedenen Spezialgldsern zu wahlen - wie
Schallschutz-, Sicherheits-, Einbruchhemmungs-, Zier-
oder Sonnenschutzglas.

Schutz vor duBeren Einfliissen

Dank der standardmaRig mit zwei Einbruchsicherungs-
zapfen, einer Fehlstellungsblockade des Fenstergriffs
und einem je nach Fensterhohe variierenden Fliigel-
hebel versehenen Fensterbeschldge Maco Multi Matic
KS gewdbhrleistet Softline sicheren Einbruchschutz. Fiir
Dreh- und Kippfenster gibt es eine Arretierung fiir die
Spaltliftung. Optional kann Softline zudem mit ver-
deckten Scharnieren bestellt werden. In der Standard-
ausfiihrung besteht der Abstandhalter aus verzinktem
Stahl, optional Swisspacer Ultimate in verschiedenen

Durch den Tiirvisualisierer kbnnen Kunden Variationen von Tiirmodellen visuell darstellen und sich ihre Tiir individuell zusam-

menstellen. Abbildungen: Drutex.
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Farben. Sdmtliche Ausfiihrungen von Softline 68, 78
und 88 bieten eine zusdtzliche Abdichtung. Einschnitte
fiir Fensterbanke sind an der Innen- und AuBenseite zu
finden. Vor duBeren Einfliissen wie UV-Strahlung und
Wasser schiitzen die Unterkanten der Holzfensterflii-
gel mit einer die Langlebigkeit gewdhrleistenden Alu-
miniumleiste. Diese Thermo-Wasserschenkel dienen
hauptsdchlich zur Ableitung von Oberflichenwasser.
Des Weiteren gewdhrleisten wasserldsliche Deck- und
Transparentlacke eine erstklassige Beschichtung.

Neues PVC/Aluminium-Terrassensystem

Aktuell bringt Drutex stark individualisierbare Syste-
me auf den Markt. Nach dem neuesten Fenster der
dritten Generation Iglo Edge ist Iglo HS Alucover eine
weitere Premiere in diesem Jahr. Es wurde durch die
Kombination der Iglo-HS-Terrassentiir aus PVC mit ei-
ner duferen Aluminiumbeschichtung entwickelt, was
sehr gute Warmedammwerte (U,, = 0,73 W/m2K) bietet.
Das Terrassensystem bietet nahezu unbegrenzte Ge-
staltungsmoglichkeiten fiir die Innenrdume und Fassa-
den eines Gebdudes: Die Farbe kann aus einer breiten
Palette von liber 400 RAL-Farben gewdhlt werden. Als
zusdtzliche Option stehen dariiber hinaus Metallic- und
holzahnliche Farben zur Verfiigung. |

Drutex S.A.
drutex@drutex.com.pl
www.drutex.de

Zahlreiche Deck- und Transparentfarben ermoglichen prob-
lemlos die individuelle Raumgestaltung mit Softline.
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E Ege Holzbau GmbH, 06526 Sangerhausen

Produktionseffizienz und Nachhaltigkeit im Fokus

Die Ege Holzbau GmbH in Sangerhausen hat sich auf die Entwicklung und Herstellung von Fenstern und
Haustiiren aus Holz sowie Materialkombinationen mit Aluminium spezialisiert. Moderne Fertigungstech-
nik sorgt dafiir, dass der natiirliche Charakter des Holzes erhalten bleibt und das Fenster gleichzeitig alle
Voraussetzungen fiir Witterungsbestandigkeit und Langlebigkeit erfiillt.

Die erfolgreiche Einfiihrung der neuen Deckbeschich-
tung Nativa fiir Holz/Aluminium-Fenster in diesem Jahr,
flihrte dazu, dass diese beliebte gebiirstete Oberflache
nun auch fiir die Holzarten Eiche und Fichte angeboten
wird. Diese neue Oberfliche besticht durch ihre natiir-
liche Optik und auBergewohnliche Haptik, die sich wie
unbehandeltes Holz anfiihlt. Trotz der naturgetreuen
Erscheinung ist die Nativa-Oberflache duRerst wider-
standsfdhig, was sie zu einer attraktiven und langle-
bigen Option fiir anspruchsvolle Bauvorhaben macht.

Denkmalschutz-Renovierung

Mit einem umfangreichen Sortiment an Zier-/Kamp-
ferprofilen und Schlagleisten bietet das Unternehmen
ab sofort eine erweiterte Auswahl an gestalterischen
Maoglichkeiten, die den strengen Anforderungen des
Denkmalschutzes gerecht werden.

In diesem Segment sind die Nordfenster mit ihren
schmalen Ansichtsbreiten ein besonderes Highlight.
Diese Fenster entsprechen den speziellen Anforderun-
gen aus dem hanseatischen Bereich und zeichnen sich
durch ihre dsthetische und historische Authentizitat
aus. Mit Stulpbreiten von 98 mm und Rahmenbreiten
von 9o mm bieten diese Fenster die besten Vorausset-
zungen fiir die Umsetzung kleiner, verspielter Denk-
malschutzfenster. Durch die innovative Technik und
das prazise Handwerk wird sichergestellt, dass jedes
Fenster den hochsten Qualitatsstandards entspricht
und gleichzeitig die historischen Vorgaben erfiillt. So
tragt das Unternehmen maRgeblich zum Erhalt und zur
Pflege wertvoller Baudenkmadler bei.

Produktionseffizienz

Auch die sukzessive Automatisierung des Fertigungs-
prozesses macht das Holzbau-Unternehmen zu einem
innovativen Bauelemente-Hersteller. Die jlingsten
MaRnahmen zur Optimierung der Durchlaufzeiten
und zur Reduzierung der Produktionskosten tragen er-
heblich zur Effizienzsteigerung bei. Diese innovativen
Schritte ermdglichen es der Ege Holzbau, signifikante
Zeitersparnisse zu erzielen. Die positiven Auswirkun-
gen dieser MaRBnahmen spiegeln sich bereits in den
aktuellen Kalkulationen wider.

Nachhaltigkeit

Mit der Aufnahme der Holzart Red Grandis, die aus ge-
zielter Plantagenwirtschaft in Uruguay stammt und das
FSC-Umweltsiegel trdgt, wurde eine optimale Alterna-
tive zum Meranti-Holz aus Siidostasien gefunden. Red
Grandis zeichnet sich durch hervorragende natiirliche
Eigenschaften aus und starkt das Engagement der Ege
Holzbau fiir umweltfreundliche Materialien. Zudem ist
das Holz aufgrund seiner Vorteile, wie exzellenter Wit-
terungsresistenz und hoher Stabilitdt, optimal fiir die
Herstellung von Fenstern und Tiiren aus Holz geeignet.
Durch die Installation und Inbetriebnahme einer Solar-
anlage auf Dachflachen und vertikalen Hallenwdnden
am Standort Sangerhausen hat das Unternehmen in
den letzten Jahren erheblich in die Verbesserung ih-
res eigenen 6kologischen FuBabdrucks investiert. Die
MaBnahme deckt einen GroRteil des anfallenden Ener-
giebedarfs und unterstreicht das Bestreben, nachhal-
tige Losungen zu implementieren. Auch die Heiz- und
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Warmwassergewinnung erfolgt durch die ressourcen-
schonenende Nutzung des eigenen Spdne-Aufkom-
mens im Werk. |

Ege Holzbau GmbH
info@ege.de
www.ege.de

>

-
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1V68: Der schlanke Klassiker fiir Renovierung und Denkmal-
schutz. Abbildung: Ege Holzbau.

E GW German Windows Siidlohn GmbH, 46354 Siidlohn

Holzfenster mit geschweiBBter Aluminiumschale

Holz ist einer der dltesten natiirlichen Werkstoffe. Dabei vereint es gute Verarbeitbarkeit mit hoher Sta-
bilitdt und optimalen Ddmmwerten. Mit der Produktion von Holzelementen erméglicht German Windows
seinen Fachhandelspartnern, alles aus einer Hand zu erhalten. Dabei sorgen GW-Holzfenster mit einer
Aluminiumschale auBen fiir eine klare Optik, sind zuverldssig wetterfest sowie duBerst langlebig - eine
optimale Kombination von Stil und Funktionalitdt. Falls technisch méglich, werden die Aluminiumschalen
standardmaBig geschweit gefertigt und versprechen so eine nahtlose Ansicht.

Das Unternehmen

Fensterbauer German Windows ist seit 40 Jahren eine feste GroRBe im deutschen Fenstermarkt. Vor der strate-
gischen Umfirmierung im Jahr 2016 noch unter dem Namen , Athleticos“ bekannt, arbeitet das von Helmut PaB
gefiihrte Familienunternehmen ausschlieBlich nach héchsten deutschen Qualitdtsstandards. An fiinf Standorten
im gesamten Bundesgebiet beschaftigt German Windows mehr als 400 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter und
produziert tiglich {iber 1.000 Fenstereinheiten. Durch Ubernahme der Sachsenfenster GmbH & Co. KG erwei-
terte das Unternehmen 2019 seine Kompetenzen gezielt um den Werkstoff Holz. Mit Fenstern und Tiren aus
Kunststoff, Aluminium und Holz im Portfolio gilt German Windows seitdem als Vollsortimenter.

German Windows kann auf 4o Jahre Erfahrung im
Fensterbau zuriickgreifen und agiert seit 2019 als Voll-
sortimenter am Markt. Seitdem bietet das Familien-
unternehmen seinen Fachhdndlern energieeffiziente
Elemente aus Aluminium, Holz und Kunststoff. Dabei
stellt es hdchste Anspriiche an Material, Verarbeitung
und Service: Sorgfdltig ausgewdhlte und schicht-

verleimte Qualitdtsholzer sorgen fiir eine hohe Stabi-
litdt des Rahmens, computergesteuerte Produktions-
maschinen fiir eine millimetergenaue Verarbeitung.
Auf diese Weise entstehen Elemente, die bereits in
ihrer Grundausstattung erstklassige Dimmwerte und
einen hohen Schall- sowie Einbruchschutz erreichen.
Sind dariiber hinaus spezielle Glaser, mehr Sicherheit

oder ein besonderer Schallschutz gewiinscht, werden
sie den personlichen Anforderungen entsprechend
optimiert - und das immer nach héchsten deutschen
Qualitatsstandards.

Holz- und Holz/Aluminium-Systeme

Seine Holzfenster und -tiiren subsummiert German
Windows unter der Bezeichnung ,GW 5000“ Hierbei
werden verschiedene Systemarten sowie unterschied-
liche Bautiefen (68 mm, 78 mm, 88 mm) unterschieden.
Letztere sind zudem als Holz/Aluminium-Variante er-
héltlich.

Softline (GW 5310, GW 5510, GW 5710)

Solide, zeitlos und wertbestandig geniigen die Produk-
te der Softline-Linie héchsten Qualitdtsanspriichen.
Dank ihrer optimierten bauphysikalischen Eigenschaf-
ten erfiillen die Holzfenster auch erhéhte Anforderun-
gen an energiebewusstes Bauen.

Hardline (GW 5320, GW 5520, GW 5720)

Die Sanierung von Gebduden hat eine immer groRere
Bedeutung. Fenster mit Hardline-System und Zwei- be-
ziehungsweise Dreifachverglasung verfiigen hier iiber
die richtige Kombination von Denkmal- und Warme-
schutz im Altbaubestand. Ein Uw-Wert auf das gesamte
Element von bis zu 0,78 W/m2K und die Vorteile in Tech-
nik und Design sind zukunftsweisend. Selbstverstand-
lich kann das System Hardline auch fiir den Neubau
eingesetzt werden.

75
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GW 5550 Z aus Fichte mit
geschweif3ter Alumini-
umschale. Abbildungen:
German Windows.

Nabhtlose Eckverbindung der Aluminiumschale.
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GW 5720 fa/fai

Die Niedrigenergiefenster des Unternehmens errei-
chen eine hervorragende Warmeddammung von bis zu
Uw 0,80 W/m2 - und das ganz im Sinne der Nachhal-
tigkeit. Kommt zusétzlich die flichenbiindige Holzoptik
im AuBen- beziehungsweise im Innen- und AuRenbe-
reich zum Einsatz, entspricht das Fenster auch sehr ho-
hen Anspriichen in puncto Design und Asthetik.

Auswabhl an Schiebetiiren aus Holz

Zusdtzlich zu seinen Holzfenstern und -haustiiren, die
auch mit Aluminiumschale angeboten werden, stellt
German Windows unter der Bezeichnung ,,GW Serie”
Schiebetiiren verschiedener Systemarten aus Holz her.
Neben Hebeschiebe-Tiiren sind auch Faltschiebe-Tiiren
sowie Parallelschiebekipp-Tiiren erhdltlich.

GW Serie fs

Faltschiebe-Tiiren 6ffnen Raume auf eine elegante und
effiziente Art. Ob als Zugang zu Terrassen, Wintergdar-
ten, Konferenz- oder Geschaftsraumen - im Handum-
drehen lassen sich die Elemente platzsparend falten
und zur Seite schieben. Ein integrierter Drehkipp-Fliigel
dient als Balkon- oder Terrassentdr fiir den tdglichen
Gebrauch. Dank der bodenbiindigen Variante ist sogar
barrierefreies Wohnen moglich.

GW Serie psk

Die platzsparenden Parallelschiebekipp-Tiiren und
-Fenster lassen sich kippen oder einfach und bequem
zur Seite schieben. Dadurch geben sie wertvolle Fliche
frei und lassen den Raum groRer wirken. Mehr Bedien-
komfort und Sicherheit gewdhrleisten die leichtgan-
gige Konstruktion der Parallelschiebekipp-Beschldge
sowie optionale Sicherheitsbauteile. Ein ansprechen-
des, elegantes Design und zahlreiche Gestaltungsmog-
lichkeiten erdffnen ein breites Anwendungsspektrum.

GW Serie hst

Robust und leicht bedienbar: Mit Hebeschiebe-Tiiren
fdllt die Wahl nicht nur auf eine hochwertige Lésung.
Durch die besondere Stabilitdt der Rahmenkonstruk-
tion kénnen auch maximale GréRen realisiert werden.
Zudem ermdoglicht die besonders flache Bodenschwel-
le einen nahezu ebenerdigen Ubergang nach drauRen.
Dabei ldsst sich die Tiir dank ihrer Leichtgangigkeit mit
wenig Kraftaufwand 6ffnen.

Gestaltungsmoglichkeiten

Bei German Windows haben Kunden die Wahl zwischen
verschiedenen Holzarten: Beliebt sind etwa heimische
Holzer wie Kiefer. Wer besonderen Wert auf Langle-
bigkeit legt, trifft mit Eiche die richtige Wahl. Als sehr
robust haben sich auch Fenster aus Ldrche oder dem
tropischen Meranti-Holz erwiesen. Besonders dekora-
tiv sind dagegen Fichte oder Red Grandis. Auf Anfrage
sind zudem Sonderhdlzer méglich. So hat das Unter-
nehmen fiir jeden Anspruch das passende Rohmaterial
im Portfolio. Dariiber hinaus wird die Moglichkeit ge-
boten, Holzmaserungen durch neutrale Lasuren weiter
hervorzuheben. Wer es noch individueller liebt, hat die
Wahl zwischen verschiedenen farbigen Lacken. |

Zum Video:
Holzfenster-Produktion.

Zur Broschiire
Fensterwelt Natura.

GW German Windows Siidlohn GmbH
www.germanwindows.de

III HBI Holz-Bau-Industrie GmbH & Co. KG, 27386 Hemsbiinde

Fldchenbiindige Fenster aus Holz oder Holz/Aluminium

Die HBI Holz-Bau-Industrie GmbH & Co. KG bietet als einer von wenigen Herstellern innen und auBen
flichenbiindige Fenster aus Holz oder Holz/Aluminium an. Trotz ihrer eleganten schlanken Bauweise
erfiillen die Systeme Anspriiche bei Sicherheit und Energieersparnis. Moglich wird das durch eine neuar-
tige Profilkonstruktion, ganz ohne sichtbare Beschlagteile, und gute Materialien. Auch in puncto Vielfalt
begeistern die Holzfenster mit verschiedenen Farbténen und Aufteilungen. So werden die flichenbiindigen

Holzfenster zum Designakzent.

SerienmdRige Sicherungen sorgen bei allen HBI-Fens-
tern im unteren Bereich der Fensterfliigel fiir Sicher-
heit. Optional sind die Fenster bis zum nach Wider-
standsklasse RC 2 gepriiften Sicherheitsfenster nach
DIN EN 1627 aufriistbar. Nur ein Grund, weshalb die
Polizei die Fenster im Herstellerverzeichnis fiir geprif-
te und zertifizierte einbruchhemmende Fenster und
Fassaden empfiehlt.

Fiir die Abwehr ungebetener Gaste sind HBI-Fenster
mit praxiserprobten Markenbeschldgen in hochwerti-
ger Silberglanzoptik ausgestattet. Schon serienmaRig
bieten diese eine Basiseinbruchhemmung und hohen

Aushebelschutz: Umlaufende Pilzbolzenverriegelun-
gen greifen einseitig hinter die StahlschlieRstiicke. Die
untere Ecke der Griffseite ist bereits durch ein serien-
maRiges SicherheitsschlieRstiick gesichert.

Einbruchhemmung serienmaBig

Bei vielen Fenstersystemen von HBI wird die Grundaus-
stattung fiir eine erhohte Basiseinbruchhemmung auf
zwei besonders gesicherte Fensterecken erweitert (Sys-
temsicherheit Plus): In der oberen und unteren Ecke
der Griffseite fassen die umlaufenden Pilzbolzenver-
riegelungen in SicherheitsschlieRstiicke, sonst einseitig

hinter StahlschlieBstiicke. Die umlaufenden Komfort-
pilzbolzen mit integrierter H6henverstellung sorgen
dabei aber nicht nur fiir erhéhte Einbruchhemmung,
sondern auch fiir ein jederzeit optimal eingestelltes,
langlebiges SchlieBsystem. Denn die Pilzbolzen passen
sich automatisch verdnderten Rahmenbedingungen
an, z. B. bei Temperaturschwankungen. Optional ist der
Serienbeschlag bis zum Sicherheitsbeschlag HBI.Relax
2000 aufriistbar.

Fenster aus Holz in drei Bautiefen

Den passenden Rahmen fiir Fenster und Tiiren aus Holz
bilden drei Bautiefen: 68 mm, 80 mm und 92 mm. Die
Holzprofile iberzeugen mit ausgezeichneten Warme-
dammeigenschaften. Mit energiesparenden Fenstern
aus der HBI.Energy-Serie ldsst sich der Uw-Wert bis
auf 0,77 W/m2K steigern. Mit unterschiedlichen Profil-
designs und Bautiefen fiir die AuRenansichten bietet
das Unternehmen Gestaltungsfreiheit fiir Fenster aus
Holz und Holz/Aluminium - so auch mit rustikaler Pro-
filierung oder als Landhausprofil sowie das bewahrte
Denkmalschutzprofil.

Pflegeleichte Aluminium-Vorsatzschalen
Hohe Bestédndigkeit und Pflegeleichtigkeit fiir Holzele-
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Fldchenbiindige Holzfenster von HBI gibt es jetzt auch mit
fldchenbiindiger Aluminium-Vorsatzschale aufen - redu-
Ziertes Design fiir eine zeitlose Fensteroptik.

Abbildungen: HBI.

mente bieten optionale Aluminium-Vorsatzschalen auf
der Witterungsseite. Die Bautiefe der Rahmenprofile
steigt so wahlweise auf 87mm, ggmm oder sogar
131mm. Alle Eckverbindungen der Aluminiumscha-
len sind geschweiflt - so entsteht eine hochwertige,
moderne Optik. Die Innenseite in warmen Holzténen
dagegen wirkt behaglich und kann auf die Innenein-
richtung abgestimmt werden. Die groRziigig hinterlif-
teten Aluminium-Vorsatzschalen werden mit stabilen
Haltern spannungsfrei am Holz befestigt. So kann das
Holz atmen und der Aluminiumrahmen kann sich bei
Temperaturschwankungen davon unabhangig dehnen.

Hebeschiebe-Tiiren in zwei Profilsystemen

Die Hebeschiebe-Tiiren des Unternehmens kombinie-
ren Tageslichtausnutzung, Energieersparnis und eine
elegante Optik im Wunschfarbton. Neben zwei unter-
schiedlichen Profilsystemen (IV 68 und IV 80) stehen
auch drei verschiedene Baureihen zur Auswahl: In der
Baureihe Standard betrdgt die Ansichtsbreite der Rah-
menstiicke 180 mm. Fiir einen noch groReren Glasanteil
wird in der Baureihe Classic der Anteil der Holzrahmen
um 22 Prozent reduziert, sodass die Ansichtsbreite auf
130 mm sinkt. Bei der Baureihe Sky erfolgt die Vergla-
sung des Festteils bis auf die Schwelle. So l3sst sie noch
mehr Tageslicht ins Innere. Die Hebeschiebe-Tiiren ver-
fligen ab einem Fliigelgewicht von 200 kg serienmdRig
liber ein cleveres Komfortgetriebe und minimieren
so den Kraftaufwand beim Bedienen: Die integrierte

Kraftspeichereinheit wird durch das Eigengewicht des
Fliigels beim SchlieBen gespannt und die gespeicherte
Energie wird beim Offnen der Tiir wieder freigegeben.
Mit der optionalen Soft-Close-Funktion werden Schie-
befliigel vor Erreichen der Verschlussposition sicher
und sanft abgebremst und Verletzungsrisiken mini-
miert. Auf Kundenwunsch entwickelt HBI individuelle
Ecklésungen, die absolut dicht schlieBen und die Gren-
zen zwischen drinnen und drauBen nahezu aufldsen.

Spezialist fiir Sonderformen

HBI kann alles bauen, was gezeichnet werden kann -
nahezu jede vorstellbare Form und Offnungsart. Damit
stehen selbst fiir unkonventionelle Gestaltungsideen
die passenden Fenster zur Verfligung. Das Unterneh-
men verbindet die Vorteile der Serienfertigung mit
Individualitdt in der Ausfiihrung und schafft so die
Voraussetzung dafiir, flexibel auf Kundenwiinsche ein-
gehen zu kénnen. Gerade im Sonderbau konnte das
Unternehmen in den vergangenen Jahren seine Stdr-
ken dort ausspielen, wo einzigartige Produktldsungen
gefragt waren.

Bei HBI kommen langjdhrige handwerkliche Tradition
und moderne Produktionsverfahren zusammen: So
gewdhrleistet das Conturex Fenstercenter von Weinig
mit zwei parallel platzierten CNC-Systemen inklusive
Zuschnittanlage eine integrierte Komplettbearbeitung
mit je einer Anlage. Ein innovatives Spindelsystem
sorgt mit seinen parallel arbeitenden Aggregaten an
beiden Portalseiten fiir Flexibilitdit. Ohne Werkzeug-
wechsel kann so eine unbeschrankte Anzahl von Profi-
len in einem Durchgang gefertigt werden. Arbeitsgan-

E

Edle Holzhaustiiren mit beidseitig furnierten Tiirwbldttern
liberzeugen durch hervorragende Wirmeddmm-Eigenschaf-
ten und Oberflidchen mit einzigartiger Maserung.
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ge wie Bohren, Frdsen, Zapfen, Schlitzen, Kontern und
Diibeln kénnen in nur einem Durchlauf an allen Seiten
eines Werkstiicks durchgefiihrt werden.

Sicherheitshaustiiren aus Holz

Fiir energieeffizientes Bauen bietet HBI Holzhaustiiren
in 8o mm Bautiefe. Diese h6here Bautiefe verbessert
nicht nur den Dammwert des Rahmens und des Haus-
tlrfliigels - sie ermoglicht auch den Einbau dickerer
Gldser mit besseren Warmeddmmuwerten. Bereits seri-
enmadRig sind Dreifachverglasungen mit warmem Glas-
randverbund. Unnodtige Warmeverluste werden auch
durch die zusitzliche Uberschlagdichtung vermieden
und Kdlte und Feuchtigkeit zuverldssig abgehalten.
Zwei Dichtebenen gewadhrleisten dauerhafte Dichtheit
und verbessern auch den Schallschutz.

Holzhaustiiren mit furnierten Tiirbldttern
Haustiir-Unikate sind bei HBI auch mit natdirlichen, le-
bendigen Echtholz-Oberflachen erhdltlich. Fiir die cha-
rakteristischen Tirbldtter werden dabei Furniere aus
Eiche oder Larche sorgfdltig ausgewdhlt. Ob klassisch
gemasert oder rustikal mit Asten - die hochwertigen
Furnieroberflichen sind fiihIbar anders. Da der Wuchs
und die Maserung im Holz immer individuell sind, gibt
es kein Furnier ein zweites Mal. So werden Haustiiren
mit furnierten Tirbldttern zu einzigartigen Hausein-
gdngen mit edler Ausstrahlung.

Haustiiren mit Widerstandsklasse RC 3

Alle Haustiiren von HBI sind bereits in der Grundaus-
stattung mit einer hohen Sicherheitstechnik ausge-
ristet: Eine Mehrfachverriegelung mit Schwenkrie-
geln und Rundbolzen aus gehdrtetem Stahl verhindert
im Zusammenspiel mit der massiven SchlieRleiste und
bandseitig angebrachten Aushebelsicherungen zu-
verldssig ein Auseinanderdriicken von Tiirfligel und
Blendrahmen. Auf Wunsch lassen sich die Haustiiren
mit weiteren Sicherheitsstandards ausstatten, wie
z. B. Tlréffnungssperren oder elektromechanischen
Tirschléssern mit externer Zutrittskontrolle per Fin-
gerprint oder Keypad. Mit Holzhaustiiren sind auch
Losungen bis Widerstandsklasse RC 3 moglich. Die RC
3-gepriiften Haustiiren halten auch Einbruchsversu-
chen mit schwerem Werkzeug wie Brecheisen iiber
finf Minuten stand. |

HBI Holz-Bau-Industrie GmbH & Co. KG
info@hbi-fenster.de
www.hbi-fenster.de

[:] Hermann-Bl6sch GmbH, 89269 V6hringen

Spezialist fir Rund- und Sonderformen

Die Hermann-Bl6sch GmbH fertigt alle gdngigen Formate und Sonderformen in Holz und Holz/Alumini-
um. Das Unternehmen bietet CE-gepriifte Ausfiihrungen auch fiir GroRformate und Glasgewichte bis 400
kg bei zugleich leichtgédngiger Bedienung an. Die Sonderfenster sind in allen gdngigen Holzarten und in
den Stdrken IV 67, 78 und 88 erhiltlich sowie in Holz/Aluminium-Ausfertigung. Auf Wunsch stattet das
Unternehmen seine Fenster mit Sicherheitsbeschldgen aus. Zudem ldsst sich eine denkmalschutzgerechte
Ausfiihrung mit angefrastem Wetterschenkel verwirklichen.

Dank jahrzehntelanger Erfahrung verfiigen die Fach-
leute iber Wissen z. B. um Sonderausfiihrungen wie
Eckverglasungen, bodentiefe Verglasungen, Schiebetd-
ren Uiber Eck schlieRend, Pfeiler-Ausklinkungen, Vergla-
sungen von auRen und mehrldufige Anlagen. Techno-

logisch moderne Maschinen und Fertigungsprozesse
ermoglichen eine hohe Effizienz und Qualitét.

Hebeschiebe-Systeme in Rund- und Sonderformen
Hermann-Bldsch bietet eine Vielzahl an Hebeschie-

be-Tiirsystemen an. Sie sind in den Stdrken IV 67, 78
und 88 (in Ausnahmefallen auch in IV 98) und in allen
gangigen Holzarten erhdltlich. Bereits in der Standard-
ausfiihrung erfiillen sie die Voraussetzungen fiir das
Erreichen der Widerstandsklasse RC 2. Zudem liefert
das Unternehmen eine gepriifte Holz/Aluminium-He-
beschiebe-Tiire bis 40 dB SchallddmmmaR bei Einsatz
eines 45 dB Schallschutzglases.

Generell werden die Elemente ohne Glas geliefert. Al-
lerdings werden auf Wunsch Glasleisten ohne sichtbare
Verschraubung geliefert. Das Unternehmen geht auf in-
dividuelle Kundenwiinsche ein und setzt komplizierte
Konstruktionen im Bereich der Hebeschiebe-Tiiren um.
Dabei wird groBen Wert auf eine seriése Beratung gelegt.

Hebeschiebe-Tiirsystem HS 62
Die Holz/Aluminium-Hebeschiebe-Tiir HS 62 ist das
Ergebnis der Weiterentwicklung der schwellenverglas-
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Wendefenster. Abbildung: Hermann-Bldsch.

Das Unternehmen
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Hermann-Bl6sch mit tiber 150-jdhriger Firmengeschichte fertigt als Zulieferbetrieb seit tiber 50 Jahren Sonder-
fenster fiir andere Fensterbauer. Das Unternehmen verfiigt (iber 6.000 m2 Fldche fiir Produktion und Logistik
sowie angrenzendes Verwaltungsgebdude mit Verkehrsanbindung direkt an der A7. Ein hochmoderner Maschi-
nenpark sowie die Handling- und Maschinentechnik sind auf den alltdglichen Umgang mit GroRelementen iiber
10.000 mm Durchmesser ausgelegt. Ein hoher Digitalisierungsgrad und ein ausgepragtes Know-how im Bereich
der EDV ermdglichen es, komplexe GroRprojekte mit neuen Fenstersystemen auch kurzfristig realisieren zu kon-
nen. International renommierte Architekten sowie langjahrige Geschaftspartner im Bereich Fensterbaubetriebe
und Schreinereien kénnen so schnell und umfassend bedient werden.

ten Hebeschiebe-Tiire (Panoramatiire). Hierbei ist es
dem Unternehmen gelungen, die Fliigelfriesbreiten
von 100 bzw. 124 mm auf 62 und 67 mm zu reduzieren.
Dies bedeutet eine starke Verschlankung des Elements,
einhergehend mit einer deutlichen VergréRerung des
Glasanteils.

Holz/Aluminium-Hebeschiebe-Tiire mit Fliigelholz-
starke 78 mm

Ausfiihrung in Schema A

Fliigelfriesbreiten: 62 bzw. 67 mm

bis 300 kg Fliigelgewicht

echte Null-Barriere-Schwelle

gepriiftes System (Schlagregendichtheit 7A, Wider-
stand gegen Windlast bis B4)

statische Verglasung (iber die Glasanlage auf der
Raumseite

kombinierbar mit dem verdeckt liegenden, elektri-
schen Antrieb

Hebeschiebe-Tiiren-Bausatz

Ekito ist die Losung fiir alle Kunden, die Wertschop-
fung in ihrem Unternehmen belassen und dennoch
schnell, unkompliziert und ohne Kalkulationsrisiko
eine Hebeschiebe-Tiire produzieren wollen. Er erganzt
die bekannten vorkonfektionierten Bausdtze der Be-
schlaghersteller um alle erforderlichen Bauteile inkl.
profilierter Holzteile und Aluminiumschalen.

MaRe von 7.500 mm Breite, 2.800 mm Hoéhe und
Fliigelbreite von 2.500 mm sind moglich

alle Holzteile fertig profiliert, ohne Glasleisten
vorbereitet fiir Konter-Diibel-Verbindung

inklusive aller Verbindungselemente

in den Holzstarken 67 und 78 mm, in Fichte oder
Kiefer, Holz oder Holz/Aluminium

» Schemen A, K oder C

inklusive aller Beschlagteile, fertig abgelangt und
kommissioniert

inklusive aller Dichtungen

inklusive aller Aluminiumprofile, gepulvert nach
RAL, fertig abgeldngt, lose, inkl. Eckwinkel und
Drehhalter

Das Unternehmen bietet fiir die BausatzI6sung eine
Lieferung innerhalb von 10 Tagen sowie einen verein-
fachten Bestellprozess. Statt vielen Einzelbestellungen
genligt eine einzige Bestellung fiir Schwelle, Beschlag,
Holz, Aluminiumschale und Dichtungen. Dabei sind alle
Bausatzteile individuell gefertigt und gesamtheitlich
CE-gepriift.

Gewerbliche Kunden erhalten nach erfolgreicher Regis-
trierung im Ekito-Webshop Zugang zu allen konfigurier-
baren Bausdtzen mit Preisangabe, technischer Zeich-
nung, Uw-Wert-Berechnung und CE-Priifung. Uber den
nutzerfreundlichen Konfigurator im Webshop lassen
sich alle Parameter fiir den Bausatz von Standard-Hebe-
schiebe-Tiiren leicht und schnell eingeben. Mehr unter:
www.ekito-bausatz.de

Nach auBen 6ffnende Holz/Aluminium-Tiir

Eine weitere Produktkategorie und Losung bei Flucht-
wegen und offentlichen Bauten ist die nach auRen
offnende Holz/Aluminium-Tiire. Diese Tiire gibt es mit
verschiedenen Panikverriegelungen und unterschiedli-
chen Bodenschwellen. Zudem ist sie ebenfalls in allen
gdngigen Holzarten erhdltlich.

Die Aluminiumschale ist entweder eloxiert oder pul-
verbeschichtet in sdmtlichen RAL-T6nen lieferbar. Sie
werden in gesteckter oder geschweiter Form herge-
stellt. Auch die Aluminiumschalen fiir Rundbogenfens-

ter werden sorgfdltig und mit technischem Know-how
im eigenen Hause gebogen.

Samtliche Elemente aus Aluminium sind auch separat
lieferbar: Der Kunde kann sein Holzfenster selbst her-
stellen, aber die Aluminiumschale von Hermann-Bldsch
beziehen. Dies gilt sowohl fiir runde als auch fiir eckige
Fenster. Zudem liefert das Unternehmen das passende
Fensterblech fiir Rundfenster - in der Standardausfiih-
rung aus 3mm Aluminium, gekantet und halbkreisfor-
mig gebogen.

Rechteckige Schwing- und Wendefenster

Beim rechteckigen Schwingfenster ergibt sich die Mog-
lichkeit, groRe Glasflachen einzusetzen. Produzierbar
sind Gewichte bis 300 kg. Das thermische Prinzip kann
gut ausgenutzt werden: Verbrauchte warme Luft steigt
nach oben und zieht {iber den oberen Fensterspalt ab,
frische und kalte Luft kann (iber den unteren Spalt ein-
strémen.

Das Schwingfenster ist dank motorisch angetriebener
Ausstellscheren und Verriegelungsmotoren in auto-
matisierte Liftungssysteme integrierbar, zudem ist es
gepriift bis Widerstandsklasse RC 2.

SerienmaRig ist eine zweite Dichtung in der Schlagsei-
te vorhanden, zudem ist eine Beschlagmontage unter
der fest eingeleimten Wechselleiste moglich. Auch das
rechteckige Schwingfenster ist in Holz/Aluminium-Aus-
fertigung erhdltlich.

Im gehobenen Gewerbe- und Fassadenbau bietet sich
das innovative Wendefenster an. Dieses schafft groRt-
mogliche Liftungsquerschnitte bei gleichzeitig gerin-
gem Platzbedarf. Mit seinem stehenden Format lassen
sich damit Fliigelgewichte bis zu 175 kg als Holz- oder
Holz/Aluminium-Fenster realisieren. ||

Hermann-Blésch GmbH
info@hermann-bloesch.de
www.hermann-bloesch.de
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[:] hilzinger GmbH, 77731 Willstatt

Varianten fir den Altbau und denkmalgeschiitzte Gebdude

Die hilzinger Unternehmensgruppe produziert und verkauft Fenster und Tiiren aus Kunststoff, Kunststoff/
Aluminium, Holz, Aluminium und Holz/Aluminium sowie Innentiiren aus Holz. Die Holzfenster werden in
den Holzarten Lirche, Eiche, Meranti, Accoya, Fichte und Kiefer gefertigt. Losungen bietet das Unterneh-
men auch, wenn es um den Austausch von Fenstern in Altbau und denkmalgeschiitzten Gebduden geht.
Um die Herstellung von Rund- und Schrigfenstern kiimmert sich der firmeneigene Sonderbau.

Zu den Kunden zdhlen {iberwiegend Fachhandelspart-
ner, Tischlereien und auch die Wohnungswirtschaft.
Die Anlieferung der Elemente erfolgt mit dem eigenen
Fuhrpark. Abgeladen wird per Mitnahmestapler, Kran,
Wechselbriicke oder Abrollcontainer.

Holzfenster Natura

Das Holz-Fenstersystem Natura gibt es in den Bautiefen

78mm und 92mm in verschiedenen Ausfiihrungsva-

rianten:

« Natura Classic mit thermisch getrennter Regen-
schutzschiene

Natura Classic IV 92 mit aufSenseitiger Regenschutzschiene
aus Aluminium. Abbildungen: hilzinger.

Natura Stil mit Regenschutzschiene und Wetter-
schenkel

Natura Denkmal mit Stufenfalz, der hdufig von den
Denkmalschutzbehérden verlangt wird

Natura Altbau mit einer klassisch homogenen Optik
ohne Regenschiene

Ergdnzt werden die Systeme Natura Denkmal und
Natura Altbau durch ein umfangreiches Programm
an Zierprofilen und Kapitellen. Die Fenster verfiigen
iber eine iiberfdlzte Glasleiste und sorgen mit Einsatz
von Glasleistenfiiller fir eine erhdhte Dichtigkeit im
Glasfalzbereich. Spaltbildungen zwischen dem Glasfalz

Holz/Aluminium-Fenster mit biindiger Aluminium-
Aufenschale.
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und der Glasleiste werden effektiv vermieden. Das re-
duziert Kondensat, Schimmelpilzwachstum und Zuger-
scheinungen. Auch die Optik wird durch die tiberfdlzte
Glasleiste positiv beeinflusst. In Verbindung mit den
verbesserten U-Werten des Rahmenprofils sowie dem
Einsatz von Dreifachverglasungen mit Ug-Werten bis
0,6 W/m2K werden aktuelle Anforderungen problem-
los erfiillt. Alle Fenster werden serienmdRig mit einem
thermisch optimierten Randverbund ausgestattet.

Holz/Aluminium-Fenster

Das Fenstersystem Natura gibt es in der Bautiefe IV
78 auch in der Ausfiihrung mit Aluminium-AuRen-
schale. Die Holzoberfliche ist hochwertig lasiert oder
deckend beschichtet. Die auBenseitig angebrachte
Aluminium-Deckschale wird individuell eloxiert oder
seidenmatt bzw. gldnzend pulverbeschichtet nach RAL
und NCS. Die Deckschale wird gesteckt oder mit ver-
schweilten Ecken ausgefiihrt. Sie schiitzt das Holz und
bietet sehr guten Wetterschutz.

Haustiiren aus Holz- und Holz/Aluminium

Auch Haustliren bietet hilzinger aus Holz- und Holz/
Aluminium. Diese werden aus den Holzarten Meranti,
Larche, Eiche sowie Fichte gefertigt. Dabei iiberzeugen
die Tiren durch hohe Stabilitdat, Nachhaltigkeit und
Natirlichkeit. Zur Auswahl stehen Standardmodelle
sowie individuell gestaltete Konstruktionstiiren. Jede
Holzhaustiir wird bereits im Standard mit einer durch-
gehenden SchlieBleiste und moderner Dreifach-Verrie-
gelung ausgeliefert. Sie beinhaltet zwei Schwenkriegel
und mittig einen massiven Querriegel. Optional sind
weitere Funktionen wie Fingerprint, Bluematic oder
Bluemotion moglich.

Beschlag ProTect Titan

Bei allen Holzfenstern kommt der Marken-Komfortbe-
schlag ProTect Titan zum Einsatz. Er verfligt Uiber ver-
schiedene Vorteile: So ist zum Beispiel jeder SchlieR-
zapfen als Pilzkopfzapfen ausgelegt, der sich selbst
justiert. Das Fenster ldsst sich leicht bedienen und
schlieBt sehr komfortabel. Larm, Kdlte und Schlagre-
gen bleiben drauBen. Ein bis zwei SicherheitsschlieR-
teile — je nach Ausfiihrung - sind Standard. Weitere
Sicherheitsstufen bis hin zu RC 2 sind méglich. Alle
beweglichen Teile des Beschlags sind abrieb- und war-
tungsarm aufeinander abgestimmt, Metall gleitet stets
auf glasfaserverstarktem Kunststoff. [ |

hilzinger GmbH Fenster und Tiiren
info@hilzinger.de
www.hilzinger.de

[:] Hohbauer GmbH, 92706 Luhe-Wildenau

Fensterplattform fur hohe Flexibilitat

Seit fast 75 Jahren schafft Hohbauer mit seinen Fenstersystemen die Symbiose aus traditioneller Hand-
werkskunst und aktueller Technik. So steht das Familienunternehmen fiir Top-Qualitit und Tradition im
modernen Fensterbau. Die Leidenschaft fiir das Handwerk spiegelt sich im Portfolio wider - insbesondere
in den innovativen Holz- und Holz/Aluminium-Fenstern. Mit Seamless Join geht der Oberpfalzer Fenster-
hersteller nun noch einen Schritt weiter und schafft eine ganzheitliche Plattform, die maximale Flexibilitat

bei minimalem Planungsaufwand bietet.

Dank Seamless Join lassen sich simtliche Komponen-
ten - einschlieBlich Sonnenschutz, Insektenschutz und
Raffstore — nahtlos ins Fenstersystem integrieren.

Ob Anbau, Einfamilienhaus oder Objektbau - der ein-
mal definierte Anschluss ans Mauerwerk ermoglicht

im weiteren Planungsverlauf vielfdltige Ausfiihrungen
bei gleichbleibender AuRenoptik. Seamless Join passt
sich an alle gangigen Einbausituationen an, sei es Zie-
gelmauerkwerk, Holzstdnder-, Beton-, monolithische
oder hinterliiftete Bauweise. Mit drei Systembautiefen

von 130 mm, 170 mm und 190 mm l&sst es sich selbst in
Wwande mit geringer Stdrke integrieren.

Der geringe Planungsaufwand und die effiziente Um-
setzung reduzieren die Montagezeit erheblich. Nach
der individuellen Konfiguration werden die einzelnen
Komponenten im Werk auf die Fensterplattform auria
Shine montiert und als komplettes Produkt geliefert.

Fenstersysteme auria und auria Shine

Die Holzfenster auria und die Holz/Aluminium-Fens-
ter auria Shine vereinen traditionelles Handwerk und
moderne Technik. Jedes Produkt wird mit hochster
Prazision und Liebe zum Detail im eigenen Werk in Lu-
he-Wildenau von Hand geschliffen und lackiert, was
ihnen eine einzigartige, individuelle Note verleiht. Es
entstehen langlebige Fenster von hdchster Qualitdt.
Das Holz/Aluminium-Fenster auria Shine weist neben
der Standardausstattung einige zusdtzliche Features

79



80

bauelemente-bau.eu

10/24

auria Shine mit Seamless Join ist in den Bautiefen 130 mm,
170 mm und 190 mm verfiigbar. Abbildungen: Héhbauer.

Das Unternehmen
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Hebeschiebe-Tiir auria Shine Sky.

Seit 1950 produziert die Hohbauer GmbH aus Luhe-Wildenau hochwertige Fenster- und Haustiirsysteme aus
Kunststoff, Kunststoff/Aluminium, Holz und Holz/Aluminium. Mit 350 engagierten Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeiter und fast 75 Jahren Erfahrung ist das Unternehmen vom kleinen Zimmereibetrieb zu einem vielseitigen
Hersteller und Lieferanten von Fenstern, Tiiren und Wintergdrten gewachsen. Die ausschlieRliche Produktion
in Deutschland und die langjihrige Erfahrung schaffen hochste Qualitdt und prazise Fertigung, selbst bei
anspruchsvollen Projekten. Ein professionelles Handlerteam und zuverldssige Lieferungen sorgen fiir eine

reibungslose Auftragsabwicklung.

auf: Es bietet beispielsweise eine optionale integrierte
Absturzsicherung und ermdglicht groRe Festverglasun-
gen, die bei Bedarf von auRen verglast werden kénnen.
Das verbesserte Entwdsserungssystem mit Schragfalz
schlieRt das Gewerkeloch durch einen praktischen Eck-
winkel.

Hebeschiebe-Tiir auria Shine Sky
Die Hebeschiebe-Tiir auria Shine Sky beeindruckt durch
schlanke Fliigelprofile und rahmenlose Festverglasung

mit besonders groRen Glasflachen, die in Kombination
mit einer Ganzglasecke den Himmel und die Natur di-
rekt ins Wohnzimmer holen. Zur Standardausriistung
gehoren unter anderem ein biindig anschlieRendes
Trittblech im Schwellenbereich, eine Riegelholz-Ver-
riegelung mit integrierter Spaltliftungsfunktion und
ein verdeckt liegender Tirstopper im eleganten Ku-
bus-Edelstahl-Design. Das eingebaute Komfortgetriebe
mit Kraftspeicher erlaubt Fliigelgewichte bis 400 kg
und sorgt fiir miihelose Bedienung.

Dank ihrer nahezu schwellenlosen Konstruktion ist
die Hebeschiebe-Tir ideal fiir das barrierefreie Bauen.
Sie ist nach ift-Richtlinie BA-01/1 klassifiziert und er-
flllt die Anforderungen der DIN 18040-2. Eine leichte
Uberrollbarkeit und sichere Passierbarkeit ist damit be-
stdtigt. Zusatzlich sind eine magnetische Verschluss-
iberwachung und die Einbruchsicherheitsklasse RC 2
verfligbar. Verschiedene Abdichtbleche unten aufRen
stellen eine ausreichende Fugenbreite fiir die bauseiti-
ge Bodenabdichtung sicher. Die Standardhdhe betragt
55mm. ]

Hohbauer GmbH
info@hoehbauer.de
www.hoehbauer.com

III Huber & Sohn GmbH & Co. KG, 83549 Eiselfing

Nachhaltig bauen mit vielen Gestaltungsmdglichkeiten

Jeder Bauherr und jede Bauherrin will das neue Zuhause nach den eigenen Wiinschen und Bediirfnissen
gestalten. Deshalb bedient die Firma Huber & Sohn ganz unterschiedliche Stilrichtungen - von modern bis
traditionell, von Neubau bis Renovierung. Das breite Sortiment umfasst Fenstersysteme aus Holz, Holz/

Aluminium, Kunststoff und Kunststoff/Aluminium.

Alle Kunden erhalten vorab eine fundierte Beratung
in der Fensterausstellung Bachmehring. Danach wird
jedes einzelne Fenster in der hochmodernen Fertigung
auf MaR produziert und beim Kunden in-time fachmén-
nisch montiert.

Nachhaltigkeit und Vielseitigkeit

Holz hat sich bereits seit Jahrhunderten als langlebiger
und stabiler Fensterstoff bewdhrt, denn der wunderba-
re Naturbaustoff ist gut zu verarbeiten und sorgt fiir ein
gesundes Raumklima. Holzfenster iiberzeugen durch
ihre Wertbestandigkeit und Optik, denn jedes einzelne
Holzstiick ist einzigartig in Farbe und Maserung. Huber
& Sohn verwendet nur PEFC-zertifizierte heimische HoI-
zer aus nachhaltiger Forstwirtschaft wie Fichte, Eiche

oder europdische Ldrche.

Der Kunde kann zwischen verschiedenen Holz-Fenster-
systeme auswdhlen. Das System Select gibt es in den
Bautiefen von 68 mm, 78 mm oder 92 mm. Das Fenster
iberzeugt durch beste Warmedammung (bis U, = 0,74
W/m>2K) und Schallschutz (bis Rw (C,Ctr) = 47 (-1,-4)
dB). Es deckt die Bereiche klassisch und traditionell
ab, wird aber auch vor allem beim modernen Hausbau
eingesetzt.

Denkmalschutz

Der Fenstertausch in denkmalgeschiitzten Gebduden
stellt eine groBe Herausforderung dar, da der bis-
herige Charakter des Gebdudes und die Ansicht von
Rahmen und Fliigeln erhalten bleiben sollen. Gleich-

zeitig sollen die Fenster liber eine moderne Technik in
der Bedienung, Liftung und Sicherheit verfiigen. Das
Holz-Fenstersystem 78/92 ist von Huber & Sohn speziell
fiir den Denkmalschutz entwickelt worden und erfiillt
die aktuellen Anforderungen des Warmeschutzes. Das
Fenster wird in vielen Sonderformen, Wetterschenkel,
verdecktem Beschlag und historischen Profilierungen
ausgefiihrt und ist mehrfach von Denkmalschutzbehor-
den freigegeben worden.

Materialkombination

Aufen robustes Aluminium und innen wohnliches Holz
ist die ideale Kombi fiir witterungsbestandige, langle-
bige Fenster. Beim Holz/Aluminium-System Vario ent-
scheidet der Kunde zwischen Premium und Premium
flichenbiindig. Beide Fenster sind auRen mit flichen-
biindigen Aluminiumschalen versehen. Bei der Aus-
flihrung Premium fldchenbiindig sind die Fliigel noch
zusétzlich innen flachenbiindig.

Huber & Sohn bietet mit der Vario-Linie Holz/Alumini-
um-Fensterprofile, mit denen U-Werte bis 0,69 W/m?K
erzielt und beste Schallschutz-Anforderungen erfiillt
werden kénnen.

Farbvielfalt
Die Holzfenster und Holz/Aluminium-Fenster kénnen
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Holzfenster in Grau - farblich abgestimmt zur Holzfassade. Abbildungen: Huber & Sohn.

ganz nach Kundenwiinschen gestaltet werden. Dabei
gibt es unterschiedliche Varianten der Farbaufbrin-
gung - als Lasur, gedlt, gebiirstet oder als deckende
Farbe. Fiir Metallic-Effekte sorgt die Adler Lasur Carat.
Spezialpigmente sorgen fiir metallisch schimmernde
Farbtdne und erh6hen durch die stirkere Reflexion des
UV-Lichts zudem die Haltbarkeit. Larchenholz kann ge-
olt werden, damit kommt die Nattirlichkeit des Holzes
noch mehr zur Geltung. Fiir den rustikalen Landhausstil
gibt es die Moglichkeit von gebiirsteten Fensterrah-
men. Bei den deckenden Farben kann der Kunde zwi-
schen zehn Standard-Farbtdnen auswahlen, dariiber
hinaus sind Sonderfarben maglich.

Die Aluminiumschalen kdnnen in einer groRen Auswahl
an Standardfarben nach der RAL-Farbpalette, Sonder-
farben, Holzdekoren oder in antiker Optik ausgefiihrt
werden.

GroRformatige Glaselemente

Mit der Hebeschiebe-Tiir, der Faltschiebe-Tiir, der Par-
allelabstellschiebe-Tiir und Fensterelementen in Holz-
und Holz/Aluminium-Ausfiihrung bietet das Unterneh-
men groRformatige Glaselemente.

Das System Vista mit einer groBflichigen Hebeschie-
be-Tiir und einer schlanken Rahmenoptik des Schie-
beflligels sowie mit einer rahmenlosen Festverglasung
kann viele moderne architektonische Wiinsche reali-
sieren. Fiir mehr Komfort werden GfK-Bodenschwellen
eingesetzt, die unter anderem einen hohen Offnungs-
komfort und einen leichten, lautlosen Lauf der Schie-
beelemente und Barrierefreiheit bieten. Ein groRer
Pluspunkt der GfK-Bodenschwellen ist zudem die Iso-
lierung, da Warmebriicken verhindert werden.

Barrierefreiheit und Sicherheit

Die Anforderungen im barrierefreien Bauen mit Null-
schwellen fiir Fenstertiiren sind mittlerweile fester
Programm- und Ausfiihrungsbestandteil. Huber & Sohn
bietet entsprechend den Anforderungen des barriere-
freien Bauens fiir seine Fenstersysteme in Holz, Holz/
Aluminium und Kunststoff gepriifte Nullschwellen an.

Grofiformatige Hebeschiebe-Tiiren in Holz.

10/24 bauelemente-bau.eu

Es werden im Bereich des Einbruchsschutzes kunden-
orientierte Sicherheitspakete in verschiedenen Abstu-
fungen angeboten. Die Fenster des Unternehmens sind
RC 2-gepriift und zertifiziert (nach DIN EN 1627). Das
Unternehmen ist im Verzeichnis Kommission Polizeili-
che Kriminalprdvention als Hersteller fiir gepriifte und
zertifizierte RC 2-Produkte eingetragen.

Fir die zertifizierte Ausfiihrung in RC 3-Sicherheit wird
die Verwendung von Hartholz gefordert und in der
Holzart Eiche ausgefiihrt. Darliber hinaus kénnen die
Fenster mit dem Reed-Kontaktsystem, einem beschla-
gintegriertem Fensterliberwachungssystem und einem
angriffshemmemden Sicherheitsglas mit integrierter
Alarmfunktion ausgestattet werden. |

Mehr zum Fenstersortiment
und zur aktuellen Fensterbro-
schiire.

Huber & Sohn GmbH & Co. KG
info@huber-sohn.de
www.huber-sohn.de

I] Ideal Fensterbau Weinstock GmbH, 54516 Wittlich-Wengerohr

Nachhaltige Holzfenster fir die Zukunft

Das Fenster der Zukunft wird als integraler Bestandteil des gesamten Gebdudes betrachtet, in Wechsel-
wirkung mit der Gebdudehiille, dem Innenraum und der Haustechnik. Neben den klassischen Anforde-

rungen, wie Aussicht, Einbruchsicherheit, Belichtung, Dimmung und Beliiftung, steigen die Erwartungen
kontinuierlich. Angesichts der Klimaerwdarmung und der zunehmenden Ressourcenknappheit gewinnt das
Holzfenster an Bedeutung. Holz- und Holz/Aluminium-Fenster sind ideale Energiesparer. Insbesondere
Fenster mit Dreifachverglasung minimieren Warmeverluste. Die Qualitdt des Fensterrahmens spielt dabei
eine entscheidende Rolle. Dank der hervorragenden Isoliereigenschaften von Holz halten Holzfenster die
Wairme effektiv im Haus.

Weinstock stellt sich auch den steigenden Anforderun-
gen an die optische Vielfalt der Fenster. Das Unterneh-
men bietet eine Holzfarbenpalette mit liber 40 verfiig-
baren Farben. Holzfenster sind in zwei verschiedenen
Starken und drei unterschiedlichen Profilen erhaltlich -
wahlweise mit oder ohne Regenschiene, wodurch sie
sowohl in Alt- als auch Neubauten eingesetzt werden
kdnnen. Auch Holz/Aluminium-Fenster lassen keine
Wiinsche offen. Sie sind in verschiedenen AuBen- und
Innenkonturen verfiigbar und machen das Fenster zu
einem Designobjekt, das die Fassade schmiickt.

Okologie und Qualitit
Das Unternehmen verwendet Holzer aus nachhaltiger
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Herkunft und setzt auf ,gutes Holz“, um diesen wert-
vollen Rohstoff respektvoll zu nutzen.

Als zukunftsorientiertes Unternehmen legt Weinstock
groRen Wert auf Qualitdt. Ein internes Qualitdtsma-
nagement gewdhrleistet nicht nur eine einwandfreie
Verarbeitung, sondern auch die Langlebigkeit der Fens-
ter. Seit 2020 kommen Lackierroboter zum Einsatz. Die-
se vollautomatische Lackieranlage sorgt fiir schnellere
Durchlaufzeiten und eine effiziente Lackierung in kon-
stant hoher Qualitdt. Sie wird bei allen Holzsystemen,
Farben und Holzarten eingesetzt, unabhdngig von der
Offnungsart. Auch im Portfolio sind Farben mit matter
Oberflache (Adler Nativa).

Holz ist ein energiesparender, natirlicher und nach-
wachsender Rohstoff mit vielseitigen Einsatzmdglich-
keiten und hat sich im Fensterbau bewdhrt. Moderne
Holzfenster sind stabile, formbestdndige und langle-
bige Bauelemente mit hervorragenden bauphysika-
lischen Eigenschaften. Die Fenster IV68/IV78 Uber-
zeugen durch ihre moderne, dennoch rustikale Optik
und erfiillen hochste Anforderungen an Warme- und
Schallschutz.

Energieeffizienz mit der Eco-Reihe

Das hochwdrmegeddammte Holz/Aluminium-System
sorgt dank des Thermoblocks aus Extruder-geschaum-
ten Polyschaumstoffs (XPS) fiir energietechnische Spit-
zenwerte — eine Fensterserie flir Energiebewusste.

« erhdltlich in den Fensteroptiken: halbflichenver-
setzt, flichenversetzt und flichenbiindig

die Reihe kann mit Vollholzfenstern kombiniert
werden, da optisch gleich zu den Systemen Idealu/
Plano

folgende Offnungsarten sind méglich: DK, Stulp,
Pfosten, Oberlicht, Nebeneingang

Verglasungen bis 55 mm Dicke mdglich

Service fiir den Fachhandel

Um dem Fachhandel ein verldsslicher Partner zu sein,
bietet das Unternehmen ausgiebige Beratung, flexible
Lésungen fiir alle Anforderungen und Wiinsche und
breitgefdchertes internes Wissen, um alle technischen
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Losungsmaoglichkeiten in Betracht ziehen zu kénnen.
Als Partner unterstiitzt Weinstock nicht nur im Service,
sondern vor allem bei der Realisierung von Ideen.

Weinstock Fachpartner profitieren von der Hand-
ler-Software, die sowohl als Web-Dienst als auch als
Desktop-Client verfiigbar ist. Dariiber hinaus ist die
kontinuierliche Weiterbildung der Handler ein wich-
tiger Baustein der Zusammenarbeit. Neben Monta-
geschulungen stehen umfangreiche Software- und
Innovationsschulungen auf der Agenda. Der eigene

Fuhrpark - bestehend aus acht Sattel- und vier Glieder-
zligen, mit Mitnahmestapler — garantiert eine schnelle
und sichere Lieferung auf Transportgestellen. |

Ideal Fensterbau Weinstock GmbH
info@ideal-fensterbau.de
www.ideal-fensterbau.de

Die Holzfenster bieten sehr gute Ddimmwerte, geringe Leitfdhigkeit sowie erh6hten Einbruchschutz durch ihren soliden Rah-

men. Abbildungen: Ideal Fensterbau Weinstock.

l] Internorm International GmbH, A-4050 Traun

Neues fldchenbindiges Holz/Aluminium-Designfenster

Das HF 520 erweitert das Fenstersortiment im Premiumsegment und ist das erste Holz/Aluminium-Fenster
mit flichenbiindigem Design bei Internorm. Die Entwicklungsspezialisten des Unternehmens beweisen mit
dem Produkt, dass sich das moderne Design mit Fixverglasungsoptik auch in einem Holz/Aluminium-Fens-

ter verwirklichen ldsst.

,Das preisgekronte Designprinzip des KF 520 nun auch
in der Holz/Aluminium-Ausfiihrung auf den Markt zu
bringen war fiir uns der logische nachste Schritt. Der
besonders schlanke Rahmen sorgt fiir ein Maximum
an natiirlichem Licht und erhéht somit den Wohnkom-
fort — gepaart mit der Natiirlichkeit eines Holzfensters.
Das HF 520 ist somit zweifelsfrei das schonste Holz/
Aluminium-Fenster in unserem Sortiment*, fasst Inter-
norm-Eigentlimer Christian Klinger zusammen.

Design trifft Natiirlichkeit

Der Designansatz des Premium-Kunststoff/Alumi-
nium-Fensters KF 520 wird beim HF 520 erstmals in
Holz/Aluminium-Ausfiihrung geboten: Der besonders
schlanke Rahmen erhdht den Glasanteil und bietet
somit groBtmoglichen Lichteinfall. Bei traditionellen
Fenstersystemen ist der Glasfliigel in einem Fliigel-
rahmen eingefasst. Der innovative Glasfliigel des HF
520 hat an der AuBenseite jedoch keinen sichtbaren

Fligelrahmen und bietet somit die Optik einer Fixver-
glasung, die den hochsten Anspriichen an Design und
Architektur gerecht wird.

Auch in Sachen Funktionalitét erfiillt das HF 520 Premi-
umanforderungen: maximalen Schallschutz, optimale
Wadrmeddmmung und hohe Sicherheit. ,Mit dem Fens-
ter HF 520 setzt Internorm einen neuen Standard im
Holz/Aluminium-Segment, der Asthetik, Natiirlichkeit
und Funktionalitat auf hochstem Niveau vereint“, so
Klinger zur Produktinnovation.

Natiirlich, energieeffizient und kombinierbar

Das Holz/Aluminium-Fenster HF 520 strahlt durch
den Naturbaustoff Holz eine natiirliche Warme und
Behaglichkeit aus. Gleichzeitig schiitzt die robuste
Aluminium-AuBenschale vor Witterungseinfliissen
und sichert langlebige Qualitdt sowie einfache Pflege.
Die Internorm-Technologie I-tec Glazing sorgt fiir eine
hervorragende Warmedammung. Individuelle Farben

Das Unternehmen

Internorm ist die groRte Fenstermarke Europas
und Arbeitgeber fiir 2.107 Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter (Vollzeitdquivalent). Mehr als 29 Milli-
onen Fenstereinheiten und Tiiren - zu 100 Prozent
Made in Austria - haben die drei Produktionswerke
Traun, Sarleinsbach und Lannach bisher verlassen.
Zudem wurden bereits rund 9oo.000 Sanierungen
erfolgreich abgewickelt. Gemeinsam mit rund 1.300
Vertriebspartnern in 21 Landern baut das Unterneh-
men seine Marktposition in Europa weiter aus. Zur
Produktpalette gehéren neben den Fenster- und
Tirsystemen auch Sonnen- und Insektenschutz.

und Oberflachen - wie Fichte, Eiche und Larche - bie-
ten zahlreiche Gestaltungsmoglichkeiten. Insgesamt
sind 14 Holz-Farbtone fiir die Innenseite und alle
RAL-Farbtone fiir die auRenliegende Aluminiumschale
wahlbar.

Die Fenster HF 520 und KF 520 zeigen nach auBen ein
einheitliches, modernes Bild. Zugleich ist es moglich,
innen nach individuellem Bedarf Farben, Holzarten und
Griffe zu variieren — somit lassen sich diese beiden Pro-
dukte harmonisch kombinieren.

Innovations- und Designschmiede

Bereits in der Vergangenheit machte der oberdsterrei-
chische Fensterbauer durch revolutiondre Technologi-
en und Leidenschaft fiir neue Produkttrends auf sich
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Neu im Fenstersortiment: Das HF 520 erweitert das Premiumsegment und ist das erste Holz/Aluminium-Fenster mit fldchen-

biindigem Design. Ab 1. Juni bestellbar. Abbildung: Internorm.
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aufmerksam - ob Dreifachverglasung, die Verklebung
des lIsolierglases im Fliigelrahmen, die revolutiondre
Innovationsserie, die unter dem Namen I-tec am Markt
bekannt ist, Premiumprodukte sowie digitale Ser-
vice-Innovationen. |

Internorm International GmbH
office@internorm.com
www.internorm.com

“ JoMii Fenster- und Elementebau GmbH, 54294 Trier-Zewen

Nachhaltiger Holzeinkauf

Die JoMii Fenster- und Elementebau GmbH schenkt beim Holzeinkauf neben einer guten Qualitdt auch dem
Umweltgedanken Beachtung. So ist das verwendete Meranti als Tropenholz immer PEFC-zertifiziert, auch Kie-
fer, Fichte, Eiche und Red Grandis oder Hemlock (auf Anfrage) stammen aus wiederaufforstbarem Bestand.

Die vergangenen Jahre haben gezeigt, wie sehr Abhdn-
gigkeiten von Rohstoffen und Vorlieferanten bestehen.
So hat sich das Unternehmen Jomii, das mittlerweile
seit iiber 60 Jahren am Markt besteht, zum Ziel gesetzt,
Kunden auch in schwierigen Zeiten schnell zu bedie-
nen. Der erweiterte Maschinenpark sowie der Aufbau
des Holzlagers waren dafiir die maRgeblichen und not-
wendigen Schritte.

Mit der Anschaffung einer neuen Conturex hat JoMi
(Josef Miiller) investiert, um die Kapazitdten zu er-
weitern und die Lieferzeiten zu verkiirzen. Mit dieser
CNC-Maschine kdénnen bis zu 50 Fenstereinheiten in IV
68, IV 80 und IV 92 gefertigt werden. Zeitgleich wurde
ein neuer Hobelautomat aus dem Hause Weinig inklu-
sive automatischer Riickfiihrung installiert.

Holz/Aluminium-Fenster

Im Holz/Aluminium-Bereich arbeitet das Unternehmen
seit Jahren mit der Gutmann AG zusammen. Die Syste-
me reichen von Standard flichenversetzt (Mira) tGber
flachenbiindig (Contour) bis hin zu einem System mit
breiter Blendrahmenschale, hinter welcher der Fliigel
dann schlieBt (Integral). Anhand der AuRenoptik ist bei
diesem System nicht erkennbar, ob es sich um ein Dreh-
kipp-Fenster oder um ein Festteil handelt.

Durch den Bau einer neuen Beschichtungsanlage bei
Gutmann und Investitionen bei JoMi konnten die Lie-
ferzeiten verkiirzt werden, sodass diese selbst in der
Hauptsaison meist unter acht Wochen liegen. Bei Stan-
dardfarben matt werden sogar momentan sechs Wochen
realisiert. StandardmaRig werden verschweiBte Alumi-

Segmentbogenfenster Denkmalpflegesystem mit Kdmpferprofil, Wetterschenkel und Schlagleiste mit Kapitellen.

Abbildungen: JoMii.

Holz/Alu-System Contour mit Natureffektlack innen.

niumschalen verwendet ebenso wie Werkzeuge mit
Doppelfalz, die es ermdglichen, im Standard schon min-
destens drei Dichtungen auszufiihren. Das Systemhaus
Gutmann und somit JoMii haben den Vorteil, durch ak-
tuelle Priifungen den Kunden stets Nachweise iber den
Warme- sowie den Einbruchschutz liefern zu kénnen.

Gestaltungsvarianten

Die Innenprofilierung reicht von klassisch schrdg bis
zu kubistisch eckig. Samtliche Holz- und Holz/Alumini-
um-Systeme kénnen mit Holzlasur in RAL-Farben oder
innen in Natureffektlacken (dhnlich gedlten Oberflachen)
geliefert werden. Eine Besonderheit dabei sind Farben,
die Metallic-Effekte beinhalten und somit auch fiir mo-
derne Neubauten in Frage kommen. Die Aluminiumscha-
len auBen sind sowohl mit Eloxal, RAL (Matt und Fein-
struktur), Metallic als auch in Holzfarbténen erhéltlich.l

JoMii Fenster- und Elementebau GmbH
info@jomue.de
www.jomue.de
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m Kneer-Siidfenster - Kneer GmbH, 72589 Westerheim

Gesteigerte Qualitdt, Nachhaltigkeit und kirzere Fertigungszeiten

Ab sofort sind bei Kneer-Siidfenster auch die Aluminiumprofile fiir Holz/Aluminium-Fenster und -Haus-
tiiren aus eigener Hand. Das Unternehmen hat im Mai 2024 am Standort Siroki Brijeg in Bosnien-Her-
zegowina ein neues, gemeinsam mit der Soldo Group betriebenes Aluminium-Presswerk eréffnet. Diese
Investition ist ein Meilenstein fiir das Familienunternehmen mit 92-jdhriger Geschichte, das Florian Kneer

in der dritten Generation fiihrt.

Durch den direkten Zugang zur Aluminiumverarbei-
tung in hdchster Prdzision sichert die Kneer-Siidfens-
ter die Lieferfdhigkeit und Termintreue. Der Herstel-
ler kann die Kapazitdten in den deutschen Werken in
Westerheim, Schnelldorf und Massen/Brandenburg
entlasten und wirkt so dem aktuellen Fachkrdfteman-
gel entgegen. Der Standort Siroki Brijeg ist auch unter
Nachhaltigkeitsaspekten sehr gut gewdhlt, denn die
zu verarbeitenden Aluminiumbolzen werden aus dem
20 Kilometer entfernten Mostar bezogen. Die jahrliche
Produktionskapazitdt des modernen Aluminium-Press-
werks betrdgt 12.000 Tonnen.

Nunmehr ist das Unternehmen unabhdngig vom Ein-
fluss der mdchtigen chinesischen Aluminiumindustrie.
Die neu geschaffene Regionalitét reduziert — verglichen
mit der bisherigen Situation - den CO,-FuBabdruck
deutlich. Zumal die Eigenfertigung von Aluminiumpro-
filen technologisch anspruchsvoller ist und besondere
Flexibilitat bietet, um schnell auf neue Marktanforde-
rungen reagieren zu kénnen.

Nachhaltigkeit und Markenversprechen

Fiir Fenster, Hebeschiebe-Tiiren und Haustiiren aus
Holz und Holz/Aluminium bezieht Kneer-Siidfenster
ausschlieBlich PEFC-zertifizierte Holzprodukte aus
6kologisch, 6konomisch und sozial nachhaltiger Wald-
bewirtschaftung. Die Bauelemente werden in 1A-Qua-
litdt mit einer hochleistungsfahigen, vollautomatischen
CNC-Anlage gefertigt — mit hohem Anspruch an Asthe-
tik, Design, Energieeffizienz, Sicherheit und Komfort.
Die Null-Fehler-Strategie ist das permanente Ziel. Das
moderne Bearbeitungszentrum ist hochflexibel und
ermoglicht die uneingeschrankte Form, GroRe und
Vielfalt der Bauelemente. Eine Spezialisierung liegt auf
groRformatigen Fenstern und Pfosten-Riegel-Fassaden
aus Holz und Holz/Aluminium sowie auf Holz-Denkmal-
fenstern und individuellen Haustiiren.

Identitdt

Seit 2023 sind sdmtliche Fenster und Tiiren aus Holz
und Holz/Aluminium mit einem Etikett auf der Rah-
men- bzw. Fliigelinnenseite versehen. Es enthdlt einen
QR-Code und den RFID-Chip, woriiber alle wesentli-
chen Informationen abgerufen werden kénnen, bei-
spielsweise exakte MaRe und eingesetzte Komponen-
ten sowie Bedienungs- und Wartungsanleitungen. Das
erleichtert beispielsweise den Teil- oder Komplettaus-
tausch im Schadensfall.

Innovative Systemlosung und flichenbiindiges
Design

Fiir Hebeschiebe-Tiiren im Holzsystem HF go kommt ab
sofort eine neue Antriebstechnik zum Einsatz, wodurch
sich das Schiebe-Element noch leichtgangiger 6ffnen
und schlieRen ldsst. Bei Fenstern und Hebeschiebe-Tii-
ren mit schlanken, flichenbiindigen Profilen liegen
Fensterrahmen und Fensterfliigel auf einer Ebene, der
einschlagende Fliigel sorgt fiir eine moderne, kantige
Optik mit umlaufender Schattenfuge. Verdeckt liegen-
de Beschldge unterstreichen die reduzierte Ansicht -
sichtbar ist einzig der Fenstergriff.

Im System AHF 95 EF schlieRt das Fenster innen mit
flichenbiindiger Optik ab, im System AHF 105 EF S

Modern ist es sowohl auRen als auch innen in flichen-
biindigem Design erhdltlich. Fiir beide Varianten bietet
Kneer-Siidfenster eine groBe Auswahl an Holzarten
an. Die Aluminiumschale mit hochwertiger Feinstruk-
tur-Oberfliche verbindet Witterungsschutz und mo-
dernes Design. Fiir ein stimmiges Fassadenbild lassen
sich der passende Farbton aus der gesamten RAL-Farb-
palette sowie zusdtzlich zahlreiche Effektfarbténe
auswdhlen. Kombinierbar sind die Fenster mit Hebe-
schiebe-Tiiren, Festverglasungen und Haustiiren in fld-
chenbiindigem Design.

System fiir groBe Glasflichen

Die AHF 115 Sky Festverglasung wird in Holz/Aluminium
in groRen Formaten individuell gefertigt - ideal fiir Pa-
noramafenster. Diese sind eine interessante Alternative
fir Endkunden, die eine Fassadengestaltung mit viel
Glas wiinschen, jedoch eine preisgiinstigere Variante
im Vergleich zu einer kompletten Glasfassade suchen.
Der groRe Vorteil ist, dass die Festverglasungen bei
der Montage von aulRen in die Fassade eingesetzt wer-
den kénnen. Die groBen und schweren Scheiben lassen
sich komfortabel mit Hilfe eines kleinen Krans genau
an die richtige Stelle transportieren und anschlieBend
sicher montieren. Das Unternehmen steht dabei den
Fensterfachbetrieben in Sachen Transport und Einbau
beratend zur Seite.

Bei der Hebeschiebe-Tlir HST 115 Sky Plus geht die Fest-
verglasung nahtlos in die Schwelle {iber. Die Variante
Sky Axxent bietet neben der rahmenlosen Verglasung
bis in die Schwelle absolute Barrierefreiheit dank Null-
barriere-Schwelle. Die Hebeschiebe-Tiiren kénnen
mit motorischem Antrieb zur Einbindung in Smartho-
me-Systeme vorbereitet werden.

Pfosten-Riegel-Fassaden mit System und Service
Auch Pfosten-Riegel-Fassaden fertigt Kneer-Siidfens-
ter passend zu den Fenstern in einem durchgédngigen
System in Holz/Aluminium. In den Systemen AHF 95
und AHF 115 sind Fenster, Hebeschiebe-Tiiren und Pfos-
ten-Riegel-Verglasung kombinierbar - fiir maximale
Transparenz. Die Bauelemente werden als vorgefertigte
Bausdtze direkt auf die Baustelle geliefert. Dabei sind
samtliche Einzelteile wie Grundschienen, Verbinder,
Dichtungen etc. soweit wie mdglich vormontiert, ex-
akt beschriftet und in einem Mehrweggestell verpackt.
Als Einspannelemente sind alle Holz-, Holz/Alumini-
um- und Aluminium-Fenster oder -Tlirensysteme von
Kneer-Stdfenster moglich.

Holz/Aluminium-Fenster AHF 105 S Integral

Das Holz/Aluminium-Fenster AHF 105 S Integral ist
ein optisch rahmenloses Fenster in der Kombination
Holz/Aluminium. Es erlaubt eine klare Linienfiihrung
und hohe gestalterische Freiheit - und eroffnet so-
mit neue Perspektiven, moderne Architektur in Szene
zu setzen. Selbst groRe Glasflichen wirken rahmen-
los und entsprechend leicht in der Fassade. Bei ei-
ner schmalen Ansichtsbreite von Rahmen und Fliigel
von 110 mm ist das Holz/Aluminium-Fenster duRerst
filigran, auf der Innenseite wird es flichenbiindig ein-
gebaut. Auch verdeckt liegende Beschldge sind Teil
des Designkonzepts.
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Das Unternehmen

Als Vollsortimenter produziert Kneer-Siidfenster
hochwertige Bauelemente in allen Werkstoffen:
Holz, Holz/Aluminium, Aluminium, Kunststoff/
Aluminium und Kunststoff. Das Unternehmen ist
selbst Systemgeber, d.h. Form, GroRe und Vielfalt
bleiben in eigener Hand, auf neue Marktanforde-
rungen kann der Hersteller schnell reagieren. Das
Familienunternehmen in der dritten Generation
beschiftigt in drei deutschen Werken mehr als
800 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter und fertigt
jahrlich 400.000 Fenster und 8.000 Haustiiren. Im
Aluminium-Presswerk in Siroki Brijeg sind 8o Mit-
arbeiterinnen und Mitarbeiter beschaftigt.

Optisch rahmenlose Ansichten bietet das Holz/Alumi-
nium-Fenster AHF 105 S Integral. Bei diesem durchweg
puristischen System ldsst sich der Blendrahmen komplett
liberddmmen, sodass fast nur noch Glas in der Fassade
sichtbar ist. Abbildungen: Kneer-Siidfenster.

Holz/Aluminium-Fenster AHF 105 S Modern

Das AHF 105 S Modern kennzeichnet ein elegantes Rah-
menprofil mit flichenbiindiger Optik sowie gerader und
kantiger Innenansicht. Das Design entspricht der Au-
Renkontur und erfiillt den Anspruch von Architekten,
die eine puristische Linie realisieren wollen.

Sowohl in der Integral- als auch in der Modern-Variante
sind bei Dreifachverglasung die inneren und duReren
Gldser mit einer Warmefunktionsschicht versehen.
In der Ausfiihrung mit Holzart Fichte und einer Ver-
glasung U, = 0,5 mit Warmer Kante erzielen sie einen
UW-Wert von bis zu 0,76 W/m2K - und damit Passi-
vhaus-Niveau.

Holz- und Holz/Aluminium-Haustiiren

Die Verbundkonstruktion Holz/Aluminium bietet
Mehrwert und Witterungsschutz bei sehr geringem
Pflegeaufwand. Die pulverbeschichtete, verschweite
Aluminiumschale ist in hohem MaRe kratzbestandig,
abriebfest sowie korrosionsresistent. Fiir die Innensei-
te sind 11 Holzarten mdglich - neben den Klassikern
Kiefer, Meranti, Fichte, (Gebirgs-)Larche auch edle wie
Eiche, Kirschbaum, Teak, Erle, Ahorn und Nussbaum -
sowie viele Farbvarianten. Die Farbkarte fiir Holz/
Aluminium-Haustiiren enthdlt insgesamt 30 Farbtone.
Ein arbeitsintensiver Vier-Schicht-Farbaufbau sorgt fiir
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Fiir das grof3e Portfolio an Holz- und Holz/Alumini-
um-Haustiiren bietet das Unternehmen smarte Zutrittslo-
sungen an, die komfortabel per App bedient werden und
damit eine Alternative zu Codetastatur und Fingerscan sind.

eine hervorragende Struktur und erweist sich als ideale
Oberflichenveredelung mit langer Lebensdauer.
Weitere Haustlirmodelle fertigt Kneer-Siidfenster mit
Oberfldchen aus Altholz, Fasseiche, Keramik/Stahl,
Keramik/Stein und gebiirstetem Aluminium in zahlrei-
chen RAL-Farben. Ob klassisch oder ausgefallen: Von
Hand geschmiedete Tiirgriffe in zeitlosem Design har-
monieren mit den markanten Oberflichen. Sie werden
mit moderner Haustiirtechnik mit einem hohen Sicher-
heitsstandard ausgestattet — bis hin zu intelligenten
Zutrittssystemen - und bieten im Standard den Ein-
bruchschutz der Widerstandsklasse RC 2, auf Wunsch
auch RC 3.

Smarter Sichtschutz

In Kombination mit der Haustiir bietet das Unterneh-
men zusdtzlich den integrierten Sichtschutz in Seiten-
teilen und Oberlichtern an. Hierbei schaltet das Glas
sekundenschnell von transparent auf blickdicht um,
komplett oder in Segmenten. Die Technologie verleiht
dem Glas ganz nebenbei hohe Schallschutz-Eigenschaf-
ten. Bedient wird die neuartige Privatsphdrenfunktion
manuell Giber den Wandschalter, per Smartphone-App
oder ist automatisiert in der Gebdudeleittechnik.

Holzfenster HF 82 Effizient

Holzfenster sind nach wie vor beliebt in vielen Regi-
onen und passend zum Stil eines Hauses. Das HF 82
Effizient bietet einen UW-Wert bis zu 0,76 W/m?K und
damit - bereits als Einstiegsmodell - einen sehr gu-
ten Warmeschutz. Mit 82mm Bautiefe ist das preis-
lich attraktive Fenster fiir Scheibenstarken bis 46 mm
ausgelegt. Scheiben bis zu einem Ug-Wert von o,5 W/
m2K sind moglich. Eine thermisch getrennte Regen-
schutzschiene samt verdeckt liegenden Endkappen
und zwei umlaufenden Dichtungen gewahrleistet die
beste Abdichtung.

Das HF 82 Effizient erfiillt mit Schallschutz-Werten bis
45 dB und einem hohen Einbruchschutz in Kombinati-
on mit dem sehr guten Warmeschutz alle Anforderun-
gen an ein Premiumprodukt. Schlanke Rahmenprofile
mit 113mm seitlicher Ansichtsbreite und 128 mm im
Stulpbereich unterstreichen die moderne Optik. Fiinf
verschiedene Holzarten in zahlreichen Farbvarianten
stehen zur Wahl.

10/24
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Puristisch-modern und energieeffizient: Die Festverglasung (iber der Hebeschiebe-Tiir sorgt mit grofziigigen Glasfldchen fiir
einen lichtdurchfluteten Innenraum und aufergewéhnliche Perspektiven.

Bei Holz/Aluminium-Fenstern mit fldchenbiindigem Design und verdeckt liegenden Beschldgen liegen Rahmen und Fliigel auf
einer Ebene. Eine transparente, nahezu unsichtbare Lasur betont den natiirlichen Charakter von Holz.
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Holzfenster HF 82

In der Variante HF 82 ist das Holzfenster mit einem
vollkommen verdeckt liegenden Beschlag ausgestattet,
der fiir eine hochwertige Innenoptik sorgt. Uberfilzte
und nicht sichtbar befestigte Glasleisten runden das
hochwertige Design ab.

Holzfenster HF 68

Der Klassiker von Kneer-Siidfenster ist das HF 68, das
sich mit seiner geringen Bautiefe von 68 mm fiir viele
Bauvorhaben eignet, vor allem im Bereich Renovie-
rung. Trotz geringer Bautiefe erfiillt das Fenster die
Warmeschutzanforderungen. AuBerdem sind Rundbé-
gen und Sonderformen machbar.

Holzdenkmalfenster

Kneer-Stdfenster bietet auch ein ausgefeiltes Angebot
fiir den klassischen Denkmalschutzbereich. Die Holz-
denkmalfenster liberzeugen durch schmale Ansichten
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von Fliigel, Stulp- und Kdmpferprofilen und durch die
Ausfiihrung ohne Regenschutzschiene. Giinstiges Ba-
sismodell ist das HF 82 Effizient Stil mit aufgesetztem
Wetterschenkel. Das bewdhrte HDF 68 Stil ist aufgrund
der geringen Bautiefe von 68 mm fiir viele Bauvorha-
ben im Denkmalschutz geeignet.

Holzfenster HF 9o

Das HF 9o Wohlfiihlfenster kann Scheibenstarken bis
s2mm aufnehmen und erzielt mit entsprechender
Verglasung schon in der Standardversion einen Uw-
Wert von 0,79 W/m>K. Dafiir sorgt die Kombination von
hochwdrmedammenden Fensterrahmen, zwei Dich-
tungsebenen sowie Dreifachverglasung.

Fenster, Beschattung, Absturzsicherung

Sonderformen wie Schragfenster fiir die Giebelver-
glasung, Rundfenster, ibergroRe Hebeschiebe-Tiiren
oder raumhohe Fensterelemente erlauben groRt-

maoglichen Gestaltungsspielraum. Fir Sicherheit
sorgen absturzsichernde Verglasungen oder Stahl-
rohrgeldnder, die in das Fenster integriert werden.
Auch Beschattungen wie Raffstoren, Textilscreens
und Rollldden sind auf Wunsch als Ausstattung be-
reits ab Werk in Fenster und Fenstertiiren eingebaut.
Fenster, Beschattung und Absturzsicherung gibt es
aus einer Hand und der Bauherr hat nur einen ein-
zigen Ansprechpartner, der auch die Gewdhrleistung
Gibernimmt. Dariiber hinaus sind die Bauelemente auf
Wunsch ,ready” fiir das Smarthome. ||

Kneer GmbH
info@kneer.de
www.kneer-suedfenster.de

m Kohnlein GmbH, 74597 Stimpfach

Haustiren in verschiedenen Eiche-Oberfldachen

Eiche - ein Material mit hoher Variabilitét, erfreut sich groBer Beliebtheit und liegt im Trend. Die Khnlein
GmbH bietet eine groBe Auswahl verschiedener Eiche-Oberflichen, von schlichter Eiche bis hin zu Balke-
neiche und Wildeiche. Die Oberflichen der Haustiiren kdnnen entweder in lings- oder querlaufender Optik

ausgefiihrt werden.

Eine Haustlr ist eine individuelle Entscheidung fiir
viele Jahre. Sie muss zur Architektur des Hauses und
zum personlichen Geschmack der Bewohner passen.
Die K6hnlein GmbH bietet eine Vielzahl an Oberflachen
in Farblack und Holz. Bei manchen Haustiirmodellen
kdnnen auch verschiedene Farblacke miteinander kom-
biniert werden. Haustiliren mit Seitenteilen oder mit ei-
nem Oberlicht sorgen fiir viel Licht im Eingangsbereich

Haustiir Standard K 100, Wildeiche Lucy geplankt ldngs
furniert gebiirstet, eingelassenes Edelstahl-Sockelblech,
Griffstab rund (6o cm), Edelstahl. Abbildung: Kéhnlein.

und lassen diesen groBer und freundlicher wirken. Um
die Haustiir zudem optisch aufzuwerten, gibt es viele
Designgldser mit unterschiedlichen Motiven und Mus-
tern zur Auswabhl.

Ein einheitlicher, harmonischer Eindruck entsteht
durch moderne Beschldge in hochwertigen Materia-
lien und unterschiedlichen Designs und Formen. Vor
allem die Trendfarbe schwarz ist als Kontrast zu eini-
gen Tirblatt-Oberflichen sehr gefragt. Griffstdbe in
schwarz lassen sich zum Beispiel optimal mit einigen
Holzoberflachen kombinieren. Durch diese individu-
ellen Kombinationsmdglichkeiten wird jede Haustir
einzigartig.

Smarte Tiiren sorgen fiir Sicherheit

Der digitale Tlrspion der K6hnlein GmbH macht per
Kamera und Bildschirm ersichtlich, wer vor der Tir
steht, bevor man die Wohnungseingangstiir 6ffnet.
Von aufen ist keine Lichtquelle bzw. Bewegung in der
Wohnung sichtbar. Der digitale Tiirspion ist sehr kom-
fortabel mit groBem Sichtbereich nach auBen aus ver-
schiedenen Betrachtungswinkeln. Dadurch ist er auch
fiir Kinder und Rollstuhlfahrer gut geeignet.

Die smarten Tiiren lassen sich ,fingerleicht” mit dem
elektronischen biometrischen Fingersensor offnen.
Dieser ist optisch ansprechend in die Tirblattfliche in-
tegriert. Durch die Einzigartigkeit eines Fingerabdrucks
ist eine hohe Falschungssicherheit garantiert.
Fremdeinfluss von aufen ist unmoglich und Bauherren
speichern die berechtigten Personen selbst — Schluss
mit Aussperren, schwerem Schliisselbund oder verges-
senem Zahlencode.

Wunschtiir finden - online

Die digitale Informations- und Beratungsplattform
bietet Hilfestellungen und unterstiitzende Elemente
zur Kundenberatung. Die umfangreiche Tiirengalerie
ist eines der Module. Sie dient als Entscheidungshil-
fe bei der Wahl der richtigen Tiir. Das umfangreiche
Sortiment hdlt Alternativen und Varianten parat, so
kann direkt auf Kundenwiinsche reagiert werden.
AuBRerdem kann iber die Merkfunktion eine eigene

Das Unternehmen

Seit 1932 werden in der familiengefiihrten Kéhnlein
Unternehmensgruppe Echtholztiiren, Zargen und
Sonderelemente individuell in vielfdltigen Oberfla-
chen produziert und veredelt. Die Verbindung tradi-
tioneller Handwerkskunst mit modernen, industri-
ellen Fertigungsverfahren schafft Programmvielfalt
und ein hohes MaR an Qualitdt. Von individuellen,
maRgeschneiderten Tlren mit viel Liebe zum De-
tail Gber ein breites Serienprogramm werden bei
Koéhnlein hochwertige Innentiiren, Haustiiren,
Objekttiiren und Funktionstiiren gefertigt. Das
Unternehmen fertigt ausschlieRlich in Deutschland
und Osterreich an sechs Produktionsstandorten.
Als Komplettanbieter hdlt der Tiirenhersteller ein
schlagkraftiges und sofort lieferbares Lagerpro-
gramm an Tiren- und Zargenausfiihrungen, Ganz-
glastiiren, Wohnungseingangstiiren (WE) sowie
passendes Markenzubehdr bereit.

Tiren-Playlist erstellt werden, die in der Ausstellung
oder auf dem Messestand iiber eine Bildschirmpra-
sentation abgespielt werden kann. Zusatzlich ist es
moglich, die Merkliste tiber einen Code direkt an den
Kunden oder die Kundin weiterzuleiten. Die Plattform
bietet zudem animierte Visualisierungen. Online
werden noch viele andere Ubersichten, z. B. die Pro-
duktvorteile oder komplexe Technik und Bauformen,
einfach erklart sowie ein umfangreiches Sortiment,
zahlreiche technische Informationen mit vielen Ani-
mationen und aktuellen News zum Innentiren-, Ob-
jekttiiren- und Haustiirenprogramm geboten. Mehr
unter: www.koehnlein-tueren.de |

Kohnlein GmbH
info@koehnlein-tueren.de
www.koehnlein-tueren.de
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m Kowa Holzbearbeitung GmbH, 49424 Goldenstedt

Optimierte Produktion und erweiterter Service

Die Kowa Holzbearbeitung GmbH, Hersteller hochwertiger individueller Haustiiren und Fenster aus Holz
und Holz/Aluminium, hat auch im laufenden Geschiftsjahr umfangreiche UmbaumaBnahmen und Investi-
tionen getdtigt. Diese strategischen MaBnahmen zielen darauf ab, die Produktqualitdt, den Service und die

Liefertreue stetig zu verbessern.

Im kommenden Jahr begeht das Unternehmen sein
75-jdhriges Firmenjubildum. Mit Florian Kowalski, dem
Geschaftsfiihrer und Vertreter der dritten Generation
des Familienunternehmens setzt Kowa weiterhin auf
Innovation, Qualitdt und Kundenzufriedenheit.

Modernisierte Werksausstellung

Die umfassende Renovierung der Werksausstellung
steht kurz vor dem Abschluss. In einem modernen
Ambiente prdsentieren sich zukiinftig zeitgemadRe
Fenster- und Haustiiren-Exponate. Die Raumlichkeit
bietet multifunktionale Nutzungsmoglichkeiten als
Schulungs- und Beratungszentrum und beinhaltet inte-
grierte Funktions- und Verweilbereiche, die sowohl von
Mitarbeitern als auch von Gdsten genutzt werden kon-
nen. Mehr als 20 Exponate zeigen ein breites Spektrum
an konstruktiven und technischen Ausstattungen und
Designs, erganzt durch Handmuster, Querschnitte und
Oberflachenbeispiele. Umfassende Informationen rund
um das Thema Holz - das Herzstiick aller Produkte von
Kowa - wie Gewichte, Rohdichte und Eignungen wer-
den mit zahlreichen Anschauungsbeispielen vermittelt.
Einen eigenen Bereich erhdlt auch die Premium-Mar-
ke Fennen, die sich in der Ausstellung mit einem
eigenen Auftritt und zahlreichen Designbeispielen
prdsentiert.

Premium-Marke Fennen by Kowa

Im Jahr 2021 wurde die Marke Fennen als eigenstan-
dige Premium-Marke etabliert, um neue Zielgruppen
zu erschlieBen. Diese Haustiiren zeichnen sich durch
die innovative Konstruktion der schwimmend gela-
gerten Vorhangschale aus. Diese dient nicht nur als
Tragerplatte fiir das AuBendesign, sondern auch als
thermoaktiver Schutzmantel der eigentlichen Haustir.
Mit Fennen wird der hohe Individualisierungsgrad des
Kowa-Programms neu interpretiert.

Ein weiteres spezielles Merkmal der Marke Fennen ist
die Verwendung authentischer, natiirlicher und massi-
ver Materialien, die sich im Laufe der Zeit verdndern
diirfen. Dieses Konzept greift die Idee des Wabi Sabi
auf, bei der die Schonheit in der Einfachheit liegt und
durch die Zeichen des Lebens noch verstdrkt wird. Da-
durch entstehen Haustiiren, die von Anfang an Unikate
sind und im Laufe der Zeit noch mehr Charakter und
Einzigartigkeit erhalten. Kundenideen werden gerne
aufgegriffen und bereichern die Fennen-Welt zusdtz-
lich.

Die Flexibilitdt dieser Haustiren ist ein zentrales Ver-
kaufsargument. Das Design der Front kann unkompli-
ziert und ohne Larm oder Schmutz gewechselt werden.
Die Haustiir wird zur einmaligen Anschaffung, zu einer
langfristigen Investition. Fennen-Designtiiren sprechen
besonders Menschen an, die ihrem Eigenheim einen
einzigartigen, individuellen Akzent verleihen mochten.

Zum Video Fennen Design-

wechsel.

Fir Fennen-Fachpartner wurde ein abgestimmtes Mar-
keting-Paket zusammengestellt. Dieses beinhaltet die
Aufnahme in eine Online-Handlersuche, den Zugriff
auf professionell erstellte Feeds, Stories und Reels fiir
Social Media Profile sowie Bilddaten, Texte und Video-
material zur freien Verwendung. Dariiber hinaus gibt
es exklusive hochwertige Bemusterungskoffer und Auf-
steller fiir den Point of Sale. Hochwertige Broschiiren
sowie ein Template zur Integration einer Landingpage
mit den eigenen Firmendaten in den eigenen Internet-
auftritt runden das Paket ab.

Service fiir Handelspartner

Fachpartner haben Zugriff auf umfassenden Service.
Zwei professionelle Markenauftritte mit jeweils einem
eigenen geschiitzten Bereich fiir Fachpartner bieten
schnellen und unkomplizierten Zugriff auf technische
Arbeitsdaten und Preisunterlagen.

Steigende Besuchsfrequenzen verzeichnet die On-
line-Haustiirengalerie, die sich aus einer stetig wach-
senden Anzahl von Fotos aus der Fertigung zusam-
menstellt und sich intuitiver Filterwerkzeuge bedient.
Echte Fotos vermitteln einen authentischen Eindruck
der Tiren. Die Detailgenauigkeit der Fotos ermoglicht
es, Feinheiten wie Texturen und Oberflichenbeschaf-
fenheiten besser wahrzunehmen. Kunden kdnnen
verschiedene Stile, Designs und Kombinationen durch-
stobern und so neue Ideen und Anregungen fiir ihr ei-
genes Projekt sammeln. Da die Galerie eine Vielzahl an
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Tirmodellen auf einen Blick prdsentiert, ist es schnel-
ler und einfacher, eine Vorauswahl treffen. Dies spart
Zeit im Vergleich zu einem Konfigurator, der Schritt
flr Schritt durch verschiedene Optionen fiihrt und oft
mehrere Ansdtze erfordert. Die Erweiterung der Galerie
mit zusdtzlichen Funktionen wie Upload eines Bildes
des eigenen Hauseinganges und Bestiickung mit Gale-
riemodellen ist in Vorbereitung.

Fachkunden haben die Moglichkeit, die Galerie direkt
mit ihrer eigenen Seite zu verlinken und von den Vor-
teilen dieses Features zu profitieren. Eine vorgefertigte
Schaltflache steht zur Verfiigung.

| |
m  Zur Online-Haustiirengalerie.

Investitionen in Fertigungstechnik

Sowohl im Haustiiren- als auch im Fensterwerk wurden
im laufenden Geschaftsjahr investiert. Durch die Erwei-
terung des Transportsystems im Haustiirenwerk kon-
nen nun FliigelgréRen bis zu 3.000mm im reguldren
Fertigungsprozess realisiert werden. Auch die Montage
verdeckt liegender Bander wird erheblich vereinfacht,
Mitarbeiter werden entlastet, Prozesse optimiert.

Eine weitere CNC wurde fiir die Fertigung von Sonder-
formen in Betrieb genommen. Die Maschine bezieht
ihre Daten automatisch aus dem ERP-System und ar-
beitet autark. Diese Investitionen haben die Lieferzei-
ten sowohl fiir Standard- als auch fiir Sonderformen
erheblich verbessert.

Die neue CNC-gesteuerte Presse in der Fensterfer-
tigung integriert nahtlos samtliche Daten aus dem
ERP-System. Die prdziseren und schnelleren Presser-
gebnisse fiihren zu einer verbesserten Produktquali-

Das Modell Fender zeigt sich immer wieder anders — hier mit verbrannter Shou-Sugi-Ban-Oberfldche und mit naturverwitterter
Eiche und einem Rahmen aus Corten-Stahl, jeweils mit farbig abgestimmtem Stufenglas. Abbildungen: Kowa.
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tdt und tragen zur Optimierung der Ressourcen und
Effizienz bei.

Sortiment Fenster
Das Kowa-Produktsortiment im Holzfensterbereich
bleibt technologisch auf dem neuesten Stand und

Diese Fennen zeigt auch auf der Innenseite die uralte Balke-
neiche mit echten Spuren, die nur die Zeit hinterlassen kann.
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erfillt die vielfdltigen Anforderungen des Marktes.
Samtliche Fenstersysteme sind in drei Bautiefen (68,
80 und 92mm) erhdltlich und bieten wahlweise eine
glatte Kantenausfiihrung oder ein ansprechendes Kon-
turprofil. Die Holzfenster profitieren von zahlreichen
qualitdtssteigernden Schritten: Einzelteilimpragnie-

Individualanfertigungen klassischer Haustiiren oder origi-
nalgetreue Nachbauten historischer Portale sind eine Stdrke
des Herstellers.

rung, Riffelfristechnik, prazise Diibelverbindungen
flr alle Sprossen, spezieller Profilaufbau fiir tiberho-
he Elemente und weitere Details sorgen fiir Qualitt.
Eine feste GroRe im Portfolio ist das elegante Renova
Fenster konzipiert fiir die speziellen Anforderungen des
Denkmalschutzes.

Das Holz/Aluminium-Fensterprogramm ist ebenso
hochwertig und technisch ausgereift. Die Fenstersys-
teme Faktum und Line sind in den Bautiefen 85 und
95 mm sowohl in der Stratos- als auch in der Premi-
um-Variante verfiigbar. Die bewdhrten Holz/Alumini-
um-Systeme Plain, Flat, Easy und Contour sind exklusiv
in der Premium-Variante erhdltlich.
Hebeschiebe-Elemente erfreuen sich nach wie vor
groRRer Beliebtheit und werden als reine Holz- oder als
Holz/Aluminium-Konstruktion in eigener Fertigungs-
straBe und mit sehr hohen Qualitdtsstandards gefer-
tigt. Die View-Variante mit moderner Schwellenvergla-
sung findet im modernen Wohnbau groBen Anklang.

Kowa Holzbearbeitung GmbH
info@kowa.de

www.kowa.de
www.fennen-design.de

m Mahrenholz GmbH & Co. KG, 37688 Beverungen/04749 Jahnatal

Zertifizierte Holzhaustiren fur Fluchtwege

Mahrenholz verfiigt in den Holzsystemen IV68/1V78 — wie auch in den Produktlinien clima P line und syn-
ego line - iiber eine Zertifizierung zur Herstellung von AuBentiiren in Fluchtwegen (EN 179/1125). Fiir Han-

delspartner und Endgebraucher sind die RAL-Giitesicherung sowie die Eigen- und Fremdiiberwachung ein

wichtiger Anhaltspunkt fiir qualitativ hochwertige Produkte. Als Vollsortimenter bietet das Unternehmen

Fenster und Haustiiren aus Holz, Holz/Aluminium, Kunststoff, Kombinationswerkstoff und Aluminium.

Das Unternehmen

Unter der Fiihrung der Mahrenholz Fenster Holding GmbH werden in Beverungen (NRW) und Jahnatal/Ostrau
(Sachsen) in drei modernen Fertigungsstatten RAL-gepriifte Fenster und Haustiiren aus Kunststoff, Holz und
Holz/Aluminium sowie Rollliden hergestellt. Regionale Fachberater betreuen die Handler vor Ort. Ausschlag-
gebend fiir den heutigen Erfolg der Unternehmensgruppe ist neben der strengen Qualitdtsphilosophie die
partnerschaftliche Beziehung zum Handel und Handwerk. Alle Rahmenmaterialien (PVC, Holz, Holz/Aluminium,
Aluminium) aus einer Hand zu bekommen, immer mit gleichen Ansprechpartnern in den Innendiensten zu
kommunizieren wird ebenso geschdtzt wie die piinktliche wdchentliche Anlieferung mit dem eigenen Fuhrpark.
Das Marketingkonzept unterstiitzt die langfristige Partnerschaft mit Fensterprofis, die ihren regionalen Markt

intensiv und eigenstindig bearbeiten.

Alle Holzsysteme wurden generell in der traditionell
flichenversetzten Ansicht konzipiert und sind mit
zwei Dichtungsebenen und einer auf 13mm erwei-
terten Beschlagachse ausgestattet. Zudem sind alle
Holz-Fenstersysteme ansichtsgleich. Damit ist bei
gleichen Ansichten der Einsatz von unterschiedlicher,
auf die jeweiligen Bediirfnisse - wie beispielsweise
Sicherheit oder Schallschutz - angepasster Fensteraus-
stattung moglich. So wird im Erdgeschoss mit einem
IVgo-Fenstersystem ein hoher Sicherheitsanspruch
mittels Verglasungsstérken bis 50 mm umgesetzt, wah-

rend in den anderen Etagen ein investitionssparendes
IV78-Fenstersystem (mit einer Verglasungsmoglichkeit
bis 40 mm) ausreichend bemessen sein kann. Die Fens-
tersysteme im Rahmenmaterial Holz bieten diesen Pro-
duktvorteil durch ihre ,modulare Bauweise"“.

Die traditionell anfdlligen Briistungsfugen sind passé.
Mittels einer Mehrfach-Diibelverbindung mit Klebe-
flachen in Riffeltechnologie werden besonders stabile
und damit witterungsbestindige Fugen im Ubergang
zwischen waagerechten und senkrechten Rahmenhdol-
zern geschaffen. Statt einzelner Glasleisten wird ein

kompletter Glasleistenrahmen, der mit einer Dichtung
den Glasfalz von der Raumluft abschottet, eingesetzt.
Alle Fenstersysteme werden mit dem Beschlagsystem
Roto NX ausgeriistet; weitere Zusatzausstattungen wie
Sicherheits- und Meldesysteme sind werkseitig bei
allen Systemen realisierbar. Weitere Details sind der
nachfolgenden Beschreibung der einzelnen Holz- und
Holz/Aluminium-Fenstersysteme zu entnehmen.

Zur Broschiire Holzfenster.

Zur Broschiire Holzhaustiiren.

Holz-Fenstersystem IV68

Das IV68 Holz-Fenstersystem ist technisch noch immer
auf einem aktuellen Stand. Ein Unterstiick mit verbes-
serter Regenschiene, eine zweite Dichtung am Fligel-
iberschlag sowie die Verglasung mit dem Ug-Wert =
1,1 W/m3K (EN 673) einschlieBlich Warmer Kante ge-
héren genauso zur Grundausstattung wie zwei Sicher-
heitsschlieRteile. Fiir Gebdude in der Denkmalpflege



bb-MARKTUBERSICHT: HOLZ/(ALU)-FENSTER UND -TUREN

wird das System mit einem echten Wetterschenkel als
classic-Ausfiihrung geliefert. Ebenso sind denkmalge-
rechte, schmale Fliigel und Stulpansichten realisierbar.
Als flachenversetzte natura line 1V68 Fenstersysteme
finden diese Fenster besonders in der Sanierung starke
Beachtung.

Holz-Fenstersystem IV78

1V78 Holzfenster haben sich als , Standard” im Markt
etabliert, so das Unternehmen. Eine moderne Konzep-
tion mit schlanken, flichenversetzten Ansichten und
hochstabilen Rahmenverbindungen sowie der Mdog-
lichkeit, Verglasungen mit einer Gesamtstdrke von ma-
ximal 40 mm einzubringen, kennzeichnet die natura
line 1IV78 Elemente. Es stehen verschiedene Ausfiih-
rungsvarianten sowohl mit Regenschiene als auch mit
Wetterschenkel zur Auswahl.

Holz-Fenstersystem IVgo

Die Ausrichtung der Produktlinie natura line IVgo auf
eine zukunftssichere Verbesserung der Warmedurch-
gangswerte der Rahmenkonstruktion mit der Mog-
lichkeit, hochdimmende Dreifach-Isolierverglasun-
gen als Multifunktionsgldser (Warme-, Sicherheits-,
Schallschutz und Einbruchhemmung) bis zu 50mm
Glasstdrke einzusetzen, ist nur ein Aspekt fiir dieses
System. Die umfangreiche Grundausstattung bietet
eine Dreifach-Verglasung mit einem Ug-Wert von 0,6
W/m2K (EN 673) einschlieBlich einer Warmen Kante
und wird durch zwei SicherheitsschlieRstellen erganzt.
Konstruktiver Holzschutz durch eine optimierte Profil-
geometrie sowie innovative Bearbeitungs- und Leim-
techniken sorgen fiir eine lange Lebensdauer dieser
Holzfenster-Generation.

Holz/Aluminium-Fenstersystem IV78

Mahrenholz hat sich bei der Konzeption der Produktli-
nie Holz/Aluminium ganz bewusst fiir ein Rahmenpro-
fil in der Starke 78 mm entschieden. Ebenso wird eine
Marken-Aluminiumschale eingesetzt, die in verschie-
denen Varianten (flichenbiindig oder flichenversetzt/
gesteckt oder geschweiBt) erhdltlich ist. Den Bauherren
wird eine groRe Vielfalt an Standardfarbtdnen geboten,
mit einer Vielzahl von Sonderfarbténen, auch in matt
und Feinstruktur. Viele dieser Farbtdne sind mit einer
Langzeitgarantie gegen , Auskreidungen” ausgestattet.
Ein zukunftssicheres, langlebiges und pflegeleichtes
Holz/Aluminium-Fenstersystem kann mit allen denk-

baren Multifunktionsverglasungen bis zu einer Ge-
samtstdrke von somm angeboten werden, worin ein
wesentlicher Unterschied zu vielen anderen Holz/Alu-
minium-Systemen liegt. In der Basisausstattung wird
eine Verglasung mit dem Ug-Wert 0,6 W/m?K (EN 673)
inklusive Warmer Kante geliefert. Die drei Dichtungs-
ebenen (auBen geschweiBter Dichtungsrahmen) schiit-
zen vor Wind und Wetter und sorgen fiir ein langes
Fensterleben, wahrend auf der Innenseite das Holz fiir
einen wohnlichen und behaglichen Charakter sorgt.
Um diesen besonderen Charakter eines Holzfensters
auf der Raumseite unterstreichen zu kdnnen, hat das
Unternehmen moderne, trendige Lasuren entwickelt.
Helle Holzer mit lasierter Oberfliche stehen in der
Gunst von Architekten und Bauherren ganz oben, wdh-
rend bei dunklen Holzern die Lasur in der Optik wie
gedlt die einmalige Ansicht von Holzfenstern betont.
Die Fichte, die mit ihren ebenmaRigen Strukturen den
besonderen Charme eines Holzfensters hervorhebt, ist
im Holz/Aluminium-Programm weiterhin eine sehr ge-
fragte Holzart.

RC 2/RC 2N-gepriifte Systeme

Mahrenholz bietet seine Holz- und Holz/Alumini-
um-Produktlinien auch in der gepriiften, einbruchhem-
menden RC 2/RC 2N-Ausfiihrung an.

Qualitatskriterien in der Holzauswahl

In der Auswahl der Holzkanteln setzt das Unternehmen
auf eine besonders hochwertige Qualitdt und zuverlds-
sige, langjahrige Vorlieferanten. So werden seit sehr
vielen Jahren z. B. Meranti-Kanteln in der Sortierung
Full Log verwendet. Das Ergebnis ist ein Endprodukt
mit einem {iberzeugenden optischen Gesamteindruck.
Die homogene Holzqualitit in allen Lagen vermeidet
weitgehend die bei Meranti vorkommenden starken
Farbunterschiede in den einzelnen Rahmenteilen.
Mahrenholz achtet bei der Auswahl der Holzarten auf
Nachhaltigkeit und verarbeitet auch PEFC- oder auf Kun-
denwunsch FSC-zertifizierte Holzer in bester Qualitat.
Neben den gebrduchlichen Holzarten Meranti oder
Kiefer werden auch Eiche und Fichte verwendet. Zu-
dem sind Holzarten wie Red Grandis, Oregon Pine, Si-
po-Mahagoni o. . verfiigbar.

Oberflachenbeschichtung im Drei-Schicht-Aufbau
Im Bereich der Oberflaichenbeschichtung setzt Mah-
renholz auf die moderne Drei-Schicht-Technologie, die

Holz/Aluminium-Fenstersystem V78 — fldchenbiindig und fldchenversetzt. Abbildungen: Mahrenholz.
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sich durch eine sehr hohe Qualitit der Holzoberflichen
auszeichnet. Die Grundierung sorgt fiir eine deutlich
bessere Egalisierung bei moglichen Farbunterschieden
im Holz, zudem verbessert der hohere Festkdrperan-
teil den Feuchtigkeitsschutz. Die Grundierung/Impra-
gnierung und die Zwischenbeschichtung werden im
Flutverfahren durchgefiihrt. Die Schlussbeschichtung
schafft eine sehr glatte Oberfliche mit einer ausge-
zeichneten Kratz- und Fleckenunempfindlichkeit und
macht die Holzfenster und -haustiiren dadurch belast-
und haltbarer.

Denkmalschutz

In enger Zusammenarbeit mit den Denkmalschutzbe-
hérden, Architekten und Bauherren wurden in viel-
fdltigen Projekten die Anforderungen in der Nachge-
staltung historischer Fenster erfolgreich umgesetzt.
Das Stilfensterprogramm des Unternehmens gestattet
es, hochwertige Sicherheitstechnik sowie Schall- und
Wwarmeschutzausstattung unter Beibehaltung der typi-
schen, schmalen Ansichtsbreiten anzubieten. Individu-
alitdt, Qualitat, Denkmalschutz und ein marktgerechtes
Preis-Leistungs-Verhdltnis sind dabei oberstes Gebot,
egal, ob es sich um ein Unikat oder groRere Stiickzahlen
handelt.

Haustiirprogramm ligno line

Holz- und Holz/Aluminium-Haustiiren genieRen dank
ihrer hohen Produktqualitdt und ihres ansprechenden
Designs einen hohen Stellenwert. Mahrenholz bietet
Haustiiren in den Bautiefen 68 und 78 mm sowie im
System Holz/Aluminium an. Die Techniker realisieren
immer wieder individuelle Losungen, die neben den Ka-
talogmodellen fiir die Kunden umgesetzt werden. Mit
unzdhligen Ausstattungsmoglichkeiten, Veredelungs-
techniken und Farben lassen sich individuelle Haus-
tiiren realisieren - von einer klassischen Rahmentiir
mit aufwdandig gestalteten Fiillungen bis hin zu einer
modernen Vollblattvariante. Farben wie Eiche antik,
furnierte Oberflachen wie Eiche quer oder Lisenen- und
Schwarzglas-Applikationen werden von Architekten
und Bauherren besonders nachgefragt.

Mahrenholz verfiigt iiber eine Zertifizierung zur Her-
stellung von Holzhaustiiren in Fluchtwegen (IV68 und
IV78). Eine permanente, werkseigene Produktionskon-
trolle, zusdtzliche Priifungen der gefertigten Hausti-
ren sowie die laufende Fremdiiberwachung sichern die
hohe Qualitdt und Funktionsfahigkeit.

Hebeschiebe-Tiiren und PSK-Anlagen

Das Unternehmen bietet fiir alle Produktlinien die
passenden Hebeschiebe-Tiiren und PSK-Anlagen. Die
PSK-Anlagen koénnen auch mit einem Abstellschie-
be-Beschlag (1V68, 1V78, IV9o, IV78 Holz/Aluminium)
ausgestattet werden, der eine effiziente und natiirliche
Grundliiftung ermoglicht. Das Fensterelement bleibt
in dieser 6 mm abgestellten Position weiterhin grund-
gesichert.

Magnet-Nullschwellen/Bodeneinstandsprofile
Aktuell sind Schwellen mit einer H6he von ca. 2 cm
iblich. Haufig werden aber Nullschwellen benétigt
(barrierefreies Bauen). Fiir seine Produktlinien bietet
Mahrenholz Magnet-Nullschwellen als barrierefreie/
barrierereduzierende Komfortoption.

Abgerundet wird das Angebot durch passende und
hochwertige Bodeneinstandsprofile fiir hochste Stand-
festigkeit der Elemente.

Arimeo-Fensterfalzliifter

Der Arimeo-Fensterfalzliifter ist weiterhin Standard im
Liftungsprogramm. Arimeo ermdoglicht eine prdzise
Luftstromregulierung und ist zudem wartungsfrei. Der
Fensterfalzliifter ist in unterschiedlichen Ausfiihrungen
auch fiir Schallschutzfenster lieferbar. In den Farben
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Einblick in die Fertigung: Anpassung der Glasleistenrahmen.

Anthrazit, Lichtgrau, Schwarzbraun, Mahagoni oder als
Sonderfarbe passt er sich dem Element an und ist bei
Bedarf auch nachriistbar.

Rollliden und Raffstoren

Rollladen- und Raffstore-Systeme aus eigener Pro-
duktion (Systeme Elite XT, Expert XT und Protex 2.0)
komplettieren das Fensterprogramm. Alle Arten von
Rollladen-, Raffstore- und Zip-Screen-Elementen sind
lieferbar - hier setzt Mahrenholz neben den Eigenpro-
dukten auch auf namhafte Vorlieferanten.

Smart Home Ready

Seit vielen Jahren liefert Mahrenholz den Somfy RS 100
io als Standard-Funkmotor (fertig konfiguriert) und
ermoglicht so den leichten Einstieg in die Smartho-
me-Welt. Die neue Solar-Version des RS 100 io ldsst u.a.
ein einfaches und zuverldssiges Umriisten bestehender
Rollldden auf Motorantrieb (mit leistungsstarken Ak-
kus, Solarmodulen und einer Gangreserve) zu. Dank des
Funkstandards io-homecontrol kénnen die Produkte
modular mit Sensoren, Steuerungen, Uberwachungen
etc. aus- oder teilweise auch nachgeriistet werden.
Die neue TaHoma Switch stellt hierbei die komfortable
Schnittstelle zur zentralen Bedienung und Vernetzung
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dar. Zu einem attraktiven Preis ist so der Einstieg in die
weite Smarthome-Welt mdglich. Verschiedene Funk-
protokolle und natiirlich auch Sprachassistenten wer-
den unterstiitzt.

[=]
F

Mehr Infos zu Mahrenholz als
Smart-Home-Ready-Partner.

Partnerschaft in der Kundenbeziehung

Als Bindeglied zwischen Endverbrauchern und Produ-
zenten stellt Mahrenholz die autorisierten Fachhdndler
ganz bewusst in den Mittelpunkt und unterstiitzt sie
mit jahrzehntelangem Know-how, einem hohen Quali-

Im Rahmen der Denkmalpflege besteht die verantwortungs-
volle Aufgabe, das optische Erscheinungsbild historischer
Fenster und Haustiiren mit zeitgemdf3er Funktionalitdt und

Technik zu verbinden.

tdtsniveau, ausgesuchten Vorlieferanten, einer eigenen
Logistik mit hoher Liefertreue und einer stetigen Wei-
terentwicklung des Produktsortiments.

Partner-Service

Der standig aktualisierte Energiesparrechner ist auf
der Startseite des Internetauftritts zu erreichen. Wich-
tige Informationen zu Férdermitteln, Argumentations-
hilfen, Anzeigenvorlagen etc. sind im Partnerbereich
abrufbar und sollen die Handler vor Ort unterstiitzen.
In unregelmaBigen Abstanden wird ein E-Mail-Newslet-
ter mit aktuellen Inhalten an Architekten und Héandler
verschickt. Um ein gleichmaRig hohes Qualitdtsniveau
im Handel und in der Montage zu férdern, werden die
Partner regelmdRig geschult und tiber Neuerungen und
Anderungen informiert.

Umweltschutz und Nachhaltigkeit

Das Unternehmen legt seit jeher groRen Wert auf Nach-
haltigkeit. Abfallvermeidung und Ressourcenschonung
in der Produktion, konsequentes Recycling und die Auf-
bereitung von Altelementen sind nur einige Beispiele.
Auch bei der Montage wird auf Nachhaltigkeit und den
Einsatz emissionsarmer Produkte Wert gelegt.

RAL-Giitezeichen

Mahrenholz setzt seit (iber 40 Jahren auf das RAL-Gi-
tezeichen und den guten Ruf deutscher Qualitdtspro-
dukte. Alle Vorprodukte sowie jedes produzierte Teil
durchlaufen zusdtzlich zu den ohnehin vorgeschrie-
benen Giitepriifungen eine extra eingerichtete Quali-
tdts-Zwischen- und Endkontrolle. |

Mahrenholz GmbH & Co. KG
info@mahrenholz.de
www.mahrenholz.de

m Niveau Fenster Westerburg GmbH, 56457 Westerburg

Produkt-Know-how und gelebte Servicekultur

Mit einem anspruchsvollen und breit aufgesteliten System-Portfolio in Holz und Holz/Aluminium bietet die
Niveau Fenster Westerburg GmbH bereits seit 1959 durchdachte Losungen. Das Angebot umfasst verschiede-
ne Fenstersysteme, Hebeschiebe-Systeme, Editions-Haustiiren sowie Pfosten-Riegel-Konstruktionen.

Mit der jlingsten Fenstergeneration RoyalContour® 50.92
bietet das Westerwdlder Unternehmen ein zeitgemaRes
System, das sich hervorragend in moderne Architektur-
konzepte einfiigt: Der Drehkipp-Beschlag ist im geschlos-
senen Zustand komplett verdeckt liegend, der Fliigel auf
der Innenseite flichenbiindig mit dem Rahmen. Auch
auf der AuBenseite verleiht das flichenbiindige, kantige
Aluminiumprofil - wie bei der kompletten RoyalCont-
our®-Serie — dem Fenster eine moderne Optik.

Holz-Fenstersysteme

Mit Bautiefen bis 92 mm, allen géngigen Funktionsva-
rianten und abgestimmten Hebeschiebe-Systemen bie-
tet Niveau das passende System fiir jedes architekto-
nische Konzept, darunter auch hochwarmeddmmende
und passivhaustaugliche Lésungen.

Holzhaustiiren
Ergdnzend zu jahrlich ausgewdhlten Editionsmodellen

bietet das Unternehmen mit den exklusiven Select Tiir-
modellen in puncto Design und Ausstattung Vielfalt
und Flexibilitdt. Das Grunddesign der Modelle kann in
vielen Details auf den jeweiligen Kundenwunsch abge-
stimmt werden.

Stil- und Denkmalschutzlésungen

Als Spezialist im Bereich der Holzfenster-Fertigung ist
das Unternehmen in der Lage, alle relevanten Kon-
struktionsmerkmale stil- und denkmalgerecht nachzu-
bilden. Auf Grundlage der langjdhrigen Erfahrung im
Bereich der Altbausanierung kann dabei auf einen um-
fangreichen Fundus an historischen Kampferprofilen
zuriickgegriffen werden.

Unterstiitzung fiir Hindler und Kunden

Das Produktportfolio erganzt Niveau mit umfassenden
Serviceleistungen und unterstiitzenden MaRnahmen
flir Handelspartner und Kunden. Eine I6sungsorientier-

RoyalContor® 50.92 —
verdeckt liegender
Beschlag, Rahmen und
Fliigel aufien und innen
fldchenbiindig. Abbil-
dung: Niveau.
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te Unterstiitzung erfahren Fachpartner durch das tech-
nische Biro: Sonderkonstruktionen, Anschlussdetails,
Denkmalschutzprofile u. &. werden mit den Partnern
abgestimmt und mit CAD-Zeichnungen dargestellt.

Haustiir-Konfigurator

Der firmeneigene Online-Konfigurator fiir Holz- und
Holz/Aluminium-Haustiiren ist ein zeitgemaRes Pla-
nungstool - hilfreich fir Endkunden wie Handels-
partner. Mit wenigen Klicks kdnnen Modell, MaR,
Ausfiihrung und Ausstattung konfiguriert werden. Zur
Entscheidungsfindung kann das fertige Modell dann
optional in ein Foto der eigenen Immobilie eingela-
den und begutachtet werden. Entspricht das Ergebnis
den Vorstellungen, kann der Nutzer die Konfiguration
speichern und dem Fachhandelspartner vor Ort zur An-
gebotserstellung zukommen lassen. Alternativ kann die
Angebotsanfrage auch iiber Niveau erfolgen. Dazu wird
die Wunschkonfiguration an einen regionalen Partner
in der Ndhe des Kunden weitergeleitet, der dann Kon-
takt zum Interessenten aufnimmt.

Schon bald ist es fiir Niveau-Fachpartner moglich, di-
rekt bei der Konfiguration mit den Endkunden einen
Preis fiir die jeweilige Haustiire zu erhalten.

Zum Haustiir-Konfigurator.

Vermittlung an autorisierte Partner

Ob aus der Konfiguration oder ganz allgemein - einge-
hende Anfragen werden gepriift und anschlieRend an
einen Fachpartner in der Ndhe des Kunden weiterge-
leitet. Wird es konkret, unterstiitzt das Unternehmen
seine Partner optional auch bei der Angebotserstellung.

Online-Prasenz und Social Media

Unter www.niveau.de sind Uber einen eigenen Lo-
gin-Bereich fiir autorisierte Fachpartner umfangreiche
technische Systeminformationen und hilfreiche Hin-
weise jederzeit abrufbar. Per Kontaktformular auf der
Webseite konnen Fragen, Anmerkungen oder Anregun-
gen Uibermittelt werden. Das Team bearbeitet und priift
jede Anfrage sorgfiltig.
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Immer auf dem Laufenden bleiben Partner und Kun-
den, indem sie sich mit den Social-Media-Kandlen auf
Facebook und Instagram vernetzen und so direkt mit
Niveau interagieren kdnnen. RegelmadRige Updates in-
formieren (iber Produkte, Veranstaltungen und andere
relevante Informationen. |

Niveau Fenster Westerburg GmbH
kontakt@niveau.de
www.niveau.de

m rekord-fenster+tiiren GmbH & Co. KG, 25578 Dageling

Individuell gestalten mit neuem Holzhaustir-Designer

Der norddeutsche Fenster- und Haustiiren-Hersteller aus Dageling bei Itzehoe prasentiert seinen neuen
Holzhaustiir-Designer, mit dem sich individuelle Haustiiren komplett nach persénlichen Wiinschen gestal-
ten lassen. Mit dem benutzerfreundlichen Online-Tool kénnen Traumhaustiiren in Holz bequem von PC,

Tablet oder Handy aus entworfen werden.

Ob klassisch oder modern - der Holzhaustiir-Designer
bietet unbegrenzte Moglichkeiten, um die personlichen
Vorstellungen zu verwirklichen: Der Kunde kann aus
einer Vielzahl von Modellen, Materialien, Farben oder
Gldsern wahlen, um eine Haustiir zu kreieren, die zu
seinem Zuhause passt. Die intuitive Bedienung des
Haustiir-Designers ermdglicht es, in wenigen Schrit-
ten die Wunschhaustiir zu konfigurieren. Durch einen
Bild-Upload kann der Kunde ein personliches Foto sei-
ner aktuellen Hausfassade hochladen und die erstellte
Holzhaustir dort integrieren.

Der Clou: Mit nur einem Klick kann direkt aus dem Holz-
haustiir-Designer eine Anfrage gestellt werden oder al-
ternativ ein digitaler Referenzcode generiert werden,
der dann den Haustiir-Experten ibermittelt wird. Diese
kénnen auf dieser Grundlage ein personliches Angebot
erstellen. So kann der Designer einen Einstieg in eine
zielfiihrende und personliche Beratung darstellen.

Zum Haustiir-Designer.

Holzhaustiiren in 8o mm Bautiefe

Die Holzhaustiir-Baureihen signum und kontur sind
in einer einheitlichen Bautiefe von 8o mm konstruiert
und bieten ein hohes MaR an Flexibilitdt in der Aus-
stattung. Zudem besitzen sie hervorragende Energie-
effizienzwerte. Die Baureihe signum ist auf Basis eines
Vollkern-Tiirblatts konstruiert. Der in das Tirblatt inte-
grierte umlaufende Stahlrahmen sorgt fiir Form- und

Klimastabilitdt. Temperaturschwankungen von bis zu
55 °C kdnnen ausgeglichen und somit kann der Ver-
zug des Tirblatts wirksam reduziert werden. Auf die
Formstabilitdt des Haustiirblatts von signum-Model-
len gibt das Unternehmen eine Herstellergarantie von
zehn Jahren. Die Baureihe kontur wird in klassischer
Rahmenbauweise gefertigt. Eine stabverleimte Stabili-
sierungs-Mittellage auf der Schlossseite sorgt fiir eine
Formstabilitdt der Rahmenkonstruktion.

Sicherheit

Die Holzhaustiiren bieten wahlweise mit der Sicher-
heitsverriegelung (Standard) und der Tresorverriege-
lung (optional) hohen Einbruchschutz. Die Sicherheits-

Das Unternehmen

Das norddeutsche Unternehmen aus Dégeling bei
Itzehoe fertigt seit 1919 Fenster und Tiiren in klassi-
scher Handwerkskunst und beschdftigt 230 Mitar-
beiterinnen und Mitarbeiter. Die Kunden kommen
aus dem gesamten Bundesgebiet mit Schwerpunkt
in Nord- und Mitteldeutschland. Die Leitidee ,re-
kord — Werte fiir Generationen“ wird von qualifi-
zierten Fachhdndlern und Tischlereibetrieben vor
Ort partnerschaftlich getragen und mit Innovatio-
nen im Bereich Sicherheit, Warmedammung und
Design umgesetzt.

verriegelung ist eine Mehrfachverriegelung mit zwei
zusétzlichen Fallen-Schwenkriegel-Paaren. Durchge-
hende und beschichtete Stahlprofile sorgen fiir zusdtz-
lichen Schutz. Die Schlossseite ist mit durchgehenden,
dickwandigen U-Profilstulpen in Titanoptik (RAL 9007)
an Schloss- und SchlieRleiste ausgestattet.

Die Beschlagausstattung der Tresorverriegelung ist fir
den Einsatz in einer Tir mit Anforderungen an die Wi-
derstandsklasse RC 3 geeignet. Sie ist ein Drei-Fallen-
Schloss wie die Sicherheitsverriegelung, verfiigt jedoch
liber zwei zusdtzliche, massive Doppelbolzen-Paare.

relord @

= kodell

Der neue Holzhaustiir-Designer erdffnet eine Vielzahl von Mdéglichkeiten, die persénliche Holzhaustiir online zu gestalten.

Abbildungen: rekord.
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Die optionalen Keilsperrsicherungen an der Bandseite
erhéhen die Sicherheit der Tiir zusdtzlich.

Drei Holz-Fenstersysteme tigna!

« tigna! classic in 68 mm Bautiefe:

Das Holz-Fenstersystem tigna! classic (IV 68) ist mit
einer zusdtzlichen Dichtung zwischen Rahmen und
Fliigel ausgestattet. Die Anschlagdichtung reduziert
das Eindringen der feuchtwarmen Raumluft in

das Innere der Konstruktion und sorgt dafiir, dass
diese nicht an Beschlagteilen kondensieren kann.
Positiver Nebeneffekt: Schallschutz und Wdrme-
dammung werden ebenfalls verbessert. Bereits mit
einer Standard-Warmeschutzverglasung (Ug-Wert
=1,1 W/m2K), inklusive thermisch verbessertem
Randverbund in Schwarz, wird ein iberzeugender
Energieeffizienzwert erreicht.

tigna! life in 8o mm Bautiefe:

Das tigna! life (IV 80) bietet einen optimierten Auf-
bau und ein hohes MaR an Flexibilitit. Die Beschaf-
fenheit wurde an die strengen Vorgaben von Sanie-
rung oder Neubau angepasst. Ein Beispiel: Durch
die optimierte Bautiefe kénnen Warmeschutzgldser
eingesetzt werden, wodurch sehr gute Energiewer-
te realisiert werden. Das Thema Sicherheit wurde
ebenfalls in der Entwicklung beriicksichtigt. Durch
den Einsatz der hochwertigen rekord-Sicherheits-
verriegelung (nach RC 2) in Kombination mit einem
Sicherheitsglas werden sehr hohe Sicherheitsstan-
dards eingehalten.

tigna! blue in 92 mm Bautiefe:

tigna! blue (IV 92) bietet Warmedammung,
Einbruchschutz und Stabilitdt. Zwei verschiedene
Falzarten auf der Innen- und AuRenseite - Zier- und
Trapezfalz - pragen die Optik des Holzfensters.
Mehrere Pilzzapfen gewdhrleisten eine hohe Ba-
sissicherheit, die sich je nach Bedarf durch weitere
Sicherheitsstufen ausbauen ldsst. Durch die Bau-
tiefe erreicht das Fenster eine hohe Stabilitdt. Die
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hohere Falztiefe ermoglicht Glasstarken bis 52 mm.
Hinzu kommt eine im Standard bereits enthaltene
Dreifach-Verglasung mit thermisch verbessertem
Randverbund in Schwarz. Durch die Kombination
dieser Eigenschaften erreicht tigna! blue einen
Uw-Wert von bis zu 0,76 W/m2K und erfiillt somit
in Sachen Warmedammung und Energieersparnis
hohe Anforderungen. Gefertigt wird tigna! blue

in den Holzarten Eiche, Eukalyptus, Meranti und
Sibirische Ldrche. Auch hinsichtlich Schallschutz
und Einbruchsicherung sind durch entsprechende
Funktionsgldser, eine zweite Dichtung im Fligel-
iberschlag und einbruchhemmende Beschldge ver-
schiedene, bedarfsgerechte Ausfiihrungen maglich.

Denkmalschutz bei Fenster und Haustiiren

Die detailgetreue Rekonstruktion historischer Optik
steht bei Fenstern und Haustiiren fiir den Denkmal-
schutz im Vordergrund. So fertigt das Unternehmen
individuelle Holzelemente, die den Stil des Hauses er-
halten. Eine groRe Vielfalt an Gestaltungselementen fiir
Fenster und Haustiiren ermdglicht die authentische An-
sicht der denkmalgeschiitzten Fassade. Die Stilfenster
bieten zudem ausgezeichnete Warmedammwerte und
funktionelle Ausstattungsmerkmale.

Endbeschichtung fiir langlebigen Schutz

Mit der neuartigen vierten Schutz-Endbeschichtung
protect+ setzt rekord-fenster+tiiren einen neuen Stan-
dard fiir die Langlebigkeit und Widerstandsfdhigkeit
von Holzhaustiiren. Diese Beschichtungstechnologie
bietet einen umfassenden Schutz der Haustiiroberfld-
che.

protect+ wurde speziell entwickelt, um den hohen
Anspriichen des Alltags gerecht zu werden und Holz-
haustiiren zuverldssig vor den vielfdltigen Umweltein-
fliissen zu schiitzen, denen sie ausgesetzt sind. Dank
der fortschrittlichen Technologie ist die Tlr nicht nur
widerstandsfdahiger gegen mechanische Einfllisse wie

Die Endbeschichtung protect+ kann ab sofort fiir jede
Holzhaustiir ausgewdhlt werden und ermdglicht einen noch
besseren Oberfldchenschutz.

StoRe und Kratzer, sondern bietet auch einen wirksa-
men Schutz vor UV-Strahlen, die zu Verfarbungen und
Materialermiidung fiihren kdnnen. Dariiber hinaus ist
die protect+ Endbeschichtung bestdndig gegen eine
Vielzahl von Chemikalien, was die Pflege der Tiiren ver-
einfacht und ihre Lebensdauer erheblich verlingert. ll

rekord-fenster+tiiren GmbH & Co. KG
info@rekord.de
www.rekord.de

E Fenster- und Tirenwerk Schroder, 26835 Hesel

Investitionen in die Fertigung

Um den stetigen Anforderungen am Markt weiterhin gerecht zu bleiben, Abldufe noch effizienter zu
gestalten und die Produktionskapazititen auszuweiten, hat das Fenster- und Tiirenwerk Schroder seit 2022
seine Produktions- und Lagerflichen deutlich erweitert. Die gesamte Kunststoff-Fertigung wurde umstruk-
turiert und zusatzlich wurde in neue, modernere Maschinen investiert, wie z. B. Stahlbearbeitungs- und
Profilbearbeitungszentrum, SchweiB-Putz-Automat und Verglasungsroboter. Fiir die Aluminiumfertigung

wurde eine komplett neue Fertigungslinie errichtet.

Blick auf die Holzproduktion. Abbildung: Schréder.

Das Unternehmen

Bereits seit 75 Jahren kombiniert das Fenster- und
Tirenwerk Schroder handwerkliche Tradition mit
innovativem Denken und moderner Produktion.
Neben Produkten aus Kunststoff und Aluminium
werden in den Heseler Werken bereits in der dritten
Generation auch Produkte aus Holz und Holz/Alu-
minium hergestellt, ausgehend von ausgesuchten
Profil- und Beschlagsystemen namhafter Hersteller
sowie Holzlieferanten. Neben Fenstern und Tiiren
fertigt das Unternehmen auch Wintergarten, Kalt-
ddcher und Fenster- sowie Fassadenkonstruktio-
nen. Weit tiber 9o.000 Fenster- und Tiireneinheiten
verlassen jdhrlich den Standort mit einer mehrere
tausend Quadratmetern groRen Produktionsflache
in Hesel, an dem Uber 140 Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter beschaftigt sind.

Die Diedrich Schroder GmbH setzt auf Qualitdt und Viel-
falt der Produkte, guten Service, kurze Lieferzeiten, die
Anlieferung mit eigenem Lkw (mit Stapler) sowie ein
umfangreiches Kundenschulungsangebot. Der Vertrieb
des mittelstandischen Unternehmens erfolgt (iber ein
Netz mit Fachberatern in allen nérdlichen Bundeslan-
dern sowie Nordrhein-Westfalen und Rheinland-Pfalz.

Holz

Im Produktsortiment Holz finden sich Fenster mit den
Bautiefen 68, 80 und 92 mm. Neben den Fenstersyste-
men werden auch entsprechende Haustiiren gefertigt.
Verschiedene Holzarten, Oberflichen, Verglasungen
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und Farben schaffen vielfdltige Optionen, alles indivi-
duell nach Wunsch zu gestalten.

Qualititsmerkmale

Alle Fenstersysteme aus Holz erfiillen folgende Eigen-
schaften:

« exzellente Warmeddmmung bei allen Bautiefen

< bis zu 52mm Glasstdrken fiir besondere Anspriiche
an Warme- und Schallschutz sowie Einbruchsicher-
heit

sehr gute statische Eigenschaften: halt auch starken
mechanischen Belastungen und ungiinstigen Witte-
rungseinfliissen stand

hervorragender Schallschutz - die Systeme eignen

sich sogar fiir den Einsatz im Flughafenbereich
ausgezeichnete Brandschutzeigenschaften: bei
entsprechendem Fensterglas konnen die Holzfens-
ter bis zu 9o Minuten lang die Feuerausbreitung
verhindern, im Falle eines Brandes setzt Holz keine
Giftstoffe frei

schlanke Designs mit groBer Farbauswahl

lange Lebensdauer durch hochwertige Konstruktio-
nen und eine erstklassige Verarbeitung

Holz/Aluminium-Systeme

Im Produktsortiment Holz/Aluminium finden sich Fens-
ter und Tiren mit den Bautiefen von 68 und 8omm
wieder. Neben den Fenstersystemen werden auch ent-
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sprechende Haustiiren sowie Fassaden gefertigt. Im
Bereich Haustiiren ist Schroder leistungsstark bei aus-
warts 6ffnenden Haustiiren, die abdichtungstechnisch
eine besondere Herausforderung darstellen. Es kdnnen
die Systeme von Batimet und Gutmann angeboten wer-
den. |

Fenster- und Tiirenwerk Diedrich Schréder GmbH
info@schroeder-hesel.de
www.schroeder-hesel.de

B sebnitzer fensterbau GmbH, 01855 Sebnitz

Systeme und Funktionen - individuell kombiniert

Die sebnitzer fensterbau GmbH ist bundesweit tétig als Hersteller von hochwertigen Fenstern, Tiiren und
Fassaden aus den Materialien Kunststoff, Holz und Aluminium. Mit mehr als 30 Jahren Erfahrung bietet das
inhabergefiihrte Familienunternehmen aus dem Herzen des Elbsandsteingebirges umfassende Lésungen

auf hohem technischem Niveau.

sebnitzer mochte tatkrdftig dabei unterstiitzen, die
richtige Kombination fiir das eigene Objekt zu finden
und sieht sich als Ansprechpartner fiir die Planung,
Konzeptionierung, Herstellung und Montage von Holz-
und Holz/Aluminium-Projekten. Es stehen diverse Sys-
teme zur Auswahl: Fenster, Tiiren, Fluchttiiren, Pfos-
ten-Riegel-Fassaden bis hin zum Sonnenschutz. Alles
aus einer Hand - geplant, gefertigt und montiert.

Technische Herausforderungen

Kombinationen aus Sonnen-, Einbruch-, Schall- und
Wadrmeschutz bezeichnet sebnitzer als seine Stdrke.
Das Portfolio reicht von absturzsicheren Verglasungen
im Element oder als Gitter bzw. als vorgesetzte absturz-
sichere Verglasung bis hin zur Montage mit eigener
Technik zur Umsetzung. Zertifizierte Bauleiter unter-

Holz/Aluminium-System IV78HA fldchenversetzt. Abbildun-
gen: sebnitzer.

stlitzen vor Ort in ganz Deutschland. Beratungsgespra-
che erfolgen personlich vor Ort in Sebnitz oder online
unter: www.sebnitzer-fensterbau.de/kontakt

Technologie kombiniert mit Tradition

Um die Produktqualitdt stetig zu steigern, investiert
das Unternehmen auch in der aktuellen Marktsituation
weiter: Im Juli wurde ein neues Zuschnittzentrum sowie
ein neuer Hydro-Hobel der Firma Weinig® angeliefert.
Dieser wurde im August in die Fertigungsprozesse ein-
gebunden. Somit wird die Produktqualitdt, insbesonde-
re die Haptik der Holzoberflachen, deutlich verbessert.
Durch den Einsatz moderner Zuschnittzentren kann
auch die Oko-Bilanz des Unternehmens weiter verbes-
sert werden, denn ein optimierter Zuschnitt bedeutet
in erster Linie weniger Abfall. [ |

Holz/Aluminium-System IV92HA fldchenbiindig.

Mehr zu den Nachhaltigkeits-
initiativen des Unternehmens.

=]
Holz- und Holz/Aluminium-Systeme
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Mehr zu den Holz-Systemen.
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Mehr zu den Holz/Alumini-
® um-Systemen.

sebnitzer fensterbau GmbH
info@sebfb.de
www.sebnitzer-fensterbau.de
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E Sorpetaler Fensterbau GmbH, 59846 Sundern

Vertikalschiebe-Fenster — auch in motorisierter Variante

Mit dem patentierten Vertikalschiebe-Fenster ist Sorpetaler seit Jahrzehnten einer der wenigen Anbieter
von Hochschiebe-Fenstern in Deutschland. Mittlerweile ergdnzen weitere Schiebefenster-vVarianten die
Produktpalette - darunter ein motorisiertes System sowie das Schieb-mich-runter, beim dem sich der

obere Fliigel nach unten schieben ldsst.

Das E-Schiebefenster ist ein motorisiertes Vertikal-
schiebe-Fenster. Mit nur einem Knopfdruck ldsst sich
der Schiebefliigel 6ffnen und schlieBen. Damit wird
die Bedienung erleichtert - z. B. bei sehr groRen Fens-
terfliigeln oder wenn das Fenster schwer zugénglich
ist. Der Anschluss ist einfach; er erfolgt wie bei einem
elektrischen Rollladen. Erhdltlich in allen gangigen
Fenstersystemen des Unternehmens in Holz und Holz/
Aluminium und auf MaR gefertigt, passt es sowohl in
Alt- wie auch Neubauten.

Die Hochschiebe-Fenster hat das familiengefiihrte
Unternehmen zudem durch das Schieb-mich-runter
ergdnzt. Hierbei l3sst sich der obere Fliigel ebenfalls
liber eine seitliche Flihrungsnut nach unten schieben
und kann auf einer Ebene mit dem unteren Fliigel biin-
dig abschlieBen. Das Schieb-mich-runter gibt es derzeit
ausschlieBlich in Holz im 68er-System.

Auch elektrisch erhdltlich: Das E-Schiebefenster 6ffnet und
schlieft auf Knopfdruck. Abbildungen: Sorpetaler.

MaRBgeschneiderte Fenster und Tiiren aus Holz

Mit maRgeschneiderten Fenstern und Tiren, tber 140
Jahren Erfahrung mit dem Werkstoff Holz und hoch-
spezialisierten Fenstertypen bietet der sauerldandische
Holz- und Holz/Aluminium-Fensterhersteller Lésungen
fir komplexe Anforderungen und herausfordernde
Projekte.

Spezialfenster fiir den Denkmalschutz

Fir denkmalgeschiitzte Hauser fertigt das Unterneh-
men neben filigranen Sprossenfenstern oder Rundbo-
genfenstern mit klassischen Profilen auch Schiebefens-
ter und Schwingfenster nach historischen Vorbildern.
Das Walddoérfer-Gymnasium in Hamburg etwa, ein
reformpddagogischer Bau aus den 1920er-Jahren, hat
Sorpetaler bereits mit knapp 70 schlichten Bauhaus-in-

Der historischen Tiir nachempfunden, ldsst diese aufwendig
gearbeitete Rahmentiir das Backsteingebdude in neuem
Glanz erstrahlen.
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spirierten Schiebefenstern ausgestattet. Fiir das Raif-
feisenhaus in Kiel, Baujahr 1953, fertigt der Fenster-
bauer zweifarbige, hochformatige Schwingfenster mit
einer in der Entstehungszeit des Gebdudes (iblichen
Regenschiene ohne Tropfkante.

Besonders das bewdhrte Fenstersystem Reno kommt
fiir Denkmalschutzprojekte zum Einsatz, oft kombiniert
mit der XS-Sprosse mit nur 18 mm Ansichtsbreite. Mit
noch filigraneren Ansichten, der klassischen Kittfalzop-
tik und ohne Schattenfuge greift das neue Gracil weite-
re Elemente urspriinglicher Fenstertechnik auf.

Seit einigen Jahren bietet das Unternehmen zudem die
Aufarbeitung historischer Fenster an. Fiir das Telegra-
phen-Amt und die Alte Post in GieBen, Gebdude aus
den Jahren 1863 bzw. 1927, hat Sorpetaler knapp 8oo
Fliigel aufgearbeitet. Einige der denkmalgeschiitzten
Fenster waren bereits tiber 150 Jahre alt.

Brandschutzelemente in El 30, El 60 und El go

Als Experte fiir Spezialfenster bietet das Unternehmen
auch festverglaste Brandschutzelemente in den Feuer-
schutzklassen El 30, EI 60 und El 9o sowie 6ffenbare
Brandschutzfenster in El 30 mit einem selbstschlie-
RBenden TirschlieRer an. Dieser kann aufliegend oder
verdeckt liegend ausgefiihrt werden, als mechanische
oder elektronische Variante. Die elektronische Variante
ist an den Rauchmelder angeschlossen und schlieBt
selbststdndig, wenn der Rauchmelder ausgeldst wird.
Mit einer Fliigelansichtsbreite von nur 78 mm sind die
Brandschutzfenster sehr filigran. Gekoppelte Brand-
schutzelemente sind ebenfalls méglich.

Variantenreiche Haustiiren

Ein weiteres Augenmerk gilt bei Sorpetaler hochwertigen
Hausttiren aus Holz und Holz/Aluminium. Die Bandbreite
reicht von modernen Ganzblatt-Tiiren mit Eichenfurnier
bis hin zu originalgetreuen Rahmentiiren fiir Altbau-
ten und denkmalgeschiitzte Gebdude. Mit Zierprofilen,
Kassetten oder profilierten Glasleistenrahmen lassen
sich historische Vorbilder aufleben. Alle Haustiiren des
Unternehmens bringen eine hohe Grundsicherheit mit,
die sich durch eine zusétzliche Bandseitensicherung oder
eine integrierte Turspaltsicherung erweitern ldsst. Auch
eine Ausfiihrung in RC 2 ist moglich.

Intelligente Eintrittssysteme per Fingerprint, Keypad
oder Transponder — kombiniert mit einem Automatik-
schloss mit A-Offner oder Motorschloss — gehéren heu-
te genauso zum Leistungsspektrum wie das klassische
Schloss mit Schliissel. |

Sorpetaler Fensterbau GmbH
info@sorpetaler.de
www.sorpetaler.de

E Stockel GmbH, 49626 Vechtel

Vierfach-Oberfldchenbeschichtung fir hohe Lebensdauer

Auf liber 40.000 m2 Produktionsfliche fertigt das Familienunternehmen Stdckel in dritter Generation
Fenster aus Kunststoff, Holz, Holz/Aluminium und Aluminium sowie Isoliergldser. Die Kunststoffprofile fiir
den Fensterbau und Fassadenprofile werden nach eigener PVC-Rezeptur selber extrudiert. Mit Liebe zu
Holz, Tradition und Know-how werden Fenster aus Holz- und Holz/Aluminium produziert.

Versehen mit der Stockel-Vierfach-Oberflaichenbe-
schichtung, stehen alle Holzfenster der Marke Soft-
Line und alle Holzhaustiiren der Marke PrimeDoor seit
Jahren fiir eine hohe Lebensdauer und Funktionalitdt.
Dariiber hinaus ist das Unternehmen im Bauelemente-
markt als Vollsortimenter bekannt.

SoftLine 9.0

Holzfenster von Stockel iberzeugen durch modernes,
zeitloses Design im SoftLine-Charakter. Trotz einer Bau-
tiefe von go mm wirkt die Ansicht schlank und elegant.
Das System ist in zwei Ausfiihrungen erhaltlich:

» SoftLine 9.0 Classic ist die Variante mit Normalfalz

« SoftLine 9.0 Deluxe ist die profilierte Ausfiihrung

Entscheidend sind zudem die inneren Werte des Soft-
Line 9.0: Der Uw-Wert liegt bei bis zu 0,72 W/m?K. Da
das Zusammenspiel aus Rahmen und Scheibe erst den
Warmedibergangskoeffizienten fiir das gesamte Fenster
ergibt, ist eine Dreifachverglasung unumganglich. Die
Drei-Scheiben-Warmeschutzverglasung ist neutral be-
schichtet und hat eine Edelgasfiillung aus Argon. Die
Warme Kante erhdht den Warmeschutz zusdtzlich -
ebenso die zwei umlaufenden Dichtungen, die auch
den Schallschutz erhdhen. Die durchgehende Regen-
schutzschiene unter Rahmen und Setzpfosten sorgt
flir eine gute Wasserabfiihrung und bietet absoluten
Schutz gegen Durchfeuchtung. Die Regenschutzschie-
ne gibt es passend zu vielen Holzténen. Zur Grund-
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Referenzobjekt Denkmalschutz. Abbildungen: Stockel.

ausstattung gehdren zwei Sicherheitszapfen. Je nach
Sicherheitsbeddirfnis kdnnen bis zu 10 iS-Zapfen ange-
bracht werden.

Alternativ steht mit denselben positiven Merkmalen
SoftLine 8.0 mit einer Bautiefe von 78 mm zur Verfii-
gung.

SoftLine Denkmalschutzfenster

Alte Bausubstanz erhalten, historische Ansichten neu
erleben, verbunden mit moderner Fenstertechnolo-
gie — das ist fiir den Vollsortimenter Stockel kein Wi-
derspruch.

Die modernen Holzfenster der Marke SoftLine 9.0
sowie SoftLine 8.0 sind alle auch als Denkmalschutz-
fenster erhdltlich, stilvoll bis ins Detail mit klassischen
Kapitellen und Wasserschenkeln ausgestattet. Mit ei-
nem hohen MaR an Kénnen und Erfahrung meistert das
Unternehmen die oft schwierigen Vorgaben in der Alt-
bausanierung. Die Denkmalschutzfenster erfiillen alle
Anforderungen moderner Warmeschutz- und Schall-
schutztechnik mit viel Liebe zum optischen Detail.

Duoline 9.0

Das Holz/Aluminium-Energiesparfenster in einer Bau-
tiefe von 87 mm besticht durch seine filigrane, schlan-
ke Optik. Hervorzuheben ist hier die geringe Wartung
dank Aluminiumschale, die eine hohe Lebensdauer
ohne Streichen ermdglicht.

Mit einem Uw-Wert von 0,83 W/m3K (bei Verglasung
Ug 0,6) werden auch mit diesem System die Min-
destanforderungen an Warmeschutz iibertroffen. Die

Referenzobjekt Holz/Aluminium.

Dreifach-Verglasung ist wie beim Holz-Fenstersystem
inklusive Warmer Kante, Edelgasfiillung und zwei um-
laufenden Dichtungen.

Die vier optischen Varianten DuoLine 9.0 Classic, Duo-
Line 9.0 Plano, DuoLine 9.0 Design sowie DuoLine 9.0
Integral stehen hier zur Verfiigung. Besonders hervor-
zuheben und neu ist die Ausfiihrung als Integralfenster.

Hohe Qualitdt nach RAL

Als Vollsortimenter fertigt das Unternehmen neben
Holz- und Holz/Aluminium-Fenstern auch Energiespar-
fenster aus Kunststoff und Aluminium sowie Haustiiren
aus Holz, Kunststoff, Aluminium und Holz/Aluminium.
Der Haustiirkatalog umfasst 400 Modelle.
Hochwertige Qualitdt hat seit 67 Jahren Prioritdt.
Dies wird durch das seit vielen Jahren eingefiihrte
1SO:9001-System dokumentiert. Stockel wurde vom
Verband der Fenster- und Fassadenhersteller nach den
neuen RAL-Giite- und Priifbestimmungen fiir Fenster,
Haustiiren, Fassaden, Wintergdrten RAL-GZ 695 ge-
priift. Im Dichtigkeitsbereich nach EN 12208 wurde ein
Wert von bis zu E1200 erreicht und bei der Priifnorm
EN 12207 die Klasse 4. Mit gleicher Urkunde erhielt
das Unternehmen die Zertifizierung des ift Rosenheim
nach EN 14351-1.

Neben den Systempriifungen ist das Unternehmen
auch fiir die Einbruchsicherheit nach RC 2-Sicherheit
gepriift und zertifiziert. Aufgrund der guten Werte wur-
den alle Voraussetzungen fiir das CE-Zeichen erfiillt.
Das RAL-Glitezeichen fiir Dekorprofile ist ebenfalls
vorhanden.
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Umfangreiches Servicepaket

Die Angebotssoftware FIS ermdglicht den Partnern eine
einfache Erstellung von Angeboten, Auftragsbestati-
gungen, Lieferscheinen und Rechnungen durchgangig
fiir das gesamte Stockel-Sortiment. Alle Produkte kon-
nen individuell auf die Kunden angepasst werden.

Ein technisch geschulter AuRendienst und Objektbe-
treuer stehen dem Kunden zur Seite fiir die Abwicklung
komplexerer Bauvorhaben, inklusive Vertragspriifun-
gen und AufmaRhilfe. Technische und verkaufsférdern-
de Unterlagen, Prospekte und diverse Musterkoffer ste-
hen zur Verfligung ebenso wie Musterexponate, Poster
oder Displays etc. fiir Messen oder den kundeneigenen
Schauraum.

AuBerdem bietet das Unternehmen im Rahmen der
Partner-Akademie kontinuierlich die Moglichkeit zur
Fortbildung durch angebotene Seminare sowohl im
technischen Bereich, wie z. B. RAL-Montage- oder
Produktschulungen, als auch im verkaufsférdernden
Bereich.an.

Die Auslieferung aller Elemente erfolgt per eigener
Lkw-Flotte und Fahrern, ausgestattet mit Mitnahmesta-
plern. [ |

Stockel GmbH
info@stoeckel-fenster.de
www.stoeckel-fenster.de

E Stolma GmbH & Co. KG, 42275 Wuppertal

Holz- und Holz/Aluminium-Elemente in Handwerksqualit&t

Als Fachhandelsmarke bietet die Stolma GmbH & Co. KG individuell hergestellte Fenster, Haustiiren und
Beschattungen mit dem passenden Zubehor als Komplettlosung fiir iiber 2.000 Partner aus Fachhandel,
Handwerk und Fensterbau. Uber 20 Jahre Erfahrung aus mehr als 55.000 erfolgreich realisierten Projekten
in vielen europdischen Landern, eine schnelle Lieferung in Deutschland und Europa sowie erstklassige
Zulieferer und Markenkomponenten machen Stolma Fenster und Tiiren zu einem bevorzugten Partner fiir
Losungen aus Holz, Holz/Aluminium, Kunststoff und Aluminium.

Die Holzelemente, gefertigt in Handwerksqualitdt, ver-
einen sehr gute Produkteigenschaften, moderne Optik
und hohe Sicherheit. Bei jedem Holz- und Holz/Alu-
minium-Element wird der letzte Schliff per Hand von
erfahrenen Tischlern erledigt. Dadurch entsteht eine
einzigartige Oberfliche.

Die Holzfenster und -tiiren eignen sich fiir den Neubau
oder die Sanierung. Die Systeme lassen sich in Form,
Farbe und Holzarten vielféltig auf die Gegebenheiten
des jeweiligen Projekts anpassen. Hochwertige Holzer
und moderne Verarbeitung sorgen fiir beste Statik und
pflegeleichte Oberfldachen.

Fir die optimale Neubauldsung stimmt Stolma alle
Elemente auf die Anforderungen des Projektes ab. So
entstehen individuelle und hochwertige Komplettlo-
sungen aus Fenster, Beschattung und Haustdr.

Losungen fiir den Denkmalschutzbereich
Hochwertige Denkmalschutzfenster, gefertigt aus
ausgewdhlten Holzsorten, werden mit einer Bautiefe
von 68 mm angeboten sowie individuell technisch und
optisch nach den Denkmalschutzvorgaben des Baupro-
jekts angepasst und gefertigt.

Wahlweise sind die Denkmalschutzprofile als Bug-Stil
oder Nur-Holz-System erhdltlich und lassen sich mit der
groBen Auswahl an Kapitellen und Zierképfen sowie
Schlagleisten und Kdmpfer beliebig gestalten.

Holz/Aluminium-Elemente
Das System Premium Protect verbindet zwei einzig-
artige Werkstoffe miteinander: Hochwertiges Holz

95
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Referenzprojekt: Neubauprojekt Werregdrten mit Holzfenstern und -tiiren.
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mit seiner warmen Optik steigert den Wohnkomfort,
wahrend robustes Aluminium idealen Schutz vor Wit-
terungseinfliissen bietet.

Mit einer Vielzahl von unterschiedlichen Kombinati-
onsmadglichkeiten in Form, Farbe, Holzart und der pas-
senden Aluminiumschale filigen sich die Holz/Alumi-
nium-Elemente in ihre Umgebung ein - passend zum
Projekt.

Das Unternehmen kombiniert seine Holz- und Holz/
Aluminium-Fenster und -Tiiren mit platzsparenden
Beschattungslésungen - individuell angepasst an die
geforderten Ddmmwerte und fiir jede Einbausituation.

Referenzprojekte

Fiir das Referenzprojekt in Barth an der Ostsee wurden
Losungen gefertigt mit hohen Anforderungen an Denk-
malschutz und Farbe.

Fir das Referenzprojekt in Herford wurden moderne
und hochwertige Neubauldsungen aus Holz gefertigt.
Durch das Zusammenspiel von moderner und nach-
haltiger Architektur bietet das Objekt ein hohes MaR
an Komfort, um Hochwertigkeit, Nachhaltigkeit und
lichtdurchflutete Rdume zu schaffen.

Fenster- und Tiirenkonfigurator

Partner aus Fachhandel und Handwerk kénnen ab so-
fort unter www.stolma.de Fenster, Tiiren, Zubeh6r und
Beschattungen online konfigurieren, eigene Angebote
erstellen oder direkt bestellen. Die einfache Bedienung
ermoglicht es, GroRe, Farbe und Ausstattung der Ele-
mente, ganz nach Wunsch, in nur wenigen Klicks anzu-
passen. |

Zum YouTube-Kanal des Unter-
nehmens.

Stolma GmbH & Co. KG
info@stolma.de
www.stolma.de

m Unilux GmbH, 54528 Salmtal

Moderne Holz- und Holz/Aluminium-Fenster in je drei Varianten

Der Werkstoff Holz, hdufig kombiniert mit Aluminium, ist und bleibt die handwerkliche Heimat von Unilux.
Die Produktpalette ist dabei stets offen fiir neue Wohntrends, technische Weiterentwicklungen und Nach-
haltigkeitsaspekte. Das Unternehmen aus Salmtal in Rheinland-Pfalz bietet ein hochwertiges Fenster- und

Tiirensortiment aus Holz und Holz/Aluminium.

Das ,Meisterfenster” in Holz wird in drei unterschiedli-
chen Systemvarianten mit einer Regenschiene aus Alu-
minium (Classic), einer vorgesetzten Holzabdeckung
(Stil) oder mit einem Wetterschenkel aus Holz (Denk-
mal) angeboten - alle drei Varianten wahlweise mit ei-
ner schragen oder einer rustikalen Profilierung. Ebenso
zur Wahl stehen die Holzarten Kiefer, Eiche, Larche und
Eukalyptus Grandis mit iiber 200 deckenden Farben
und 12 exklusiven Lasurfarbtonen.

Bereits in der Grundausstattung erreicht das Meisterfens-
ter einen Uw-Wert von 0,9 W/mK, der mittels Abstand-
halter Ultimate auf 0,84 W/m?K optimiert werden kann.
Kombiniert mit hochwertigen Verglasungen lassen sich
Schallschutzwerte bis Klasse 5 (47 dB) erzielen. Auch si-

cherheitstechnisch liberzeugen die drei Meisterfenster,
die zusatzlich zum standardmaRig flachen Falz mit drei
optionalen Sicherheitspaketen bis RC 2 aufriistbar sind.

Sanierung und Denkmalschutz

Unilux bietet umfassende Mdoglichkeiten, historische
Fenster detail- und denkmalschutzgetreu nachzubau-
en. Da eine Aluminium-Regenschiene vor allem bei his-
torischen Fenstern stilistisch stérend wirken kann, setzt
das Meisterfenster Denkmal auf einen Wetterschenkel
aus Holz, erhdltlich in 18,5 und 36 mm Breite. Eine groRe
Auswahl an Massivholzern, Formen, Zierelementen und
-beschldgen ermdglicht es zusdtzlich, den einzigartigen
Stil der Denkmalfenster zu erhalten.

Holzfenster Denkmal mit
Wetterschenkel aus Holz.
Abbildungen: Unilux.
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Holz/Aluminium-
Fenster DesignLine o.7.

MaBgeschneiderte Fenster in Holz/Aluminium
Holz/Aluminium-Fenster gibt es in drei Systemen: Das
LivingLine-Fenster steht fiir traditionsbewusste Archi-
tektur in der Renovierung, der flichenversetzte Fliigel
von ModernLine fiir eine schndrkellose Linienfiihrung.
Die flichenbiindige Gestaltungsvariante DesignLine
bietet architektonische Eleganz.

Zusétzlich stehen zwei Dammqualititen zur Wahl:
Die Standard-Serie 0.8 erreicht einen Uw-Wert von
bis zu 0,77 W/m2K. Fiir hochste Energieeffizienz auf
Passivhaus-Niveau sorgt die Reihe 0.7 mit ihrem ei-
gens entwickelten Ddmmkern, thermisch getrennten
Abstandhaltern und einer unsichtbaren, beidseitigen
Beschichtung.

Erreicht werden je nach gewdhlter Option Schall-
schutzklassen bis 5 (47 dB) und Sicherheitsstufen bis
RC 2. Zusitzlich sind vormontierte Rollladenkdsten er-
hdltlich, die die Verarbeitung auf der Baustelle deutlich
vereinfachen.

Holzhaustiiren

Unilux-Haustiiren in Holz verbinden Funktionalitdt
mit Energieeffizienz und Sicherheit. Jede Holzhaustiir
verfligt Uber einen speziell entwickelten Dammkern
und thermisch getrennte Abstandhalter. Zwei Rah-
men-Bautiefen (78 und go mm) mit drei Fliigeldicken
in 78, 9o und 100 mm sorgen fiir unterschiedliche
Kombinationsmoglichkeiten.

Fiir besondere Anforderungen an Design und
Architektur ist die ExclusivLine die richtige Wahl
und setzt jeden Eingangsbereich mit gekonnten
Akzenten in Szene.

HighLine-Paneeltiiren eignen sich dagegen optimal
fiir Gebaude mit zeitloser Architektur, wahrend die
klassischen HighLine-Rahmentiiren sich ideal fiir
die Renovierung dlterer Hauser und fiir traditions-
bewusste Architektur eignen.

Als giinstiges Einstiegsmodell bietet sich die
JuniorLine in bewdhrter Qualitdt und frischem
Design an.

Holz/Aluminium-Haustiiren

Holz/Aluminium-Tiren verbinden den warmen Holz-
charakter mit hoher Wetterbestdndigkeit und Langle-
bigkeit. Sie sind mit einem massiven, bis zu 79 mm
tiefen und stahlverstarkten Tirflligel ausgestattet. Fiir
eine ideale Energiebilanz sorgen thermisch getrennte
Abstandhalter zwischen den Glasscheiben und eine op-
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Die Nullschwelle Plano bietet einen bodenebenen Durchgang ohne Schwellenanschlag.

tional verfiigbare 40 mm starke Dreifach-Verglasung.
Das Programm umfasst drei unterschiedliche Holz/
Aluminium-Linien:

Pradestiniert fiir eine anspruchsvolle Architektur
ist die moderne Linie Design, in der auch Holzop-
tik-, Keramik- oder Schieferdekore realisierbar sind.
Die Linie Eleganz steht fiir einen besonderen
Eingangsbereich mit geometrischen Formen und
Wiedererkennungswert.

Fiir eine traditionsbewusste Architektur wurde die
Linie Historie entwickelt, deren Stil sich harmo-
nisch ins Gesamtbild einfiigt.

Alle Holz/Aluminium-Haustiiren verfiigen tber ein
sicheres Verriegelungssystem mit durchgehender
SchlieBleiste, eine Aushebelsicherung und eine wir-
kungsvolle Dreipunktverriegelung. Fiir hohe Sicher-
heitsanspriiche kann die Tiir optional mittels elektro-
nischer Selbstverriegelung ausgestattet werden.

.

Barrierefreiheit dank Nullschwelle

Die neueste Errungenschaft im Bereich barrierefreies
Bauen ist Unilux Plano, eine echte Nullschwelle, die ei-
nen bodenebenen Durchgang ohne Schwellenanschlag
und somit 100 Prozent Barrierefreiheit fiir alle Balkon,
Terrassen- und Haustiiren aus Holz und Holz/Alumi-
nium bietet. Plano erfiillt die strengen Kriterien der
DIN EN 18040 fiir Barrierefreiheit, ist CE-gepriift und
gewdhrleistet optimale Produkt- und Funktionssicher-
heit durch bewegliche Teile mit abwarts gerichteter
Abdichtung.

Holz/Aluminium-Fassaden

Fir die ganz individuellen Anspriiche gibt es von Fi-
neLine by Unilux das Fassadensystem in Holz/Alu-
minium. Die Pfosten-Riegel-Konstruktion setzt auf
Energieeffizienz auf Passivhaus-Niveau, Individualitdt
und direkte Planung seitens des Unternehmens. Jede
Fassade wird exakt nach den Wiinschen und Vorgaben

Das Unternehmen

der Bauherren geplant und abgestimmt. Keine Um-
setzung gleicht der anderen. So erhdlt jedes Gebdude
seine individuelle Note.

Service und Fachpartnerunterstiitzung

Fachpartner stehen umfangreiche Hilfsmittel zur Ver-
kaufsunterstiitzung und Prdsentation zur Verfligung:
u.a. technische Handbiicher, eine firmeneigene Soft-
ware zur Auftragsabwicklung, umfassende Werbema-
terialien zu jedem Produktsegment in mehreren Spra-
chen, ein Partnerportal sowie Ausstellungssysteme fiir
kleine und groRe Verkaufsraume.

Unilux-Fachpartner profitieren dariiber hinaus von
personlichen Ansprechpersonen im Innen- und AuRen-
dienst, die jederzeit beratend zur Seite stehen.

Flr eine Partnerschaft auf Augenhdhe setzt das Un-
ternehmen zudem auf ein professionelles Weiterbil-
dungsangebot mit ganzjahrig stattfindenden Produkt-,
Montage- und Software-Schulungen.

Auch der eigene Fuhrpark bietet Mehrwert: So liefert
Unilux mit eigenen Fahrern zuverldssig und kunden-
nah aus. |

Unilux GmbH
info@unilux.de
www.unilux.de

Gegriindet als Schreinerei in den 1950er-Jahren, ist Unilux heute ein mittelstdndisches Industrieunternehmen
mit rund 320 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern unterschiedlichster Professionen und Gewerke. Der Absatz-
markt geht dabei weit iber den deutschsprachigen Raum hinaus: Unilux hat sich als Premiumanbieter im
internationalen Umfeld etabliert und liefert sein Fenster- und Tiirenprogramm in zahlreiche Lander - von China
iber die Vereinigten Arabischen Emirate bis in die USA und nach Kanada.
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m Karl Heinrich Walter GmbH & Co KG., 86165 Augsburg

Nachhaltige Fenstersysteme mit effizienten Montagelésungen

Die Karl Heinrich Walter GmbH & Co. KG aus Augsburg feiert dieses Jahr ihr 330-Jahre-Jubilium. Obwohl
Kunststoff-Fenster einen groBen Teil des Absatzes ausmachen, bleibt der Holzfensterbau die Kernkom-
petenz des Unternehmens. Je nach Kundenwunsch bzw. Anforderung bietet das Unternehmen drei- oder
vierschichtig verleimte Fenstersysteme in Bautiefen von 68, 78 und 9o mm an. Wenn maglich, wird darauf
geachtet, dass hauptséchlich heimische Holzarten verwendet werden. Diese werden mit den modernen
Oberflichenanlagen dreifach beschichtet und kénnen in gedlter, lasierter oder deckender Ausfiihrung

bestellt werden.

Der Klassiker unter
den Holzfenstern:
Natural Classic. Ab-
bildungen: Walter.

Im Bereich der Holz/Aluminium-Fenster wird vor allem
das innovative Design geschdtzt, das mit flichenbiindi-
gen Losungen auBen und innen - mit durchgehender
gleichmaRiger Schattenfuge - nicht nur zur Energie-
einsparung beitrdgt, sondern vor allem dsthetischen
Anspriichen gerecht wird. Die hochwertige pulverbe-
schichtete Oberflache der Aluminiumschale auf der Au-
Renseite sorgt fiir eine sehr hohe Widerstandsfahigkeit
und tragt somit zur Langlebigkeit der Elemente bei.
Ein weiterer Trend, dem Walter Fensterbau Rechnung
tragt, ist der Wunsch nach schmalen Rahmenausfiih-
rungen, die mehr Glasfliche erfordern und mehr Licht
und somit Warme in die Wohnrdume bringen, was ein
wichtiger Beitrag zur effizienten Nutzung der natirli-
chen Energie ist.

Denkmalschutzfenster

Die von Walter eingesetzten Denkmalschutzfenster
werden mit hoher Prazision gefertigt, bieten im Detail
innovative Losungen — wie z. B. angefrdste und nicht
aufgeschraubte Wetterschenkel - und vor allem auch
eine widerstandsfahige nachhaltige Oberflichenqua-
litdt. Dabei werden die wasserbasierten Lacke mittels
einer modernen Spritzroboteranlage gleichmdRig und
mehrschichtig auf die Rahmenmaterialien aufgetragen.

All-inklusives Fenstersystem
Unter dem Namen Compac-Win wird neben den klas-
sischen Holz/Aluminium-Fenstern ein neues System
angeboten, das Rollladen- bzw. Raffstoren-Kdsten
samt Behang und Fensterbank schon inkludiert. Die
seitliche Mauerlaibung wird durch eine Aluminiumver-
kleidung mit integrierten Fiihrungsschienen fiir den
Sonnen- bzw. Insektenschutz komplettiert. Merkmale
von Compac-Win:
» Durch das Modul- und Stecksystem werden alle
zum Fenster gehérigen Komponenten wie Rollladen

Technisch ausgereiftes

Holz-Denkmalschutz-
fenster Natural
History.

bzw. Raffstore sowie Fensterbank schon in der
Produktionsstdtte vorbereitet.

Der Montageaufwand auf der Baustelle ist dank
der modularen Vorbereitung im Betrieb wesentlich
geringer als bei herkdmmlichen Fenstermontagen.
Es gibt wahrend der gesamten Auftragsabwicklung
nur einen Ansprechpartner. Die Verantwortung liegt
in einer Hand.

Aufgrund der Langlebigkeit, Variabilitdt und Mon-
tage-Einfachheit kann von einem ausgezeichneten
Preis-Leistungs-Verhdltnis ausgegangen werden,
das sich iiber den gesamten Produktlebenszyklus
gesehen rechnet.

.

GroBflachen-Elemente als Teil der Fassade
Hebeschiebe-Tiiren mit groRen Glasflichen stehen
hoch im Kurs, weil sie viel Licht ins Rauminnere las-
sen. Holz- und Holz/Aluminium-Schiebetiiren konnen
durch bodentiefe Elemente, die bis knapp unter die
Decke reichen, groRflichig und weit gedffnet werden.
Vierfach verleimte Profile mit Dreifach-Verglasung sor-
gen fiir Nachhaltigkeit, sowohl was den Hitzeschutz
im Sommer (mit Unterstiitzung von Sonnenschutz) als
auch was die Warmeeinsparung im Winter betrifft. Die
Barrierefreiheit zeigt sich durch ein uneingeschranktes
Blickfeld nach drauRen sowie den flachen, rollstuhlge-
rechten Schwelleniibergang.

Samtliche Schiebetiiren sind bei Walter mit thermisch
getrennter, barrierefreier niederer Bodenschwelle
ausgefiihrt. Auf die sichere Bedienung dieser zum Teil
schweren Elemente wird besonderer Wert gelegt, in-
dem Tandem-Laufwdgen mit acht Rollen verwendet
werden, die Laufruhe und leichtes Schieben des Flii-
gels garantieren. Dazu kommt ein Griffhebel, der durch
einen sogenannten Getriebeddmpfer unterstiitzt wird,
damit der Griff beim Offnen oder SchlieRen nicht un-
kontrolliert zuriickschnalzt.
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Das Unternehmen

Seit 330 Jahren im Markt, agiert die Karl Hein-
rich Walter GmbH & Co KG. kundennah und per-
sonlich, regional und zuverldssig. Das breite und
tiefe Sortiment umfasst Produkte aus Holz, Holz/
Aluminium und Kunststoff: angeboten werden
Fenster in den Offnungsarten Dreh, Drehkipp und
Kippdreh, Schiebesysteme wie Hebeschiebe- oder
Abstellschiebe-Elemente, Haus-, Wohnungs- und
Nebeneingangstiiren sowie Sonnenschutzsysteme,
Insektenschutz, Fensterbanke und Absturzsiche-
rungen. Ein fixer Bestandteil des Angebotes sind L6-
sungen im Trockenbau. Das Unternehmen steht fiir
einen ausgezeichneten Preis-Leistungs-Spielraum,
kurze Lieferzeiten, hohe Reaktionsschnelligkeit,
gute Erreichbarkeit und gleichbleibende Qualitat.

Modell Longlife Lux Holz/
Aluminium-Schiebetiir mit bodentiefer Verglasung beim
Standfliigel.

Energieeffiziente Haustiiren

Das Haustilirprogramm wird in drei Kategorien klassifi-
ziert: in Elite-Haustiiren, die ausschlieRlich in Holz/Alu-
minium gefertigt werden, Premium-Haustiiren in Holz
und die Kategorie Avantgarde fiir Nebeneingangstiiren
bzw. Tliren mit Rahmenfiillungen.

Neben Optik und Sicherheit wird auch bei Haustiiren
die Frage nach den Energieeffizienzwerten immer be-
deutender. Mit Bautiefen von 78 oder 98 mm (bei Holz/
Aluminium-Tiiren) und der Auswahl stabiler, wider-
standsfdhiger Holzer, wie z. B. Eiche, konnen die Tiiren
zu einem wahren Bollwerk werden. Die Tiirblatter kon-
nen im Kern zusdtzlich mit geschdumtem Dammstoff
ausgestattet werden. Bei den Oberflachen gibt es von
lasierenden (iber gedlte bis hin zu deckenden Farben
eine groRe Auswahl.

Der Wunsch nach sicheren Verschliissen steht bei Haus-
tiiren ganz oben auf der Bediirfnisskala der Kunden.
Verwendet werden sowohl Schwenkhaken-Schldsser
als auch Drei-Fallen-Automatikschlésser. Als Offnungs-
mechanismen werden Fingerprint, Code-Tastatur oder
der gewohnte Schliissel angeboten. An der Bandseite
werden die Tiiren mit drei Bidndern ausgefiihrt, die auf
hohe Tiirgewichte ausgelegt sind und auf Wunsch mit
Aushebelschutz ausgestattet werden kdnnen.

Eine genaue Nutzenbeschreibung aller beschriebenen
Lésungen gibt es in den Fenster- und Haustiirbroschii-
ren, die Walter anbietet — Anfragen per E-Mail oder
telefonisch unter: 0821 720380. ||

Karl Heinrich Walter GmbH & Co KG.
info@walter-fensterbau.de
www.walter-fensterbau.de
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,Ein entscheidender Schritt
fir die Zukunft"”

So sieht Freude aus: v.l.: Werkstattleiter Sven Kimmich, Geschdftsfiihrer Axel Grathwol und Pro-
kurist Steffen Strobel vor dem neuen CNC-Bearbeitungszentrum von Homag. Alle Fotos: Homag

Die Firma Grathwol hat sich seit ihrer
Griindung im Jahr 1951 von einer kleinen
Mobelschreinerei zu einem spezialisierten
Hersteller fiir Holzfenster und -tiiren so-
wie Fachhdndler fiir Markisen und Insek-
tenschutz entwickelt. Unter der Leitung
der mittlerweile dritten Generation hat
das Unternehmen zuletzt zukunftsweisen-
de Investitionen getdtigt: Mit dem Bau ei-
ner neuen Produktionshalle und dem Kauf
des CNC-Bearbeitungszentrums Centateq
S-800 von Homag will das Familienunter-
nehmen seine Produktionskapazititen er-
heblich steigern.

In den Anfangsjahren konzentrierte sich die
Firma, unter der Leitung des Griinders Gott-
lob Grathwol, auf die Herstellung von M6-
beln, Tiren und Sdrgen. Im Jahr 1969 liber-
nahm Erhard Grathwol, der Sohn des Griin-
ders, die Leitung des Unternehmens. Unter
seiner Fiihrung spezialisierte sich die Firma
auf die Produktion von Holz- und Holz-Alu-
minium-Fenstern. 2004 lbernahm dann
Axel Grathwol, Glasermeister und Enkel des
Griinders, die Geschaftsfihrung. ,Wir haben
die Produktion hochwertiger Holz- und Holz-
Aluminiumfenster etabliert”, so Grathwol.
Neben den genannten Produkten in der Ei-

genfertigung handelt das Unternehmen mit
Aluminiumhaustiiren, Kunststoff-Fenstern,
samtlichen Beschattungsldsungen, Insekten-

schutzgittern und Markisen.

,unsere Hauptkunden sind vor allem Privat-
personen sowie andere Montagebetriebe
und Fensterbauer, die bei uns Fenster und
Tiren bestellen”, erldutert Grathwol. Fir die
Produktion kommen aktuell Fichte, Kiefer,
Weiltanne und Eiche zum Einsatz.
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Das Vertriebskonzept konzentriert sich vor
allem auf Kundenempfehlungen und eine ak-
tive Prdsenz in sozialen Medien wie Insta-
gram und Facebook sowie durch Google-Re-
zensionen. ,Marketing ist entscheidend fiir
unseren Erfolg, und meine Frau, Mayline
Grathwol, nimmt dabei eine zentrale Rolle
ein“, verrdt Grathwol. Das Vertriebsgebiet er-
streckt sich tGiber einen Radius von 50 Kilome-
tern, wobei eine Entfernung von 20 Kilome-
tern bevorzugt wird. ,Je kleiner der Radius,
desto besser, denn wir mochten eine enge
Verbindung zu unseren Kunden aufbauen.”

Strategische Investition in modernste
Technik

Die Entscheidung zur Investition in das CNC-
Bearbeitungszentrum Centateq S-8o0o von
Homag war strategisch. ,Wir wollten weiter-
hin hochwertige Holzfenster und Holz-Alu-
Fenster fertigen. Einzelne Maschinen fiir die
Bearbeitung waren nicht mehr rentabel”, er-
klart Grathwol. ,Die neue Technologie er-
moglicht es uns, den Wunsch nach Automati-
sierung umzusetzen und die Produktion effi-
zienter zu gestalten. Zusdtzlich wollten wir
den heutigen hohen Anforderungen des
Marktes in puncto Material-, Formen-, Funk-
tions- und Systemvielfalt gerecht zu werden.
Mit der neuen Maschine, die mehrere Funkti-
onen vereint, kdnnen wir auch Rundboégen
und Haustiiren effizient bearbeiten.”

Die neue Maschine ist die erste, die das Un-
ternehmen von Homag erworben hat. Durch
die rdumliche Ndhe der beiden Unternehmen
hat das Team bereits gute Erfahrungen mit
der Qualitdt der Produkte sammeln kénnen.
Der erste Kontakt zu Homag entstand bereits

Der Bedarf nach dem neuen, hochmodernen Bearbeitungszentrum brachte auch den Bau

einer neuen Produktionshalle mit sich.
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wadhrend der Ligna 2019, woraufhin mehrere
Werksbesuche im benachbarten Schopfloch
stattfanden. Zudem hatte Grathwol auch den
Austausch mit anderen Fensterbauern ge-
nutzt, um die Maschinen in der praktischen
Anwendung live zu erleben.

Die ersten Uberlegungen und Planungen
dazu fanden bereits vor fiinf Jahren statt. Auf
Grund von Platzmangel am alten Standort
fand deshalb 2022 der Spatenstich fiir eine
neue Produktionshalle statt, die Anfang die-
ses Jahres in Betreib genommen wurde. , Die
Investitionen in moderne Technik sind nicht
nur notwendig, sondern auch ein Zeichen un-
seres Bekenntnisses zur Qualitdt“, betont
Grathwol.

Bei der gesamten Planung wurden die Mitar-
beiter von Beginn an mit einbezogen, um si-
cherzustellen, dass die neue Anlage optimal
auf die Bediirfnisse des Teams abgestimmt
ist. Im Zuge dessen wurde auch ein maRstab-
getreues Modell der neuen Halle sowie der
einzelnen Maschinen erstellt. Dadurch konnte
mit Unterstiitzung eines externen Beraters
die optimale Werkstattplanung erfolgen. ,,Die
Planung der Werkstatt erfolgte in einem
zweitdgigen Workshop mit unseren Mitarbei-
tern. Diese Abstimmung war wdhrend der
gesamten Bauzeit und auch heute noch sehr
wertvoll fiir uns”, erlautert Grathwol. Die Pla-
nungskosten wurden dabei ebenfalls, mit ei-
ner Summe von 1.500 Euro, gefordert. Die
endgliltige Entscheidung wurde dann ge-
meinsam mit den Technikern und spdteren
Maschinenfiihrern getroffen.

Die Investitionskosten fiir die neue Maschine
lagen bei rund 500.000 Euro. Die groRte In-
vestition in der Geschichte des Familienunter-
nehmens, welche Maschine, Software, Werk-
zeuge sowie die neue Halle umfasste, wurde
dabei teilweise durch das Entwicklungspro-
gramm ldndlicher Raum (ELR) gefordert.

Deutliche Steigerung der Produktions-
kapazititen

Durch den Neubau der Produktionshalle mit
Bliro- und reprdsentativem Ausstellungs-
raum kénnen zweistellige Effizienzsteigerun-
gen in den Prozessen und Fertigungsstruktu-
ren erzielt werden. Unproduktive Standard-
prozesse wie zum Beispiel das Be- und
Entladen kdnnen delegiert werden, in dem
Be- und Entladeflachen zur Zwischenlagerung
eingerichtet werden.
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Die Planungen zum Neubau fanden unter anderem anhand eines maf3stabgetreuen

Modells statt.

Die dadurch freigesetzten Kapazititen wer-
den zu Umsatzsteigerungen in allen Berei-
chen eingesetzt. Zudem wird dem bereits
deutlich spilirbarem Fachkrdftemangel in
zweierlei Hinsicht entgegengewirkt. Zum ei-
nen werden in der Produktion weniger Fach-
krafte notwendig sein durch intelligente Ma-
schinen- und Softwaresteuerung. Auf der
anderen Seite wird das Unternehmen am
neuen Standort als ein attraktiver Arbeitge-
ber in einem modernen Arbeitsumfeld neue
Mitarbeiter ansprechen und damit die Mitar-
beitergewinnung deutlich verbessern.

Vor der Anschaffung der neuen Maschine
produzierte das Unternehmen etwa 500

Fenstereinheiten jdhrlich; die neuen Ziele se-
hen eine Produktion von bis zu 2.000 Einhei-
ten pro Jahr vor. Der Betrieb ist bereits in die-
sem Jahr nahezu vollstandig ausgelastet, was
die Notwendigkeit von Neueinstellungen zur
Folge hat. ,Wir mochten ein bis zwei neue
Mitarbeiter in der Produktion und Montage
einstellen, um die neuen Kapazitdten stem-
men zu kénnen. Dabei setzen wir auch ver-
starkt auf Ausbildung, um junge Talente zu
fordern”, erldutert Grathwol.

Herausforderungen

Die Inbetriebnahme brachte einige Heraus-
forderungen mit sich, besonders da das Un-
ternehmen Neuland im Bereich CNC-Maschi-

Auf der neuen Centateq S-800 konnen bis zu 25 Werkstiicke mit einer Ldnge von bis zu

sechs Metern aufgelegt werden.
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nen betrat. ,Der noch fehlende Glas-
faseranschluss am neuen Standort
stellt uns immer noch vor manche
Herausforderung. Hervorzuheben ist
aber die ausgezeichnete Betreuung
durch Homag wadhrend des gesam-
ten Projekts. Es gab nur geringe Eng-
pdsse, die schnell geldst wurden, und
wir konnten alle Zeitplane einhal-
ten“, so Grathwol. ,Ein einziger An-
sprechpartner hat die Kommunikati-
onen erheblich vereinfacht.”

Maschinenspezifikationen

Die neue Homag CNC-Maschine bie-
tet umfassende Mdoglichkeiten fir
die Bearbeitung von Holz und Holz-
werkstoffen. Sie zeichnet sich durch
hohe Prdzision und fortschrittliche
Automatisierung aus. Mit ihrem be-
nutzerfreundlichen Touchscreen-In-
terface und modularen Anpassungs-
moglichkeiten erfiillt die Maschine
vielfdltige Anforderungen. Dariiber
hinaus tragen ihre Robustheit und
Energieeffizienz dazu bei, Betriebs-
kosten zu senken und die Umweltbe-
lastung zu reduzieren. Zu den vom
Unternehmen gewiinschten Sonder-
ausstattungen der Maschine zdhlen
die Verarbeitung von bis zu sechs Meter lan-
gen Werkstlicken und die VergroBerung des
Ein- und Auslauftisches. Dadurch kénnen bis
zu 35 Teile aufgelegt werden, was die Produk-
tivitdt erheblich erhoht.

Die Maschine ist aktuell mit 60 Werkzeugen
bestlickt, wobei insgesamt 72 Werkzeugpldtze
zur Verfligung stehen. ,Wir arbeiten mit Werk-
zeugen von Zuani und nutzen die Software
Klaes, die bereits in unseren anderen Maschi-
nen eingebunden ist“, erldutert Grathwol.

Hervorzuheben ist hier vor allem die gute Zu-
sammenarbeit zwischen Homag, dem Werk-
zeughersteller Zuani sowie dem Softwarehaus
Klaes. ,Die gute Abstimmung der einzelnen,
erfahrenen Beteiligten war der Grundstein
fir die erfolgreiche Umsetzung, da die The-
men sehr komplex sind und tief ineinander
greifen”, restimiert Grathwol.

Vorteile des neuen Bearbeitungszentrums
Vor der Anschaffung war die Produktion
durch mehrere Einzelmaschinen gepragt, was
oft umstandlich war. ,Jetzt konnen wir alles
in einem Arbeitsgang durchfiihren, was die

= '

Effizienz erheblich steigert. 25 Rahmen und
25 Fliigel pro Tag sind moglich, bei vollstandi-
ger Auslastung wdren sogar 100 Fensterein-
heiten pro Woche denkbar“, erklart Grathwol.
Aktuell werden Haustiiren noch nicht auf der
neuen Maschine produziert, da hierfiir noch
in spezielle Fraser investiert werden misste.

Das neue Bearbeitungszentrum ermoglicht
Produktionen in LosgrofRe 1 und arbeitet bei-
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nahe mannlos. Durch die maschinell
vorgestochenen Locher fiir die Be-
schlagsbohrungen werden friihere
Fehler durch falsches Ansetzen der
Beschlagsschablonen vollstdndig eli-
miniert. Zudem kdénnen einzelne,
fehlerhafte Teile unkompliziert nach-
gefertigt werden, was die Flexibilitdt
in der Produktion erheblich erhéht.

Schulung der Mitarbeiter

Die Schulung der Mitarbeiter verlief
in mehreren Phasen. ,Bevor die Ma-
schine in Betrieb genommen wurde,
haben wir sie bei Homag in Schopf-
loch zwei Wochen lang eingefahren.

AnschlieRend wurden drei Mitarbei-
ter an einer Schulungsmaschine ge-
schult, bevor wir in unserer neuen
Halle weitere zwei Wochen Training
durchgefiihrt haben”, erkldrt Grath-
wol. ,Ich empfehle anderen Neulin-
gen im Bereich der CNC-Technik, die-
sen Schritt zu wagen und Erfahrun-
gen zu sammeln, es ist der beste
Weg, um effizienter und qualitativ
hochwertig zu arbeiten.”

Zurzeit verfiigt das Bearbeitungszentrum iiber 60 Werkzeuge
der Firma Zuani.

Zukiinftige Investitionen
Neben der neuen CNC-Maschine hat
das Unternehmen auch in eine neue Lackier-
anlage inklusive Absaugung investiert. ,In
den ndchsten fiinf Jahren planen wir, unsere
Lackieranlage zu automatisieren und even-
tuell einen Lackierroboter anzuschaffen,
schlieRt Grathwol mit Zuversicht. ,Ich bin
iberzeugt, dass wir mit all diesen MaRnah-
men den richtigen Schritt in die Zukunft ge-
macht haben.” ®
www.grathwol-fensterbau.de

www.homag.de

Bis zu 100 Fenstereinheiten sind unter Vollauslastung pro Woche maglich.
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Zargenbearbeitung fir kombinierte
Eckverbindungen

Die Anlage ZKA-598 ermdglicht Eckverbindungen von 9o und 45 Grad

mittels der schwenkbaren Sdgestation.

Die Lehbrink Spezialmaschinen GmbH, ein
Unternehmen der Koch Group, erméglicht
mit der Anlage ZKA-598 die Bearbeitung in
LosgroRe 1 von U-, L- und Blockzargen in
nur einer Maschine. Dazu kénnen Eckver-
bindungen von 45 und 90 Grad fiir U-Zar-
gen auf dieser Linie kombiniert bearbeitet
werden.

Anzeige

bauelemente
ba L.
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Fotos: Lehbrink / Koch

Die zZargenfrdse ist mit zwei Frdstiirmen aus-
gestattet, wodurch zwei Bdnder parallel ge-
frast werden kénnen. Durch diese und viele
weitere Neuerungen ist es gelungen, die mi-
nimale Taktzeit der Linie auf 16 Sekunden je
Teil und Bearbeitungsstrang zu optimieren. In
dieser Hochleistungsanlage werden Ldngs-
und Querteile formatiert, sowie alle Eckver-
bindungen, Bohr- und Frdsarbeiten fir
SchlieBbleche und Bander durchgefiihrt.

Der Bearbeitungsablauf

Die zargenwinkel werden der Linie quer zu-
gefiihrt und anschlieBend ldngs durch eine
Frasstation transportiert, wo die Zier- und Be-
kleidungswinkel auf MaR gefrast werden. An-
schlieBend werden die Zargenwinkel mit den

Futterbrettern verklebt und verpresst. In der
nachfolgenden Kappsdge erfolgt ein grober

Ldangenschnitt und/oder die Aufteilung des
Langteils in zwei Querteile. Der Sdgeblattvor-
schub ist servogesteuert, um bei den ver-
schiedensten Materialien und Geometrien
mit schnellstméglichen Vorschiiben arbeiten
zu kénnen.

Im Anschluss werden die Werkstiicke auf
zwei identische Bearbeitungsstrange aufge-
teilt, die parallel zueinander aufgebaut sind.
Jeder Strang besteht aus jeweils vier Maschi-
nen fiir die Bearbeitung der Enden der Zargen
sowie einer Frasstation.

Nachdem die Bearbeitungen abgeschlossen
sind, wird jedes Zargenteil in einer Reini-
gungsstation von innen und aufen gereinigt.
In der folgenden Station werden Bander oder
SchlieBblech vollautomatisch montiert. Bevor
die Werkstlicke den Handarbeitspldtzen
Uibergeben werden, wird als letzter Arbeits-
gang das Dichtgummi automatisch eingezo-
gen und auf Lange gekappt. Bei den Dicht-
gummimagazinen kann aus bis zu 16 unter-
schiedlichen Farben gewdhlt werden.

Nach der Maschine

Nachdem nun die maschinellen Bearbeitun-
gen abgeschlossen sind, montiert der Werker
die entsprechende Hardware wie Beschldge
oder SchlieBbleche, die nicht automatisch ge-
setzt werden an den ergonomisch eingerich-
teten Montagepldtzen.

Gesteuert wird die Linie durch SPS- und Leit-
rechnertechnik von Beckhoff. Fiir die Pro-
grammierung der Bearbeitungen gibt es ei-
nen frei programmierbaren Postprozessor
mit Kollisionsiiberwachung. W

www.lehbrink.com

Eine Blockzarge
mit vorbereitetem
Zargenwinkel.
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TWT-Zuani-Werkzeuggeneration Laser HP

Das Werkzeugsystem Laser HP wurde eigens fiir die CNC-Fertigungstechnologie mit

hochsten Werten bei Vorschubgeschwindigkeit entwickelt. Einzigartig in der Werkzeug-

branche - so Martin Rauscher, Geschiftsfiihrer bei Zuani Deutschland GmbH mit Sitz
Hohenstein - ist die Monoblock-Bauweise.

Ublicherweise werden die Werkzeugsitze aus
verschiedenen Scheiben zusammengestellt.
Nicht so beim System Laser HP, was fiir High
Performace steht. Die Vorteilsliste umfasst
laut Zuani eine um bis zu zwei Dezibel gerin-
gere Lautstdarke im Vergleich zum Wettbe-
werb - hdchste Finishqualitdt durch sofort
abgefiihrte Spdne, sowie eine hohe Wirt-
schaftlichkeit durch nachscharfbare, flug-
kreiskonstante Schneiden.

Nadia-Beschichtungstechnologie

Die von TWT-Zuani entwickelte Nadia-Be-
schichtungstechologie - die eigens fiir den
entwickelt

holzverarbeitenden Bereich

Messerwechsel mit

nur einer Schliisselgréfe
Torx T 25IP in ergono-
misch optimaler
Position.

wurde, kommt seit Jahren bei profilierten
HM-Schneiden zum Einsatz. Seit Januar die-
ses Jahres werden die Vollhartmetall-Bohrer
fir die Eckverbindungen im Holzfensterbau
im Standard mit der Beschichtung ausgelie-
fert. Die Priifwerte im TWT-Labor haben eine
signifikante Verringerung des Reibungswi-
derstandes ergeben.

Neu wird bei Zuani auch auf die vermehrte
Nachfrage nach der Beschichtung von Ho-
belmessern reagiert. Nach zahlreichen Tests
kénnen sowohl Voll-Hartmetall-Messer als
auch HM-bestlickte Messer beschichtet

werden.

TWT-Style mit auf3enliegender Holzschale
Fotos: TWT-Zuani

in zweifarbig.

Nachhaltige Fensterkonstruktionen

TWT folgt den Anforderungen des Marktes.
TWT-Style ist eine Fensterkonstruktion, die
durch schlanke Ansichtsbreiten besticht. Die
auf der Wetterseite liegende Fliigelholzschale
kann demontiert werden und mittels Duo-
Holzkantel aus einer anderen Holzlamelle
hergestellt werden als der raumseitige Fllgel.

Alle Neuigkeiten prdsentiert das Unterneh-
men auch auf dem Fenster CNC Forum in Tau-
berbischofsheim am 7. und 8. November
2024. W

www.zuani.de

Mryures B bt v wder £304
Wilfried Mutschier
MobHe+49 0171 1339587
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Fenster bauen ohne Zwischenschliff:

Qualitat rauf - Ko_§ten runter

bb-SONDERTHEMA: HOLZFENSTER- UND -TURENFERTIGUNG

Fotos: Otto Martin
Maschinenbau GmbH @ Co. KG

Mit der Spezialschleifmaschine Q-Fin kbnnen aufwendige Zwischenschliff-Prozesse nahezu vollstdndig entfallen.

Was so einfach klingt, ist auch tatsich-
lich so einfach. Durch Einsatz der mit dem
German Innovation Award in Gold ausge-
zeichneten Spezialschleifmaschine Q-Fin
der Otto Martin Maschinenbau GmbH &
Co. KG steigern Holzfensterbauer die Qua-
litdt ihrer Fenster und senken gleichzeitig
ihre Kosten. Das Geheimnis liegt in der
nahezu vollstindigen Eliminierung von
Zwischenschliff-Prozessen.

Der Zwischenschliff gehort im Fensterbau zu
den teuersten Arbeitsgdngen. Neben dem
Zwischenschliff selbst miissen die Rahmen

hierbei auch transportiert, gelegt und gewen-
det werden. Auch das sind alles zeitraubende
und beschddigungs-trachtige Tatigkeiten.
Hier setzt das Verfahren ,Quality Finishing”
an. An mit Q-Fin vorbereiteten Flichen ent-
fallen der Zwischenschliff und das damit ver-
bundene Handling nahezu vollstindig. Zu-
dem wird die Qualitat der Sichtlackflichen
splirbar gesteigert.

,»S0 einfach wie wirkungsvoll*

»Das Verfahren ist“, erlautert Marketingleiter
Michael Miihldorfer, ,so einfach wie wir-
kungsvoll. Durch feines Querkappen werden

Die Q-Fin
Basismaschine.

die ldngs orientierten Holzfasern mikrosko-
pisch klein rechtwinklig angeschnitten. Und
das in einer Definiertheit, die mit den her-
kommlichen Methoden nicht zu erreichen
ist.“ Bei anschlieBendem Auftragen wasser-
basierter Holzschutzmittel und Lacke stellen
sich dadurch die Fasern nicht mehr auf und
die Fldchen bleiben glatt. Man bendtigt in der
Regel keinen Lackzwischenschliff mehr. Zu-
dem wird durch das Verfahren das Saugver-
halten des Holzes homogenisiert, was insbe-
sondere bei dunklen Ténen die bei Fenster-
bauern bekannte Gefahr von Fleckigkeit
vermeidet.

Die Maschine, die seit 2014 duBerst erfolg-
reich in zahlreichen europdischen Fenster-
baubetrieben eingesetzt wird, ist in der Lage,
neben den beiden Hauptsichtflichen (innen /
aulen) auch die dem Glas zugewandte Flache
des Glasnackens im Quality-Finishing-Verfah-
ren zu bearbeiten.

Die gesamten Maschineneinstellungen wer-
den schnell und prdzise per TouchScreen-
Steuerung eingestellt. ,Die Moglichkeit zur
Speicherung von Programmen und ganzen
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Programmsdtzen erschlieBt dem Fensterbauer
weitere immense Kostenvorteile“, ergdnzt
Mihldorfer.

Zwar ist die Maschine in der Lage, bei entspre-
chender Einstellung bis fiinf/zehn Millimeter
Holz abzutragen, allerdings ist dies laut des Un-
ternehmens nicht die eigentliche Aufgabe.
,Denn”, so erklart Mihldorfer, ,es geht nicht
um Materialabtrag, sondern um eine definierte
Oberflichenhomogenisierung.” Diese werde
schon mit einem Abtrag von nur einem/zehn
Millimeter erreicht.

Kosten- und Zeiteinsparung

Die Schleif- und Handlingkosten betragen nach
Angaben von Branchenkennern rund 20 Pro-
zent der Herstellkosten eines Holzfensters. Die
Arbeit ist unangenehm und muss dennoch ge-
wissenhaft ausgefiihrt werden. Haufig wird
teures, gut qualifiziertes Personal durch diese
Arbeiten flir andere Tatigkeiten mit mehr Wert-
schopfung blockiert. ,Damit ist klar”, so Mhl-
dorfer, ,der beste Zwischenschliff ist der, der
nicht gemacht werden muss.”

Weniger Aufwand - hohere Qualitit

Wurden Fenster bislang vor allem als Teil der
Bausubstanz angesehen, gewinnen sie heute
zunehmend den Status eines Mdbelstiicks. Die
Kunden entscheiden sich sehr bewusst fiir
technisch hochwertige Fenster und erwarten
sehr selbstverstdndlich auch eine entsprechend
erstklassige Oberfliche. Das Q-Fin-Verfahren
ermoglicht, mit deutlich reduziertem Aufwand
diese erstklassige Oberflache herzustellen.

Den Lacken werden heute hdufig Inhaltsstoffe
beigemischt, um Holzfehler oder Verfarbungen
zu kaschieren. Ab einer bestimmten Menge die-
ser Beimischungen verliert das Holz jedoch

Qunity Fm sty
Enun-Aaprngal

Funktionsweise des
Quality-Finishing
Fase-Aggregats.

Bhiwta 3

seine natiirliche Ausstrahlung und sieht kiinst-
lich aus. Mit Hilfe der durch die Q-Fin-Behand-
lung herbeigefiihrten Homogenisierung der Fla-
che kénnen wieder Lacke eingesetzt werden,
die die Natdrlichkeit des Holzbildes erhalten.

Die Bearbeitung einzelner Fensterprofile ist
durch die Moglichkeiten der CNC-orientierten
Fertigung weiter auf dem Vormarsch. Die Be-
schichtung des einzelnen Profils vor dem Zu-
sammenbau ist da nur ein weiterer logischer
Schritt. Der verspricht neben einer abermals
gesteigerten Produktivitdt vor allem eine Be-
schichtung ohne eingebaute Schwachstellen in
den Eckverbindungen. Das Fenstereinzelteil
wird in der Q-Fin unabhdngig von seiner Profil-
form vierseitig sicher und schonend gefiihrt.

Die Maschine wird idealerweise direkt hinter
der Profilierung eingesetzt. Danach stehen
dem Fensterbauer mehrere Wege offen. Entwe-
der die Rahmen werden direkt nach der Q-Fin
verleimt und gehen dann in die Oberfliche.
Oder laufen nach der Q-Fin und vor dem Verlei-
men durch einen Fluttunnel und werden dann
verleimt. Das birgt den Vorteil, dass alle sechs
Seiten des Bauteils mit Impragnierung ge-
schiitzt sind.

Wie auch immer die Situation im jeweiligen Un-
ternehmen ist, die Q-Fin bringt immer enorme
Kostenvorteile. Bereits ab einer jahrlichen Pro-
duktion von circa 1.500 Fenstern rechnet sich
die Maschine in kiirzester Zeit.

,Die Q-Fin ist“, wiederholt Miihldorfer (ber-
zeugt, ,die perfekte Maschine fiir jeden Betrieb,
der sich spiirbare Entlastung auf der Kosten-
seite bei gleichzeitiger Verbesserung der Ober-
flichengiite erschlieRen mdchte. Mit unserem
Verfahren addieren sich Fertigungskostenein-
sparungen und qualitative Verbesserungen in
idealer Weise.” H

www.martin.info

Spezialmaschinen und
Anlagen fiir die Tiiren-,
Zargen- und
Mobelindustrie.

' LEHBRINK
|

www.lehbrink.com



106

bauelemente-bau.eu  10/24

Holzklebstoffe von Jowat:

Immer die richtige Verbindung

Durch ihren Einsatz
im Aufenbereich
miissen Holzfenster
dauerhaft hohen
Beanspruchungen
standhalten.

Foto: Jowat SE

—

In der Holzfenster- und -Tiirenfertigung, wo die Anforderungen an Materialleistung,
Energieeffizienz und Nachhaltigkeit kontinuierlich steigen, ist es entscheidend, hochwer-

tige und spezialisierte Klebstofflosungen zu nutzen. Der Klebstoffhersteller Jowat bietet

ein umfassendes Portfolio an Klebstoffen, das auf die vielfdltigen Bediirfnisse und Her-
ausforderungen der modernen Bauindustrie abgestimmt ist. Die Produkte sind so entwi-

ckelt, dass sie sowohl die Fertigungsprozesse optimieren als auch die Langlebigkeit und

Qualitdt der Bauelemente verbessern.

Bei der Herstellung von Fenster und Tiren
aus Holz kommt es auf besonders starke und
langlebige Verbindungen an, die den ver-
schiedenen Belastungen und UmwelteinflUs-
sen standhalten. Die Klebstoffe von Jowat
erfiillen diese Anforderungen durch ihre ex-
zellente Klebkraft und hohe Witterungsbe-
standigkeit. Sie garantieren eine dauerhafte
Klebung, die Feuchtigkeit und Temperatur-
schwankungen trotzt, und tragen so zur
Langlebigkeit der Bauelemente bei.

Hochleistungs-Klebstoffe fiir Holzfenster
Fenster erfiillen neben dem Schutz vor Wit-
terung eine Vielzahl weiterer Funktionen,
wie beispielsweise Einbruchschutz und War-
meddmmung. Die Klebstoffe spielen dabei
eine wesentliche Rolle fiir Design, Funktiona-
litdt und Langlebigkeit der Fenster. Fiir Holz-
fenster bietet das Unternehmen verschie-
dene PVAc (Polyvinylacetat)- und EPI (Emul-
sionspolymer Isocyanat)-Klebstoffe sowie
PUR (Polyurethan)-Schmelzklebstoffe an, die
hohe Wasser- und Warmebestdandigkeiten
aufweisen.

Flr Verleimungen, von denen eine hohere
Witterungsbestdndigkeit verlangt wird, bie-
tet der Klebstoffhersteller Jowat mit Jowa-
coll®102.26 einen Klassiker aus dem Portfolio

der PVAc-Dispersionsklebstoffe. Der zwei-
komponentige D4-Dispersionsklebstoff ist
seit Jahrzehnten am Markt etabliert. Hohe
Festigkeiten, eine unkomplizierte Verarbei-
tung sowie geringe Emissionswerte zeichnen
dieses Produkt aus. Der Klebstoff erfiillt die
anspruchsvollen Anforderungen an ein
,schadstofffreies“ Innenraumklima.

Besonders geschatzt wird Jowacoll® 102.26 fiir
die Lamellierung von Fensterkanteln und Keil-
zinkungen. Bei der Verwendung von Hochfre-
quenzpressen wird die Presszeit erheblich re-
duziert, was zu einer hohen Prozessrationali-
tat fihrt. Der Klebstoff zeigt seine Starken als
leistungsstarker Dispersionsklebstoff fiir eine
Vielzahl von Anwendungen.

Wenn es um die Kombination unterschiedli-
cher Holzer, sowie tropischer Holzarten oder
noch hoéhere Anforderungen an die Wasser-
und Temperaturbestdandigkeit geht, kann auf
zweikomponentige EPI-Systeme zuriickge-
griffen werden. EPI steht fiir ,Emulsion Poly-
merized Isocyanate“. Die EPI-Klebstoffe Jowa-
coll® 102.40 und Jowacoll® 102.50 aus dem
Hause Jowat bilden zusammen mit dem pas-
send abgestimmten Vernetzer ein Team, das
in der Praxis mit einfacher und sauberer
Handhabung (iberzeugen kann. Dank einer
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zuverldssigen Widerstandskraft gegenlber
extremen Witterungseinfliissen und einer gu-
ten Adhdsion auch zu anspruchsvollen Holz-
arten kénnen mit den modernen Klebstoffen
dauerhafte und bestdndige Klebungen herge-
stellt werden. Zudem ermdglicht die niedrige
Viskositdt von Jowacoll® 102.40 einen flexi-
blen Auftrag per Diise, Walze oder mittels ei-
nes GieRBvorgangs, je nach Notwendigkeit.

Klebstoffe fiir Holztiiren

Flr Innen- oder AuRentiiren aus Holz bieten
die Klebstoffe von Jowat dhnliche Vorteile.
Holztliren miissen nicht nur robust sein, son-
dern auch optisch ansprechend bleiben. Jo-
wat-Klebstoffe sorgen fiir glatte und unsicht-
bare Verbindungen, die das Design der Tiiren
nicht beeintrachtigen. Sie sind flexibel genug,
um verschiedenen Holzarten und Verarbei-
tungstechniken gerecht zu werden, und bie-
ten eine zuverldssige Leistung bei tdglicher
Nutzung. Fir Tiren, die wesentlich zum Ge-
samtbild eines Gebdudes beitragen und viel-
fdltigen Anforderungen wie Schutz vor Wind,
Hitze, Kdlte, Schall, Feuer und Einbruch ge-
recht werden miissen, bietet das Unterneh-
men ebenfalls zahlreiche Klebstofftechnolo-
gien an.

Als Schmelzklebstoffe bietet Jowat erprobte
Produkte wie Jowatherm® PUR 605.62 bis Jo-
watherm® PUR 609.30, die fiir Profilumman-
telung und Flachkaschierung entwickelt wur-
den und sich durch hohe Anfangsfestigkeit
und optimale Verarbeitungseigenschaften
auszeichnen.

Zudem gibt es Dispersionsklebstoffe wie Jo-
wacoll® 103.10 oder Jowacoll® 103.30, die
hohe Wasser- und Warmebestdndigkeit, nied-
rige Emissionen sowie ein breites Adhdsions-
spektrum bieten.

Nachhaltigkeit und Umweltfreundlichkeit
Zusatzlich legt Jowat groRen Wert auf Arbeits-
schutz und Nachhaltigkeit. Viele der Kleb-
stoffe sind frei von Gefahrstoffkennzeichnun-
gen und entsprechen strengen Umweltaufla-
gen, wodurch die Emissionenin der Produktion
reduziert und die Sicherheitsstandards am
Arbeitsplatz verbessert werden. Zusammen-
fassend bieten die Klebstoffe von Jowat fiir
Holzfenster und Holztliren nicht nur ausge-
zeichnete Leistung und Haltbarkeit, sondern
auch umweltfreundliche Eigenschaften, die
den modernen Anforderungen der Branche

gerecht werden. M www.jowat.com
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Gealan forciert ESG-Strategie mit
neu geschaffenem Nachhaltigkeits-Team

Bereits seit rund 30 Jahren engagiert sich

Gealan nachweislich fiir immer umwelt-
und ressourcenschonendere Prozesse und
Produkte. Mit einem neu geschaffenen
Nachhaltigkeits-Team sollen die Initiati-
ven, groBen Ambitionen in Sachen Um-
weltschutz und Ressourcen-Effizienz nun
noch besser gebiindelt und strukturiert
in alle Gealan-Geschiftsbereiche einge-
bracht werden.

Das neu geschaffene Team Nachhaltigkeit un-
terstiitzt dabei nicht nur punktuell, sondern
strebt einen sogenannten holistischen Nach-
haltigkeitsansatz an, der alle ESG-Themen
(Environmental, Social, Governance) abdeckt.
Gealan wird mit Hilfe der Fachleute umfas-
send und integriert an die Themen Umwelt,
Soziales und Unternehmensfiihrung herange-
hen. Dieser Ansatz stellt sicher, dass Nachhal-
tigkeit nicht isoliert betrachtet wird, sondern
in allen Geschéftsbereichen und Entschei-
dungsprozessen verankert ist. Das neue Team
Nachhaltigkeit bei Gealan besteht aus:

Dr. Michel Sieffert, seit 2005 bei Gealan, leitet
als Bereichsleiter Materialentwicklung und
Nachhaltigkeit das Nachhaltigkeits-Team. Der
geblirtige Franzose, der in StraBburg Chemie
studierte und am Max-Planck-Institut fiir Po-
lymerforschung in Mainz promovierte, hat
langjahrige Erfahrung in der Materialent-
wicklung vorzuweisen. Vor seiner Tatigkeit
bei Gealan war er Innovationsleiter bei einem
deutsch-franzdsischen Unternehmen, wo er
seine Expertise in der Entwicklung von Kunst-
stoffrezepturen und der Einfiihrung nachhal-

at

Das Team
Nachhaltigkeit
bei Gealan mit
(v. I.) Dr. Michel
Sieffert, Florian
Rayhrer, Vera
Lahme und
Emre Karakoc.
Foto: Gealan

tiger Materialien vertiefte. Bei Gealan verant-
wortet er die Weiterentwicklung von Kunst-
stoffrezepturen und die strategische Ausrich-
tung in Sachen Nachhaltigkeit.

Vera Lahme ist seit Januar 2024 als Head of
Sustainability bei Gealan tdtig und verant-
wortlich fur die Nachhaltigkeitsstrategie und
Unternehmenstransformation. Zuvor sam-
melte sie Erfahrungen bei Tetra Pak und dem
britischen Forschungs- und Beratungsunter-
nehmen Eunomia in den Bereichen Kreislauf-
wirtschaft, nachhaltiges Design und Sustaina-
ble Business Management. lhre besondere
Leidenschaft fiir das Thema Nachhaltigkeit
entdeckte Lahme 2016, woraufhin sie sich
entschied, ihre Karriere neu auszurichten und
ein Master-Studium in Sustainability, Entre-
preneurship and Design an der Brunel Uni-
versity in London zu absolvieren. Vorher war
sie in verschiedenen kaufmdnnischen Positio-
nen bei der BMW-Gruppe in Singapur und

GroRbritannien tatig.

Emre Karakoc, der seit August 2023 als Refe-
rent fir Nachhaltigkeit zum Team gehort,
bringt fundierte technische und analytische
Kompetenzen mit. Mit einem Masterabschluss
in Maschinenbau, spezialisiert auf Energie-
technik, sowie mehrjahriger Erfahrung als
Consultant im Bereich Energie- und Nachhal-
tigkeit, betreut er bei Gealan unter anderem
die Themen CO2- und Okobilanzierung und die
Erstellung von Umweltproduktdeklarationen
(EPDs). Sein Fachwissen gibt er zudem bei
Schulungen rund um die Zertifizierungen nach
DGNB, QNG und ISCC Plus weiter.

Florian Rayhrer ist seit Mai 2024 als Werkstu-
dent im Gealan-Nachhaltigkeits-Team tdtig
und studiert parallel fir den Master in Susta-
inable Water Management and Engineering
an der Hochschule Hof. Aktuell unterstiitzt er
das Team gezielt bei der CO2- und Okobilan-
zierung sowie der strategischen Ausrichtung
des Unternehmens.

Herausforderungen und Ziele

Das Nachhaltigkeits-Team bei Gealan steht
vor der anspruchsvollen Aufgabe, eine um-
fassende Nachhaltigkeitsstrategie zu entwi-
ckeln, die sowohl interne als auch externe
Sichtweisen und Interessen einbezieht. Dabei
gilt es, die richtige Balance zwischen den drei
Sdulen ,,People, Planet und Profit” zu finden.
Ein zentrales Ziel des Teams ist es, den Nach-
haltigkeitsgedanken tief in der Unterneh-
mensstruktur zu verankern.

Das Gealan Nachhaltigkeits-Team untermau-
ert sein Engagement zum nachhaltigen Han-
deln mit Transparenz und Messbarkeit und
baut dabei aktiv eine detaillierte Datenbasis
und ein robustes Reporting auf. Hiermit sol-
len dauerhaft und nachvollziehbar die CO2-
Bilanz auf Unternehmensebene, der CO2-
FuBabdruck fiir einzelne Produkte, aber auch
Okobilanzen und EPDs fiir Produkte verfiig-
bar gemacht werden. Das Team arbeitet eng
mit der Nachhaltigkeitsabteilung des Mutter-
konzerns, der Laumann Gruppe, zusammen,
um die Berichtspflichten gemdR der Richtli-
nie Uber die unternehmerische Nachhaltig-
keitsberichterstattung (CSRD) zu erfiillen
und eine detaillierte Datenbank fiir die Ge-
staltung ihrer Strategie und ihres Aktions-
plans zu entwickeln.

Herausforderungen ergeben sich insbeson-
dere durch ldnderspezifische Regularien und
kulturelle Unterschiede in der Bedeutung von
Nachhaltigkeit. Diese Unterschiede erfordern
angepasste Herangehensweisen und flexible
Strategien, um den Nachhaltigkeitsansprii-
chen in den verschiedenen Mdrkten gerecht
zu werden.

Mehr zum Thema Nachhaltigkeit bei Gealan:
www.gealan.de/de/ueber-gealan/nachhaltig-
keit W
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Kémmerling Partnerakademie startet neues Programm:

In Sicherheit investieren

Das neue Seminarprogramm der Kbmmerling
Partnerakademie. Grafik: profine Group
Sicherheit im Unternehmen ist ein Thema,
das zunehmend an Bedeutung gewinnt. In
einer Zeit, in der die Gefahren fiir Betriebe
vielfdltiger und komplexer werden, ist es
entscheidend, dass Unternehmer nicht nur
ihre physischen Sicherheitsvorkehrungen

optimieren, sondern auch in das Wissen
und die Fihigkeiten ihrer Mitarbeitenden
investieren. Vor diesem Hintergrund pra-
sentiert die Kémmerling Partnerakademie
ihr neues Seminarprogramm fiir die Saison
2024/2025.

Das Programm ist auf die aktuellen Heraus-
forderungen zugeschnitten, denn ,eine der
wichtigsten Investitionen, um Unternehmen
zukunftsfest zu gestalten, ist noch immer die
passende Qualifizierung der Mitarbeiten-

“«

den”, unterstreicht Kerstin Lotter, Leiterin
des Weiterbildungsinstitutes der profine

Group.

Virtuelle Trainingseinheiten

In virtuellen Trainingseinheiten bietet die
Akademie eine breite Palette an spannenden
Themen an - darunter zwei neue Trainings
aus dem Bereich Nachhaltigkeit, zur Cyber-
Sicherheit, den neuen RAL-Montageleitfa-
den, eine neue Planungssoftware, Absturzsi-
cherung, Liftung, Fensterstatik, Baurecht
und viele weitere.

Dabei ermdglicht das virtuelle Klassenzim-
mer ,vitero“, das bereits mehrfach mit dem
eLearning Award ausgezeichnet wurde, eine
herausragende Seminarqualitdt, die auch au-
Berhalb der Branche neue Malstdbe setzt.

Zahlreiche Prdsenzveranstaltungen

Fir Verkaufstrainings, Handwerkerschulun-
gen, das Thema Fensterfertigung, Telefontrai-
nings oder die Reihe ,Top-Managementwis-
sen fiir Unternehmensnachfolger” setzt die
Partnerakademie hingegen auf Prasenzveran-
staltungen, um den bestmdglichen Lernerfolg
zu gewadhrleisten.

In der Saison von September 2024 bis Mai
2025 stehen {iber 600 Seminarpliatze und 18
Trainingsthemen zur Verfiigung. Das Pro-
gramm richtet sich auch gezielt an Nach-
wuchskrafte und bietet hervorragende Mog-
lichkeiten zur Onboarding-Unterstiitzung.

Eine Seminariibersicht und die Mdglichkeit
zur Online-Buchung gibt es auf der Webseite
der Partnerakademie: www.profine-group.

Kommerling und Peter van Kempen
nutzen die Chance mit ,Rec 55“:

Klimafreundli-
che Sanierung
in DUsseldorf

Mit dem Forderprogramm , Klimafreundli-
ches Wohnen und Arbeiten in Diisseldorf“
sollen im Idealfall rund 55.000 sanierungs-
bediirftige Wohngebdude in Diisseldorf
klimafreundlich modernisiert werden. Be-
sonderes Augenmerk liegt dabei auf der
energetischen Sanierung von Fenstern.
Das Programm unterstiitzt den Austausch
von Fenstern mit bis zu 150 Euro pro Qua-
dratmeter Fensterfliche, sofern diese bei-
spielsweise aus heimischen Hélzern oder
Kunststoff-Profilen mit einem Rezyklatan-
teil von mehr als 55 Prozent bestehen.

Diese Forderung ist mehr als doppelt so hoch
wie etwa diejenige fiir Fenster aus Import-
Holz. Um forderfdhig zu sein, miissen die

neuen Fenster in der Sanierung
generell einen Uw-Wert von min-
destens 0,95 Watt pro Quadrat-
meter Kelvin aufweisen. Der ge-
forderte Rezyklatanteil muss
durch eine profilbezogene Be-
scheinigung der RAL-Giitege-
meinschaft Kunststoff-Fenster-
profile nachgewiesen werden.

Nachhaltige Profilsysteme

Die profine Group setzt auf
Nachhaltigkeit und verwendet
seit Uber zwanzig Jahren Bunt-
Rezyklat in ihren Hauptprofilen.
Im Kémmerling-System mit 76
Millimetern Bautiefe bietet der Systemgeber
nun Profile an, die den Anforderungen von
»Rec 55" vollstandig entsprechen. Diese Pro-
file, bekannt als ,R“-Varianten des Kbmmer-
ling 76 Anschlagdichtungssystems, sind mit
der entsprechenden RAL-Bescheinigung aus-
gestattet.

Eine beispielhafte Umsetzung dieser Forde-
rung realisierte der Partnerbetrieb Peter van

In Diisseldorf werden sechs Mehrfamilienhduser mit

Elementen der ,R“-Variante des Kémmerling 76 Anschlag-
dichtungssystems modernisiert.

Kempen GmbH & Co. KG aus Nettetal-Lobbe-
rich. Das Unternehmen modernisierte insge-
samt sechs Mehrfamilienhduser mit rund
400 Fenstern in der ArdennenstraBe in Diis-
seldorf. Sdmtliche Fenster der Wohnungen
und Flure sowie alle Balkontliren wurden
durch energieeffizientere und nachhaltigere
Modelle der ,,R“-Variante von Kdmmerling er-
setzt. H

www.profine-group.com - www.pvk.de

Foto: Peter van Kempen GmbH & Co. KG
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Winkhaus-Schlief3systeme sind NIS-2-konform

Die NIS-2-Richtlinie umfasst sieben kritische und elf hochkritische Sektoren, darunter Wasser,

Energie und Gesundheitswesen.

Die NIS-2-Richtlinie zum Schutz kritischer
Infrastruktur soll ab 17. Oktober 2024 von
allen EU-Mitgliedsstaaten in nationales
Recht iibertragen werden. Mit den elek-
tronischen SchlieBanlagen blueSmart
und blueEvo von Winkhaus sind Betreiber
diesbeziiglich auf der sicheren Seite, denn
diese beiden Systeme entsprechen bereits
seit ihrer Markteinfiihrung den Anforde-

rungen des neuen Regelwerks.

Bei der NIS-2-Richtlinie (Network and Infor-
mation Security Directive) handelt es sich um
eine Uberarbeitete Version der urspriingli-
chen NIS-Richtlinie der Europdischen Union,
die erstmals 2016 eingefiihrt wurde. Sie dient
dem Schutz vor physischen Angriffen und Cy-
berattacken auf kritische Infrastrukturen wie
Netz- und Informationssysteme sowie auf
hochkritische Sektoren wie beispielsweise die
Wasser- und Energieversorgung oder das Ge-
sundheitswesen. Einrichtungen wie Kranken-
hduser, Energieversorger und Rechenzentren
sind dazu verpflichtet, besondere Vorkehrun-
gen zu treffen, um auch im Katastrophenfall
die Versorgung gewdhrleisten zu kénnen.

Elektronische Zutrittskontrolle verspricht
Sicherheit

Nach der NIS-2-Richtline miissen Betreiber
stets eine zuverldssige Kontrolle aller Zu-
gdnge zu ihrem Geldnde oder Gebdude ge-
wdhrleisten. Am einfachsten gelingt dies
durch den Einbau elektronischer Schliesys-
teme, die wie die Systeme blueSmart und
blueEvo von Winkhaus den Anforderungen
der neuen Richtlinie bereits entsprechen. Be-
sonders das in diesem Jahr neu eingefiihrte
Zutrittskontrollsystem blueEvo besitzt eine
ganzheitliche Sicherheitsarchitektur, ein um-

Grafik: Winkhaus

fangreiches Komponentenprogramm und
eine intuitiv bedienbare Hard- und Software.
Zutritte kénnen mittels der virtuellen Netz-
werkumgebung protokolliert werden, das
heilt, es kann auf diese Weise festgestellt
werden, wer wann fiir welchen Bereich Zu-
tritt erlangt hat.

,FUr blueEvo haben wir in Zusammenarbeit
mit ausgewiesenen Experten aus den Berei-
chen Cyber Physical Systems und Security
Management ein Sicherheitskonzept entwi-
ckelt, das durchgangig den Schutz der Ver-
traulichkeit, Integritdt und Authentizitdt der
System- und Berechtigungsdaten gewahrleis-
tet”, erldutert Dr. Volker Brink, Leiter Pro-
duktmanagement Zutrittsorganisation bei
Winkhaus.

Neue Generation ist ,,State of the Art*

Die neue Generation elektronischer Zutritts-
kontrollsysteme von Winkhaus bietet einen
hohen Standard an physischer Sicherheit und

blueEvo kann in Rath@usern,
Schulen, Kitas, Sports{‘la'tten,.
bei der Feuerwehr oder def, * A\
Stadtwerken eingesetzt werden.

Foto: Unsplash

einen umfangreichen Schutz der zugehorigen
Verwaltungssoftware gegen Cyberangriffe.
Die Speicherung der Daten wie Zutrittsbe-
rechtigungen erfolgt sowohl in den Zutritts-
kontrollzentralen als auch in den blueEvo Vir-
tual Network Hubs. Beide Komponenten ge-
wahrleisten in Ausnahmesituationen, wie
einem Ausfall der Netzwerkverbindung oder
eines Serverabsturzes, eine autarke Funkti-
onsfahigkeit fiir einen Zeitraum von 31 Tagen.

Die schnelle Anpassung von Zutrittsberechti-
gungen - beispielsweise bei ausgeschiede-
nen Mitarbeitenden, verlorenen Schlisseln
oder anderen Anderungen bei der Legitima-
tion — schiitzt dank modernster Verschliisse-
lungstechnologien vor unberechtigtem Zu-
tritt. Eine llckenlose Nachverfolgung von
Besucherstromen in Unternehmen und Ge-
bduden ist ebenfalls gewdhrleistet.

Whitepaper zum kostenlosen Download
Winkhaus hat ein umfangreiches Whitepaper
zur NIS-2-Richtlinie veroffentlicht. Darin wird
die Bedeutung des Regelwerks fiir die Zu-
trittsorganisation von Unternehmen und o6f-
fentlichen Einrichtungen erldutert. Eine
Checkliste hilft, potenzielle Risiken hinsicht-
lich der physikalische Sicherheitsanforderun-
gen zu identifizieren. AuBerdem werden
mogliche Losungen aufgezeigt, wie der physi-
sche Zutritt NIS-2-richtlinienkonform mittels
einer elektronischen Zutrittsorganisation ge-
regelt werden kann. Das Whitepaper kann
iber folgenden Link kostenlos heruntergela-
den werden:

www.winkhaus.com/white-paper-nis2 H
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Geze zur automatischen Nachtauskiihlung

BAUBESCHLAG

Nachhaltig und ganz ohne Klimaanlage

Moderne Parallel-Ausstellfenster sorgen fiir einen optimalen Luftaustausch

und unterstiitzen die Nachtauskiihlung.

Was bisher vor allem in mediterranen Lan-
dern eine Rolle spielte, wird mit der Ver-
anderung des Klimas auch in Mitteleuro-
pa zunehmend wichtiger: Effiziente Me-
thoden zur Kiihlung von Gebdauden. Wenn
man dabei auf energieintensive Moglich-
keiten verzichten will, bietet sich eine
automatisch gesteuerte Nachtauskiihlung
an. Gebdude kénnen auf diese Weise nach-
haltig liber Nacht gekiihlt werden, auch an
heiBen Sommertagen.

In den Sommermonaten herrschen inzwi-
schen auch in Deutschland und generell in
Mitteleuropa oft lber viele Tage in Folge
Hochsttemperaturen im Bereich von 30 Grad
Celsius - teilweise sogar deutlich dariiber. Mit
Blick auf die dauerhafte Verdnderung des
Weltklimas ist davon auszugehen, dass sich
diese Entwicklung auch in Zukunft fortsetzen
wird. Was im Urlaub manchmal sogar ge-
wiinscht, aber meistens immerhin gut zu er-
tragen ist, kann Arbeitstage auch innerhalb
von Gebduden unertrdglich werden lassen.
Konzentriertes und produktives Arbeiten ist
bei diesen Verhdltnissen iiber einen ldngeren
Zeitraum oft kaum noch méglich. Klimaanla-
gen bieten eine Mdglichkeit, Innenrdume

Foto: Geze GmbH

schnell zu kiihlen, allerdings ist diese techni-
sche Losung nicht nur sehr energieintensiv
und dementsprechend teuer, sondern aus
diesem Grund auch nicht gerade nachhaltig.
Teilweise verbrauchen Biiro- und Verwal-
tungsgebdude im Sommer mehr Energie zum
Kihlen als im Winter zum Heizen.

AuBerdem stellt das neue Gebdudeenergie-
gesetz (GEG) hohe Anforderungen an die
Energieeffizienz im Gebdudebetrieb. Das
kann gerade bei groRBen offentlichen Gebdu-
den zu einer Herausforderung werden. Die
Nutzung einer energieintensiven Klimaan-
lage im gesamten Gebdude ist da kaum noch
umsetzbar. Gleichzeitig bietet das GEG aller-
dings die Chance, sich intensiv mit Mdglich-
keiten eines energiesparenden Gebdudebe-
triebs auseinanderzusetzen und so auch das
Leben und Arbeiten unter zukiinftigen Klima-
bedingungen angenehm und nachhaltig zu
gestalten.

Nachhaltig kiihle Riume schaffen

Eine Methode, um Raume in den Sommermo-
naten energiesparend zu kiihlen und dabei
auch das GEG entsprechend umzusetzen,
stellt die natirliche, kontrollierte Liftung

Giber Nacht dar. Die kiihle Nachtluft wird da-
bei durch automatisch gesteuerte Fenster in
die Gebdude geleitet. Gleichzeitig kann die
tagsiiber entstandene Warme nach drauBen
entweichen. Dieser Luftaustausch kommt
durch natirliche Druckunterschiede, die zwi-
schen mindestens zwei Offnungen eines Ge-
baudes und aulen herrschen. Besonders gut
funktioniert dieser Luftaustausch bei moder-
nen Fassaden mit sogenannten Parallel-Aus-
stellfenstern, bei denen sich die Fensterfliigel
als Ganzes parallel nach aullen stellen. Auf
diese Weise kann die kiihle Luft von unten
einstromen, wadhrend gleichzeitig warme,
verbrauchte Luft nach oben austritt. Die Luft-
wechselrate ist dadurch hoher als bei gekipp-
ten Fenstern. Grundsatzlich eignen sich aber
samtliche Fenster fiir eine Nachtauskiihlung
durch einen Luftaustausch. Dazu geniigt be-
reits ein schwacher Wind. So handelt es sich
nicht nur um eine energieeffiziente und um-
weltschonende Methode der Kiihlung, son-
dern auch um eine natiirliche. Es entsteht
dank der frischen Nachtluft ein angenehmes
Raumklima bei guter Luftqualitdt.

Dank moderner Fenstertechnik werden bei
einer Nachtauskiihlung ganze Fensterfronten
und Fenstergruppen automatisch angesteu-
ert. Auch Liiftungszeitraume und andere Sze-
narien lassen sich durch eine zentrale Steue-
rung unkompliziert festlegen und andern.
Wird diese Form der Gebdudeklimatisierung
zusdtzlich mit thermischer Baukernaktivie-
rung kombiniert, kann auf den Betrieb von
kosten- und energieintensiven Klimaanlagen
oft vollstandig verzichtet werden. Dazu wer-
den in Gebdudemassen, wie Betondecken,
Rohre verlegt, durch die Wasser als Heiz- und
Kihlmedium flieRt.

Effektiveres Lernen

Besonders eignet sich automatische Nacht-
auskiihlung fir offentliche Gebdude, Biiro-
bauten, Sportstdtten und Schulen. Denn da-
rin halten sich jeden Tag eine groRe Zahl von
Menschen auf. Das erhéht nicht nur den Luft-
verbrauch, sondern auch die Temperatur im
Gebdude. Deswegen verfiigt zum Beispiel das
Schulzentrum der Mittelschule Grundacker-
gasse in Wien (iber eine automatische
Nachtauskiihlung. Die Klassenzimmer und
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Geze-Slimchain-Kettenantriebe

erméglichen das automatische Offnen
und Schliefen der Fenster.
Foto: Sigrid Rauchdobler / Geze GmbH

andere Raume, die sich durch den Unter-
richt und den Schulbetrieb aufgeheizt ha-
ben, werden {ber Nacht auf natirliche
Weise heruntergekiihlt. So ist am folgen-
den Tag wieder Unterricht in angenehmer
Atmosphdre moglich. Die Fenster sind
dazu mit Geze-Slimchain-Fensterantrieben
ausgestattet, die es ermoglichen, die Fens-
ter automatisch zu 6ffnen und zu schlie-
Ren. Mit einer Gebdudesteuerung vernetzt,
lassen sich dann Jalousien, Markisen, Roll-
liden sowie Heizungen, Licht und eben
auch Fenster steuern.

Gebaude smart steuern

Um aus einem Gebdude ein Smart Building
zu machen, das selbststdndig dazu in der
Lage ist, eine Nachtauskiihlung entspre-
chend den Wetterverhdltnissen und der
Raumluftqualitdt vorzunehmen, kann ein
Gebdude mit Systemen wie myGeze Con-
trol ausgestattet werden. Die Fassade re-
agiert dann iber Sensoren fiir Wdrme,
Wind oder Lichteinstrahlung auf sich ver-
dndernde Bedingungen und o6ffnet und
schlieBt Fenster selbststindig abhdngig
von der Temperatur, den Witterungsbedin-
gungen und der Raumluftqualitdt. Dadurch
kann auch bei starkem Regen oder hefti-
gem Wind verhindert werden, dass im Ge-

bdude Schdaden entstehen: Die Sensoren
bemerken die kritischen Witterungsver-
haltnisse und schlieRen die Fenster recht-
zeitig. Auch fiir die Sicherheit von Perso-
nen wird durch Sensoren gesorgt. Prdsenz-
melder Giberwachen die SchlieRkanten und
verhindern, dass Menschen durch das au-
tomatische Offnen und SchlieBen verletzt
werden.

Eine solche Form der Gebdudeautomation
ist nicht nur eine effiziente Umsetzung der
Nachtauskiihlung, sondern auch eine Mog-
lichkeit, den Anforderungen des GEG ge-
recht zu werden. Das Gesetz sieht ndmlich
bestimmte Automatisierungsgrade (min-
destens Automatisierungsgrad B nach DIN
V 18599-11: 2018-09) zwingend vor. Letzt-
lich bieten diese Vorgaben bei genauerer
Betrachtung geniligend Gestaltungsspiel-
raum, um mafRgeschneiderte Lésungen zu
entwickeln, von denen Gebdudebetreiber
am Ende profitieren kénnen.

Effiziente Gebdudeiiberwachung
gewdhrleistet

Damit automatisierte Abldufe reibungslos
funktionieren, bedarf es einer effizienten
Gebdudeiliberwachung. Dafiir sorgt die 1Q
box KNX von Geze, mit der die Fensteran-
triebe iber den Gebdudebus angesteuert
und Rickmeldungen empfangen werden
kdnnen. Weitere Komponenten wie Taster
und Sensoren sind Uber die integrierte
Taster-Schnittstelle angeschlossen. Je nach
Bedarf sind so auch Nachriistungen und
Erweiterungen unkompliziert méglich.

Damit auch die Kommunikation zwischen
der KNX- und der BACnet-Umgebung der
Gebdudeleittechnik GLT reibungslos ver-
lduft, konnen klare Kommunikationsproto-
kolle zwischen den Systemen festgelegt
werden. Das gewdhrleistet einen effizien-
ten Datentransfer.

Offentliche Gebiude, in denen auch in den
heiRen Sommermonaten ein reger Tages-
betrieb herrscht, konnen auf diese Weise
zu ertrdglichen Orten gemacht werden.
Das geschieht dank einer automatischen
Nachtauskihlung nicht nur selbststandig
und effektiv, sondern anders als bei ener-
gieintensiven Klimaanlagen auch noch
nachhaltig und klimabewusst. H

www.geze.de
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Hahn AT-G
fur leichte TUren
aus Aluminium

" Flugelgewicht bis max. 90 Kg

" 3D-Justierung in 6 Richtungen

' Verwendung fur DIN links/DIN rechts
und nach innen und auBen 6ffnend

1 Ausftihrungen fur flachenbtindige und
flachenversetzte Aluminiumsysteme

Dr. Hahn — fur jede Situation
die passende Lésung!

Dr. Hahn

TURBANDER. MADE IN GERMANY.

Dr. Hahn GmbH & Co. KG
Trompeterallee 162—170
D-41189 Monchengladbach
Telefon: +49 2166 954-3
E-Mail:  vertrieb@dr-hahn.de
Internet: www.dr-hahn.eu
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Voll verdeckte Bandseite Roto NX | C:

BAUBESCHLAG

Unsichtbar und unverzichtbar

—

e —"l |
-
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Als eines der ersten Unternehmen ent-
wickelte Roto einen verdeckt liegenden
Beschlag. Jetzt prdsentiert die Roto Frank
Fenster- und Tiirtechnologie GmbH mit
der verdeckten Bandseite ,,Roto NX | C“
eine Weiterentwicklung. Eingesetzt wird
die Bandseite in Holz- und Kunststoffpro-
filen mit Beschlagachse 13 Millimeter. Sie
gehort zum modularen Beschlagbaukas-
ten des Drehkipp-Systems ,, Roto NX“. Das
macht ihre Verarbeitung denkbar einfach,
denn alle Komponenten sind optimal auf-
einander abgestimmt.

Ein zentrales Merkmal des Beschlagsystems
ist seine hohe Gleichteileverwendung, die die
Zahl unterschiedlicher Komponenten auf ein
Minimum reduziert und auf diese Weise die
wirtschaftliche Fensterfertigung maximal un-
terstutzt.

Rationelle Verarbeitung und hohe Asthetik
Die Montage der Bandseite C erfordert nur
geringe Vorbereitungsarbeiten an Fligel und
Rahmen. Durch die formschliissige Clip&Fit-
Verbindung lassen sich alle Bauteile an den
gleichen Stellen koppeln. Hersteller, die be-
reits eine der vier aufliegenden Bandseiten
des ,,Roto NX“ einsetzen, profitieren zusdtz-
lich beim MittelschlieBer vom teilereduzier-
ten Baukastenprinzip: An der verdeckten
Bandseite C wird der gleiche MittelschlieBer
eingesetzt.

Die drei Axer-GroRen bringen dasselbe Ein-
hangeprinzip mit. Dadurch werden sie bei al-
len FliigelmaBen standardisiert immer auf
dieselbe Weise mittels Clip montiert. Ebenso
ist das leichte Einhdngen des Fliigels auf der

[ _-' Die voll verdeckte
| Bandseite ,,Roto
NX | € ermdglicht
| die unterschiedlichs-
I ten Fensterformate
in verschiedenen
! Ausfiihrungsvarian-
ten und Sicherheits-
1 stufen.
Foto:
Roto Frank Fenster-

und Tiirtechnologie

Baustelle gewdhrleistet. Dass der Fliigel fir
die Kippweitenregulierung nicht ausgehangt
werden muss, ist ein weiterer Effizienzvorteil
in der Montage.

EinschlieBlich der im Fligelfalz vollig ver-
deckt liegenden Axer- und Ecklager sind alle
Bauteile der Bandseite Roto NX | C von auRen
nicht sichtbar im Fensterrahmen und -fliigel
integriert. Damit erfiillen die Bandseite und
die mit ihr ausgestatteten Fenster und Fens-
tertiiren alle Anspriiche moderner Innenar-
chitektur.

Ausgeprigte Sicherheit

Eckband und Ecklager der voll verdeckten
Bandseite sind derart robust ausgelegt, dass
die Lastabtragung erst ab einem Fliigelge-
wicht von 120 Kilogramm eingesetzt wird.
Durch ihre Verwendung wird die Fliigellast
auf das Ecklager verringert und in den Rah-
men weitergeleitet. Die Lastabtragung ist mit
einem Sichtfenster und einer vorgespannten
Feder ausgestattet. Ist sie richtig eingestellt,
erscheint der Schraubkopf komplett im Sicht-
fenster.

Fensterhersteller profitieren von der einfa-
chen Montage, Fensternutzer von den sehr
hohen Standards der Bandseite bei Einbruch-
hemmung und Bediensicherheit. Denn auch
Roto NX | C ermdglicht die zuverldssige Ein-
bruchhemmung gemaR den Widerstandsklas-
sen RC2 sowie RC3 und kann um die Funktio-
nen ,TiltFirst“ (Kippen vor Drehen) und
JTiltSafe” erweitert werden.

Qualitdt, Formatvielfalt und Komfort
Gewadbhrleistet ist die Qualitdt der robusten,

hochwertig gefertigten Bauteile durch eigene
Roto-Priifungen im Internationalen Technolo-
gie-Center (ITC) am Unternehmensstandort
Leinfelden. Dazu gehdren Material- und Kor-
rosionspriifungen sowie Dauerlaufpriifungen.

Zusdtzlich garantieren externe Zertifizierun-
gen in Priifinstituten wie dem ift Rosenheim
die hohe Funktionssicherheit der Bandseite.
Im Rahmen der QM 328 wurde die Bandseite
beispielsweise gemdR der Dauerfunktions-
klasse H3 nach DIN EN 13126-8 (20.000 Zyk-
len) und gemaR Klasse 5 fiir die Korrosionsbe-
standigkeit nach DIN EN ISO 9227 und EN
1670 gepriift.

Mit der Weiterentwicklung lassen sich vielfdl-
tige Fensterformate in verschiedenen Aus-
fiihrungsvarianten umsetzen - ob groRe
Fensterelemente bis 3.000 Millimeter Fliigel-
falzhéhe mit hohem Fliigelgewicht oder mo-
derne, schmale Formate. Fiir Kunststoffpro-
file reicht das maximale Fliigelgewicht bis 150
Kilogramm, Holzprofile lassen sich bis zu ei-
nem Fliigelgewicht von 180 Kilogramm ver-
wenden - beide unter Nutzung von Lastab-
tragung und Drehbegrenzer. Bei Fliigelge-
wichten zwischen 150 bis 180 Kilogramm wird
zusdtzlich eine Halteplatte eingebracht.

Die Bandseite bietet die vielfaltigsten Einsatz-
moglichkeiten und Ausfiihrungsvarianten.
Dazu gehort neben der TiltFirst-Variante auch
die nach auRen 6ffnende Option in der Side-
Hung-Ausfiihrung - eine platzsparende Fenst-
erlésung, bei der der geodffnete Fliigel nicht in
den Raum hineinragt. In dieser Anwendungs-
variante begrenzt die Falzschere die Flligel6ff-
nung. In Verbindung mit einer 20 Millimeter
flachen Bodenschwelle kann auch mit der
Bandseite C eine optisch ansprechende,
schlagregendichte und sichere Losung fiir bar-
rierearme Fenstertliren geschaffen werden.

Beschlag und Dichtung optimal abge-
stimmt
Auf Wunsch werden Deventer- oder Ultrafab-
Dichtprofile auf die Kinematik eines Dreh-
kipp-Fenstersystems und die jeweils ge-
wdhlte Roto NX-Beschlagkonfiguration kun-
denindividuell abgestimmt. An der Bandseite
Cinteressierte Fensterhersteller werden vom
Roto-Vertrieb umfassend informiert und kon-
nen die Einsatzmoglichkeiten der Bandseite
auch auf der virtuellen Beratungsplattform
»Roto City“ kennenlernen. M
www.roto-frank.com
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Neuves Planet-Fingerschutz-Abdeckprofil

fUr TUren

Die Assa Abloy erweitert ihr Finger-
schutzportfolio der Marke Planet in der
Baureihe FSA 8800 fiir Drehfliigeltiiren.
Die neue Befestigungstechnologie fiir effi-
ziente Planung, schnelle Montage und sau-
bere Optik ist jetzt auch fiir Tiiren mit Dr.
Hahn Tiirband 4 AT verfiigbar.

Die Montage eines professionellen Finger-
schutzes beugt Verletzungen beim SchlieRen
von Tiren vor und ist eine wirksame MaR-
nahme, um die Sicherheit von Personen zu
erhéhen. Mit dem bandseitigen Abdeckprofil
FSA 88oo fiir Tiren mit Rollenbdndern,
Durchmesser 18, 20 und 22 Millimeter, bietet
die Marke Planet im bekannten Fingerschutz-
programm eine Baureihe an, die sich beson-
ders durch geringen Planungs- und Monta-
geaufwand auszeichnet. Das zeitsparende
Handling geht dabei nicht zu Lasten einer si-
cheren Funktionalitdt und hohen Passgenau-
igkeit. Gute Neuigkeiten gibt es nun fiir Nut-
zer der Produkte des deutschen Tirbandher-
stellers Dr. Hahn, denn ab sofort ist auch eine
speziell fiir das Tlirband 4 AT ausgelegte Vari-
ante erhaltlich.

Schraubenlos sicher und elegant

In puncto Einfachheit, Sicherheit und Eleganz
steht das neue Abdeckprofil FSA 8800 [S30]
den Gbrigen Profilen der Baureihe in nichts
nach. Wdhrend bei anderen Systemen meh-
rere Aluminiumprofile aufwendig verschraubt
werden miissen, kommt hier ein schrauben-
loses Stecksystem zum Einsatz, das nur aus
einem Profil besteht. Auch ohne weitere
Fachkenntnisse lassen sich mit dieser durch-
dachten Konstruktion Tiiren innerhalb weni-
ger Minuten effizient absichern und ein per-
fekter Sitz des Fingerschutzsystems in der
Achse der Bdnder realisieren. Eine optional
erhdltliche Positionierlehre stellt sicher, dass
der Klebefuss an der Bodenseite besonders
schnell und prdzise angebracht werden kann.

Smarte Bauweise fiir dauerhafte
Einfachheit

Auch nach dem Einbau gewdhrleistet die
smarte Bauweise einfachste Handhabung
liber den gesamten Produktlebenszyklus
hinweg. Sollte ein Nachstellen der Bander
oder andere nachtrdgliche Arbeiten am Tiir-

element erforderlich werden, lassen sich die
Schutzprofile ebenso werkzeuglos entfernen
und anschliessend wieder einhdngen. Da Dr.
Hahn das Tiirband 4 AT mit Drehpunkten bis
36 Millimeter anbietet, hat Assa Abloy auch
ein Zusatzprofil fiir Sonderbander mit erhoh-
tem Drehpunkt in seinem Fingerschutzpro-
gramm. Dieses ldsst sich ohne Bohrungen mit
einem geklebten und nachtrdglich verstellba-
rem Cliphalter befestigen. Als passende L6-
sung zur Sicherung der Bandgegenseite an der
NebenschlieRkante empfiehlt sich der Einsatz
des Fingerschutzrollos FSR 6000, das eben-
falls zur Schnellmontage ausgelegt und fir
den Einsatz im Innen- und AuBenbereich bes-
tens geeignet ist.

,Bei unseren Tirbdandern verfolgen wir die
Philosophie, Premium-Optik, wertige Verar-
beitung und hohe Funktionalitdit mit ein-
fachstem Handling zu verbinden. Auch bei
unserem Tirband 4 AT sind Details in die
Konstruktion eingeflossen, die die Verarbei-
tung in der Werkstatt und auf der Baustelle
noch effizienter machen. Das Planet-Finger-
schutz-Abdeckprofil FSA 8800 [S30] ist vor
diesem Hintergrund die ideale Erganzung zu
unserem Produkt”, betont Markus Lenze,
Leiter Konstruktion, Dr. Hahn GmbH & Co.
KG. |

www.assaabloy.com

Die neue schrau-
benlose Befes-
tigungstechno-
logie ermdglicht
ein einfaches und
zeitsparendes
Aufstecken des
Profils zwischen
den Bdndern der
Tiir.

Foto: Assa Abloy
AG
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neves

ESG-Board

Die Unternehmenszentrale Schiico One wurde mit den drei Nachhaltigkeitslabels LEED, BREEAM
und DGNB zertifiziert und verkérpert damit den Nachhaltigkeitsanspruch von Schiico.

Schiico hat den Anspruch, mit seinen Produkten und Services Vorreiter fiir Nachhaltig-

keit in der Baubranche zu sein. Diese Haltung kommt unter anderem in der langjihrigen

Zusammenarbeit mit dem WWF und der Stiftung KlimaWirtschaft zum Ausdruck. Mit der

Griindung eines Schiico-ESG-Boards wird dieser Weg nun mit externer Expertise aus Wis-

senschaft, Wirtschaft und Politik konsequent weitergefiihrt. Das Unternehmen starkt

damit seinen Fokus auf ganzheitliches nachhaltiges Handeln sowie seine dkologische und

soziale Verantwortung.

Schiico setzt auf die Unterstiitzung durch ein
solches ESG-Board, welches das Unterneh-
men zukiinftig bei der Weiterentwicklung der
nachhaltigen Ausrichtung berdt und unter-
stiitzt. Die Mitglieder des Boards setzen Im-
pulse fir die Nachhaltigkeitsstrategie des
Unternehmens und bewerten die Aktivitdten
von Schiico hinsichtlich ihrer 6kologischen,
sozialen und 6konomischen Auswirkungen.

Dr. Andreas Mattner.

Andreas Engelhardt, personlich haftender
Gesellschafter der Schiico International KG:
,Wir stellen uns gerne der externen Priifung:
Die gewonnenen Erkenntnisse und Anregun-
gen aus dem Austausch zwischen den Board-
Mitgliedern und Schiico flieBen in die Ent-
scheidungsfindung unseres Unternehmens
ein.” Der Vorsitzende des Boards, ZIA-Ehren-
prasident Dr. Andreas Mattner, erklart:

Maria Hill.

»Schiico war schon immer fiihrend in Fragen
der Nachhaltigkeit und insbesondere der
Kreislaufwirtschaft. Jetzt ist der richtige Zeit-
punkt, einen weiteren Schritt zu gehen.”

ESG kommt aus dem Englischen und steht fiir
,Environmental Social Governance“. Unter-
nehmen sind laut der Corporate Sustainability
Reporting Directive (CSRD) der Europdischen
Union - in Abhdngigkeit von der jeweiligen
Mitarbeiterzahl und ihres Umsatzes - kiinftig
verpflichtet, einen jahrlichen ESG-Bericht zu
verdffentlichen. Die Griindung des Schiico
ESG-Boards erfolgte zum 1. Juli 2024 und da-
mit vor der geltenden Verpflichtung ab dem
Berichtsjahr 2025.

Die Mitglieder des Schiico ESG-Boards

Mattner, Vorsitzender des ESG-Boards und
vorstehend bereits erwdhnt, ist seit dem Jahr
2000 Vorstandsvorsitzender der Stiftung Le-
bendige Stadt mit den Schwerpunktthemen
Klimaschutz und soziale Integration. Bereits
seit 2011 ist er Mitglied des ESG-Boards der
ECE-Group (zuletzt als Vorsitzender), inzwi-
schen ist er auch Aufsichtsrat der ECE. Seit
2013 ist Mattner Mitglied des ESG-Boards des
ZIA. Von 2013 bis 2023 war er im Aufsichtsrat
und spater stellvertretender Aufsichtsrats-
vorsitzender der Euref AG zur Entwicklung
energie- und umweltoptimierter Immobilien
in einem Zentrum nachhaltiger Wertschép-
fung. Von 2016 bis 2020 war Mattner Repre-
sentative Germany der von Gouverneur Ar-
nold Schwarzenegger gegriindeten R20 Regi-
ons of Climate Action und ab 2017 Board
Director der sechskdépfigen Weltspitze der
R20 Foundation. Ebenfalls seit 2017 ist er Mit-
glied der Innovationspartnerschaft des Bun-
desbau- und Wirtschaftsministeriums zur
Umsetzung des Klimaschutzplans 2050 und
zur Erreichung eines klimaneutralen Gebdu-

Arved Fuchs.



debestandes in Europa. Seit 2022 ist Mattner
als Aufsichtsratsvorsitzender ebenso Vorsit-
zender des ESG-Ausschusses der Hamborner
Reit AG.

Maria Hill verantwortet seit 2007 den Bereich
Nachhaltigkeit bei der ECE-Group. Sie hat den
Auf- und Ausbau der gesamten Thematik im
Unternehmen verantwortet und leitet den
Bereich bis heute. Von 2014 bis 2018 war Hill
zudem Vorsitzende im Ausschuss ,,Sustaina-
bility” des internationalen Verbandes ,Inter-
national Council of Shopping Centers” und
von 2015 bis 2018 Beirdtin des B.A.U.M e.V.
Seit 2017 ist sie Vorsitzende im Ausschuss
,Energie- und Gebdudetechnik” des ZIA mit
den Schwerpunkten EPBD (Energy Perfor-
mance of Buildings Directive) und GEG (Ge-
bdudeenergiegesetz). Seit 2019 fungiert Hill
als Sachverstdndige fiir den Deutschen Bun-
destag zum GEG und seit 2022 ist sie Vorsit-
zende des ,Sustainability“-Ausschusses des
,Europe Council of Shopping Places”. Seit
2024 ist Hill Beirdtin des KEDI (Kompetenz-
zentrum Energieeffizienz durch Digitalisie-
rung) der DENA (Deutsche Energie-Agentur)
und Beirdtin der DGNB (Deutsche Gesell-
schaft fiir Nachhaltiges Bauen).

Arved Fuchs unternimmt seit (iber 40 Jahren
Expeditionen in die entlegenen Polarregio-
nen unseres Erdballs. Er ist der erste Mensch,
der innerhalb eines Jahres sowohl den Nord-
pol als auch den Siidpol zu FuB erreicht hat.
Doch was fiir den Polarforscher und Buchau-
tor urspriinglich das groRe Abenteuer war, ist
langst zu einer Mission geworden. Auf seinen
Expeditionen erlebt er die besondere Asthe-
tik und Schonheit der arktischen Landschaf-
ten. Zugleich wird er unmittelbar mit den
Auswirkungen des Klimawandels, der Ver-
miillung der Meere und Landschaften und

Dr. Michael Vesper.

FASSADENBAU

dem Artensterben konfrontiert. Mit seiner
Expeditionsreihe Ocean Change verfolgt der
Bad Bramstedter das Ziel, neben der Erfas-
sung wissenschaftlich relevanter Daten, die
interessierte Offentlichkeit fiir den Schutz
der Meere und des Weltklimas zu sensibilisie-
ren. Flr sein Engagement wurde der Expedi-
tionsleiter vielfach ausgezeichnet, unter an-
derem 2017 mit dem Bundesverdienstkreuz
am Bande. Fuchs ist Botschafter des deut-
schen Komitees der aktuellen UN-Ozeande-
kade. Seit 2011 ist er Mitglied des ESG-Boards
der ECE-Group.

Dr. Michael Vesper ist ein deutscher Sport-
funktionar und Politiker (Blindnis 9o/Die
Griinen). Er war stellvertretender Minister-
prasident in NRW und bekleidete von 2006
bis Ende 2017 das Amt des Vorstandsvorsit-
zenden des DOSB (Deutscher Olympischer
Sportbund). Vesper gehdrte 1979 zu den
Griindungsmitgliedern der Partei Die Griinen
und war von 1990 bis 2005 Mitglied des
Landtages von Nordrhein-Westfalen sowie
parlamentarischer Geschéftsfiihrer. Von 1995
bis 2005 war Vesper zundchst Minister fir
Bauen und Wohnen, ab 2000 Minister fir
Stadtebau und Wohnen, Kultur und Sport. Zu-
dem war er Stellvertreter des Ministerprasi-
denten; in der Zeit vom 21. Oktober bis 6.
November 2002 war Vesper geschdftsfiihren-
der Ministerprdsident Nordrhein-Westfalens
und damit der erste Griinen-Politiker, der
eine Landesregierung fiihrte. 2004 wurde
ihm die Ehrendoktorwiirde der rechtswissen-
schaftlichen Fakultdt der Fernuniversitdt Ha-
gen verliehen. 2006 erhielt Vesper fiir seine
Tdtigkeit als Landesbauminister die Heinz-
Schmitz-Geddchtnismedaille des Bundes
Deutscher Baumeister, Architekten und Inge-
nieure. Seit 2019 ist er Mitglied des ESG-
Boards ECE-Group.

Dr. Michael Six.
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Dr. Michael Six ist Geschaftsfiihrer der Gold-
beck Deutschland GmbH, Mitglied des Ma-
nagement Boards und Chief Sustainability
Officer des europaweit tdtigen Bau- und Im-
mobilienunternehmens. Der studierte Bauin-
genieur promovierte im Jahr 2002 im Fachge-
biet Betonkonstruktionen an der Technischen
Universitdt Darmstadt. Nach Stationen als
Teamleiter Tragwerksplanung Briickenbau bei
Bilfinger Berger und als Geschdftsfiihrer der
Haag Ingenieur GmbH stieg er im Jahr 2004
als Verkaufsingenieur bei Goldbeck ein. Seit-
her hatte Six verschiedene Fiihrungspositio-
nen inne und trug dabei maRgeblich dazu bei,
Goldbeck zu einem der fiihrenden Bau- und
Immobilienunternehmen zu entwickeln. Seit
Sommer 2022 ist er neben seiner Tdtigkeit als
Geschaftsfiihrer der erste Chief Sustainability
Officer der Unternehmensgeschichte. In die-
ser Position verantwortet er die strategische
Steuerung der ESG-Tdtigkeiten von Goldbeck
und setzt sich dariiber hinaus in vielfdltigen
Initiativen flr eine nachhaltige Transforma-
tion des Bau- und Immobiliensektors sowie
der gesamten Wirtschaft ein. W

www.schueco.de
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unserer Branche. Die Artikel sind gut struktu-
riert, professionell recherchiert und bieten mir
wertvolle Einblicke in die neuesten Entwicklun-
gen der Fachgebiete. Die Inhalte sind klar und
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Die Kombination aus fundiertem Fachwissen
und einer aktuellen Marktperspektive macht
die bauelemente bau zu einer unverzichtbaren
Informationsquelle fiir alle Akteure in unserem
Marktsegment. Ich lese die Beitrdge regelma-
Rig mit groBem Interesse und kann die bauele-

fiir Experten als auch fiir Interessenten. Diese mente bau warmstens weiterempfehlen.
Ubersicht iiber unser Marktgeschehen in einem

Markus Schmees, Vorstand und Gesellschafter Drinkuth AG.
Foto: dll drinkuth
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Bauhandwerkersicherung - § 650 f BGB

GemaR § 650 f BGB kann der Auftragneh-
mer vom Auftraggeber Sicherheit fiir die
auch in Zusatzauftriagen vereinbarte und
noch nicht bezahlte Vergiitung einschlieR-
lich dazugehériger Nebenforderungen
verlangen. Auch wenn die Vorschrift kei-
ne Anwendung findet, wenn der Besteller
eine juristische Person des offentlichen
Rechts oder ein Verbraucher ist, handelt
es sich bei § 650 f BGB um eine der wich-
tigsten Regelungen des gesetzlichen Bau-
vertragsrechts. Nach § 650 f Abs. 5 BGB
kann der Auftragnehmer die Leistung im
Einzelfall verweigern oder den Vertrag so-
gar kiindigen, nachdem er seinem Auftrag-
geber fruchtlos eine angemessene Frist
zur Leistung der Sicherheit gesetzt hat.

Wadhrend die Vorgdngervorschrift des § 648 a
BGB und die zugehdrige Rechtsprechung
noch recht hohe Anforderungen an das Si-
cherheitenverlangen des Auftragnehmers ge-
stellt haben, wurde in den letzten Jahren
durch die nunmehr geltende Vorschrift des
§ 650 f BGB und die hierzu ergangene Recht-
sprechung die Messlatte zugunsten der Auf-
tragnehmerseite erheblich gesenkt. Im Rah-
men eines kirzlich veréffentlichten Beschlus-
ses hat sich das Oberlandesgericht KéIn mit
den Moglichkeiten und Anforderungen im
Zusammenhang mit der Bauhandwerkersi-
cherung befasst.

Aktueller Fall

Der Auftraggeber hat den Auftragnehmer im
Rahmen eines VOB/B-Vertrages mit der Her-
stellung von Fundamenten fiir eine Contai-
neranlage in einem sogenannten Storagepark
(Kleinlagerpark) in einem Gewerbegebiet be-
auftragt. Das Bauvorhaben war in sechs Bau-
abschnitte unterteilt. Nach der Fertigstellung
des ersten Bauabschnittes hat der Auftrag-
nehmer dem Auftraggeber seine erste Ab-
schlagsrechnung vorgelegt, die auch bezahlt
wurde. Die zweite Abschlagsrechnung wurde
dagegen zwar von der fiir den Auftraggeber
tdtigen Architektin zur Zahlung freigegeben,
jedoch nicht bezahlt. Dies hat der Auftrag-
nehmer zum Anlass genommen, vom Auf-
traggeber die Stellung einer Sicherheit ge-
maR § 648 a BGB a.F. (Vorgdngervorschrift
zum § 650 f BGB) zu verlangen. Nachdem der
Auftraggeber die beanspruchte Sicherheit
nicht geleistet hat, hat der Auftragnehmer

seine Arbeiten im zweiten Bauabschnitt ein-
gestellt und schlieRlich das Vertragsverhalt-
nis gemadR § 648 a BGB a.F. gekiindigt.

Ein Rechtsstreit war nicht mehr zu vermei-
den. Mit seiner Klage hat der Auftragnehmer
Anspriiche auf Zahlung fiir erbrachte und
nicht erbrachte Leistungen nach der Kiindi-
gung des Bauvertrages wegen unterbliebener
Stellung einer Bauhandwerkersicherung nach
§ 648 a BGB a.F. geltend gemacht. Der Auf-
traggeber ist der Klage entgegengetreten
und hat hierzu argumentiert, der Auftragneh-
mer sei letztendlich zur Forderung der Sicher-
heit und in der Folge zur Kiindigung nicht
berechtigt gewesen. Nachdem das angeru-
fene Landgericht den Auftraggeber im We-
sentlichen gemdR den Antrdgen des Auftrag-
nehmers verurteilt hatte, musste sich schlieB-
lich das Oberlandesgericht Koln mit der
Berufung des Auftraggebers beschdftigen
(OLG Koln, Beschluss vom 8. Mai 2023,
Az.:17 U 70/22).

Beschluss des Oberlandesgerichts Koin

Das Oberlandesgericht Kéln stellt fest, dass
die Berufung des Auftraggebers keine Aus-
sicht auf Erfolg hat. Das Landgericht habe ihn
mit Recht zur Zahlung von Werklohn fiir er-
brachte und nicht erbrachte Leistungen ver-
urteilt. Daneben stellt das Oberlandesgericht
fest, dass der Auftragnehmer zur Kiindigung
nach § 648 a Abs. 5 BGB a.F. berechtigt war.
Das Oberlandesgericht hat in seinem Be-
schluss zu den Moglichkeiten und Anforde-
rungen einer Bauhandwerkersicherheit Fol-
gendes herausgearbeitet.

Der Unternehmer/Auftragnehmer kdnne eine
Bauhandwerkersicherheit unabhdngig davon
verlangen, ob Anspriiche auf Vergiitung oder
Abschlagszahlung fdllig sind. Das Sicherungs-
verlangen sei nicht an eine bestimmte Form
gebunden. Dass mit dem Sicherungsverlan-
gen des Auftragnehmers nicht zugleich die
Kostenliibernahme angeboten wird, sei
ebenso unschddlich wie der Umstand, dass
die Art der Sicherheit offengelassen wird. Da-
neben begriinde ein moglicherweise (ber-
héhtes Sicherheitsverlangen nicht dessen
Unwirksamkeit. Vielmehr sei es dann grund-
satzlich am Besteller/Auftraggeber, eine an-
gemessene Sicherheit zu leisten. Im Regelfall
sei aus Sicht des Oberlandesgerichts Koln

eine Frist zur Sicherheitsleistung von sieben
bis zehn Kalendertagen als angemessen an-
zusehen. Eine unangemessen kurze Fristset-
zung fiihre im Ubrigen nicht zur Unwirksam-
keit des Sicherungsverlangens, sondern setze
eine angemessene Frist in Gang. Der Auftrag-
nehmer misse weder ankiindigen, noch an-
drohen, ob er von seinen Rechten im Falle der
Nichtleistung der Sicherheit Gebrauch macht.
SchlieBlich stelle es keine unzuldssige Rechts-
ausiibung und auch keinen VerstoR gegen das
bauvertragliche Kooperationsgebot dar,
wenn dem Sicherungsverlangen des Auftrag-
nehmers auch andere Motive als die bloRe
Erlangung einer Sicherheit zugrunde liegen
wirden (OLG Koln, Beschluss vom 8. Mai
2023, Az.:17 U 70/22).

Praxishinweise

§ 650 f BGB ist fiir den Auftragnehmer ein
effektives Mittel zum Schutz seiner Vergi-
tungsanspriiche. Obwohl berechtigte Vergii-
tungsanspriiche des Auftragnehmers be-
droht sind, werden in vielen ,geeigneten”
Fallkonstellationen die Moglichkeiten des
§ 650 f BGB allein deswegen nicht zur Anwen-
dung gebracht, weil die Vorschrift in vielen
Betrieben entweder nicht oder nur unzurei-
chend bekannt ist. Daneben ist es festzustel-
len, dass Auftragnehmer, die von den Mog-
lichkeiten des § 650 f BGB wissen, diesen
deswegen nicht anwenden, weil sie eine at-
mosphdrische Belastung ihres Vertragsver-
haltnisses mit dem Auftraggeber befiirchten.
Gestaltet sich der Ausgleich der (Abschlags-)
Rechnungen des Auftragnehmers als schwie-
rig und sieht er die vollstandige Bezahlung
seiner Leistungen als gefdhrdet an, sollte sich
aber jeder Auftragnehmer dariiber Gedanken
machen, ob und inwieweit er eine Bauhand-
werkersicherung verlangt, um beispielsweise
im Streitfall jedenfalls eine Sicherheit in Han-
den zu haben. Kommt die Sicherheit nicht wie
angefordert, bieten die Regelungen zur Bau-
handwerkersicherung die Moglichkeit der
Leistungsverweigerung oder der Kiindigung
des Vertrages, was im Einzelfall auch einmal
den rettenden Ausstieg aus einem problema-
tischen Bauvertragsverhdltnis ermoglichen
kann. H

J. Teller, Rechtsanwalt,
Fachanwalt fiir Bau- und Architektenrecht
www.smng.de
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RAL Iadt zum RAL Forum ,,Nachhaltiges Bauen”

Die Zukunft

des Bauens
ist nachhaltig!

Jetri kostanlas anem

Grafik: RAL Deutsches Institut fiir Giite-
sicherung und Kennzeichnung e.V.

Die Auswirkungen des Klimawandels sind
allerorts deutlich zu spiiren — und mit ei-
nem Anteil von fast 40 Prozent der welt-
weiten Treibhausgase trdgt dazu vor allem
die Baubranche bei. Welche Méglichkeiten
gibt es, klimafreundlichere Bauwerke zu
erschaffen? Diese und weitere Fragen ste-
hen beim RAL Forum am 29. Oktober 2024
im Mittelpunkt.

Sven Fischer, Transformator fiir nachhaltige
Entwicklung in Wissenschaft und Wirtschaft,
wird das hybrid stattfindende Event moderie-
ren, fiir das es limitierte Vor-Ort-Tickets inklu-
sive Netzwerk-Friihstiick und -Lunch gibt.
Nach der Einflihrung von Fischer sowie einer
BegriiBung durch RAL Prdsidentin Doris Mdl-
ler beleuchten vier 20-miniitige Impulsvor-
trage das Thema aus unterschiedlichen Blick-
winkeln:

Prof. Dr. Sabine Flamme, FH Miinster: , Status
Quo und Herausforderungen des ressourcen-
schonenden Bauens*

Soren Steger, Wuppertal Institut fir Klima,
Umwelt und Energie: ,Potenziale fiir mehr
zirkuldres Bauen: Abschdtzung der zukiinfti-
gen Stoffstrome im Bausektor in NRW.“

Robert Jahn, TU Dresden: , Beton-3-D-Druck:
nachhaltige Bautechnologie fiir die Zukunft”

Dr. Anna Braune, Deutsche Gesellschaft fiir
Nachhaltiges Bauen (DGNB): ,,Klimaschutz im
Bauwesen - Potenzial und Perspektive”

Wie RAL Giitezeichen fiir die Transformation
im Bauwesen von Bedeutung sein konnen,
zeigt RAL Geschaftsfiihrer Thomas RoBbach
zum Abschluss der Vortragsreihe auf. Nach
einer kurzen Pause startet die Panel-Diskus-
sion mit allen Keynote-Speakern und -Spea-
kerinnen und weiteren Teilnehmenden, zu
denen Helmut Wiesner (Stadtbaurat und De-
zernent fir Planung, Umwelt und Verkehr der
Bundesstadt Bonn), Thomas MeiRner (Vor-
standsmitglied der Wohnungsgenossen-
schaft am Vorgebirgspark K&ln) sowie RAL
Hauptgeschaftsfiihrer Ridiger Wollmann ge-
héren. Ein gemeinsamer Netzwerk-Lunch fir
die Anwesenden vor Ort rundet die Veran-
staltung ab. W

https://forum.ral-guetezeichen.de

50. Ligna ist bereits zu 80 Prozent gebucht

Bereits ein Jahr bevor die Ligna 2025 in
Hannover ihr 50. Messejubildum feiert,

erfdhrt sie seitens der ausstellenden Un-
ternehmen groBen Zuspruch. Ende Mai
2024 verzeichneten die Organisatoren der
Weltleitmesse fiir die holzbe- und -verar-
beitende Industrie, die Deutsche Messe
AG und der VDMA Holzbearbeitungsma-
schinen e.V., einen ausgezeichneten Bu-
chungsstand - sowohl bei der Anzahl der
angemeldeten Unternehmen, als auch bei
der vermieteten Fldche.

Vielverspre-
chendes
Zeichen: 80
Prozent der
Netto-Stand-
fldche sind fiir
die Ligna 2025
bereits belegt.
Foto: Messe
Hannover

,80 Prozent der Netto-Standflache - bezogen
auf die Gesamtfldche der Ligna 2023 - haben
wir mit Ende des Frithbucherrabattes bereits
heute fiir die Ligna 2025 belegt“, sagt Stepha-
nie Wagner, Projektleitung Ligna bei der
Deutschen Messe. ,,Auch bei den ausstellen-
den Unternehmen haben wir im Vergleich zu
2023 nahezu zwei Drittel der Firmen an Bord.
Diese Zahlen belegen, dass das Commitment
der Aussteller zur Ligna ungebrochen hoch
ist, obwohl die Branche gegenwadrtig durch
schwierige Zeiten navigiert. Das Ergebnis

freut uns sehr und bestdtigt die Position der
Ligna als Weltleitmesse der Woodworking
Community“, erganzt Wagner.

Neben den Marktfiihrern aus Deutschland,
Italien, Osterreich, der Tiirkei und aus Spa-
nien sind fir die Jubildumsedition der Ligna
auch zahlreiche Anmeldungen aus Asien - al-
len voran aus China und Japan - eingegangen.

Hoffnungsfrohe Branche
Dr. Bernhard Dirr, Geschaftsfiihrer des Fach-
verbandes Holzbearbeitungsmaschinen im
VDMA, Frankfurt am Main: ,Wir befinden
uns im Augenblick auf der Talsohle einer
ausgeprdgten Konjunkturflaute. Dass die an-
meldenden Unternehmen so einhellig auf
die kommende Ligna setzen, unterstreicht
die Erwartung, dass es spdtestens ab 2025
wieder aufwdrtsgeht und dass zur Ligna
viele neue Auftrdge besprochen werden
konnen“. M

www.ligna.de
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Verdnderung in der Geschaftsfihrung
bei Eurosun Sonnenschutz

Thomas Litzlbauer, langjahriger Ge-
schaftsfiihrer von Eurosun Sonnenschutz,
hat auf eigenen Wunsch beschlossen, das
Unternehmen nach vielen erfolgreichen
Jahren zu verlassen, um eine neue beruf-
liche Herausforderung anzunehmen. Sein
Wirken hat das Unternehmen maRgeblich
gepragt, professionalisiert und weiterent-
wickelt.

Die Nachfolge von Litzlbauer iibernehmen
Gerhard und Martin Kasbauer, die gemein-
sam mit den bestehenden Geschaftsfiihrern
Jifi Svoboda und Johann Scheuringer die Ge-
schdfte von Eurosun Sonnenschutz weiter-
flihren werden.

Gerhard Kasbauer, der seit 19 Jahren im
Schwesterunternehmen Josko Fenster und Tii-
ren GmbH in leitender Funktion tdtig ist, Gber-
nimmt zusammen mit Jifi Svoboda die Fih-
rung des Produktionsstandortes Eurosun s.r.o.
Er bringt umfassende Expertise und wertvolle
Perspektiven in seine neue Rolle ein. ,Ich
freue mich darauf, meine Erfahrungen in der

Produktion bei Eurosun Sonnenschutz einzu-
bringen und gemeinsam mit unserem Team
innovative Wege zu beschreiten. Unser Ziel ist
es, die Produktionsabldufe weiter zu optimie-
ren und hochste Qualitdtsstandards zu ge-

wadhrleisten”, so Kasbauer.

Martin Kasbauer ibernimmt die vertriebssei-
tige Geschdftsfiihrung von Eurosun Sonnen-
schutz und erweitert damit seinen Verant-
wortungsbereich zusdtzlich zu seiner beste-
henden Rolle als Bereichsleiter Vertrieb bei

Josko. B www.eurosun-sonnenschutz.com

Die neue Geschdftsfiihrung von Eurosun Sonnenschutz (v. I.): Martin Kasbauer,

Johann Scheuringer, Gerhard Kasbauer und Jifi Svoboda.

Foto: Eurosun Sonnenschutz GmbH

Verstdrkung in der Geschaftsfuhrung bei Maco
Hautau Deutschland '

Oliver Lehnert ist seit Anfang Septem-
ber Geschiftsfilhrer der Maco Hautau
Deutschland GmbH am Standort in Scholl-
nach. Zusammen mit dem langjihrigen
Geschiftsfiihrer Frank Jedamski wird Leh-
nert die Geschicke in Deutschland lenken.

Lehnert (49), MBA und Vertriebsexperte, soll
bei Maco die Erfolgsgeschichte weiterschrei-
ben. Veranderung von Prozessen und Struktu-
ren sowie die Erzielung von nachhaltigem
Wachstum beschreiben das bisherige Berufs-
leben des gebiirtigen Baden-Wiirttembergers.
Lehnert hat in verschiedenen internationalen
Vertriebsfunktionen und auch als Geschafts-
flhrer im Industrieumfeld und GroRhandel
viel bewegt. Seine Expertise und Kundenori-
entierung stelle er tdglich unter Beweis, so
das Unternehmen

Effiziente Weiterentwicklung

»lch freue mich, nun in die Beschlagbranche
einzutauchen und mit unseren Kunden sowie
meinem neuen Team die Zukunft zu gestal-
ten”, sagt Lehnert. Sein Ziel ist es, Maco
Hautau Deutschland noch starker zum markt-
orientierten, innovativen Unternehmen aus-
zubauen.

Kunden immer im Fokus

,Mit Oliver Lehnert haben wir einen visiona-
ren Vertriebsexperten mit starker Kundenori-
entierung gewonnen. Wir sind tiberzeugt, dass
er Maco Hautau Deutschland hervorragend
vorantreiben wird“, freut sich Daniela Tiller,
Chief Sales & Marketing Officer der Maco
Gruppe. Mit dem erfahrenen Geschaftsfiih-
rungspartner Jedamski forciert Lehnert die
Unternehmensentwicklung; gemeinsam wer-

Oliver Lehnert ist seit Anfang September 2024
Geschdiftsfiihrer der Maco Hautau Deutsch-
land GmbH. Foto: Maco / Daniel Mackert

den beide die Maco Gruppe in Deutschland
erfolgreich in die Zukunft fiihren, so der Wort-
laut der Pressemitteilung. W www.maco.eu
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Denzin folgt auf Bohn

Andreas Bohn.
Fotos: Unternehmensgruppe Alfred Bohn

Einen Wechsel in der Geschéftsfiihrung
hat es in der Unternehmensgruppe Alfred
Bohn gegeben: Andreas Bohn wechselt
zum Ende des Jahres aus der Geschifts-
fiihrung der Unternehmensgruppe in den
Vorstand der Alfred Bohn Stiftungen und
damit auf die Gesellschafterebene. An

Udo Denzin.

seine Stelle in der Geschaftsfiihrung tritt
Udo Denzin.

»32 Jahre war die Unternehmensgruppe ein
wesentlicher Bestandteil nicht nur meines be-
ruflichen, sondern auch meines privaten Le-
bens. In meiner neuen Rolle im Vorstand der

Stiftungen bringe ich gerne auch weiterhin
mein Wissen und meine Erfahrung zum Wohle
unseres Familienunternehmens ein“, so Bohn.

Als neuer Geschaftsfiihrer fiir die bisher von
Bohn verantworteten kaufmannischen Be-
reiche trat Denzin zum 1. September 2024 in
die Geschdftsfiihrung ein. Denzin ist seit
Gber 30 Jahren in kaufmdnnischen Leitungs-
funktionen bei internationalen, mittelstandi-
schen Zulieferern der Automobil-, Luftfahrt-
und Konsumgiiterindustrie tdtig, zuletzt als
Geschdftsfiihrer & CFO fiir Dauphin Office
Interieurs. Seine Erfahrung und Tatigkeits-
schwerpunkte liegen in der Entwicklung und
Umsetzung von Wachstumsstrategien, der
Integration von Gesellschaften sowie der Ein-
flihrung von Systemen und Instrumenten zur
Ergebnisverbesserung.

,Wir danken Andreas Bohn fiir seine langjdh-
rige Tatigkeit als Geschaftsfiihrer und freuen
uns darauf, ihn auch zukiinftig mit Herzblut
und Engagement an unserer Seite zu haben.
Gemeinsam mit Udo Denzin werden wir die
Unternehmensgruppe Alfred Bohn auch in
Zukunft erfolgreich fiihren“, sagt Andreas Ko-
nig, Vorsitzender der Geschaftsfiihrung der

Unternehmensgruppe. B  www.albohn.de

Geschdftsfuhrerwechsel bei der
Novoferm Vertriebs GmbH

Norbert Dyx. Fotos: Novoferm
Nach zwei Jahrzehnten bei Novoferm geht
Norbert Dyx Ende 2024 in den wohlver-
dienten Ruhestand. Zum 1. September
2024 hat er seine Verantwortungsbereiche
innerhalb der Novoferm Vertriebs GmbH

Kai Roiger.

an seinen Nachfolger Kai Roiger iiberge-
ben. Die Novoferm Vertriebs GmbH ist als
Teil der Novoferm Gruppe fiir den Vertrieb
der Garagentor-Systeme, Objekttiiren und
Zargen in Deutschland verantwortlich.

Dyx (62) hat wahrend seiner langjdhrigen Ta-
tigkeit bei Novoferm in verschiedenen Funk-
tionen maRgeblich zur positiven Entwicklung
und zum Erfolg des Unternehmens beigetra-
gen. Als Geschdftsfiihrer hat er die Novoferm
Vertriebs GmbH seit ihrer Griindung im Jahr
2010 mit groBem Erfolg gefiihrt. In den letz-
ten Jahren hat er zudem die Digitalisierungs-
strategie von Novoferm entscheidend voran-
gebracht. Seine Expertise und sein Engage-
ment haben das Unternehmen nachhaltig
geprdgt. Bis zum Ruhestand am Jahresende
wird Dyx weiter in beratender Funktion in der
Vertriebs GmbH tdtig sein sowie strategische
Projekte innerhalb der Novoferm Gruppe be-
treuen.

Nachfolger seit 2019 im Unternehmen

Roiger (47) hat am 1. September 2024 die
Nachfolge von Dyx als Geschaftsfiihrer der
Novoferm Vertriebs GmbH angetreten. In ei-
ner mehrmonatigen Einarbeitungsphase hat
ersich intensiv auf die neue Rolle vorbereitet.
Roiger ist seit 2019 Teil der Novoferm Gruppe,
in der er bisher das Servicegeschdft Deutsch-
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land, den Vertrieb der Verladesysteme und das Spare Part
Center verantwortete. Unter seiner Leitung konnten in diesen
Bereichen signifikante Umsatzsteigerungen erzielt werden.
Vor seinem Einstieg bei Novoferm spezialisierte sich Roiger in
den Bereichen Metallbau, Serviceorganisation und Vertrieb,
wo er sich umfangreiche Branchenkenntnisse aneignete und
nachhaltige Erfolge erzielte.

Bringt ideale Voraussetzungen mit
,Wir danken Norbert Dyx fiir seine hervorragende Arbeit und
seinen unermdidlichen Einsatz fir Novoferm. Er hat wichtige
strategische Weichenstellungen vorgenommen, das Unter-
nehmen {iber viele Jahre erfolgreich gefiihrt und wichtige Im-
pulse fiir die Zukunft gegeben. Gleichzeitig freuen wir uns,
mit Kai Roiger einen kompetenten Nachfolger aus den eige-
nen Reihen zu haben. Er bringt die idealen Voraussetzungen
fir diese anspruchsvolle Aufgabe mit. Mit seiner Erfahrung
und seiner strategischen Weitsicht wird er das Wachstum der
Novoferm Vertriebs GmbH weiter positiv vorantreiben und
die Erfolgsgeschichte des Unternehmens fortschreiben®, so
Rainer Schackmann, Vorsitzender der Geschaftsfiihrung von
Novoferm. M

www.novoferm.de
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TMP unterstitzt Sportvereine

Mit dem neuen Bus konnen die Athleten des SV

Empor Bad Langensalza wieder bundesweit ge-

fahren werden. Foto: TMP Fenster + Tiiren GmbH

Gleich zwei Sportvereine aus Bad Langen-
salza erhielten vom ortsansdssigen Unter-
nehmen TMP Fenster + Tiiren GmbH Ende
August finanzielle Unterstiitzung. So be-
kam der SV Empor Bad Langensalza einen
Spendenscheck in Hohe von 3.000 Euro
iiberreicht. Des Weiteren wurde auch der
Vertrag fiir die Fortsetzung des Sponso-
rings an den FSV PreuBen Bad Langensalza
iibergeben.

,Das Geld stammt aus der erfolgreichen Pra-
mierung von TMP durch den Branchenver-
band Fenster und Fassade im Rahmen des
2024 verliehenen Marketing Awards.” Den

ersten Platz in der Kategorie ,Specials“ habe
TMP fiir sein digitales Serviceportal gewon-
nen, liber das Kunden sich rund um die Uhr
passendes Zubehor fiir ihre Fenster und Ti-
ren zulegen kénnen, erkldrte TMP Geschdfts-
fiihrer André Leffler bei der Ubergabe.

Bedingung des VFF sei dabei gewesen, dass
die Summe fiir einen gemeinniitzigen Zweck
freier Wahl eingesetzt werden soll. ,Wir ha-
ben die Entscheidung so getroffen, weil wir in
der regionalen Sportférderung besonders im
Kinder- und Jugendbereich schon sehr lang
aktiv sind”, fligte André Leffler hinzu. Der SV
Empor sei einer der groRten Vereine vor Ort,

mit dem TMP durch den bekannten ,,3Tir-
melLauf” bereits eng verbunden sei. Das Geld
soll der Mitfinanzierung eines neuen Vereins-
fahrzeuges zu Gute kommen. ,Wir sind mit
iber soo Mitgliedern der zweitgroRte Verein
im Kreis. Die Neuanschaffung war unbedingt
notwendig, da der vorherige Bus nach einem
unfall nicht mehr zur Verfiigung stand*”, freut
sich SV Empor-Schatzmeister Enrico Esche. So
konnten jetzt die Athleten auch wieder bun-
desweit zuverldssig zu Wettkdmpfen gefah-
ren werden.

Fortsetzung des Sponsorings
Im Anschluss an die Scheckiibergabe an den
SV Empor wurde der Vertrag fiir die Fortset-
zung des Sponsorings an den FSV PreuRen
Bad Langensalza iibergeben. ,Mit TMP ver-
bindet uns eine Partnerschaft, die bereits
1990 begonnen hat“, freut sich der Vorsit-
zende Benno Harbauer. Mit 430 Mitgliedern
in 17 Mannschaften wiirden doch erhebliche
Kosten anfallen, die ohne externe Unterstiit-
zung kaum bewadltigt werden kdnnten. ,Wir
stehen weiterhin zu diesen Sponsorenaktivi-
tdten. Das Geld wird hier gebraucht, ist in ver-
niinftigen Handen und bei verldsslichen Part-
nern”, sagt Leffler weiter und unterstreicht
damit die lokale Verantwortung von TMP fiir
die Region. H

www.tmp-online.de

Drutex wird Partner von Inter Mailand

Drutex ist offizieller Partner vom FC Inter-
nazionale Milano geworden - einem der
renommiertesten FuBballvereine der Welt
und amtierender Meister Italiens. Mit die-
sem Schritt méchte Drutex seine strategi-
sche Ausrichtung auf Sportmarketing star-
ken und zielt darauf ab, die internationale
Sichtbarkeit und das Prestige seiner Marke
auf globaler Ebene weiter zu erhéhen.

Die Partnerschaft bietet Drutex eine globale
Reichweite und ermdglicht es dem Unterneh-
men, von der internationalen Strahlkraft des
Vereins zu profitieren. Im Rahmen dieser Ko-
operation werde Drutex, so das Unternehmen,
durch eine gezielte Marketingstrategie auf di-
versen Kandlen - von Online- und Printmedien
bis hin zu Radio- und Fernsehwerbung - seine
Markenprasenz sowohl in Italien als auch welt-
weit weiter ausbauen. Dazu gehdren auch
Werbeprojekte mit den Spielern, die Teilnahme

Drutex ist seit Beginn der Saison 2024/2025

im Rahmen einer umfangreichen Marketing-
strategie offizieller Partner von Inter Mailand.
Grafik: Drutex SA

an Veranstaltungen und die Nutzung von Bild-
material in allen relevanten Medien.

Seit dem zweiten Spieltag in der Serie A der
Saison 2024/2025 ist Drutex im Giuseppe-
Meazza-Stadion, im Volksmund auch San Siro
genannt, prasent. Dort traf Inter im ersten
Heimspiel auf US Lecce. Neben der Prdsenz

im Stadion umfasst die Zusammenarbeit mit
Inter auch umfangreiche Online-Marketing-
malknahmen, darunter Aktionen auf der Web-
site und den Social-Media-Kandlen des Ver-
eins sowie von Drutex.

Internationale Anziehungskraft des
Vereins nutzen

Mit 20 italienischen Meistertiteln, drei Cham-
pions-League-Triumphen, Europa-League-Er-
folgen und einem Sieg bei der Klub-Weltmeis-
terschaft verkérpert Inter globale Anzie-
hungskraft. Nach dem Erfolg der Kampagne
,Drutex Fenster — Die Wahl der Meister”, bei
der FulRballgroRen wie Andrea Pirlo, Philipp
Lahm und Jakub ,Kuba“ Btaszczykowski als
hat sich
Drutex entschieden, seine Investitionen in

Markenbotschafter fungierten,

fuBballbezogene MarketingmaRnahmen wei-
ter auszubauen. W
www.drutex.de
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primePort Schiebebeschlage von Winkhaus

Die hochwertigen primePort Schiebebeschlége erflllen
die Anforderungen verschiedenster Einsatzszenarien.
Sie sind fur Holz-, PVC- oder Aluminiumfenster und
-fenstertliren geeignet und werden in verschiedenen
Ausfuhrungen erhaltlich sein - als Schiebe-Kipp-, Parallel-
Abstell-Schiebe-, Abstell-Schiebe- oder Hebe-Schiebe-
Beschlag. Ob fur Alt- oder Neubauten, Ein- oder Mehr-
familienhauser, fur Objekte oder den privaten Gebrauch,
die vielseitigen primePort Losungen zeichnen sich durch
herausragende Produktqualitat, intuitive Bedienung und
leichtgédngige Mechanik aus.

* Abhéngig von der gewahlten Beschlagvariante
Detaillierte Informationen finden Sie unter: winkhaus.com/primePort

Winkhaus Plus

+

+ o+ o+ o+ o+

Intuitive Bedienung und leichtgdngige Mechanik
Einbruchhemmung bis Widerstandsklasse RC2
moglich

Anschlagfreundliche Montage

Bis zu 440 kg Flugelgewicht*

Hohe Dichtigkeit auch bei hoher Windlast méglich*
Flache Bodenschwelle*

Geringer Lagerbedarf durch Einsatz des activPilot
Zentralverschlusses*

Optional: Safety Stop und Soft Close*

winkhaus.com/primePort





